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1. ВВЕДЕНИЕ
«Каждый в меру понимания трудится на себя, а в меру непонимания работает на того, кто понимает больше» [I].
Человечество настойчиво требует новых и лучших идей, подхо​дов, лидеров, открытий, изобретений, патентов, систем воспитания и образования, мотивации и единения, руководства производством (ме​неджмента), рынком сбыта и потребителя (маркетинга), новых книг, сценариев для телевидения и кино, новых товаров, услуг и т.д. В этом состязании потребностей во всё новых, лучших вещах и услугах по​беждает тот, у кого есть определённая цель и жгучее желание успеха.

Да, мы терпим поражение за поражением в битвах мировой эконо​мической войны, идущей на основе конкуренции. В основном, мы сегодня одалживаем, а не зарабатываем свой уровень жизни. Живём не по средствам, проедая средства предыдущих поколений, прожигая средства детей и внуков - будущих поколений (им отрабатывать наш внешний и внутренний долг).

Вывод: Нужно либо остановить развал и начать развивать эконо​мику России, либо жить более экономно, постепенно вымирая.

Что же теперь? Экономическая, психологическия и информацион​ная война не окончена. «Никто не побеждён, пока он не признал себя побеждённым» [2].

Предлагая гражданину России свою программу действий, мы по​старались осмыслить уроки прошлого, сделать анализ и синтез на​стоящего и показать обществу, государству и нации будущее - через цель и вехи пути к её достижению (используя для этого необходимые средства). Мы уверены, что абсолютное большинство нации поймёт, одобрит и поддержит делом программу, а Россия найдёт в ней обще​ственное согласие, и тогда все мы вместе выведем Россию из сегод​няшнего кризиса и создадим своим трудом могучую, процветающую, политически и экономически независимую Россию.

Для этого у нас есть всё! Разум и политическая воля, люди - абсо​лютное большинство русских, земля, ресурсы, основные фонды и многое, многое другое...

Мы должны, мы обязаны сплотиться вокруг идей выживания и возрождения себя, родных, близких, русских, других коренных наро​дов страны для благоденствия государства и нации - Великой России!

2. ИСТОРИКО-ЭКОНОМИЧЕСКОЕ РАЗВИТИЕ МИРА
В мире сегодня существуют две основные теории историко-эконо-мического развития человечества.

Первая теория сегодня подавляюще распространена. Выдвинутая Карлом Марксом, она рассматривает мир с точки зрения теории эко​номических формаций (по отношению к собственности на средства производства).

Вторая, теория трёх волн, даёт экономическое развитие на основе применения человечеством новых технологий. Она сегодня в мире незаслуженно умалчивается наукой и высшим образованием.

Первая теория (антинаучная) - хрематистика (искусство обогаще​ния) - берёт своё начало от Аристотеля (384 - 322 годы до н.э.). Тео​рия проходит через идеи Декарта, Локка, Кенэ, Юма, Адама Смита, Рикардо, Мальтуса, Карла Маркса, Милтона Фридмана, «Римского клуба» вплоть до современных концепций «золотого миллиарда», или 20/80. Видящих смысл экономической «науки» лишь в монетаризме, в «свободном» рынке, стремящихся «купить подешевле и продать по​дороже».

Эта теория через борьбу, обман ведёт мир к самоуничтожению.

Вторая теория - экономическая наука (правила ведения домашне​го хозяйства) - ведётся от Ксенофонта (430 - 355 годы до н.э.). Она идёт через идеи Платона, Николая Кузанскогр, Леонардо да Винчи, Лейбница, Римана, Александра Гамильтона, Генри Кэри, Фридриха Листа вплоть до Сталина, Аденауэра, де Голля и политиков послево​енной Японии. Венчает эту теорию концепция Ларуша-Римана. Она делает упор на производство, применяя новые технологии на научной основе, в соответствии с деловой этикой.

2.1. БОГАТСТВА ДРЕВНОСТИ
Рассмотрим экономическое развитие человечества на основе при​менения новых технологий.

Для биологического выживания одного человека в эпоху собира​тельства и охоты необходимо было около 10 кв. км эффективной зем​ли (средняя годовая температура - не ниже минус двух градусов по Цельсию и высота над уровнем океана - не выше двух километров). Это позволяло одновременно проживать на планете максимум 10 млн. человек, так как эффективной земли на планете Земля - около 100 млн. кв. км. Одна треть суши: ледники, тундра, пустыни и горы. Рос​сия - самая холодная страна в мире (среднегодовая температура -
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минус пять градусов по Цельсию). По общей площади Россия - на первом месте (одна седьмая часть суши), а по эффективной земле -мы на пятом месте в мире.

Первая волна, за счёт перехода к сельскому хозяйству (земледель​цы и скотоводы) около двенадцати - десяти тысяч лет назад, умень​шила площадь биологического выживания до одного кв. км на чело​века.

На Земле стало одновременно жить до 100 млн. человек.

Промышленная эпоха, за счёт обработки земли техникой, создан​ной на основе новых технологий, начиная около трёхсот лет назад, дала возможность биологической жизни человеку на десяти гектарах.

Человечество выросло к 1800 г. до миллиарда.

Уже 50 лет как на мир обрушилась третья волна - информацион​но-компьютерная эпоха. В развитых странах она, сметая на своём пути старые социальные институты, изменяет их для своих нужд.

Новые технологии третьей волны позволят биологически выжить человеку ещё на два порядка меньшей площади эффективной сельс​кохозяйственной земли (на десяти сотках). Дать полноценную биоло​гическую энергию - пищу для 100 млрд. человек.

За счёт чего?

Информационно-компьютерная эпоха на основе успехов компью​терных технологий (скорость обработки данных на российских супер​ЭВМ сегодня достигает триллионов операций в секунду, а для про​гноза погоды на полгода вперёд по 124 основным параметрам необ​ходимо быстродействие около 10 млрд. операций в секунду) позволя​ет дать устойчивый прогноз погоды на полгода вперёд в любой задан​ной местности. На их основе карманные компьютеры позволяют оп​ределить качество местной почвы (зольность, кислотность, влажность, температурный режим и т.д.) и рекомендовать, когда и чем засеять. Всё это позволит выращивать сельскохозяйственную продукцию по максимуму без ухудшения плодородия почвы.

Анализ экономического развития человечества за период време​ни, начиная от эпохи охоты и собирательства и до XVIII века нашей эры, показывает, что богатства древних, в основном, накапливались в результате завоеваний, захвата чужих богатств и примитивных форм обмена с соседями. Появление в древнем мире новых технологий:

изобретение бумаги, пороха, магнитного компаса и другие открытия не обеспечивали стабильность экономического роста, так как идеоло​гические доктрины, имущественные права и баланс власти подавля​ли рост экономики [З].

Экономический рост в доиндустриальном мире был настолько медленным, что едва различался в период жизни одного поколения. Например, за период в 200 лет - с 1500 по 1700 годы нашей эры -ежегодный темп прироста валового внутреннего продукта на душу населения (ВВП) составил 0,1% (см. рис. 1).
Лишь в период индустриализации начался быстрый рост.
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Рис. 1.
Таким образом, богатства государств в доиндустриальном мире в основном накоплялись посредством торговых войн, грабежей и раз​боев сильных по отношению к слабым.

2.2. ПРОИЗВОДИТЕЛЬНОСТЬ ТРУДА - ОСНОВА ЭКО​НОМИЧЕСКОГО РОСТА БЛАГОСОСТОЯНИЯ ГОСУДАР​СТВА И ЕГО ГРАЖДАН
Рост благосостояния государств за счёт производительности тру​да начался в мире с периода индустриализации (с начала XVIII века).

Сегодня уровень и рост производительности труда - основа экономического роста благосостояния любого государства и его граждан.
Самьми важными индикаторами экономического развития любо​го государства являются уровень и темпы роста производительности труда.

Производительность труда - это то, что мы получаем вместо того, что мы вкладываем, т.е. выход продукции в единицу времени.
Если соотношение между вкладом и выходом увеличивается, эко​номика развивается, если уменьшается, наблюдается спад.

Понятие производительности труда включает капитал в его физи​ческом выражении, а так же «человеческий» капитал, или трудовые ресурсы: «Повышение производительности труда заключается имен​но в том, что доля живого труда уменьшается, а доля прошлого труда увеличивается, но увеличивается так, что общая сумма труда, заклю​чающаяся в товаре, уменьшается, что, следовательно, количество живого труда уменьшается больше, чем увеличивается количество прошлого труда» [4].

За период с XVIII века до наших дней лишь три страны в мире были лидерами по уровню производительности труда:

- Нидерланды (Голландия) достигли успехов в продаже конкурен​тоспособной продукции за счёт снижения затрат на выпуск единицы продукции (снижения себестоимости);

- Англия (Великобритания), став лидером в XIX веке, олицетворя​ла техническое чудо (улучшение технологии производства) и стала производственным центром мира. Темпы роста производительности труда дошли до 1,5% в год;

- США, вступив в период индустриализации, не стали изобретате​лями технических новинок. Для повышения производительности труда они в основном использовали технические идеи Англии. Копируя идеи, они смогли организовать выпуск более современной продукции, ис​пользуя новые методы руководства (научная организация труда), ста​ли мировыми лидерами в производительности труда. Темпы роста производительности труда составили до 3,2% в год.

В годы советских пятилеток (планирование и проектирование на уровне государства) мир заговорил о «русском чуде». Проектирова​ние и планирование развития отраслей экономики СССР дало темп роста производительности труда до 5,8% в год на протяжении десяти​летий (с 1951 года по 1979 год).

Наши экономисты часто говорят о «японском чуде», забывая, что раньше весь мир говорил о «русском чуде».

Японский миллиардер Хироси Теревама, будучи в СССР в 1991 году, отвечая на вопросы экономистов о тайнах «японского чуда», ска​зал: «Вы не говорите об основном: о вашей первенствующей роли в мире. В 1939-м году вы, русские, были умными, а мы, японцы, дураками. В 1949-м вы стали ещё умнее, а мы были пока дурака​ми. А в 1955-м мы поумнели, а вы превратились в пятилетних детей. Вся наша экономическая система практически полностью скопирована с вашей, с той разницей, что у нас - капитализм, частные товаропроизводители, и мы более 15% темпа роста ни-
когда не достигали, вы же при общественной собственности на средства производства достигали 30% и более. Во всех наших фирмах висят ваши лозунги сталинской поры»...
Действительно, приведём выдержку из отчётного доклада народного комиссариата тяжёлой промышленности VII съезду Советов С. Орджони​кидзе: «Перейдём к фактам. По каменному углю наша страна занимала в 1930 году пятое место, в 1934 г. заняла четвёртое место в мире. По нефти прочно занимаем все эти годы второе место в мире. По чугуну с пятого места в 1930 г. мы передвинулись на второе место в 1934 г., впереди нас только Америка. По стали с пятого перешли на третье. По производству тракторов со второго места в 1930 году мы заняли в 1934 г. первое место во всём мире (продолжительные аплодисменты). Имеем самое мощное в Ев​ропе сельскохозяйственное машиностроение. По выпуску автомашин с девятого места в 1930 г. поднялись на третье место в мире в 1934 г, впере​ди нас идут Америка и Англия. По выработке электроэнергии наша страна находилась в 1913 г на 15-м месте, ещё в 1930 г. мы занимали девятое место, за эти четыре года мы поднялись на третье место в мире и находим​ся на уровне с Англией. За эти годы, являющиеся для всех капиталистичес​ких стран продолжением кризиса, тяжёлая промышленность нашей стра​ны безостановочно продолжала своё победоносное шествие, увеличив свою продукцию по сравнению с 1928 г. больше чем в четыре раза, тогда как Соединённые Штаты Америки остаются до сих пор на уровне 67% от 1928 г., Германия - 81%, Франция - 84%, а Англия -104%» [8].

Послевоенная Япония поразила мир своим стремительным ростом экономического могущества. О «японском чуде» заговорил мир. Япо​ния, поставив цель - в начале XXI века стать мировым лидером по уров​ню и темпам производительности труда, одна из первых капиталисти​ческих стран стала планировать экономику государства. Она направи​ла своих специалистов во все развитые страны (в том числе и в СССР) для заимствования лучших идей мирового опыта и в этом преуспела.

В 1946 году японцами была создана общественная организация «Дойкай», в которую входили молодые специалисты нового, послево​енного типа. Путём широких дискуссий и напряжённой вдумчивой работы по использованию передовых методов руководства производ​ством уже в 1947 году «Дойкай» опубликовала свой первый документ по демократизации бизнеса. На своём национальном съезде в 1956 году «Дойкай» приняла декларацию «Ответственность руководителей бизнеса перед обществом». В докладе «Дойкай» (1980 год) говорится об успехах японских компаний в преодолении энергетического кри​зиса на основании постоянных усилий в области энергосбережения.

Три доклада «Дойкай» определили основные направления деятель​ности управляющих в критические периоды. Именно с их помощью японцы заимствовали и преобразовали чужие методы управления с учётом своих культурных традиций (общественное ставится выше личного, кстати, это качество есть и у нас - русских).

Японцы поняли раньше многих других, что высокое качество спо​собствует росту производительности труда. Высокое качество продук​ции гарантируется, по мнению японцев, принципами пяти С: Сейри (организованность), Сейтон (опрятность), Сейсо (чистота), Сейкецу (чистоплотность), Ситсуке (дисциплина). С 1950 года до четырёх раз в год союз японских учёных и инженеров за выдающиеся (мировые) достижения в качестве продукции присуждает премию имени амери​канца Деминга, в ознаменование его вклада (два года читал в Японии лекции) в повышении качества в Японии.

Наиболее важным источником роста производительности тру​да в Японии является всеобщее внимание к учёбе.
Культ учёбы сохраняется всю жизнь и выражается в интен​сивных школьных, внутрифирменных и внутриминистерских программах обучения, в обучении дома и в повседневной жизни.
Государственное планирование, улучшение качества и управления, пожизненное обучение позволили Японии поднять темп роста произ​водительности труда до 8% в год.

Одна за другой появляются новые индустриальные страны Азии. Они уже наступают на пятки США и Японии. Это Южная Корея, Тай​вань, Гонконг, Сингапур. Гонконг и Сингапур являются торговыми странами. Южная Корея и Тайвань - производящими.

Южная Корея последовала примеру Японии, создав в 1957 году Корейский центр производительности труда. По данным Корейского института развития, в Южной Корее число докторов наук в пересчёте на душу населения - самое высокое в мире.

Таблица 1. Сравнительный уровень производительности труда  __
1870 год (%)
1986 год (%)

Англия
100
Англия
100

Бельгия
93
Бельгия
116

Нидерланды
93
Нидерланды
123

США
88
США
142

Канада
76
Канада
135

Италия
55
Италия
118

Германия
54
ФРГ
115

Франция
53
Франция
120

Норвегия
50
Норвегия
114

Япония
21
Япония
98

Тайвань является одной из наиболее быстро развивающихся и наи​более ориентированных на экспорт стран в мире. Создание технопо-лисов в Тайване в передовых областях научно-технического прогрес​са позволили сократить время разработки технологической цепочки от идеи до запуска серийной продукции, что без технополисов было бы невозможно.

Итак, производительность труда обусловливается квалифи​кацией работника, снижением себестоимости единицы продук​ции, улучшением технологии производства, оптимизацией управ​ления производством, улучшением качества продукции, сокра​щением срока от идеи до запуска серийной продукции - науко-градов (технополисов).
Сравнительный уровень производительности труда. Таблица 2.
1986 год(%)
2006 год (% в случае сохранения тенденции за период с 1973 по 1986 годы)

Англия
70
Англия
86

Бельгия
81
Бельгия
109

Нидерланды
86
Нидерланды
90

США
100
США
100

Канада
95
Канада
109

Италия
83
Италия
103

ФРГ
81
Германия
113

Франция
84
Франция
118

Норвегия
80
Норвегия
117

Япония
69
Япония
108

Уровень производительности труда в СССР, по мнению зару​бежных специалистов, составлял в 60-х годах XX столетия примерно 50% от уровня США [З].

Таким образом, развитие экономики СССР как бы замерло на са​мой низкой отметке, а рост уровня жизни населения практически ос​тановился.

Итак, производительность труда - ключ к росту уровня жиз​ни, поддержанию экономического благосостояния государства и его граждан.
Таблица 3.
Период (годы)
Темпы роста ВНП в %
Темпы роста производительности труда в%

1965 - 1970
5,3
2,9

1970 - 1975
3,7
1,3

1975 - 1980
2,2
1,1

1980 - 1985
2,1
1,3
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2.3. ОСНОВНЫЕ ФАКТОРЫ РАЗВИТИЯ ЭКОНОМИКИ ГОСУДАРСТВ
Развитие экономики государств зависит от множества факторов, влияющих на неё. Обозначим основные:

1. Баланс власти, устройство государства (конституционная монар​хия, президентская или парламентская республика, федерация, кон​федерация и т.д.).

2. Имущественное право (отношение к собственности на средства производства).

3. Идеология, господствующая в данном государстве (философс​кая, религиозная, политическая, правовая, этическая и т.д.).

4. Рост и уровень производительности труда.

5. Добыча и использование сырья, материалов, энергии, а с сере​дины XX века - получение и использование информации.

6. Кредитно-финансовый и бюджетный регулятор экономики.

7. Инвестиционная политика государства. Рассмотрение и анализ первых трёх факторов - тема политичес​кой программы. Поэтому наметим лишь их контур.

2.3.1. Баланс власти, устройство государства
Древнегреческий философ Аристотель более 2-х тысяч лет назад в своём сочинении «Политика» утверждал, что «государство создаёт​ся не ради того, чтобы жить, но преимущественно для того, чтобы жить счастливо.... А тот, кто в силу своей природы, а не вследствие случайных обстоятельств живёт вне государства, - либо недоразви​тое в нравственном смысле существо, либо сверхчеловек».

Аристотель дал определение типов государств, комбинация кото​рых даёт любой тип государства на Земле:

1) царская власть (монархия) - личная власть от рождения, для всех граждан используемая;

2) тирания — личная власть для себя, охраняемая наёмниками от граждан;

3) аристократия - власть немногих, даваемая от рождения;

4) олигархия - власть немногих имущих для себя;

5) политая - власть многих на основе имущественного (или друго​го) ценза;

6) демократия - власть большинства для всех. Власть - это то, что может нас поощрять и наказывать, под​чиняя нашу волю.
Мы пытаемся строить демократическое государство.
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Дадим определение демократического государства по Аристоте​лю. Равенство, являясь основным признаком демократии, состоит в том, что ни неимущие, ни состоятельные граждане не имеют ни в чём каких-либо преимуществ. А так как народ представляет в демократии большинство, постановления большинства имеют решающее значе​ние, властвует же Закон. В демократии, где верховная власть основа​на не на законах, появляются демагоги. Народ становится тогда еди​нодержавным, как единица, составленная из многих. В этом случае простой народ является «монархом», стремится и управлять по-мо-наршьи (ибо закон им не управляет) и становится деспотом (почему и льстецы у него в почёте), и этот демократический строй больше всего напоминает тиранию, так как поступает деспотично с лучшими гражданами. И выходит так, что демагоги становятся могуществен​ными. Сверх того, они, возводя обвинения на должностных лиц, гово​рят, что этих последних должен судить народ, а он охотно принимает обвинения на должностных лиц, так что значение всех должностных лиц сводится на нет. Таким образом, развитие экономики СССР как бы замерло на самой низкой отметке, а рост уровня жизни населения практически остановился.Там, где отсутствует власть закона, нет и государственного устройства [4].
Около 2-х тысяч лет назад Цицерон говорил, что главный прин​цип правильного общественного устройства - равновесие между человеком с его энергией, стремлениями, свободой и государством с его традициями, законами, объективной общественной необхо​димостью.
Это равновесие достигается ответственностью человека за свои действия, поступки. Поэтому истинный демократизм - это не только свобода и ответственность, но и равенство всех перед Законом!

Мы пытаемся строить правовое государство. Какие основные прин​ципы указывают, что мы живём в правовом демократическом госу​дарстве?

1. Господство закона во всех сферах жизни государства (Все, в том числе президент, должны действовать в рамках Конституции и зако​нов. Не нравится - доказывай свою правоту, убеждай. Приняли -пользуйся).

2. Незыблемость свободы личности, её прав и интересов, чести и достоинства, их охрана и гарантия (Право и закон олицетворяют нор​му свободы).

3. Взаимная ответственность государства и личности (государство определяет правовые меры ответственности (наказания) своих должнос-

12
тных лиц за действия, совершаемые от имени государства и его органов власти). Для чиновника запрещено всё, что не разрешено законом. Для гражданина России разрешено всё, что не запрещено законом.

4. Эффективные меры контроля и надзора за осуществлением Кон​ституции и законов (Конституционный суд, прокурорский надзор, ар​битраж и т.д. с действенными мерами пресечения нарушителей).

В демократическом государстве народ наделён верховной властью

- пишется в Конституциях и законах. Механизм же реализации этой власти у каждого государства разный. От чёрной повязки на рукаве во время работы у рабочих, недовольных руководством фирмы (Япония), собраний и т.д. до референдумов (по настоянию населения: собрав необходимое количество подписей) по важнейшим политическим, социально-экономическим вопросам и вопросам выборов, касающих​ся всего государства. Там, где лучше эти все механизмы используют​ся, там больше вероятности обходиться без забастовок, бунта, рево​люций и гражданских войн.

Сегодня олигархи создают законы под себя. Готовя, как минимум, бунт беспощадный... В государстве экономического неравенства не может быть и равной для всех демократии.

В XIX веке Ф. Достоевский писал: «Что такое Свобода? Свобо​да. Какова свобода? Одинаковая свобода всем делать всё, что угод​но, в пределах законов. Когда можно делать всё, что угодно? Ког​да имеешь миллион. Даёт ли свобода каждому по миллиону? Нет. Что такое человек без миллиона? Человек без миллиона есть не тот, который делает всё, что угодно, а тот, с которым делают всё, что угодно».
Статистика за 1988 год: в СССР разница между доходами 10% са​мых богатых и 10% самых бедных слоев населения составляла - в 5 раз, в Китае - в 3 раза, в США - в 14 раз. В 1993 году, по данным Минтруда России эта разница уже - в 26 раз! В 2001 году эта разница

- в 14 раз. Расслоение населения по имущественному признаку, дос​тигнув определённой границы, приводит к недовольствам, зависти и, в конечном итоге, к волнениям, революциям и войнам. Это присуще всему человечеству, независимо от гражданства и национальности.

Аристотель определяет наилучший (наиболее стабильный) госу​дарственный строй, где средние, по имущественному признаку, пред​ставлены в большем количестве, чем состоятельные и неимущие, вме​сте взятые, или по крайней мере каждой из них в отдельности.

В США, если принять во внимание только личную собственность, то социально-имущественная картина выглядит так: 3% - богатые,
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17% - обеспеченные, 60% - средние и 20% - малообеспеченные. Сред​ние - это квалифицированные рабочие, государственные служащие. Учителя в США получают в 1,7 раза больше, в Японии в 2,4 раза боль​ше средней зарплаты по стране [5].

В России, по оценкам различных источников, 80 - 90% - мало​обеспеченные. Численность населения с денежным доходом ниже прожиточного минимума в 2001 году составила 40 млн. человек! Это нарушение концептуальных законов и принципов, опять повод к не​довольству, волнениям, революциям.

Каждому периоду исторического развития человечества присущи свои способы производства. Способ производства и форма правле​ния (крайние формы - демократия и диктатура) тесно взаимосвязаны. Каждый способ производства требует лишь ему присущие формы правления [б].

Экономические законы, в отличие от физических, проявляются не сами по себе, а через поступки людей. Возможны отклонения, несо​ответствия формы правления и способа производства. Тогда начина​ются недовольства, конфликты, революции и войны. Не может быть демократической формы правления там, где собственность находит​ся в одних руках. Единый собственник, один хозяин (он поощряет и наказывает), власть в одних руках! Большинство граждан стра​ны - хозяева (они поощряют и наказывают), это демократия!
Республика как представительная форма демократии лучше, чем монархия, т.к. монархия (конституционная монархия) таит опасность тирании, ведь никакой монарх не в состоянии знать подлинные нуж​ды своей страны, а руки деспота не связаны никакими ограничения​ми. Вдобавок эти оба зла возрастают тем сильнее, чем больше госу​дарство.

Находясь в составе СНГ, Россия находится, по сути, в конфедера​ции государств, являясь сама федеративным государством. Недостат​ки конфедерации и федерации по сравнению с унитарным (общим, государством без внутренних национальных границ) достаточно пол​но изложены около 200 лет назад в 85 письмах к народу США А. Га​мильтоном, Д. Мэдисоном и Д. Джеем при обсуждении проекта Кон​ституции США (России бы так обсуждать!) [7].

Что же за недостатки в конфедерации и федерации по сравнению с республикой (унитарным государством)? Напомним:

- разъединение государств по национальному, религиозному при​знаку даёт повод к войне за передел границ (это более половины всех войн мира);
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- суверенитет над суверенитетом;

- правительство над правительствами;

- отсутствие санкций, обеспечивающих исполнение законов;

- разное истолкование, использование законов;

- коммерческое соперничество - источник противоречий (кво​ты, лицензии, таможенные барьеры и т.д.);

- бандитизм и бегство от наказания в другие государственные образования.

Исторический опыт показывает, что такое положение разрушает государство (объединение государств). Законы должны быть прямого действия, распространяться на конкретных граждан государства [7].
Именно поэтому мы за деление России на губернии по территори​альному признаку, а не национальному или религиозному [8].

Республика как форма представительной демократии имеет мно​жество достоинств, но у неё есть одно из слабых мест - уязвимость от коррупции, т.к. чем меньше депутатов, тем больше вероятность под​купа некоторых в корыстных целях (особенно зарубежными капита​лами). Мировая история полна этими примерами.

Как эту вероятность уменьшить? С 1990 по 2002 год прошли вы​боры «независимых» депутатов. У многих были свои программы, ос​нованные на критике прошлого и предложения лучшей жизни граж​данам страны. Где эта жизнь? Кто виновен в этом?

Сегодня можно сказать - это тот, у кого была и есть реальная власть и экономические рычаги управления регионами и страной.

«Мне неважно, кто правит страной, дайте мне её денежные струны, и я подчиню её!» (Натан Ротшильд) [9].
«Независимые» депутаты - это поток противоречивых целей, идей, программ. Отсюда говорильня (перевод с фр. - парламент). Один про​тив всех, все против одного. Все против всех. Хаос законов. Даже желая воплотить это безумие. Правительство действовало бы без единой цели, идеи, без цельной непротиворечивой программы. Это гибель России. Об этом мечтают и пытаются провести в жизнь враги России и недоумки внутри её. При совпадении позиций депутатов по разным вопросам появляются и исчезают фракции «независимых» депутатов. За результативность их действий ответственности никто не несёт. Где же выход?

В странах демократии давно нашли выход из этой беды. Это выбо​ры по партийным спискам. В Чём преимущество?

Во-первых, депутаты от одной партии, сверяясь по своей програм​ме, голосуют, как правило, одинаково, ускоряя принятие законов.
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Во-вторых, каждая партия, публикуя свою программу, заинтере​сована в сохранении поддержки избирателей на следующих выборах. Поэтому, предпочитает выполнять её.

В-третьих, появляется персональная ответственность партии за свою депутатскую деятельность, в отличие от фракций «независимых», блоков и объединений (после раскола фракции, блока, объединения не с кого спросить).

И, наконец, самое главное: избирателям легче понять, лгут или нет те или иные партии, так как их гораздо меньше, чем депутатов во всём законодательном органе, и если врут, то они откажут ей в дове​рии на следующих выборах.

В большинстве демократических стран партия, получив большин​ство голосов в стране по итогам выборов в законодательную власть, получает право формировать правительство по всем или ключевым позициям (финансам, экономике, силовым структурам и т.д.). Это де​лается для того, чтобы партия могла выполнять свою программу, под​держанную гражданами страны, иначе эти цели останутся на бумаге. Именно поэтому нужен 10% барьер по отсеву партий, блоков и дви​жений при выборах в парламент (сегодня депутаты Госдумы РФ с 5% подымают планку до 7%). Останутся одна, максимум три партии, блока или движения, которые и будут издавать законы в соответствии со сво​ими программами, понравившимися избирателям.

Если президент избирается прямым тайным голосованием всего народа (парламентская республика), а не партией, победившей на выборах (президентская республика), то он имеет чисто представи​тельскую власть (приёмы и т.д.) иначе опять:

«Когда в товарищах согласья нет. На лад их дело не пойдёт,...» (басня И. Крылова «Лебедь, щука и рак»).

Принцип разделения функций властей заключён в том, чтобы со​блюдать независимость функций и равную ответственность перед за​коном всех ветвей власти: законодательной, исполнительной и силовой (судебной как часть силовой). Ведь никто не может одновременно на​ходиться в более чем одной из ветвей власти и никому не дано судить о своих делах, так как личный интерес, несомненно, сделает суждение необъективным и, возможно, развратит субъект. Так и группа людей неспособна одновременно быть судьями и стороной в споре [10].
Нельзя оплёвывать прошлое. Если оплёвывать прошлое, мы ни шагу не сделаем в лучшее будущее.
Вся русская история была, прежде всего, историей государствен​ности. Революция отбросила классы частных собственников и дала
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простор для развития государственно-бюрократического аппарата. Социализм есть социальный строй, в котором граждане являются слу​жащими государства.

В сталинское время существовала авторитарная система государ​ственной власти и управления. Сталин через свой авторитет и окру​жающую его клику руководил страной, поставив себя над партией, над партаппаратом и даже над государственным аппаратом. При Бреж​неве в СССР сложилась олигархическая государственная система вла​сти и управления. Горбачёв и особенно Ельцин, возвысившись над партией, партийным аппаратом и государственной системой власти, разрушили их, взяв на себя больше полномочий, чем Сталин.

Основная проблема России сейчас - это организация власти. Рос​сийское общество всегда было и будет в будущем обществом государ​ственным, обществом, организуемым сверху силами государства.

Людям вообще свойственно желать больше, а работать меньше -это общечеловеческое стремление.

Закономерности распада. Приведём в качестве примера одну из них: социальные системы никогда не погибают в силу внутренних причин. В силу внутренних причин они только ослабевают, а погиба​ют в силу внешних вторжений («горячей» или «холодной» войны -концептуального оружия. - См. ниже).

Система руководства и бюрократизм достигают огромных разме​ров и на Западе. Надежда на то, что отказ от социализма избавит лю​дей от этого, является абсолютно беспочвенной.

Социалистическая власть по своей сути является не выборной, а профессиональной. Выборы играют свою роль, но второстепенную, подсобную или 4)иктивную. Люди в систему власти отбираются соот​ветствующими органами и лицами власти в соответствии с критерия​ми, которые определяются объективными условиями функциониро​вания власти. Отбираются из многих кандидатов, по многим призна​кам и довольно тщательно (более подробно см. 3.15. [100]).
В случае так называемых свободных выборов гражданам всё рав​но навязываются кандидаты, которых они, как правило, не знают лич​но и о которых получают весьма поверхностные сведения, ничего не говорящие об их деловых качествах. Кроме того, будучи избраны в систему власти, эти люди так или иначе вынуждаются к поведению согласно условиям и правилам работы власти. И всякие преимуще​ства выборности (если они и были) скоро испаряются.

Выборная власть на Западе имеет преимущество лишь постольку, поскольку она на самом деле есть власть второстепенная, показная
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или фиктивная. Основная власть там тоже остаётся профессиональ​ной и невыборной. Парламентаризм имеет смысл лишь притом усло​вии, что в обществе имеется независимый от этой части власти меха​низм самоорганизации, т.е. постоянно действующая невыборная власть (система управления и местного самоуправления).

Стремление Запада навязать коммунистическим странам выбор​ную власть своего типа имеет целью разрушение коммунистической государственности.

Мы, русские, обладаем какими-то другими способностями, други​ми качествами. Это не хуже, не лучше - цивилизация пошла в таком направлении, и немногие люди на планете способны воспроизводить эту цивилизацию, её поддерживать. В США не больше 10%, в России не больше 1% способны тянуть эту цивилизацию.

На что мы хотим обратить внимание - место Запада уже занято. И Россию туда не пустят на правах равноценного партнёра. Можете во​образить себе такую картину? Американские, немецкие, французские бизнесмены соберутся и будут говорить: «Слушайте господа, какая радость: на международных рынках появился мощный конкурент -Россия. Нам капут, господа. Выпьем за этого замечательного конку​рента!» Идиотизм наших мыслителей побил все рекорды [94].
Из воспоминаний А. Зиновьева: «Один образованный кретин по​бывал в Швейцарии и спрашивает, почему бы нам не завести такую жизнь, как в Швейцарии. Меня попросили прокомментировать. Я ска​зал - можно. Для этого у нас, в Чухломе моей, нужно открыть на каж​дой улице 10 международных банков, покрыть всю Россию банками, только, кто же будет держать деньги в этих банках?

Другой мыслящий кретин: а почему бы нам не жить, как в Люк​сембурге? Опять-таки мне пришлось комментировать это выступле​ние. Можно, как в Люксембурге, но лучше, как в Монако. Там даже нет налогов никаких. Покрыть всю страну рулетками. Представляе​те? Поставить рулетки дешевле, чем компьютеры выпускать. Рулетки выпускаем. Весь мир будет приезжать к нам и проигрывать свои мил​лионы в рулетку. И все будем жить, как в Монако.»

Надо же принимать во внимание условия, в которых живёт государство. Вплоть до мелочей.
Возьмите Германию, всего 20% занято в промышленности. Из них больше половины - руководящие работники. Сейчас немцы вообще не работают 4)изически. Немцы руководят, немцы - распорядители, а трудятся иностранные рабочие - иностранцы. Но если и есть немец​кие рабочие, то за час работы немец получает 30 марок, турок получа-
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ет 7 - 8 марок, русские Иваны готовы работать за 2 — 3 марки. Вот судьба России при таком подходе.

Западное общество - это, прежде всего, общество денежного тоталитаризма. Банки дают кредиты, а подавляющее большинство западных предприятий без кредитов существовать не может, по сути, они подчинённые банков. Этот денежный механизм осуще​ствляет тотальную диктатуру над современным капиталистичес​ким обществом. Можно протестовать против правительства, про​тив различных партий. Против денежного механизма протесто​вать невозможно.

На Западе денежный тоталитаризм правит всеми правительства​ми, определяя, кого выберут президентом, кто пойдет в сенат, и т.д.

Другую линию образует совокупность секретных учреждений, тех, кто осуществляет скрытый аспект деятельности государственной вла​сти. На Западе он в десятки раз сильнее, чем тот, который был в СССР. Публичная власть ни шагу не делает без этого, скрытого аспекта.

Третья линия - образование всякого рода объединений из множе​ства активных личностей, занимающих высокое положение на иерар​хической лестнице. Это ведущие бизнесмены, крупные землевладель​цы, владельцы СМИ, учёные, высокопоставленные чиновники, поли". тики, профсоюзные лидеры и т.д. Эта среда получила название «пра​вящая элита». Правит страной она, а не президенты или депутаты.

Четвёртая линия - образование бесчисленных общественных уч​реждений, блоков и союзов западных стран.

Но все они подчинены денежному тоталитаризму. Система сверх​государственности не содержит в себе ни крупицы демократической власти. Тут нет никаких политических партий, нет никакого разделе​ния властей, публичность сведена к минимуму или исключена совсем, преобладает принцип секретности, кастовости, личных сговоров.

Из интервью А. Зиновьева [94]: «Только здесь, на Западе, мож​но узнать, что это такое. Ранее я думал: на Западе демократия, сво​бода предпринимательства и всё такое. Но теперь-то я вижу, что здесь я раб, а на Родине был свободным человеком. Я - раб средств массовой информации, раб банковской системы (денежного тота​литаризма)».

Законное право в мировой истории - каждый народ имеет право любыми средствами защитить своё существование, своё будущее, свою независимость. Это высшее право народа.
Сейчас в России хозяйничают люди, поставившие своей целью любой ценой удержаться у власти, сохранить и улучшить свои пози-
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ции, награбить и напакостить как можно больше и при этом избежать заслуженной кары за свои преступления. Начинать необходимо с ма​лого - с повсеместного сопротивления приватизации, разбазариванию природных богатств страны, продаже их иностранцам. Со временем эти очаги сопротивления образуют широкий фронт, и это позволит провести решительную, равную Сталинградской, битву...

Сегодня идёт невидимая мировая война за обладание чужой соб​ственностью на основе конкуренции. Война эта беспощадна, так как мир на грани катастрофы из-за сырьевых, энергетических ресурсов, из-за демографического и экологического кризисов и т.д.

Государство в период военной опасности (Россия эту войну пока проигрывает) не может позволить себе парламентской волокиты. По​этому сегодня нам нужна президентская республика (партия, по​бедившая на выборах, ставит своего президента страны и назна​чает правительство России). Нам нужна Аксаковская формула:
Народу - сила мнения, президенту - сила власти!
Государство оказывает мощное воздействие на экономику по край​ней мере четьфьмя способами (например, в США):

- непосредственное обслуживание; например: почтовая служба, военный комплекс, образование и т.д.;

- регулирование и контроль там, где частная инициатива имеет монопольный характер: телефонная связь; либо где конкуренция ог​раничена: железнодорожный или воздушный транспорт; государствен​ные органы ограничивают возможность завышать цены (что опреде​ляются постоянно меняющимися государственными контролёрами -около 2000 человек в США), в других областях устанавливаются нор​мативы (нормы прибыли) для обеспечения справедливой конкурен​ции без использования прямого контроля;

- стабилизация и развитие; государственные органы, включая Кон​гресс, Федеральную резервную систему, пытаются удерживать под контролем резкие колебания производства от безудержного роста к спаду, от инфляции к дефляции, устанавливая налоговые ставки (в том числе ставки амортизационных отчислений), регулируя денежный за​пас и использование кредита;

- прямое действие; таможенные тарифы избавляют от иностран​ной конкуренции, импорт облагают таким образом, что свои товары конкурируют с импортной продукцией; государство поддерживает фермеров, субсидируя их доходы от продаж; через программы соц​страхования поддерживают безработных и уволенных; государство осуществляет помощь бедным и инвалидам [II].
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2.3.2. Имущественное право, право частной собственности
Ключевой вопрос частной собственности - вопрос о земле.

Земля не нами создана, она от Бога. Земля - кормилица, сама жизнь человека и все его земные блага зависят от неё. Лишь она даёт прибавочный продукт. Например, зёрнышко, прорастая из по​чвы и созревая под солнцем, даёт кусты по 40 - 50 стеблей, а в колос​ке вырастает по 20 - 40 новых зёрен [12].
Всё, что вырастил крестьянин, затем перераспределяется всему обществу, в зависимости от участия и без оного в процессе облегче​ния труда крестьянина. Действительно, крестьянин сохой посадить и обработать может немного. Кузнец, сковав плуг, помог крестьянину обработать земли больше. Инженер, создав с рабочими трактор, по​мог ему обработать ещё больше. Учёный, открыв новое явление, за​кон и т.д., помог крестьянину с участием инженеров и рабочих обра​ботать качественнее, экономичнее и вырастить урожай ещё больше. Работник культуры помог ему восстановить силы после тяжёлого кре​стьянского труда. Госслужащий помогает крестьянам планировать количество необходимого зерна для населения всего государства и т.д.

Отторжение от земли крестьянина закладными, куплей-про​дажей (спекуляцией) земли делают его рабом или, в лучшем слу​чае, наёмным работником при латифундистах, что, в конечном итоге, отрицательно влияет на сельскохозяйственную землю.
Земля должна дышать, обрабатываться так, чтобы она не скудела своми плодами. Принадлежать частному лицу с/х земля может, пока он её обрабатывает наилучшим образом. Без права купли-продажи, кроме земли при частных домовладениях и дачных участках. Лучшие с/х земли должны сдаваться в аренду государством на конкурсной основе (а не на аукционе) по конкурсу плана выращивания тех или иных с/х культур на основе научного землепользования и кадастров (паспортов) земли, контроля за её рациональным использованием.

Экономическая политика США в области сельского хозяйства -предмет зависти всего мира. Меньше 3% населения страны кормит не только население США, но также значительную часть остального мира.

Как это было достигнуто?

Свою роль сыграли не только благоприятный климат, хорошие почвы и упорный труд фермеров. Всем этим США располагало и пять​десят лет тому назад, а результатом являлись пыльные бури и стихий​ные бедствия (как у нас, не правда ли?) [13].
Новое заключалось в том, что под руководством правительства США был осуществлён целый ряд программ:
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- выделены правительственные ассигнования на научные исследования;

- в графствах появились специалисты для обучения фермеров основам сельскохозяйственных знаний;

- властями штатов созданы экспериментальные фермы;

- развёрнуты системы электрификации сельского хозяйства и ирригации;

- внедрено страхование с/х культур;

- введена практика кредитования экспорта сельскохозяйственной продукции;

- приняты программы поддержания цен;

- осуществляется система контроля за размерами посевных площадей;

- принята система вознаграждения фермеров за прекращение выращивания излишков определённых культур.

Только на последнюю программу расходуется свыше 20 миллиар​дов долларов США в год.

В США фермы представляют собой растущие агропредприятия, семейные фермы находятся на пути к вымиранию. Фермы, имеющие более 400 га земли, составляют 6,7% от общего числа ферм в сельс​ком хозяйстве США, владея 3/4 всей фермерской земли. То есть эти коллективные хозяйства - кол(хоз)ы!

В США государство устанавливает базовую цену и выплачивает фер​меру разницу, если на рынке за свои товары они выручают меньше [II].
Немного истории. В ноябре 1932 года президентом США был из​бран пятидесятилетний Рузвельт. В 1933 году 4 марта он приступил к исполнению своих обязанностей. Страна находилась в тяжелейшем кризисе. На следующий день после вступления в должность Руз​вельта президентским указом были закрыты на государственную ревизию все банки. Через две недели открылись только те из них, чьи бухгалтерские балансы признавались здоровыми.
Экономика с ненадёжными банками, считал Рузвельт, не может рассчитывать на выздоровление [14].
Через четыре дня президент представил в Конгресс первый антикризисный закон - «Чрезвычайный закон о банках». Затем последовали «Закон о регулировании сельского хозяйства» и «За​кон о восстановлении национальной промышленности». Законом в стране было установлено чрезвычайное экономическое поло​жение. Предприниматели призывались к сотрудничеству с пра​вительством (вспомним Японию после войны — то же самое).
Государство укрепляло банковскую систему страны своими займами (давало кредиты коммерческим банкам) и одновременно боролось с бан​ковскими спекуляциями, отделив статус инвестиционного банка от ком​мерческого (разный у них ссудный процент). Банки встретили решение правительства в штыки. Тогда президент на всю страну объявил - при таком поведении банки будут национализированы. Это подействовало.

Законом запрещался детский труд, устанавливалась обязатель​ная для всех минимальная тарифная ставка оплаты труда и т.д.
Фермеры получили право и возможность продавать зерновую продукцию государству, да ещё и по паритетным ценам. Это оз​начало, что закупочные цены устанавливались государством не​сколько выше, чем на приобретаемые горючее, удобрения, тех​нику. Производство тем самым можно было вести прибыльно. Такой порядок действует и по сей день. Государство оберегало и оберегает крестьян от разорения.
Рузвельт ввёл на три года запрет на торговлю землёй сельско​хозяйственного назначения. Иначе миллионы фермеров лишились бы за долги своих ферм. Правительство помогало им в погашении долгов. Чтобы казне собрать для этого деньги, устанавливался дополнитель​ный налог с предприятий по переработке сельскохозяйственного сы​рья. Позднее государство ввело ежегодные квоты (т.е., по сути дела, национальный план) производства основных сельскохозяйствен​ных продуктов. В результате на государственных складах скопился трёхлетний запас зерна, что очень помогло в военные годы. Прави​тельство контролировало и ввоз продовольственных товаров в страну, чтобы не создавать трудностей сбыта продукции для сво​их фермеров. Такой порядок сохраняется и доныне [15].
Собственность на средства производства. Для достижения макси​мально возможной производительности труда весь мир стремится за​интересовать каждого работника, привлечь его к труду как собствен​ника. Достигается это посредством акционирования предприятий [ 16].
В начале 1989 года в США действовало около 10 тысяч предприя​тий, работники которых полностью или частично владели акциями своих предприятий. Это более 10 млн. человек, что составляет около 25% занятых в корпоративном секторе экономики США. Количество таких предприятий ежегодно увеличивается на 600 - 700 единиц [З].

Переход к коллективной собственности позволяет задействовать новые резервы повышения прибыльности и производительности тру​да, отсюда и появление всё новых и новых сторонников среди амери​канских, да и других стран, бизнесменов и предпринимателей.

Общественная собственность обеспечивает недоступное для частной собственности развитие производительных сил, крупней​шее планомерно регулируемое производство.
В июне 1992 г. состоялась Конференция ООН по проблемам окру​жающей среды и будущего развития цивилизации. Она признала, что модель развития, которую использовали наиболее богатые страны мира, исчерпала себя. Её ограниченность заключается в традиционной ры​ночной системе, движущей силой которой является частная собствен​ность. Признана необходимость новой модели с мощным централизо​ванным регулированием на государственном уровне и на уровне миро​вого сообщества в целом. Только общественная собственность, ставя людей в равное отношение к средствам производства, способна пре​вратить их всех в тружеников и ликвидировать эксплуатацию.

Основные признаки принадлежности средств производства:

- частная собственность - коллектив своим решением не может менять хозяина (директора) предприятия;

- общественная собственность - коллектив своим решением мо​жет менять директора (хозяина) предприятия;

- государственная собственность - коллектив своим решением может менять директора (назначается государством) предприятия:

2.3.3. Идеология
Идеология, господствующая в данном государстве, может ускорять или тормозить развитие экономики.

Идеология- это система идей, представлений, понятий выраженная в общественном сознании (в философии, политичес​ких взглядах, правовых нормах, выраженных в законах, морали, искусстве, религии, обычаях и т.д.) на основе материальной жиз​ни общества [17].
Что из них может меняться быстро? И как быстро?

Философские и религиозные взгляды - тысячелетия. Культура - сто​летия. Политические взгляды, искусство - 20 - 35 лет, т.е. новое поко​ление. Правовые нормы, срок написания и утверждения в законодатель​ных органах -2-3 года. Но закон - это правила, обязательные для исполнения с конкретными условиями принуждения, добровольно при​нятые абсолютным большинством общества, иначе они не будут вы​полняться, а принуждать большинство общества их выполнять под уг​розой административной, уголовной ответственности означает тиранию.

Рассмотрим на примере, как в России разрушают экономику идео​логически.
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Программы Явлинского и Шаталина «500 дней», Гайдара, Черно​мырдина, «шоковой терапии» - это всё звенья монетаристской тео​рии (любой ценой удержать, сделать бездефицитный бюджет страны) не учитывают идеологию населения России'.

Действительно, поменять обычаи, нравы можно лишь в третьем поколении, т.е. в течение 60 - 75 лет, изменив коллективизм на инди​видуализм безболезненно (социальные законы времён Александра Сергеевича Пушкина [18], последнее прижизненное интервью Лаза​ря Моисеевича Кагановича о сегодняшних правителях России: «Они не понимают законов времени» [90]). См. также 2.8. - 2.9. [100]. А замена в течение полутора лет законов в соответствии с программой шоковой терапии поставило руководителей в противоречие с ими же провозглашёнными принципами: свободного, демократического, пра​вового государства. Не могут эти законы работать, т.к. они для абсо​лютного большинства населения чужды, и надо вводить диктатуру, чтобы силой заставить выполнять законы население (что ныне и осу​ществляется, количество войск МВД достигло 850 тыс. человек, а во всём СССР их было около 280 тыс.).

Именно поэтому программа «шоковой терапии» не осуществ​лена и не может быть осуществлена в принципе в условиях де​мократии и правопорядка. На Руси всегда право создавало силу, а грех оставался грехом. В Риме сила создавала право и сила смы​вала грех. Поэтому заимствование западного права приводит к катастрофе [19].
Так же, как и христианская религия в своих ветвях православия и протестанства по-разному воспринимает грех.

Таким образом, с точки зрения идеологии, радикальная реформа «шоковая терапия» - утопия в чистом виде. Именно здесь кроется одна из главных причин её провала.

Идеология - не просто совокупность слов, фраз, текстов, од​ним словом, идеи. Это определённое состояние сознания (мента​литета) людей.
Идеи сами по воздуху не летают и сами в головы людей не запол​зают. Независимо от политического строя людям наука не нужна: она служит удовлетворению интеллектуального интереса очень ограни-ченного количества людей, одиночек.

' Суть монетаристской теории столь же проста, сколь и глупа, сводится к замене планирования неким рыночным регулированием (отсутствием денег пытаются остановить инфляцию, которой в России нет с 1992 года, а идет дефляционный процесс, разрушающий национальную экономику). Эта монетаристская теория развалила экономику стран Южной Америки, пыталась развалить экономику США (с 1979 по 1982 годы) после чего ее в США запретили, развалила экономику мно​гих других стран (нет ни одного положительного примера).
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Должны быть особые люди, которые вырабатывают, приспо​сабливают для обычных людей, сохраняют и вносят эти идеи в головы прочих членов данной человеческой общности.
У этих людей (идеологов, идеологических работников) должны быть подходящие средства для их работы, организации, учреждения. Короче говоря, должен быть идеологический механизм. Последний должен работать систематически. Мало сообщить людям какие-то идеи один раз. Их надо регулярно повторять, подновлять, актуа​лизировать, конкретизировать и т.д. В духе этих идей надо истол​ковывать текущие события жизни людей. Чтобы совокупность идей стала идеологией для части или даже для всего общества, она должна соответствовать условиям жизни, потребностям, ин​тересам, желаниям этих людей (общества). Она должна подтвер​ждаться самим ходом жизни. Идеология должна играть положи​тельную роль в жизни людей, и они хотели бы и могли это осозна​вать и признавать.
Важнейшим элементом советской идеологии была идея внешнего эпохального врага. Таким эпохальным врагом с первых лет существо​вания советского общества стало капиталистическое «окружение» и, в первую очередь, - капиталистические страны Запада. Посмотрите, что происходит на Западе. Государственное регулирование, плановая экономика, социальная защита - всё это взято на вооружение от нас и неплохо функционирует. Взгляните на коммунистический Китай. Ки​тайцы не отказались от коммунистических идей, у власти - компар​тия, а общество выходит на путь рынка и процветания.

В России не имеют реального представления о современном Запа​де. Скажем, рыночная экономика. В России её воспринимают в виде барахолки, базара, а на самом деле - это регулируемая экономика. Так называемая «свободная конкуренция» существует в минимальных раз​мерах и в таких сферах, которые не играют решающей роли в эконо​мике западных держав.

Культура, всё настоящее и благородное в человеческом обще​стве нуждается в поддержке, защите и охране.
Анализируя, приходишь к выводу, что для того, чтобы сбросить режим, ныне существующий в России, никаких демократических пу​тей не существует. Более того - не может существовать, ибо это окку​пационный режим. Доказательство?

Представьте себе, что на территории, оккупированной гитлеров​цами, шла бы, разумеется, с разрешения оккупантов, борьба между различными легальными политическими партиями за право решать
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судьбу России. Нелепость! Только священная, народная война помог​ла России сбросить оккупационный режим и разного рода коллабора​ционистские правительства. Только после такого освобождения воз​можно говорить о демократизации, но не тогда, когда страна завоёва​на, и её просто-напросто уничтожают.
За место под солнцем надо бороться.
Обещания никого ещё не накормили, а бумажные армии - никого не защитили. Когда вслед за армией капитулирует и народ, он немину​емо погибает. Его безжалостно уничтожают победители.
Помощь Запада?
Не будет этой помощи. Помощь была, есть и будет только на уров​не агитации и ровно на столько, чтобы окончательно разрушить эко​номику страны, сделать её полностью зависимой от Запада, дезинтег-рировать, атомизировать, разрушить культуру.
В задачи колониальной демократии входит разрушение националь​ной культуры, навязывание стране псевдокультуры, той псевдокуль​туры Запада, которая заполонила весь мир. Помните, смеялись: вы​шел фильм «Кубанские казаки», весь мир хохотал. Голливуд выпуска​ет ежегодно несколько тысяч своих «Кубанских казаков», и никто не смеётся и не позволит смеяться. Весь мир заполнен этой идеологи​ческой ложью (пропагандой своего образа жизни и своих героев), всё в порядке (идёт мировоззренческая - «холодная война»!).
Словечко «помощь» прикрывает ещё один аспект процесса, а имен​но - включение этих стран в сферу экономики Запада. Эти страны нуж​ны Западу не в виде процветающих независимых государств, способ​ных конкурировать с передовыми капиталистическими странами на мировом рынке, а лишь в виде сфер приложения капиталов, рынков сбыта товаров и поставщиков дешёвой рабочей силы, т.е. в виде коло​ний нового образца со всеми вытекающими отсюда последствиями.
Такого ещё не было не только в истории России - не было ни в одной стране мира. Всё высшее политическое, всё военное ру​ководство, вся интеллектуальная элита предали страну, народ и себя самих.
Главная причина предательства - в потере прежних ценност​ных ориентации. В СССР возник идеологический кризис. Разру​шилось сознание исторической миссии советского народа (пол​ное построение коммунизма) и осознание внешнего эпохального врага. Они предавали, потому что лично им выгоднее было предать, потому что капитулировал сам главнокомандующий, и сопротивле​ние теряло смысл. За предательство никто не наказывал и не наказы-
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вает. Ведь человеческая мораль - это очень хрупкое равновесие прав и обязанностей.

Народное самоединение могут пробудить только те, кто готов по​жертвовать собой во имя народа, во имя Родины.

Самоотверженность, кстати, далеко не всегда принимает форму партизанской борьбы или баррикад. Страна захвачена ворами и пре​дателями. А они по натуре своей трусы.

Если бы в каждом городе, в каждой области люди просто выступи​ли с протестом против мерзостей, творимых властями, то режим этот рухнул бы в одночасье. Он не удержался бы даже с помощью Запада.

Несколько слов о так называемой «рыночной экономике», кото​рую в России выставляют панацеей от всех бед. Перед смертью один из авторов авантюрного плана «500 дней», академик Шаталин, сказал, что в России не понимали и не понимают, что такое ры​ночная экономика. Он, оказывается, только сейчас узнал, что в за​падной рыночной экономике элементы плановости и командности гораздо сильнее, чем были в СССР [94]. Представляете! Эти шарлата​ны и негодяи начали ломать нормально работающую экономику, что​бы угодить своим западным хозяевам! Той рыночной экономики, ко​торую Запад навязывал Советскому Союзу и навязывает России, в природе никогда и нигде не существовало. Это идеологический миф.

Современная рыночная экономика - социально организованная, регулируемая, управляемая. Она вся плановая, и не пятилетний план, а десятилетний, как минимум. Все крупные фирмы работают по пла​ну! Тут действительно командные методы.

Эволюция западного человека дошла до состояния, когда он пре​вратился в полуробота. Расчётливые, холодные, с ослабленной эмо​циональностью, упрощённой психикой. Это прямая противополож​ность русскому типу. Мы - люди рефлексии, внутренний мир играет огромную роль, даже более важную, чем внешний мир.

Западу чужд наш мир, и потому он якобы боролся с царизмом, самодержавием, коммунизмом, но объект уничтожения всегда был один - свободолюбивый русский народ (первый закон геополитики).

Первое условие религии должно дать практическое решение Жиз​ни в наши дни, оно лежит в основе Вселенской Соборности Бытия. Только в осознании единства с этим абсолютным началом личность человека получает подлинное развитие. Духовная ответственность перед Родиной, перед Богом - это правильное отношение и к Земно​му Отечеству, и к Небесному. Судьба России - это и судьба Мира, а поэтому вопрос Державного строительства Руси приобретает Вселен-
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ское Звучание. Творение вручено и поручено Человеку не как источ​ник страдания, а как основа созидательного существования в мире.

Гениальность государственных деятелей заключается в следова​нии велениям Высших Законов Вселенной, а не субъективных - свет​ских законов. В «Русском вестнике», 2001, № 8 - 9 на первой страни​це записано, что теперь, очевидно, вслед за Югославией, не захотев​шей войти в процесс глобализации (американизации), очередь Рос​сии. Так, 7 февраля директор ЦРУ Джордж Тенер в своём докладе Американскому конгрессу заявил: «Почти не подлежит сомнению, что Путин хочет восстановить некоторые элементы советской эры - ста​тус великой державы, сильную централизованную власть и стабиль​ное, предсказуемое общество... Путин пытается воспрепятствовать влиянию США в бывших республиках и восстановить Россию в каче​стве главной державы региона...»
Таким образом, считает директор ЦРУ, Россия представляет собой серьёзную угрозу для национальной безопасности Амери​ки [101].
На пути Антихриста лежат два главных препятствия. Первое: на материальном уровне ему может противостоять Силь​ная Россия. Второе: на духовном уровне ему противостоит Святое Православие. Только силой благодати Святого Духа и решительными действиями можно сокрушить эти силы зла.

Перед Западом сейчас стоит задача - уничтожить русский ядер​ный потенциал, то есть то, что может спасти Россию, а после этого демилитаризовать страну. Если Запад почувствует, что Россию можно уничтожить военным путём безнаказанно, из России устроят второй большой Ирак. Он не остановится ни перед чем...

Вспомним, что ядерные бомбардировки Японии дали США по​чувствовать себя властелином мира. Это тотчас же отозвалось на вза​имоотношениях между США и СССР. Для сегодняшних политиков интересно и поучительно вспомнить, как взаимодействовали Сталин и Трумэн по поводу баз на территории СССР для США [102].

«... № 364. Получено 18 августа 1945 года. СТРОГО СЕКРЕТНО.

ДЛЯ ГЕНЕРАЛИССИМУСА СТАЛИНА ОТ ПРЕЗИДЕНТА ТРУ​МЭНА. Отвечая на Ваше послание от 16 августа, я выражаю согласие с Вашей просьбой изменить «Общий приказ № I» с тем, чтобы вклю​чить все Курильские острова в район, который должен капитулиро​вать перед Главнокомандующим советскими вооружёнными силами на Дальнем Востоке. Однако мне хотелось бы пояснить, что Прави​тельство Соединённых Штатов желает располагать правами на авиа-
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ционные базы для наземных и морских самолётов на одном из Ку​рильских островов, предпочтительно в центральной группе, для во​енных и коммерческих целей. Я был бы рад, если бы Вы сообщили мне, что Вы согласны на такое мероприятие, причём месторасполо​жение и другие детали будут согласованы путём назначения для этой цели специальных представителей наших обоих правительств...
№ 365. ЛИЧНО И СЕКРЕТНО ОТ ПРЕМЬЕРА И.В. СТАЛИНА ПРЕЗИДЕНТУ г-ну Г. ТРУМЭНУ.

Получил Ваше послание от 18 августа.

1. Я понимаю содержание Вашего послания в том смысле, что Вы отказываетесь удовлетворить просьбу Советского Союза о включе​нии северной половины о. Хоккайдо в район сдачи японских воору​жённых сил советским войскам. Должен сказать, что я и мои коллеги не ожидали от Вас такого ответа.

2. Что касается Вашего требования иметь постоянную авиацион​ную базу на одном из Курильских островов, которые, согласно Крым​скому решению трёх держав, должны перейти во владение Советско​го Союза, то я считаю своей обязанностью сказать по этому поводу следующее. Во-первых, должен напомнить, что такое мероприятие не было предусмотрено решением трёх держав ни в Крыму, ни в Берли​не и ни в какой мере не вытекает из принятых там решений. Во-вто​рых, требования такого рода обычно предъявляются либо побеждён​ному государству, либо такому союзному государству, которое само не в состоянии защитить ту или иную часть своей территории и выра​жает готовность ввиду этого предоставить своему союзнику соответ​ствующую базу. Я не думаю, чтобы Советский Союз можно было при​числить к разряду таких государств. В-третьих, так как в Вашем по​слании не излагается никаких мотивов требования о предоставлении постоянной базы, должен Вам сказать чистосердечно, что ни я, ни мои коллеги не понимаем, ввиду каких обстоятельств могло возник​нуть подобное требование к Советскому Союзу. 22 августа 1945 года.

№ 366. Получено 27 августа 1945 года. ЛИЧНО И СТРОГО СЕК​РЕТНО ДЛЯ ГЕНЕРАЛИССИМУСА СТАЛИНА ОТ ПРЕЗИДЕНТА ТРУМЭНА. В ответ на Ваше послание от 22 августа 1945 года сооб​щаю, поскольку речь идёт о базе на Курильских островах, что моя мысль заключалась в том, что пользование правами посадки на цент​ральной группе Курильских островов во время оккупации Японии было бы существенным вкладом в те совместные действия, которые мы будем предпринимать в связи с осуществлением условий капитуля​ции Японии, так как это обеспечило бы ещё один путь авиационной
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связи с Соединёнными Штатами для использования в чрезвычайных случаях в период оккупации Японии... Хотя я полагаю, что было бы целесообразно обсудить в ближайшее время эти вопросы, я не буду настаивать на этом, если Вы не желаете обсуждать их теперь.

№ 367. ЛИЧНО И СЕКРЕТНО ОТ ПРЕМЬЕРА И.В. СТАЛИНА ПРЕЗИДЕНТУ г-ну ТРУМЭНУ. Ваше послание от 27 августа полу​чил. Я рад, что недоразумения, вкравшиеся в нашу переписку, рассе​ялись. Я не был нисколько оскорблён Вашим предложением, но пере​живал состояние недоумения, поскольку я, как это видно теперь, не​правильно понял Вас. Я, конечно, согласен с Вашим предложением обеспечить для Соединённых Штатов право посадки на наших аэро​дромах на одном из Курильских островов в чрезвычайных случаях в период оккупации Японии. Я согласен также с тем, чтобы на советс​ком аэродроме на одном из Курильских островов предоставить воз​можность посадки коммерческим самолётам. При этом Советское Правительство рассчитывает на взаимность со стороны Соединённых Штатов в отношении права посадки советских коммерческих самолё​тов на американском аэродроме на одном из Алеутских островов. Дело в том, что нынешняя авиационная трасса из Сибири через Канаду в Соединённые Штаты Америки нас не удовлетворяет ввиду её боль​шой протяжённости. Мы предпочитаем более короткую трассу от Курильских островов через Алеутские острова как промежуточный пункт на Сиетл. 30 августа 1945 года»...

Комментарий. К этому вопросу они больше не возвращались.

После сожжения атомными бомбами Хиросимы и Нагасаки и ещё до капитуляции Японии комитет начальников штабов США присту​пил к разработке планов новой войны. Они были зафиксированы в директивах 1496/2 «Основа формулирования военной политики» и 1518 «Стратегическая концепция и план использования вооружённых сил США», утверждённых комитетом начальников штабов соответ​ственно 18 сентября и 9 октября 1945 года. Комитет рекомендовал атомное нападение не только в случае неминуемого выступле​ния СССР, но и в том случае, если успехи врага в области эконо​мики и науки указывали на создание возможностей «в конечном итоге напасть на США или создать оборону против нашего напа​дения».
В директиве Объединённого комитета военного планирования от 14 декабря 1945 года № 432/д сказано: «На карте к приложению А указаны 20 основных промышленных центров Советского Союза (Москва, Горький, Куйбышев, Свердловск, Новосибирск, Омск, Са-
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ратов, Казань, Ленинград, Баку, Ташкент, Челябинск, Нижний Тагил, Магнитогорск, Пермь, Тбилиси, Новокузнецк, Грозный, Иркутск, Ярославль). ...Согласно нашей оценке, действуя с указанных баз и используя все 196 атомных бомб (куда входят 100% резерва) Соеди​нённые Штаты смогли бы нанести такой разрушительный удар по промышленным источникам военной силы СССР, что он в конечном счёте может стать решающим».

Итак, в сентябре-ноябре 1945 года Соединённые Штаты приняли на вооружение доктрину «первого удара», внезапной атомной агрес​сии против Советского Союза.

Дальнейшая проработка доктрины показала, что около 50% само​лётов будет сбито ещё до того, как они долетят до целей. Такой финал не устраивал США. К тому же СССР изготовил свои атомные бомбы. Тогда начали разрабатывать доктрину «холодной войны». Широкая психологическая война стала одной из важнейших задач Соединён​ных Штатов. Основная её цель - свержение политического строя в СССР и его разрушение. Американские теоретики сочли, что Берлин в 1941 - 1945 годах упустил из виду политические аспекты, которые сформулировал ещё К. Клаузевиц, а именно: «Россия не такая страна, которую можно действительно завоевать, то есть оккупировать... Та​кая страна может быть побеждена лишь внутренней слабостью и дей​ствием внутренних раздоров». План «Дропшот» был дополнен дирек​тивой СНБ-58, утверждённой Трумэном 14 сентября 1949 года [103].

Кстати, к США применимы те же выводы.

Результаты этой «холодной войны» нам известны.

Нам необходимо учитывать все эти аспекты при разработке концеп​ции национальной безопасности России. Такие, к примеру, как опубли​кованная в журнале «Национальная безопасность и геополитика России», 2000 год,№ 10-11(16-17), 2001 год, № 9-10 (26-27) и№11 - 12 (28 - 29), 2002 год, № 1 - 4 (30 - 33) разработка А.А. Касьянова «Концепция национальной безопасности Российской Федерации (проект)».

В этой ситуации мы, русские, должны рассчитывать только на себя. Если русские будут мобилизованы и решат стоять, не хватит всех сил мира, чтобы их добить. Всё дело в том, решит народ отстоять Родину или не решит.

Мировой закулисе может противостоять лишь Россия. Русский, а вместе с ним и все российские народы надо поднять. Надо, чтобы они увидели, откуда исходит настоящая опасность... Вот тогда прозрев​шую Россию не победить никому!
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2.3.4. Производительность труда — уровень и рост
На основе изучения успехов и неудач компаний в Японии, Европе, Америке и во всём мире были определены многие факторы, присут​ствующие при наибольшей производительности труда в коллективе, такие как: энтузиазм, гибкость, постоянное улучшение, постоян​ное обучение, общее понимание цели перемен.
И ещё: конкурентоспособность продукции, что мы под ней пони​маем: конкурентоспособность за счёт повышения производительнос​ти труда, не с помощью снижения заработной платы и жизненных стан​дартов (по данным ООН, в 1990 году [20] средний прожиточный ми​нимум в мире - 1000 долларов США в год на семью, пересчитайте свой доход и вы поймёте многое. В 1990 году семья из 4-х человек с ежегодным доходом ниже 13360 долларов США считалась живущей в нищете - это в США [21]).
В России официально установленная минимальная заработная плата составляет порядка 10 долларов США, т.е. в год - около 120 долларов [22] Сегодня и того меньше - 7, 8 доллара США [НО].

Производительность труда в любом государстве не самоцель, а сред​ство результативного удовлетворения потребителя в товарах и услугах.

Уровень производительности труда показывает нам, на каком месте в мире мы находимся в экономическом отношении. Рост производительности труда - основа экономического развития государства любой волны. Финансовая, кредитная и налоговая системы государства регулируют этот экономический рост. Их принципы. Товарная масса и услуги в денежном выражении, про​изводимые в государстве, должны соответствовать сумме нацио​нальных денег. Превышение роста производительности труда над ставкой ссудного процента за кредиты даёт развитие экономики. Равенство - застой экономики. Если же рост производительнос​ти труда меньше ставки, то начинается упадок экономики в го​сударстве. Налоги регулируют экономику человека, семьи, пред​приятия, государства и мира следующим образом: хочешь жить безбедно - из всех своих доходов на себя трать только половину, если хочешь богатеть, то - одну треть, а остальное пускай в обо​рот (на простое или расширенное воспроизводство).
Производительность труда, как мы упоминали, складывается из квалификации работника, снижения себестоимости единицы продук​ции, улучшения технологии производства, оптимизации руководства производством, улучшения качества продукции (в том числе оптими​зации качества управления заводом, фирмой, отраслью, министер-
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ством, государством и т.д.), сокращения срока от идеи до пуска (за​пуска) серийной продукции - наукоградов (технополисов). Рассмотрим более детально каждый из них.

А. Квалификация работника
Квалификация работника зависит от наклонности его к данной работе и степени обучения Делу.

«Если не я сам за себя, то кто за меня?

Если же я только за себя, то что проку во мне?

И если не теперь, то когда же?» [23].
Ни одно требование общества не может быть проведено в жизнь, если оно остаётся внешним, чуждым личности, не сливается с её внут​ренним «Я». Мотивы поведения человека бывают внешние и внут​ренние. В пятидесятых годах нашего столетия американский психо​лог Эдвард Деци один из первых доказал, что если испытуемым пла​тить деньги за занятия, которые первоначально интересовали их сами по себе, то они теряли интерес к этим занятиям гораздо быстрее, чем испытуемые, которым ничего не платили. Этот феномен был впос​ледствии назван «понижающим эффектом внешней мотивации».

Психологи утверждают, что человек без цели, мотивации (внут​ренней и внешней), потребности - деградирует, у него разрушаются все жизненные устои [24].
Цель и потребности нам понятны, поэтому рассмотрим термин «внутренней мотивации» - мотив считается внутренним, если чело​век получает удовлетворение непосредственно от самого поведения, от самой деятельности и не зависит от внешних материальных или духовных благ (автомашины или власти и т.д.) или наказаний.

Внутренняя мотивация характеризуется:

1) ощущением полной (умственной и физической) включённости в свою деятельность, в то, что в данный момент делаешь;

2) полной концентрацией внимания, мыслей и чувств на Деле, ис​ключающей из сознания посторонние мысли и чувства;

3) ощущением того, что чётко знаешь, что следует делать в тот или иной момент работы, ясным осознанием её целей и задач, полным подчинением требованиям, идущим от самой деятельности (Дела);

4) чётким осознанием того, насколько хорошо, насколько успеш​но делаешь своё Дело, ясной и определённой обратной связью в дея​тельности;

5) отсутствием беспокойства, тревоги перед возможными ошиб​ками, неуспехом;
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6) ощущением того, что субъективное время сжимается, останав​ливается, тогда как объективное время, напротив, идёт очень быстро, «летит»;

7) утратой обычного чувства чёткого осознания себя и своего ок​ружения, как бы «растворением» в самом Деле.

Эти семь показателей, или признаков, субъективного состояния внутренней мотивированное™ в деятельности, в равной степени при​сущих как детям, так и взрослым, могут наблюдаться в любой дея​тельности и не зависят ни от культурной, ни от расовой, ни от соци​альной и профессиональной принадлежности людей!

Внутренняя мотивация возникает только тогда, когда в деятельно​сти человека приведено в гармонию его «могу» с требованием обще​ства «надо», иначе у него возникает состояние скуки, если его воз​можности выше, чем требует общество, или состояние тревоги, если с него общество требует больше, чем он может. Состояние скуки че​ловека ответственно за большую половину преступлений в мире. Дли​тельное нахождение человека со слабой психикой в состоянии трево​ги приводит к деградации личности. Длительное нахождение в состо​янии тревоги человека с сильной психикой: интроверта приводит к инсультам или сердечным болезням; у экстраверта вызывает протест, отсюда забастовки, бунты и революции.

Внутренняя мотивация, как и оргазм, может быть у всех, но не все его испытывают даже один раз в жизни.

Нам необходимы знания!
Для определения у человека наклонности к той или иной деятель​ности (Делу) не методом проб и ошибок, а с помощью научных мето​дов и последующей рекомендации ему тех или иных групп специаль​ностей психологи и физиологи применяют сегодня тестирование. Че​ловек выбирает специальность сам, но тестирование позволяет ему знать - где он лучше может применить свои силы: умения, навыки, интеллект (понимание).

Сегодня существуют психофизические диагностические приборы, позволяющие решать многие задачи: профессионального отбора, об​щей оценки здоровья обследуемого, тренировки основных анализа​торных систем с использованием контура биологической обратной связи, оперативного контроля функционального состояния. На осно​ве полученных данных анализа обследуемого психолог узнаёт его предрасположенность к тем или иным профессиональным сферам деятельности и рекомендует ему их. Автор принимал участие в фи​нансировании разработки «Скиф-2» (НИИ «Нейрокибернетики» СК
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АН СССР) тестирующий человека по 15-ти параметрам. «Скиф-2» или аналогичный прибор сегодня используется школах, ВУЗах, в отделах по трудоустройству, при подготовке диспетчеров, космонавтов и т.д.
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Рис. 2.
Одно из главных противоречий, разрушивших СССР и разрушаю​щих Россию - противоречие между умственным (квалифицированным, сложным) и физическим (неквалифицированным, простым) трудом.

Древнеримский писатель на вопрос о причинах упадка Рима ска​зал, что городу, где осёл стоит дороже раба, уже ничего не поможет.

Стране, где скальпель хирурга стал цениться раз в пять меньше па​яльника подмастерья, где в век научно-технической революции инже​нер получает меньше рабочего, - такой стране предначертано повто​рить участь древнего Рима (Контраргументы и факты. 1993, № 10 (32).
Никакая деятельность, никакая социальная жизнь вообще невоз​можна, если она мотивируется только внешними или только внутрен​ними причинами.

В любом Деле человека вид его умственной деятельности должен соответствовать характеристике его мышления.

Умственная деятельность каждого человека может быть описана резонансной кривой (рис. 2).
По вертикали - интенсивность обработки информации и её объём по всем областям знаний (1о);

По горизонтали - шесть основных интервалов переработки инфор​мации, начиная со входящей и кончая заключительной, шестой (In).
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Эти стадии (интервалы) такие:

I - восприятие и первичная переработка новой информации (вы​дача без запоминания);

II - запоминание новой информации;

III - первичная переработка записанной информации (представле​ние информации в голове без её восприятия, т.е. в подсознании)»

IV - вторичная переработка записанной ранее информации, пере​комбинация информации (воображение - в образах и т.д.);

V - осмысление разнообразной информации, сопоставление ин​формации из разных областей знаний, формирование понятий;

VI - неосознанное образование новой информации в человечес​ком мозгу, образование Идей, открытий и т.д.

В соответствии с данной теорией каждый человек имеет свою ха​рактеристику мышления. Очевидно, что люди с идентичными харак​теристиками легко понимают друг друга, с разными - с трудом [25].
Увеличение интеллектуального потенциала идёт по диагонали (от О дб, I - до 100 дб, VI), низкий уровень - это примитивная демагогия, сплетни, базарная болтовня, верхний уровень - это уровень философ​ской мудрости. VII уровень - Божественный.

Для каждого вида умственной деятельности нужен свой резонанс, причём, чем он правее, тем выше потенциал, тем легче и быстрее че​ловек решает поставленные перед ним задачи.

Для успешной творческой деятельности в области поэзии, изобре​тательства, сочинения музыки нужно иметь максимум умственной активности в III - V областях. В политической деятельности, работ​никам диспетчерских служб необходима характеристика с резонан​сом в I - III областях...

Исходя из этой теории мы можем объяснить, почему абсолютное большинство ничего в политической жизни общества не понимает. Ос​новная масса населения занимается обменом информации без её серь​ёзной переработки. Всё это осуществляется в первой, второй, третьей стадии переработки информации. То же самое при работе с компьюте​ром, в шахматах, при игре в карты... Вся эта умственная деятельность большинства людей стадию понимания не затрагивает. Ввиду такой поверхностной умственной деятельности даже большинство образован​ных людей, профессоров, инженеров, учёных имеют резонанс в I - IV областях, не говоря уже о массе людей других специальностей. В наро​де много людей с резонансом в V - VI областях, но величина этого резонанса мала, объём знаний мал, т.к. получить высшее образование с такими характеристиками очень трудно, восприятие нового материала
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требует огромных умственных усилий. И, что самое страшное, об этом из специалистов по мозгу мало кто знает. Это хорошо знал Эйнштейн, к таким же выводам он пришёл в своей «Творческой автобиографии», т.к. у него резонанс в VI области, он многое понимал и выдавал идеи, близкие к абсолютным. А тем более Гегель.
В любой деятельности человека, если она затрагивает его умствен​ные способности, важно знать его резонансную кривую. Из-за незна​ния её человек оказывается «не на своём месте», вид его умственной деятельности не соответствует характеристике его мышления. Это особенно важно в науке, где должны преобладать люди, склонные к выработке идей, т.е. с V и VI характеристиками. Несоблюдение этого принципа приводит к деградации науки, преобладанию эмпиризма (чувственного познания) и наукообразия.
Ленин обладал ярко выраженной материалистической характери​стикой с гениальным уровнем (1о > 110 дб), с быстрой переработкой входящей информации, ориентированной (вектор мышления) на борь​бу классов и партий. Ленин не был схоластом, т.к. схоластика подра​зумевает низкий уровень фундаментальных знаний, а Ульянов во мно​гих науках знал основы теории.
Рассмотрим характеристики главных претендентов на президент​скую должность (1991 - 1996 годы).
Основные требования, необходимые для управления таким боль​шим пространством, как Россия, с учётом того, что распад СССР не является законным, и его восстановления требуют все разумные силы страны, являются воля и разум претендента. Разум - это способность понимать сущность явлений, фактов и событий, увязывать в голове самые разные стороны жизни, данные самых разных наук.
В соответствии со всем сказанным о властности, воле и уме влас​тителя, был составлен перечень основных требований и уровень их по шестибальной шкале.
1. Io - пик умственной активности по ТИ (Теории избирательности):
дб      40   50   60   70   80   90
баллы   123456
2. In - уровень понимания, отсчитывается от Io в соответствии с резонансной кривой.

3. Vo - воля, в политической деятельности - это слепая уверен​ность в своей правоте.

4. St - статус внешнего облика, официальная представительность, ораторское искусство.
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5. Ро - политическая активность, известность, популярность. По​литический статус.

6. Сг - способность привлекать к своей деятельности гениальных людей, умение подбирать и расставлять кадры.

7. Wz - возраст, количество лет:

возраст 25  30 35 40 45  50 55 60 и более

баллы   45655432
8. Su - сумма баллов.

Здесь не учитываются некоторые особенности личности: мировоз​зренческие особенности ума, асимметрия полушарий, темперамент, экстраверсия и прочие особенности, которые в данном случае можно считать величинами второго порядка.

Таблица 4.
Претенденты на пост и главы страны
Io
In
Vo
St
Ро
Сг
Wz
Su

1.Ю. Астафьев
6<V)
б
3
6
2
4
2
29

2. Ю. Власов
5(V)
4
5
6
4
5
2
31

3. В.В. Жириновский
6(IV)
3
5
6
6
2
3
31

4. Г. Каспаров
6(Ш)
2
5
4
4
5
4
30

5. Н. Травкин
5(V)
4
4
4
6
1
4
28

6. В.И. Ленин
6(1)
2
5
5
6
6
6
36

7. М.С. Горбачёв
6(Ш)
2
1
6
6
4
2
27

8. Н.С. Хрущев
501)
3
4
5
4
3
6
31

9. Б.Н. Ельцин
4(Щ)
3
1
5
2
3
2
20

В таблице 4 даны характеристики (на октябрь 1992 года [25]) ос​новных политических деятелей, которые могут претендовать на пре​зидентский пост. Кое-кто из них не сможет проводить избирательную кампанию, но народ должен знать каждого из них по его способнос​тям и наклонностям, чтобы к другим кандидатурам предъявить, по аналогии, требования в той же системе отсчёта.

Для сравнения даются характеристики других известных политиков.

На 01.01.02. у В.В. Путина Io = 6, In = 4, Vo = 3, St = 6, Ро = 5, Сг = 4, Wz = 5, итого Su = 32; у В.В. Жириновского St =6, Ро = 6, итого Su = 30.
В числе кандидатов нет таких популярных в политическом мире личностей, как Вольский, Стерлигов, Макашов и Зюганов. Никто из них не набирает 20 баллов [25].
У партократов-хамелеонов, в основном, интеллекта хватает толь​ко на то, чтобы наложить резолюцию - кому отдать на исполнение, подписать бумаги не читая, зачитать по написанному, выпросить сред​ства у вышестоящих. Поэтому, став главами государств, они по при-
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вычке просят у других государств и (или) у МВФ и т.д., не понимая, чтоможно и нужно трудиться и жить за счёт внутренних средств.
Слабая воля Ельцина, как и Горбачёва, проявляется в их неспособно​сти требовать выполнения своих указов, отстаивать свою точку зрения. А волю в политической борьбе человек не может ни убавить, ни прибавить, это строго фиксированная величина (на большом интервале времени).

В процессе всей своей жизни человек постоянно осуществляет вы​бор между различными по содержанию и значению потребностями и интересами - материальными и духовными, социальными и биологи​ческими, устойчивыми и временными, перспективными и сиюминут​ными. Этот моральный выбор человека основывается на его представ​лении о самоуважении, отношении к смыслу жизни, счастье и т.д.

В целях экономии места рассмотрим лишь понятие «счастье».

«Счастливая жизнь, счастье состоит в том, чтобы жить хорошо, а хорошо жить - значит, жить добродетельно... поскольку высшее бла​го - это счастье, и оно цель, а совершенная цель - в деятельности, то, живя добродетельно, мы можем быть счастливы и обладать высшим благом», - утверждал Аристотель.

По Аристотелю, есть два вида добродетели:,
1) интеллектуальный - мудрость, сообразительность и рассудитель​ность, приобретенные путём обучения;

2) этический - воля, характер, этос (характер, воспитанный тради​циями, обычаями), к которым относятся мужество, благоразумие, дру​желюбие, правдивость, умеренность, щедрость, скромность, вырабо​танные путём воспитания привычек.

Реальное человеческое счастье, как мы знаем, может быть самьм разнообразным:

А счастье, по-моему, просто

Бывает разного роста:

От кочки и до Казбека,

В зависимости от человека.

(Эдуард Асадов. «Что такое счастье». 1966)
Счастье человека зависит от объективных и субъективных усло​вий. Объективные - это совокупность социальных условий, в кото​рых находится человек. Таких, как социальное равенство людей, от​ношения сотрудничества и взаимопонимания, свобода реализации че​ловеческих задатков, возможность удовлетворения материальных и духовных потребностей. Субъективные - это те, которые зависят от самой личности, от её усилий, понимания и умения использовать воз​можности развития своих задатков и способностей.
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Моральной оценке подлежит и содержание понятия «счастья», и выбранные пути, и средства его достижения, и характер сотрудниче​ства или борьбы за него.

Люди ведут разный образ жизни. Поэтому измерять их счастье образом жизни по одному эталону невозможно. Но есть общие крите​рии оценки образа жизни и счастья большинства социальных групп с точки зрения всеобщих интересов и морали данного общества. Та​кие, как довольство, «оценки жизни в целом» и т.д. Когда человек до​волен, это значит, что его образ жизни отвечает его представлениям о правильной жизни. Он хотел бы жить так, как живёт, а точнее, жить в том круге деятельности. Он не прочь жить ещё лучше, но не порывая при этом со своими взглядами и привычками, своим окружением.

Довольство много значит для счастья. Если человек попадает в «чужой» образ жизни, ему там неуютно и странно. Например, вспом​ним свой (или из рассказов) переход в новую школу, на новую работу.

«Оценка жизни в целом» - определяется мировоззрением челове​ка, его социальным опытом, его общественными чувствами.

Осмысливая отношение к себе, к своей жизни, человек вырабаты​вает своё представление об идеале - о жизни, которая давала бы ему полное моральное удовлетворение, т.е. о счастье. На основе этого он строит свои планы и цели, формирует свой образ жизни.

Обратной стороной «производства ради производства» выступает «потребление ради потребления». «Изобилие» и «всеобщее благосос​тояние» - соблазнительные буржуазные лозунги, под которыми в се​редине пятидесятых годов был сформирован образ капитализма как «общества потребления». По выражению американского философа Э. Фромма, состоялся «грандиозный социальный эксперимент» по удовлетворению чувственных потребностей, выявивший несостоятель​ность представлений о счастье как максимуме удовольствий, как удов​летворения всех желаний...»
В книге Джона Хостона (1981) «Стремление к счастью» автор пря​мо признаёт - многие американцы несчастливы в «обществе изоби​лия», в то время как многие неамериканцы мечтают оказаться на их месте. Калифорнийский учёный-психолог считает, что тому есть три причины: во-первых, вещи слишком доступны, а поэтому мы их боль​ше не желаем, не радуемся; во-вторых, нередко мы желаем того, что нам недоступно, и оттого несчастливы; в третьих, в мире мало разно​образия и новизны, поэтому мы заранее скучаем.

Век научно-технической революции с его нарастающим темпом жизни, урбанизацией, информационной перегрузкой, гиподинамией
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предъявляет человеку повышенные запросы, требует адаптации к но​вым условиям, от которых зависит его благополучие, счастье.

В этой проблеме огромная роль отведена отношению человека к труду, участию его в общественном труде.

Канадский врач У. Ослер так определил роль труда: «Это неболь​шое слово грандиозно по своему значению. Это «Сезам, отвори» для любых ворот, философский камень, который превращает весь неблагородный металл в золото. Глупого он делает умным, умно​го - блистательным, блистательного - упорным и уравновешен​ным. Юношам приносит надежду, зрелым мужам - уверенность, пожилым - отдых... Это не только пробный камень прогресса, но и мера успехов в повседневной жизни. Это слово - ТРУД».
Труд - не только социальная, но и биологическая необходимость. Канадский учёный Г. Селье в этой связи пишет: «Мышцы становят​ся дряблыми, атрофируются, если мы их не упражняем. Мозг приходит в расстройство и хаос, если мы его не используем по​стоянно для достойных занятий. Труд - основная потребность человека... Работа нужна человеку для нормальной жизнедеятель​ности, как нужны воздух, пища, сон, общение». Лишение человека права на труд - одна из жестокостей капиталистического мира.

Образование без воспитания не формирует человека, а разла​гает его, т.к. даёт ему жизненно выгодные возможности, техни​ческие умения, которыми он - бездуховный, бессовестный, без​верный и бесхарактерный — и начинает злоупотреблять. Если че​ловек безнравственный и бессовестный, то предложи ему совершен​нейшую экономическую модель, справедливейшую социально-поли​тическую систему, самую передовую технику и технологию, через определённое время он всё испортит, разорит. Формальная «образо​ванность» вне веры, чести и совести создаёт не национальную культуру, а разврат пошлой цивилизации [26].
Около 2400 лет назад об этом писал Платон в труде «Государство»:

«Сначала Л1оди ощущают необходимое; затем обращают внима​ние на полезное, потом замечают удобное, после развлекаются на​слаждением и потому развращаются роскошью; наконец, безум​ствуют, растрачивая своё имущество». Отсюда становится понятно, как правовое демократическое государство может стать экономически крепким и морально здоровым, а человек - счастливым. Процесс вос​питания и образования человека должен длиться всю жизнь!!!
То есть привитие человеку нравственных качеств, необходи​мых добродетельному обществу, и обучение человека (чтобы
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«могу» равнялось «надо») в соответствии с потребностями госу​дарства должно проходить через всю его жизнь.
Таким образом, государство (общество) должно заботиться о пожизненном обучении и воспитании работника на уровне, тре​буемом государству (обществу). Почему?
Развитие и смена технологий в доиндустриальном мире происхо​дило так медленно, что, обучившись однажды, работник оставался квалифицированным всю свою жизнь. С середины XX века техноло​гии стали меняться 1-2 раза за смену поколений (20 - 25 лет). Сегод​ня же смена технологий происходит через 5-7 лет, а в высокой техно​логии (микроэлектроника, биотехнология и т.д.) - за 2 - 3 года, поэто​му переподготовка специалистов требуется в эти сроки, иначе теряет​ся квалификация.

Сегодня необходимо, чтобы обучение и переобучение (это не ого​ворка) работника продолжалось всю его жизнь. Переобучение в це​лях перестановки (ротации) работников раз в 4 - 5 лет позволяет уйти от скуки, находить своё дело в жизни, расширять кругозор, подымать​ся (при желании) по служебной лестнице в соответствии со знаниями, пониманием и умением. И там, где это делается, там экономика раз​вивается лучше и быстрее (Япония, Южная Корея и т.д.).

Американские учёные проанализировали более 3000 рабочих мест в США и сделали вывод: при 10% повышении уровня образования производительность возрастает на 8,6%. Для сравнения отметим: при таком же увеличении акционерного капитала производительность возрастает всего на 3 - 4%. Т.е. инвестиции в человеческий капи​тал втрое превышают прибыль от инвестиций в технику.
Не будет экономического расцвета России, если государство и об​щество в целом не возьмётся устранить образовательный и воспита​тельный дефицит, чтобы поднять эффективность и конкурентоспособ​ность экономики.

Б. Снижение себестоимости единицы продукции
Снижение себестоимости единицы продукции достигается сниже​нием расходов на производство и реализацию этой продукции потре​бителю. Сюда входят такие затраты, как потреблённые основные сред​ства (амортизация), оборотные средства (сырьё, материалы, деньги, топливо, электроэнергия и т.д.), затраты на оплату труда (заработная плата), а также затраты на сбыт продукции.

Снижение магериалоёмкости и энергоёмкости на единицу продук​ции позволяет снижать себестоимость, а уменьшение сроков аморти-
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зации оборудования увеличивает её, но позволяет быстрее отпить затраты на покупку новых технологий, оборудования и, в конечном счете, уменьшить себестоимость.

С введением системы, обеспечивающей индикативное (рекомен​дательное) и директивное (обязательное) для госпредприятий, т.е. двухуровневое планирование, капиталистическая экономика пе​решла к регулируемому рынку за счёт резкого сокращения объёма перепроизводства услуг. Перепроизводство раньше приводило к пе​риодическим кризисам. Современный же уровень развития науки и тех​ники позволяет решать эту задачу достаточно эффективно. Однако ос​таётся открытым вопрос относительно решения проблемы подъёма качества услуг при сокращении расхода ресурсов на эти цели.

Система национальных счетов и политика «теневых цен» позволя​ет этого добиться. Каким образом? Для сравнения возьмём два одно​типных предприятия. Одно современное капиталистическое, другое «советское» из нашего недавнего прошлого, так как в настоящее вре​мя просто не с чем сравнивать из-за развала экономики в результате «демократических реформ» в России.

Допустим, предприятия выпускают железобетонные изделия типа фундаментальных блоков (ФБС). Технология, производительность у них одинаковая -1000 штук в день. Даже цена одинаковая, к примеру, = 30 условных единиц за 1 штуку. Допустим, что к директору «совет​ского» предприятия пришел учёный с изобретением («ноу-хау»), суть которого - в новой технологии. Без переналадки оборудования. В ре​зультате тот же ФБС становится в пять раз дешевле. Не будем рас​сматривать - почему, но «советское» предприятие работает с утверж​дённым сверху фиксированным «нормативом рентабельности» и ус​тановленным ограни-чением фонда оплаты труда (ФОТ) на уровне штатных расписаний и тарифных ставок. Если директор согласится перевести предприятие на новую технологию, тогда стоимость изде​лия ФБС станет всего 6 условных единиц за 1 штуку. Тем самым для сохранения объёмов формируемых фондов (в том числе и фонда соц-культбыта, связанного со строительством дома для работников пред​приятия) предприятию надо поднять в 5 раз производительность тру​да и вместо 1000 производить 5000 блоков в день. Т.е. нужно увели​чить основные фонды в пять раз! Да ещё преодолеть плановые огра​ничения по выпуску продукции. В результате этого хода мыслей у директора исход разговора с владельцем ноу-хау однозначен. «Совет​ский» изобретатель «ноу-хау» приравнивается к пойманному с полич​ным диверсанту со всеми вытекающими отсюда последствиями...
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Совершенно иные условия работы у директора капиталистичес​кой фирмы аналогичного профиля. Он не связан фиксированным нор-ма-тивом рентабельности, увязывающим себестоимость с оптовой ценой на изделие. Он имеет возможность установить на изделие, вы​пускаемое по новой технологии, так называемую «теневую» цену. Смысл её в следующем. Получив от внедрения «ноу-хау» экономию в 24 условные единицы за штуку фирма должна отдать 50% этой эконо​мии государству, для того чтобы государство в «ноу-хау» было заин​тересовано. Остальные 12 условных единиц она может оставить себе, установив оптовую цену на изделие 18 условных единиц (6+12). Та​ким образом, норматив «рен-табельности» благодаря «внедрению» изобретения в серийное производство для данной фирмы поднимает​ся до 200%. При среднем уровне по стране в 5 - 10%. Благодаря вне​дрению изобретения фирма получает небывалую сверхприбыль.

Установленная цена на новое изделие потому и называется «тене​вой». Ведь это пока кот в мешке. Заказчика предстоит привлечь на свою сторону рекламой (изменением мировоззрения) и сертифика​том, что требует дополнительных денежных вложений.

Политикой «теневых» цен государство развивает экономику. Раз​вивает в направлении подъёма качества услуг при всемерном сокра​щении потребляемых ресурсов (снижения себестоимости). В этой связи предусмотрена жёсткая ответственность за соответствие серти​фикату качества предлагаемой новой услуги (изделия). Иначе, за под​рыв государственной политики, - преследование по закону.

После преодоления сложившегося (бюрократического) мировоз​зрения фирма, первой внедрившая «ноу-хау», замыкает на себя зака​зы аналогичных (по производимым услугам) фирм, ставя их на грань банкротства. Зарождается монополизм.

Монополизм становится непреодолимым барьером на пути вне​дрения научно-технического прогресса (НТП) в серийное производ​ство. Наш печальный опыт - яркое тому подтверждение. В этот мо​мент вступает в силу антимонопольное законодательство. Но оно дей​ствует только в том случае, если под него подведён определённый механизм контроля за его выполнением.

Таким механизмом является система национальных счетов (СНС), по которой работают свыше 110 стран мира. Смысл этой системы сво​дится к максимальному упрощению бухгалтерского учёта. Бухгалтер​ского учёта по принципу двойного счёта, предложенного Лукой Пе-чолли. А также к использованию мощной компьютерной банковской системы, опирающейся на систему кодификаторов. Эта система по-
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зволяет отслеживать движение финансовых потоков применительно к любой номенклатуре производимой услуги по типу дебета-кредита.

. Применительно к рассматриваемой ситуации СНС позволяет го​сударственному чиновнику из налоговой инспекции отследить «ви​новника» роста финансовых средств у него на счету за счёт разорения других фирм, производящих аналогичную услугу. При обнаружении такого действует антимонопольное законодательство, позволяя изъять часть сверхприбыли у «виновника» для поддержания оставшихся фирм. Поддержка действует строго определённый срок, с тем чтобы дать возможность этим фирмам внедрить более совершенные техно​логии и т.д. А не на всю оставшуюся жизнь, как это было в СССР.

Итак, вместо того, чтобы воспользоваться наработанным опытом ликвидации дефицита качества и снижения себестоимости единицы продукции, мы освободили цены в условиях жесточайшего качествен​ного дефицита из-за повсеместной территориальной и (или) отрасле​вой монополии.

Расплата за подобную диверсию не заставила себя долго ждать...

Обновлённая система национальных счетов (СНС). В роли изоб​ретателя и (или) инвестора с успехом может выступить и государство. Обеспечивая финансирование разработки или покупки того самого изобретения, которое позволило в 5 раз снизить себестоимость ФБС. При этом центр внимания перемещается на всю цепь разработки но​вого изделия с последующим директивным сбросом оптовых цен на новую услугу. Сброса после заполнения плановых резервных финан​совых фондов по всей цепи разработки данной услуги, включая и се​рийное предприятие.

Основная цель «теневых» цен и СНС - подъём качества услуг при всемерном сокращении потребляемых ресурсов. Их цель в расшире​нии ассортимента услуг, т.к. они делают экономически невыгодным продолжение тиражирования морально устаревшей услуги (ненужной потребителю).

В. Улучшение технологии производства
Технология (от греческого) - искусство, мастерство и учение [27]. Технология - это совокупность процессов, правил, навыков, при​меняемых при изготовлении какого-либо вида продукции в любой сфере производственной деятельности. Технология - это наука, инту​иция - искусство. С интуиции всё начинается, технологией развивает​ся до определённого предела, чтобы всё начать сначала или на новом витке расширяющейся спирали развития человечества.
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В своей эволюции технология опирается на всю совокупность ес​тественно-научных знаний и, в свою очередь, приводит к возникнове​нию новых областей науки и техники, создаёт материальную и ин​формационную базу для их развития.

Фундаментальные открытия требуют сегодня пристального вни​мания к себе технологов, т.к. опаздывание с их применением приво​дит к быстрому отставанию технологии от мирового уровня.

Улучшение технологии производства достигается за счёт достиже​ний в транспорте и связи, распространение образования сокращают пространство и время, ведёт к быстрому распространению технологий.

На долю 80% населения Земли приходится лишь 1/20 часть по​требления ресурсов, а остальные 19/20 «съедают» оставшиеся 20%, поэтому, чтобы подтянуть потребление основной массы населения Земли к высшему уровню, необходим радикальный прорыв в области технологий [28].
Революция производительных сил позволяет придать труду твор​ческий характер, удешевить продукты, создать экологически чистое производство и уже сегодня может способствовать значительному сокращению продолжительности рабочего времени. Для того, чтобы новые технологии приносили пользу трудящимся. Международная ассоциация квалифицированных рабочих разработала «Технологичес​кий билль о правах». Основное заключается в том, что трудящиеся могут принимать участие в прогрессе производительности труда толь​ко за счёт более короткого рабочего времени, лучших условий труда, высокой квалификации, более высокого уровня жизни и зарплаты [29].
Итак:

1. Использование новых технологий не должно вести к сокраще​нию рабочих мест, а должно сохранять их или создавать новые, спо​собствуя полной занятости на местном и государственном уровнях.

2. Средства от экономии на производственных издержках и от приро​ста производительности труда, достигаемые за счёт использования но​вых технологий, должны быть распределены между трудящимися, заня​тыми на производстве, на уровне предприятий и не могут быть полнос​тью переданы хозяину - капиталисту, менеджменту и владельцам акций.

3. Новые технологии должны улучшать условия труда и предос​тавлять каждому работнику, если это необходимо, возможность сме​нить место работы, совершенствовать свои знания и способности, а также получать разные виды компенсации.

4. Новые технологии необходимо применять для развития промыш​ленной базы российского общества; они могут быть запатентованы зару-
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бежными странами и экспортироваться только при условии полной заня​тости в самой России (необходимо изменить закон по патентной систе​ме, статьи 25,26 о предварительной публикации формулы изобретения(!) Цункг 6 статьи 21 об ознакомлении с патентной заявкой и т.д.).

5. Новые технологии следует расценивать с точки зрения безопас​ности для здоровья рабочих, они не должны ухудшать рабочую среду и наносить вред окружающей природе.

6. Рабочие с помощью своих профсоюзов и других форм представи​тельства их интересов должны иметь полное право принимать участие во всех этапах обсуждения и принятия решений относительно примене​ний новых технологий, изменения системы рабочих мест, производствен​ного процесса и т. в, включая закрытие предприятия, перевод рабочих, капитала, производственных цехов и оборудования на новое место.

7. Рабочие должны иметь доступ к установкам по контролю и над​зору. Новые технологии не могут использоваться для контроля за про​изводительностью труда отдельных рабочих или в целях какого-либо другого контроля за ними.

8. Необходим строгий контроль за хранением в компьютерной па​мяти информации об отдельных трудящихся. Речь идёт о сборе, выда​че и распространении информации о расовой принадлежности, рели​гиозной и политической деятельности и убеждениях, о физических и психических болезнях и соответствующем лечении, о судебных нака​заниях, сексуальном поведении, личных и семейных проблемах, а так​же о финансовом положении и кредитоспособности. В тех случаях, когда речь идёт о здоровье, информация может выдаваться только после консультаций с семьёй, врачом, психиатром или священником, которого признаёт профсоюз.

9. Рабочий или работница в любое время имеет полное право на ознакомление со своим личным делом.

10. При использовании новых технологий в производстве воен​ных товаров и услуг рабочие имеют право посредством своих проф​союзов или других представительств их интересов вести с руковод​ством предприятия переговоры о создании паритетных комитетов для альтернативного производства. В задачи этих комитетов входит по​иск путей использования новых технологий для изготовления обще​ственно полезной продукции в гражданской области.

Передовая технология перестаёт быть монополией развитых стран, новшества распространяются повсюду в кратчайшие сроки, их копи​рование, улучшение и использование становится не менее важным, чем изобретения (вплоть до промышленного шпионажа).

48
Г. Оптимизация руководства производством
«Свободно живёт тот, кто находит радость в

исполнении долга.»

(Цицерон). Руководитель любого ранга осуществляет шесть функций (кругов деятельности): Технические операции (производство), раз​вивает их за счёт роста уровня производительности труда. Коммер​ческие операции (покупка, продажа, обмен и реклама). Финансовые операции (нахождение, привлечение средств и рациональное, опти​мальное распоряжение ими). Страховые операции (страхование и ох​рана имущества и лиц). Учётные операции (оперативный, финансо​вый, бухгалтерский, статистический учёт). Административные опе​рации (целеполагание — предвидение, планирование — проектирова​ние, организация, управление, регулирование - мотивация, контроль). Оптимальное руководство производством товаров и услуг (админист​ративная функция) состоит:

1) из целеполагания - философской миссии предприятия (макси​мальное удовлетворение потребностей потребителей). Оно основано на предвидении, прогностики будущего. Предвидение - опережаю​щее отображение действительности, основанного на познании зако​номерностей, законов и принципов природы, общества, государства и мышления разума и их практики;

2) программы (плана или проекта) на основе цели - стратегии (что, где, как, когда и сколько). Пирамида цели (идеи) всегда (явно или неявно) построена на основе философии - мировоззрения (рели​гиозного или светского):

Цель <=> идея;
Способ <=> идеология;
Тактика <=> политика;
Практика <=> экономика;
Ресурсы <=> люди, сырьё, энергия.
Стратегия высшей цели (идеи) разрабатывается на основе философии и методологии. Способы (средства, методы воздей​ствия) достижения стратегической цели или приближения к идеи формируются и внедряются на основе идеологии в понятной, принятой и активно желательной (интересной) большинству форме. Тактические задачи по достижению промежуточных вех по пути к цели (идеи) задаются политикой (на основе законода​тельной деятельности). Поэтому для политика, скрывающего свои грязные дела: политика - грязное дело. Отсюда понятно, почему он
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явно свою цель, идеологию не провозглашает. К тому, кто не занима​ется политикой, политика сама приходит в дом, чаще в виде оккупан​та. Практика осуществления задач политики и оперативные пути решения проходят через экономику на основе всех имеющихся ресурсов, в зависимости от внутренней и внешних сред. Главный ресурс — люди (их знания, умения и навыки).
Система руководства в СССР (1934 - 1949 годы) проектными методами, в силу их черезвычайной эффективности была впос​ледствии засекречена ЦК КПСС и сегодня забыта. В то же время в 1955 году Япония ив 1961 году развитые страны взяли наш опыт, создав «Международную организацию управления проектами», их эко​номикой и организацией в её составе органов типа: Госплан, Госстрой, Госснаб и Госстандарт [100];
3) организации (кем, подбора и расстановки, приобретения, про​изводства и доставки);

Организация и дезорганизация друг без друга не живут, не суще​ствуют. Нам нет нужды ненавидеть или любить издержки производ​ства. Нам надо их учитывать. Их надо снизить до минимума. Изгнать из системы дезорганизацию можно в первую очередь за счёт наличия внутренней заинтересованности (мотивации) всех элементов систе​мы. Затем нужна сущностная квалификация (порядок) и, наконец, нужна арифметика и ещё раз арифметика (учёт и контроль). Нам нуж​но научиться различать четыре вида издержек производства: реализа​цию; расходование; утрату; растрату.

4) управления - тактики (указание подчинённым действий по ре​шению задач, поставленных жизнью). Важно при организации и из​менении направления дела предприятия;

5) мотивации (регулирования моральных и материальных побудитель​ных стимулов работника, при которых у него возникает желание и инте​рес трудиться, чтобы содействовать достижению целей предприятия);

В нашем обществе, которое мы называли социалистическим, госу​дарство присваивало продукт труда всего народа, чтобы потом распреде​лить его. Но как? По справедливости? В результате при общенародной собственности мы оказались наёмными работниками у... У кого? У уп​равляющих, которых мы же и наняли (?) через своих народных избран​ников. Избранников, на которых после выборов мы никакого влияния не оказывали (или не могли оказать?) Масса вопросов. А конечный резуль​тат простой - всеобщая безответственность на всех уровнях за результат своего труда. Хотя и не в виде личных качеств конкретного человека (масса честных, ответственных, совестливых лкдей была смолота жерновами,
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которые мы же и создали). Одним из первых в этом начинании был Иван Худенко. Он создал безнарядно-звеньевую систему с ведома ЦК КПСС в Казахстане. Эта система позволила на порядки поднять производитель​ность труда в сельском хозяйстве - основной критерий уровня развития экономики. За это Худенно был оболган и репрессирован. В 1989 году реабилитирован посмертно. А уж нынешняя катастрофа определена тем, что всё богатство страны, накопленное несколькими поколениями на​ших предков и нашим личным трудом, оказалось брошенным на разграб​ление властью. Властью, которая для того и существует в государстве, чтобы защищать наши с вами интересы, в том числе и собственность. Но оказывается - это мы так думали, однако проходимцы от власти думали иначе... Вывод: проблема советского общества - в государственной собственности. Заметьте, не в общенародной, а в государственной собственности, позволяющей чиновнику пользоваться правами соб​ственника по отношению к общенародной собственности, не неся при этом экономической, гражданской и уголовной ответственнос​ти за результат использования собственности и за её сохранность. Административная и даже уголовная ответственность в этом случае про​блемы не решают. Рассмотрим опыт собственников-совладельцев в Да​гестане. Исходя из этого диагноза мы (рассказывает в 1995 году М. Чар-таев - председатель союза собственников-совладельцев «Шухгы») и пред​ложили своё решение проблемы. Пришла пора отказаться от наёмного Tpyqa. И мы решили: отныне каждый работник нашего хозяйства будет присваивать результат своего труда сам. Но, если механизмы присвоения результатов чужого труда отработаны веками, то механизмы для союза собственников-совладельцев пришлось создавать самим. По мере воз​никновения проблем, коллектив сам решал и решает их. Первоначальная схема была довольно проста. Исходя из государственных закупочных цен и сложившихся затрат определили внутри хозяйства цену продукта на каждом этапе его движения. Эти цены были приняты за стартовые, кото​рые за 11 лет нашей работы практически не изменились. Внутри союза собственников-совладельцев мы до сих пор считаем всё в рублях образ​ца 1991 года. Это ничуть не хуже, чем в долларах и, на наш взгляд, -естественно. Собственность не возникает из ничего, она появляется в процессе присвоения. И, если ты не иждивенец и не рассчитываешь на подарки, по-крайней мере постоянно, то для того, чтобы продует труда стал твоей собственностью по праву, всё необходимое для производства на своём рабочем месте нужно купить. И договориться с партнёрами о доле в общих доходах. То есть главный принцип: договориться и со​блюдать этот договор. Продукт труда принадлежит тому, кто его со-
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здал. Так, продавая результат своего труда друг другу, мы и перешли к рыночной экономике, основой которой является не спекуляция «прихва-тизированной» собственностью, а продажа результата своего труда. По​этому и итог в конце первого года оказался, мягко говоря, отличным от результата «реформ» в России, да что говорить, просто прекрасным. Зат​раты на единицу продукции снизились в два раза, и мы впервые за мно​гие годы оказались с прибылью. Это было в 1985 году. Всё живое в мире обязано заботиться о развитии, о расширенном воспроизводстве. Материальное производство - не исключение. Поэтому мы опреде​лили долю дохода, которую каждый работник отчисляет на развитие про​изводства. Таким образом, доход каждого работника делится на две части: «накопление» и «потребление». Из части «потребление» каж​дый работник оплачивает все материальные затраты (в том числе и амортизацию), услуги специалистов и обслуживающего персона​ла. Остаток является его личным доходом. Доход специалистов и обслуживающего персонала определяется в процентах от части «по​требление» после вычета материальных затрат. Доля администра​ции определена в процентах от части «накопление». Появились и новые проблемы. Около 30% работников оказались банкротами. Это были первые банкроты в СССР. Но вкус к самостоятельной работе оказался настолько силён, что, несмотря на огромное давления со стороны мест​ных властей (напомним, что это был конец 1985 года), собрание решило работать по этим принципам и дальше. Здесь необходимо отметить ещё одно принципиальное отличие от «реформ» в России. Банкроты не «выб​расываются за борт», по нашему решению в течение двух лет убытки банкротов покрываются из страхового фонда, а затем погашаются из имущественного пая работника (об этом чуть дальше). Но дважды банк​ротом не становился никто. Люди быстро поняли, что это не шутки, а реальная экономическая ответственность за результат своей деятельнос​ти. А дальше началось самое интересное. Годами мы не могли заста​вить людей думать об экономике предприятия, теперь же не было отбоя от вопросов. Первыми забеспокоились те, кто лучше работал и чья доля в инвестициях, соответственно, была больше. «Если результат труда - моя собственность, то и средства, идущие на развитие про​изводства, - мои. Но я вложил 5000 рублей, а мой сосед - 700. Я хочу видеть свои деньги», - говорили они. Тогда мы завели личные счета на каждого, где записывали суммы, инвестированные конкретным работником. Но появились другие вопросы: «Если у меня на инвестици​онном счете 10 000 рублей, которые используются в производстве и дают доход, то почему я не вижу этого дохода, ведь за используемые основные
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фонды я плачу, как и все?» Тогда в части «накопление» были опреде​лены доли для формирования дивидендов на имущественные и зе​мельные паи. Дивиденды на земельные паи выплачиваются каж​дому жителю территории по праву рождения как совладельцу зем​ли, а дивиденды на имущественные паи - пропорционально доле в общественном капитале. Были сформированы страховые и резервные фонды из части «накопление». Остаток части «накопление» (инвес​тиции) распределили в долях между всеми участниками производ​ства — непосредственными товаропроизводителями, специалиста​ми, обслуживающим персоналом и администрацией. Это ещё один важный момент. Некоторые «борцы за права рабочих», стремясь их сде​лать хозяевами, предлагают нанимать администрацию. Получается, как в фильме «Свой среди чужих...»: «Бая ругаешь, а сам баем хочешь стать. И бить своих батраков будешь. Будешь, будешь. Это, брат, диалектика». Мы отменили наёмный труд для всех, а не просто поменяли хозяев и рабов местами. Поэтому все действительно равны в правах и в отношении к создаваемому продукту, а следовательно, и к инвести​циям. Следующий этап в развитии нашего союза начался с вопросов уже не работников, а пенсионеров. «Вы получаете дивиденды на свой капитал, а разве нашего труда нет в этом хозяйстве? Ведь мы начинали с сохи и лопаты, а вы сейчас на какой технике работаете?» Отвечая на воп​росы, действительно поставленные жизнью, а не высосанные из пальца, мы на третьем году работы должны были ответить на вопрос - чья же у нас собственность? Люди способны решить любые проблемы, но на​правление поисков решения определяется наличием или отсутстви​ем совести. Есть совесть - тогда возникают ответы, исключающие несправедливость. Решили мы и эту проблему. Подняли все архивы с момента организации колхоза в 1936 году. Посчитали прирост основных фондов за каждый год. Выяснили, кто и сколько работал, создавая этот прирост. Распределили его между работниками пропорционально вкла​ду каждого. Просуммировали по годам и расписали по личным счетам. Таким образом, распределили капитал между всеми, кто его созда​вал. Если человек умер, его доля доставалась его наследникам. По​чему у бояр, дворян сохранились многовековые списки родов? Да пото​му, что передавалась в наследство собственность. Отсюда договоры на право наследования и знание, кто чьи дети, внуки и тд. Тут есть одно очень важное следствие. Поскольку каждый работник, используя про​шлый труд, овеществлённый в основных фондах, в первую очередь вос​станавливает стоимость самортизированного имущества, то тем самым восстанавливает используемый капитал, а значит, и прошлый труд своих
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предшественников. Следовательно, сколько бы лет не прошло, личный инвестиционный счёт каждого будет состоять из собственного капитала и капиталов своих предков. И всегда можно сказать: вот мой вклад в наше богатство, вот - моего отца, вот - деда, прадеда. Тут наступил завершаю​щий этап, с точки зрения формирования структуры нашего союза. К нам обратились врачи, учителя и другие жители, не работающие в основном производстве: «Почему мы живём вместе, а живём по-другому? Не мо​жем ли и мы жить так же?» Конечно, можете. Давайте обсудим, какую долю дохода каждый работник готов выделить на образование, медици​ну, милицию... Работу общины надо строить так, чтобы руководи​тель зависел от подчинённых. Производитель — от потребителя. Врач — от больного (премия — когда здоровы, а не больны). Учитель — от учеников и т. д. Как будем оценивать результат вашего труда и какова мера ответственности каждого? Инвестиционный фонд распределён в долях между всеми участниками производства. Медицина и т.д. получит отчисления - когда люди здоровы (овладели знаниями, спокойны за по​рядок в обществе и т.д.), иначе у обслуживающих работников нет дохо​дов - одни лишь расходы. Врачи, учителя н другие жители, не работа​ющие на основном производстве, получают свою долю доходов в соответствии с тем, что работник готов выделить на образование, медицину, милицию... в соответствии с мерой труда и мерой ответ​ственности каждою... На основе ежегодной системы оценок их по балльной системе. На советах: рабочих, учителей, учеников, меди​ков и ъд. Каждый даёт оценку. Продолжается это до двух недель. Пример. "Председатель Чартаев за всё время работы высшей оценки (до​хода) не получал ни разу, - рассказывает в декабре 2000 года Бобрицкий Александр Васильевич (зам. председателя "Союза совладельцев-собствен​ников"), - обязательно лкди находят недочёты в его работе". Пенсионе​ры становятся владельцами основных средств производства в со​ответствии с вкладом своего прошлого труда и как владельцы про​изводства получают дивиденды на свой капитал. Арендная плата пользователей за землю, за невосполнимые ресурсы (из доходов за использование распределяется каждому по праву рождения) - это не новая форма грабежа, а новый уровень защищенности каждого человека. Возьмём многодетную семью. Пока дети не выросли, там полноценно работать может лишь один из родителей. Какие будут доходы? Слезы... Потому и падает по стране рождаемость. Но по​скольку у нас теперь и дети - совладельцы земли и невосполнимых ресурсов, то у многодетного отца голова не болит о том, чем и как прокормить семью. Это одно. Второе. Дети подрастают, становятся
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работниками. Теперь они через ту же «арендную плату» начинают помогать старикам и тем, кто родился после них. И поскольку всё основано на естественном процессе смены поколений, принцип ос​таётся неизменным: чем лучше работает каждый и чем больше вкла​дывает в развитие хозяйства, тем выше становится его индивиду​альный доход. С тех пор мы и живём, все вместе по принципам, ко​торые мы сформулировали так: каждый гражданин является соб​ственником результата своего труда; все граждане являются совла​дельцами природных ресурсов по праву рождения; каждый гражда​нин является собственником своей доли в общественном капитале. Частная собственность и государственная собственность - лишь два разных способа отбирать у человека результат его труда, и ясно, что этот тип отношений в обществе себя изжил. Вопрос только в том, сможем ли мы принять в обществе другие принципы обществен​ных отношений, либо изжившие себя принципы изживут и нас. Что же касается рыночной экономики, то, на наш взгляд, разговоры на эту тему не столько проясняют вопрос, сколько запутывают его. Так же, как кибернетика оказалась вовсе не «продажной девкой империализма», так и рыночная экономика может существовать в любом обществе. Пробле​ма лишь в том, кто и что продаёт. Продаются люди - получаем рабство, продаётся рабочая сила - получаем полурабство (в ввде капитализма или социализма - не важно). Мы решили продавать результат своего труда. Продавец, естественно, тот, кто его создал. В результате получили прин​ципиально иную систему общественных отношений. А форму собствен​ности в нашем союзе назвали индивидуально-общественной. Отсюда и название - «Союз собственников-совладельцев, когда каждый член Со​юза является собственником результата своего труда доли в обществен​ном капитале и совладельцем природных ресурсов и общественного бо​гатства. Каковы же результаты? Самый главный экономический показа​тель - затраты. Себестоимость продукции за первые три года уменьши​лась в четыре раза и продолжает снижаться, хотя и не такими темпами. Производительность труда за 10 лет работы вьфосла в 64 раза. Что​бы не подумали, что это опечатка, скажу по-другому, 6 400 процен​тов. Это, естественно, в сопоставимых ценах, а не за счёт инфляции. За последние три года поголовье овец увеличилось в три раза, пого​ловье крупного рогатого скота - на 50 процентов, посевные площа​ди увеличились на 50 процентов, урожайность достигла 50 центне​ров с гектара. При такой производительности труда можно многое себе позволить, поэтому уровень жизни в нашем союзе примерно на порядок выше, чем в среднем по стране. Это подтверждается таким объективным
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показателем, как уровень рождаемости. При отрицательном приросте населения в Дагестане (как и в России, в целом) в нашем Союзе рождае​мость в шесть раз превышает смертность. Ведётся интенсивное жи​лищное .строительство - за три года для членов Союза построено более 300 трёхэтажных коттеджей, развивается социальная инфра​структура. Появились новые направления деятельности: переработка сельхозпродукции, строительство, транспортные услуги. Всё вроде бы прекрасно. Но... Мы же не изолированное государство. И наше суще​ствование в нынешней системе больно бьёт и по нам. Финансы - кровь экономики и, пропуская через себя эту отравленную фальшивыми день​гами «кровь» со смещёнными ценами, мы дорого за это платим. Даже наше небольшое хозяйство после гавдаровского отпуска цен в 1992 году только за тот год потеряло более пяти миллиардов рублей. Поэтому (хотя и не только) стучусь во все двери с найденным нами способом решения проблемы в целом для России. За 10 лет пройдены кабинеты or Горбачё​ва до Гайдара. И все, вроде бы, соглашались, и хватались за телефоны, но... Недавно мне попала в руки книга «Большая игра в бизнес» Джека Сгэка - президента американской компании, который почти в то же вре​мя (в 1983 году) нечто похожее сделал у себя на предприятии. С таким же успехом и похожими проблемами. Вот что он пишет в конце своей книги:

«Это настолько выгодное дело, что я иногда задумываюсь, а вполне ли оно законно? Всё так легко. Интересно. Вызывает азарт, но не очень рискованно. Это способ заработать горы денег. И выигрыва​ют все. Так почему же другие компании не делают того же? ...Я по​дозреваю, что по тем же причинам, по которым они не распределя​ют акции среди своих сотрудников и не используют систему откры​того управления: страх, жадность, паранойя, невежество». Анализ отечественного и зарубежного опыта в этой сфере позволяет утверждать, что найденные нами принципы и механизмы отражают объективные за​кономерности развития общества, и очень страшно, если мы пройдем мимо уже найденного решения, оставив потомкам свидетельства собственной глупости. А специфика, на которую часто ссылаются, от​махиваясь от нас, действительно есть, но она не в особенности горного климата, не в сельскохозяйственном характере нашего труда и уж подав​но не в форме носа наших собственников-совладельцев. Это чисто рос​сийские условия нашей прошлой и нынешней жизни, потому наш союз собственников-совладельцев - это наш Российский вариант, наш путь в будущее [112]. Дары природы не созданы человеком, следовательно, они не могут быть частной собственностью. Принято считать их об​щенародной собственностью, хотя некоторые полагают, что она выража-
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ет ничейную собственность, ибо не имеет хозяина, отвечающего за раци​ональное использование даров природы. Вот здесь-то и проявляется по​тенциал аренды. Народ выступает арендодателем, а арендаторами стано​вятся коллективы предприятий, отвечающие за плодотворное, результа​тивное использование земли и других даров природы, т.е. хозяевами, и ничейность их исчезает. В свою очередь, коллектив предприятия стано​вится арендодателем, превращая каждого своего члена в арендотора-хо-зяина, выделяющего из своих доходов арендную плату на всеобщие на​родные нужды и на образование общей прибыли предприятий. Всё это практически осуществлено разработкой и ведением личных счетов арен​даторов в Союзе. Введение личного лицевого счёта. Лицевые счета арен​даторов в финансово-расчётном центре (в бухгалтерии) Союза являются как бы расчетным счётом Союза в банке. Через них собственники-совла​дельцы осуществляют безналичные расчёты между собой и самим Со​юзом. Лицевой счёт собственника-совладельца состоит из двух частей. В первой части отражаются все доходы от произведённой и реализованной продукции, проделанной работы и оказанной услуги в натуральном и сто​имостном выражениях ежемесячно с нарастающем итогом. Во второй части содержатся все расходы, включающие отчисления на формирова​ние прибыли Союза в виде арендной платы, материальные затраты, амор​тизационные отчисления, полученные в течение года кредит под продук​цию, отчисления на содержание специалистов, работников управления среднего звена и обслуживающего персонала, если собственники-совла​дельцы пользовались их услугами. Разница между доходами и расхода​ми составляет хозрасчетный доход (личный доход) собственника-совла​дельца (арендатора). Первичный учет своих доходов и расходов ведут сами арендаторы. Для этого в Союзе введены учётно-накопигельные ве​домости. Это то самое, что лицевые счета, только записи тут ведутся ежедневно по мере осуществления затрат и получения дохода. Напри​мер, бригада растениеводов получает, т.е. покупает по безналичному рас​чёту на складе Союза семена, минеральные удобрения и т.д. Бригадир записывает в своей книжке (учётно-накопигельной ведомости) дату по​купки, количество, цену и сумму приобретения, что заверяет своей под​писью заведующий складом, который, в свою очередь, делает аналогич​ную запись в своей книге, что и покупатель (бригадир растениеводов). Причём, все товары (услуги) отпускаются по фактическим сложившим​ся в Союзе ценам. При такой системе учёта должности контролёра, и ревизора становятся просто излишними. В конце каждого месяца арен​даторы подводят итоги в своих ведомостях, подписывают их и сдают в финансово-расчётный центр Союза для занесения в их лицевые счета. В
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течение года арендатор получает кредит под производство продукции в размере 60% хозрасчётного дохода за прошлый год, который в конце года вычитается из дохода арендатора. Разработка и внедрение в практику ори​гинальной системы личных счётов можно рассматривать как техноло​гию управления сельскохозяйственным предприятием и дальнейшего раз​вития и углубления общей технологии управления. Все члены Союза яв​ляются арендаторами, все ведут личные счета на равных условиях без каких-либо преимуществ, что создаёт в коллективе благополучную мо​рально-нравственную и психологическую обстановку. По личным сче​там каждый арендатор на протяжении всего года знает, как у него идёт работа, и сам может своевременно контролировать и регулировать дохо​ды и расходы, те. арендатор, по существу, выполняет четвёртый и пятый подпроцесс общего процесса руководства - подпроцесс регулирования и контроля - и даже первый подпроцесс - прогнозирование величины сво​его дохода на конец года. Хозрасчёт является частью принципа эко​номичности руководства. Единая формула хозрасчётного дохода и еди​ные нормативы отчислений - гарантия равноправных условий работы всех арендаторов. Хозрасчётный доход арендаторов определяется по сле​дующей формуле: ВП - АП - ПЗ = ХД, где ВП - стоимость произведён​ной и реализованной продукции (работ и услуг); АП - арендная плата (как основной источник образования прибыли Союза); ПЗ - производ​ственные затраты (включая материальные, амортизационные отчисле​ния и прочие расходы); ХД - хозрасчетный доход арендатора (включая общепроизводственные расходы). Следует отметить, в экономической литературе нет однозначного определения терминов «прибыль», «аренд​ная плата», «доход», «чистый доход» ит.д. Если арендодатель - народ, то для него арендная плата работников является прибылью, для арендатора - предприятия - арендная плата является расходом. Она может высту​пить и в виде единого земельного налога. А если предприятие - арендо​датель, то вся арендная плата, получаемая от арендаторов, является при​былью, тогда как для арендаторов - расходом. Общим собранием всех членов Союза сроком на пять лет установлены одинаковые нормы отчис​лений, приводимые ниже: на создание общей прибыли Союза отчисляет​ся арендная плата в размере 50% произведённой, реализованной продук​ции, выполненных работ и услуг; на содержание (оплату) всех специали​стов и руководителей среднего звена отчисляется до 12% хозрасчетного дохода арендаторов в зависимости от оценки, которую дают им аренда​торы; на содержание обслуживающего персонала, если арендаторы пользуются их услугами, вьщеляется до 12% хозрасчетного дохода с учё​том оценки их услуг арендаторами; на содержание аппарата управления
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и общехозяйственные расходы вьщеляется 5% общей прибыли Союза. При такой системе распределения дохода отчётливо проявляется личная инициатива и коллективная заинтересованность в конечных результатах труда. Тут личность (индивидуум) неотделима от коллектива, и наобо​рот. Чем больше получает арендатор, тем больше получают и те, кто, так или иначе, связан с ним в производственных, в равной мере и в обще​ственных отношениях. Для всех работников, косвенно участвующих в коллективном производстве, не наложены ограничения на их личные доходы, величина которых зависит от качества их работы, оцениваемой также арендаторами. Но и сами арендаторы при выборе работников органа управления обязаны руководствоваться критериями оценки управленчес​ких работников (морально-нравственный человек, обладающий на осно​ве самоуправления: добросовестностью, правдивостью и разумом), а при выборе и оценке всех специалистов - критериями оценки их способнос​тей, т.е. выполнять ряд требований: целостная и взаимосвязанная иерар​хия целей; выбор этических целей; непротиворечивость целей; опреде​лённость и ясность формулировки целей и запрет перехода к следую​щей, если нет ясности в предыдущей; последовательная итерация к наи​лучшему варианту из всех иерархий из всего множества целей; соответ​ствие иерархии целей общей цели. Первое открытие справедливого рас​пределения результатов коллективного труда, осуществлённое высшим органом руководства - общим собранием арендаторов Союза «Шухты». Результаты коллективного труда в концентрированном виде выражаются в общей прибыли Союза. Как и положено при арендной системе, при​быль делится на две части. Первая идёт на выплату народу - государству, обществу -» налогов Союзом в форме следующих отчислений в госбюд​жет: подоходного налога; процентов за кредиты госбанку; отчислений в пенсионный фонд; отчислений в 4юнд социального страхования; дорож​ного фонда; местных налогов. Все выплаты осуществляются по установ​ленным государством нормам. В сущности, эти выплаты арендодателю -народу, который их может использовать в интересах всех членов обще​ства на достижение общей этической цели, ибо народ действительно яв​ляется суверенным субъектом управления и власти. Пока же созданное народом богатство нередко используется на цели, которые противоречат общей цели народа. Вторая часть общей прибыли Союза распределяется общим собранием в соответствии с этической целью, сформулирован​ной в Уставе - малой конституции сельскохозяйственного предприятия, в форме образования следующих фондов: фонда развития производства, накопления основных и оборотных средств для приобретения более со​вершенных сельскохозяйственных машин, более урожайных сортов зер-
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новых культур, элитных животных и т.п. - в целом на воспроизводство и приумножение производства сельскохозяйственной продукции для себя и для продовольственного обеспечения населения страны; фонда соци​ального развития всех членов коллектива — малого народа и малой роди​ны в уважительном понимании этих слов; резервного фонда, без которо​го ни один разумный хозяин не живёт; фонда на содержание здравоохра​нения и повышения образовательного уровня коллектива; фонда потреб​ления на выплату дивидендов по земельным паям и чекам на созданные прошлым трудом средства производства и на приумножаемые текущим трудом основные и оборотные средства Союза. Такой фонд впервые в истории крестьянских реформ введён именно первой крестьянской ре​формой снизу, когда крестьянин смог проявить заботу о крестьянстве;

фонда на содержание власти - председателя и секретаря сельсовета - и на содержание правоохранительной власти - милиции. Вот этот фонд может быть истолкован двояко. С одной стороны, это - признание неспо​собности верховной власти государства обеспечить правопорядок и за​щиту граждан от преступлений с помощью милиции и всей иерархии властей, и потому Союз добровольно взял на себя содержание этих низ​ших органов власти. С другой - это признание полной ненужности и бес​полезности особого органа власти в структуре системы управления Со​юзом, его в действительности нет по Уставу Союза как конституции, в которой есть высший орган управления, но нет высшего органа власти. Этот факт поистине приобретает историческое значение в развитии об​щества и практически подтверждает определение власти как части уп​равления. Этическое значение чеков и паев всем жителям Союза. В Со​юзе разработана методика определения вклада каждого работника в со​здание и накопление основных и оборотных средств за прошлые годы, начиная с 1936 года - образование колхоза по архивным документам до 1984 года. Ранее основные фонды были неделимыми. С 1988 года общее собрание приняло решение разделить неделимые фонды и тем самым превратить каждого работника в реального совладельца коллективной собственности. Общая стоимость основных и оборотных средств поде​лена на доли пропорционально личному вкладу в их создание за про​шлые годы работы и последующее их накопление. На эту долю каждый член предприятия получил именной чек (пай), по которому ему ежегодно выплачиваются дивиденды из фонда потребления, на образование кото​рого выделяется 7% чистого дохода прибыли. Общим собранием реше​но выдавать чеки всем пенсионерам, ветеранам труда и войны - никто не забыт. Чеки могут передаваться по наследству работникам, продолжаю​щим работать на предприятии. Но твердо установлен закон: чеки не про-
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даются и не покупаются. В Союзе разработана также методика опреде​ления доли - пая каждого члена коллектива в общей площади, принадле​жащей Союзу земли, которая утверждена общим собранием - высшим органом управления. Земля условно поделена среди всех проживающих на территории предприятия, от малых детей до глубоких стариков. На каждого из 630 человек пришлось примерно по 20 га сельхозугодий, но закрепили по акту только за теми, кто её обрабатывает. Паи на землю получили не только арендаторы, но и учителя, врачи, работники соци​альной сферы седа и тд. С 1989 года начались выплаты дивидендов на земельные паи из фонда потребления деньгами и частично натуральной сельскохозяйственной продукцией. Чеки и земельные паи создали мо​ральный и материальный стимул для всего населения беречь и культиви​ровать родную землю, ибо интересы личности совпадают с интересами всего коллектива, что соответствует общей цели Союза, сформулирован​ной ранее в малой конституции. Принцип интегральное™ управления в системе управления Союзом «Шухгы». Применительно к изучению тру​да в производстве ещё Адам Смит сформулировал закон разделения, т.е. дезинтеграцию труда Эта линия была продолжена Ф. Тейлором, инже​нером-технологом. Он начал с определения количества времени, необхо​димого рабочему для переноса чугунных чушек с одного места на дру​гое, разделения сложных операций труда на элементарные и установле​ния нормы выполнения работы в целом - путём сложения времени, зат​рачиваемого на выполнение каждой из них. К. Адамецки - инженер-ме​таллург, стремился гармонизировать труд, для чего изобрёл графический гармонограф. А. Файоль определял нормы управляемости. Г. Форд на своих предприятиях использовал поточный метод выполнения элемен​тарных операций при производстве автомобиля. В наше время учёный-хирург Святослав Фёдоров применял поточную линию для выполнения элементарных операций по лечению глаз. В науке, технологии и технике наступил период пережда от дезинтеграции к периоду интеграции, объе​динения, целостного, соответствующего принципу интегральности уп​равления. Устав Союза «Шухгы» есть первая этическая мини-кон​ституция, как открытая система управления без присвоения резуль​татов чужого труда, свободы творчества и без отлучения народа от власти. Сегодня в России более 100 таких хозяйств. Например, в Ниж​нем Новгороде разорённый "Учхоз" новый председатель поднял по методу Чартаева за один год до лучшего в области - по урожайности зерновых и тд. Вернёмся к последней функции руководства.

6) контроля - оперативных мероприятий по каждому отклонению от цели.
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Организации (организмы) - открытые социально-экономические системы. В организации как системе различают следующие подсис​темы: функциональные области деятельности (ресурсы, производство, финансы, инновации, сбыт); элементы производственного процесса (предметы труда, средства труда, труд); элементы руководства (функ​ции руководства, структура руководства).

Законы организации: 1) закон композиции - цели элементов орга​низации должны быть направлены на поддержание основной цели организации; 2) пропорциональности - необходима соразмерность, соответствие соотношений между частями целого; 3) устойчивости
— прочность целого определяется слабейшим звеном; 4) онтогенеза
- любая организация проходит в своём развитии следующие фазы -становление, расцвет и угасание; 5) синсргин - сумма свойств орга​низованного целого не равна арифметической сумме свойств каж​дого из его элементов в отдельности (в сотрудничестве целое боль​ше, в борьбе - меньше); 6) информированности - в организованном целом не может быть большего порядка, чем в упорядоченной ин​формации; 7) единства анализа и синтеза - процессы анализа (раз​деления) дополняются процессом синтеза (объединения) целого, без потери его качеств; 8) самоорганизации - самовоспитание, самообу​чение, совладение, самоуправление, самообеспечение, самоконтроль;
9) самосохранения - любая реальная организационная система (орга​низм) стремится сохранить себя как целостное образование с мини​мальными потерями своих ресурсов;
Принципы организации: 1) принцип непрерывности - мир нахо​дится в непрерывном изменении, всё суть изменения, действия и про​тиводействия; 2) цепной связи — соединение систем проходит через общие звенья, образующие цепную связь; 3) ориентации любой дея​тельности на потребителя — сначала необходимо обеспечить удовлет​ворение потребностей потребителей, а потом - своих; 4) относитель​ности - система не универсальна, она определена и нацелена по отно​шению к каким-то определённым активностям, сопротивлениям и энергиям; 5) стандартизации - целесообразно упорядочение и уни​фикация любых видов деятельности, документации, терминов, сис​тем мер и измерений, информационных и технических систем, руко​водства и пр.; 6) автоматизации производства и руководства - причи​ной объективной глобальной тенденции к увеличению доли услуг в структуре общественного производства, доли свободного времени в структуре рабочего дня работника является комплексная системная автоматизация; 7) глобализации развития систем - ориентация со-
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циальных и производственных систем на глобальную (международ​ную) конкурентно, развитие транснациональных и международных компаний, ужесточение международной конкуренции.
Из всего разнообразия организации руководства производством, отраслью, министерством, страной можно выделить два типа органи​зации, один из которых даёт высокую производительность труда, а другой - низкую.

Оба типа организации стары, как мир, и поэтому оба старше чело​вечества [30].
Первый- оборонительно-созидательный тип организации. На​пример, шиповник, извлекающий пользу из воды, земли, из воздуха, света и тепла, из насекомых, птиц и животных.

Второй тмп организации существует в целях нападения и разру​шения. Например, волчья стая. Нападение и разрушение как основ​ная цель деятельности выдвигает на первое место такие организаци​онные черты, как произвол, жестокость, грубость, безответственное злоупотребление силой и повсеместная анархия.

Оборонительно-созидательная организация - вовсе не монополия растительной жизни. В семейной жизни этот тип организации суще​ствует и у волков, и у лис, и у людей (например: во время Великой Отечественной войны в Красной Армии), но только люди не хотят этот тип организации допускать в производственную, деловую жизнь. Японцы это поняли раньше других. Они ввели пожизненный найм на работу (взяв себе опыт СССР, который при Хрущёве был в основном отменён) и взаимоотношения между руководителями и подчинённы​ми, как у родителей с детьми.

Рассмотрим на примере лис, какая цель деятельности при оборо​нительно-созидательном типе организации?

Во имя продолжения лисьей породы самка существует и живёт не ради себя, а ради детёнышей, и самец тоже живёт не ради себя, а ради самки и её детей. То есть власть (поощрение и наказание) постепенно нисходит от верхушки до самого низа, но созидающая власть всюду строго соответствует ответственности (чего нет у наших чиновников, руководящих Россией и субъектами Федерации по Конституции РФ, т.к. ответственность - это наказание. А кто понёс наказание за кризис в СССР и России?!).  .
Власть созидающая больше и крепче всякой власти, основан​ной на страхе и поддерживаемой сртахом.
Тип организации с низкой производительностью труда сводится к тому, что руководитель даёт своим подчинённым совершенно произ-
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вольные задания и затем требует, чтобы они сами справлялись с ними, как знают, т.е. принципы: безответственный личный произвол сверху, передоверенная власть посредине, анархия по всей линии.

Тип организации с высокой производительностью труда зак​лючается в том, чтобы компетентные специалисты формулиро​вали основные принципы Дела, обучали всех и каждого их при​менению и неумолимо следили за всеми нарушениями.
Истинная производительность всегда даёт максимальные резуль​таты при минимальных усилиях, напряжение, наоборот, дает доволь​но крупные результаты лишь при усилиях ненормально тяжелых.

На принципе напряжения основана поштучная оплата.

Наоборот, нормирование выработки и премиальная система осно​ваны на принципе производительности [30, 31].
Где бы и над чем бы ни работало предприятие, функциониро​вать производительно оно может только в том случае, если каж​дая мельчайшая его операция будет обслужена всем знанием и умением, какие есть в мире (отсюда следует, что будущее за ин​форматизацией общества через компьютерные базы знаний, сис​темы связи типа «Телетекст» и «Видеотекст», связывающих по​требителя с производителями и сферой услуг).
Руководитель любого ранга осуществляет шесть функций (кругов деятельности):
1) технические операции (производство), развивает их за счёт ро​ста уровня производительности труда (повышения квалификации ра​ботника, снижения себестоимости единицы продукции, улучшения технологии, оптимизации руководства производством, улучшения ка​чества продукции, развития наукоградов - где фундаментальные от​крытия и изобретения в кратчайшие сроки превращаются в новую продукцию);

2) коммерческие операции (покупка, продажа, обмен и реклама) по поиску оптимальных поставщиков ресурсов, а также потребителей своей продукции (товаров и услуг) и удовлетворение потребностей;

3) финансовые операции (привлечение средств и рациональное рас​поряжение ими) с ценными бумагами, инвестициями, кредитами и т.д.;

4) страховые операции (страхование, охрана имущества и лиц);

5) учётные операции (оперативный - управленческий, финансо​вый, бухгалтерский, статистический учёт);
6) административные операции руководства (целеполагание - пред​видение, планирование - проектирование, организация, управление, регулирование - мотивация, контроль).
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Править, значит - вести предприятие к его цели, стремясь обеспечить действия всех шести функций руководства. Управле​ние же является лишь одной частью администрирования, дей​ствия которого должно обеспечиваться правлением. Принципов руководства множество. Укажем лишь два основных подхода:
1) Г. Эмерсона, на книге которого В.И. Ленин написал, что она долж​на быть настольной книгой каждого руководителя (необходимы точно поставленные определённые идеалы или цели; здравый смысл; раз​носторонняя компетентная консультация; дисциплина; справедли​вое отношение к персоналу; быстрый, надёжный, полный, точный и постоянный учёт; диспетчирование; нормы и расписание; норма​лизация условий труда; нормирование операций; писание стандар​тных инструкций и вознаграждение за производительность [64]).
2) француза А. Файоля (разделение труда; власть; дисциплина; един​ство распорядительности (командования); единство руководства;
подчинение частных интересов общему; вознаграждение; централи​зация; иерархия; порядок; справедливость; постоянство состава пер​сонала; инициативаиединениеперсонала-«Вединении-сила» [104]).
В ходе администрирования исполнительской деятельностью руко​водитель фиксирует заказ на деятельность (цель), осмысливает его с точки зрения имеющихся ресурсов, строит норму исполнительской де​ятельности (планирование - при недостаточном уровне квалификации исполнителей - бюрократическое управление; проектирование - при квалифицированных исполнителях - делократическое управление, обес​печивает исполнителей всем необходимым (организует), управляет (дег​радация или развитие - положительная обратная связь), мотивирует (регулирует, устойчивость - отрицательная обратная связь) и следит (контролирует) за соответствием нормы реальной деятельности, фик​сирует расхождение, выявляет причину расхождения, корректирует нор​му деятельности или снабжение необходимым (критика деятельности, а не деятеля), контролирует скорректированную деятельность.

Чтобы строить снизу, а не самонадеянно распоряжаться сверху, необходим квалифицированный штаб, применяющий принципы (пе​речисляемые ниже) по всем мельчайшим деталям работы.

Остановимся лишь на первых двух принципах Г. Эмерсона.

Во-первых, необходимы точно поставленные определённые идеалы или цели.
«Кто не знает, в какую гавань он плывет, Для того нет попутного ветра.»

(Сенека)
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Итак, Вы уже видите свою идею (цель, идеал). Но Вы пока - един​ственный, кто её видит. Если желаете, чтобы о ней узнал мир, чтобы ваша мечта сбылась - Вы должны воплотить идею в реальность [32].
«Хорошо сделанное — лучше, чем хорошо сказанное.» (Бен Франклин)

Вы решились. Чаще всего это комбинация трезвого расчёта и ин​стинкта. Даём несколько способов осуществить задуманное.

1. Бухгалтерия, по Франклину (трезвый расчёт). «Я разделяю лист бумаги на две вертикальные части линией и пишу в одной части все «за» это решение, а в другой - все «против» этого решения. Затем я даю себе три - четыре дня на размышление. В тече​ние этого времени я добавляю к моим колонкам «за» и «против» раз​личные намётки, мотивы, которые время от времени приходят мне в голову. Когда я, наконец, собрал их все в одну точку зрения, я начи​наю взвешивать, оценивать и сравнивать их. Если мне встречаются в противоположных колонках равные «по весу» «за» и «против», то я вычёркиваю их. Если я нахожу, что одно «за» равняется по весу двум «против», - то вычёркиваю три пункта. Если два с одной стороны рав​няются трём с другой, я вычеркиваю пять пунктов. Таким образом, я прихожу к балансу. Если по прошествии дня или двух ничего нового и важного в голову не приходит, я нахожу сбалансированное решение.

Хотя решение не может быть найдено при помощи алгебраичес​ких действий, всё же я полагаю, что таким способом могу принять более рациональное и взвешенное решение. Меньше вероятности поспешного, непродуманного шага. И, в сущности, я сам получаю великое удовольствие от принятого таким образом решения, от этой «моральной» алгебры».

(Записки Бенджиамина Франклина)

2. Способ Фрейда (инстинктивный способ принятия решения). Зигмунд Фрейд разработал уникальный способ проверки инстинк​тивного желания или нежелания того или иного решения. Он подбра​сывал монету - и подсчитывал количество «орлов» и «решек» в пользу положительного или отрицательного решения. Перед этим он записы​вал, что именно будет означать «да», а что -«нет». Если все же решение было в пользу «да», а инстинкт говорил и даже кричал: «Перебрось ещё! Я не согласен с этим решением!» - то интуитивное решение было ясно и обнаруживало себя само (вытащив решение из подсознания).

3. Десять заповедей для того, кто хочет превратить мечту в реальность.
1) Постройте прототип.
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При этом принцип «работает как» — важнее, чем принцип «выгля​дит как».

2) Вы должны верить.
Чтобы стать великим. Вы должны сделать нечто великое.

Управляемая вера заставляет всякую мысль вибрировать от напря​жения. Вы можете подняться на недостижимую высоту, воодушевив​шись могуществом приобретённой уверенности в себе [2].

Вера - катализатор всех умственных способностей. Это состояние может быть искусственно вызвано многократным воздействием са​мовнушения на подсознание.

Единственно известный метод осознанного совершенствования чув​ства веры - вбивать его в подсознание, как это делают священники.

Когда Вы хотите чего-то достичь или получить, войдите внутрь и спросите себя, какой первый шаг необходимо сделать, чтобы достичь цели? Применяйте Метод Обретения Внутренней Силы [33].
- Выберите ту сферу своей жизни, в которую Вы хотите привнести перемены, или найдите в себе то, что Вы хотите изменить.

- Определите свои ограничивающие убеждения - страхи, мысли, которые препятствуют действиям.

- Составьте для них новые мысли.

- Определите свой передний рубеж роста для достижения постав​ленной цели.

- Составьте притягательное для себя утверждение на переднем рубеже роста.

- Мысленно нарисуйте себе, что именно Вы хотите получить.

- Наполните Ваш мыслеобраз положительными эмоциями и дру​гими необходимыми компонентами.

Дайте мыслеобразу некоторое время, чтобы он мог набраться силы. Вы почувствуете, что готовы действовать, по какому-то внутреннему давлению, внутреннему чувству, говорящему, что Вам уже хочется сделать первый шаг, хотя раньше на это не было сил.

Самая главная ошибка людей заключается в том, что они хо​тят всё и сразу. На нашей Земле это не работает.
Регулярно возвращайтесь к своим желаниям иметь нечто, напиты​вайте их положительными чувствами и эмоциями и повторяйте утвер​ждение - вскоре Вы накопите силы, чтобы начать действовать.

Мысль сама потянет Вас за собой.

Помните, Ваша мысль обладает самостоятельной силой. Ког​да Вы чётко представляете себе желаемое и с помощью положи​тельных эмоций, утверждений и других компонентов накачивае-
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те мысль, она начинает творить. Она придает Вам силу действо​вать. Она начинает структурировать окружающее пространство, притягивая к Вам возможности. Вам начинают сыпаться пред​ложения, люди начинают предлагать Вам помощь. Окружающий мир приходит в движение. Внутреннее начинает отражаться во внешнем. Подобное начинает притягивать подобное. Никакой ми​стики, только строгие законы Вселенной.
С помощью мыслей Вы можете изменить жизнь и влиять на жизни окружающих Вас людей.

Научитесь думать в позитивной манере и наполнять мысли поло​жительными эмоциями, и у Вас будет всё, что пожелаете, - здоровье, благополучие, прекрасные взаимоотношения, интересная работа.
Мы должны помнить: настоящими лидерами этого мира всегда становятся люди, которые умели использовать и заставить работать неосязаемые, невидимые силы ещё не выявившихся возможностей и превращали эти силы (или импульсы мысли) в империи, государ​ства, города, фабрики, аэропланы, автомобили и разного рода удоб​ства, делающие жизнь более комфортабельной (удобной и уютной).
ЗАПОМНИТЕ!!!
Для того, чтобы стремиться вверх, хотеть изобилия и процве​тания, требуется не больше сил, чем для того, чтобы смириться с нищетой и бедностью.
Желание, подкреплённое верой, поднимает людей из ничтожества к власти, богатству и славе.

«Верь самому себе, и тебя не предадут.»

(Бен Франклин)

3) Будьте ответственны.
Рыба тухнет с головы. Вы, и только Вы ответственны за успех пред​приятия. Вы ответственны и за успех Вашего персонала. Вы делите успех на всех.

Прирождённых лидеров отмечает сама Природа. Они умеют:

- воодушевить людей на работу, превосходящую их способности;

- убедить потребителей;

- быть маниакально-требовательным к качеству;

- иметь смелость довести Дело до конца;

- доверять как своему сердцу, так и уму;

- любить людей;

- вести примером за собой;

- брать ответственность на себя;

- не принимать ни денег, ни славы, если они не заслужены;
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- быть честным с собой и другими.

Лидерство не равносильно управлению. Управленцы озабочены стилем, процессом. Лидеры концентрируются на сути и воображении (образно и доходчиво подавая суть идей, целей и т.д.). Управленцы боятся хаоса и от страха впадают в агрессию. Лидеры направляют свою агрессию против враждебных идей, но не против людей. Лиде​ры признают агрессию необходимым компонентом мотивации.

Руководитель - администратор (менеджер) и лидер (см. дополни​тельно 3.11.5.; 3.12.1. - 3.12.5. [100]). Лидер - человек, обладающий авторитетом (наилучшими знаниями, навыками и умениями), ответ​ственностью, активностью, этикой и положительным состоянием души. Сравним их. Менеджер - лидер (администратор - инноватор;

поручает - вдохновляет; работает по целям других - трудится по сво​им целям; план как основа действий - видение - проект как основа действий; полагается на систему - полагается на людей; использует доводы - использует эмоции; контролирует - доверяет; поддерживает движение {регулирует} -даёт импульс движения{управляет}; прини​мает решения - превращает решения в реальность; делает дела пра​вильно {даже зло} - делает правильное дело {только добро, см. 2.2.};
уважаем - обожаем).

Управление следует за лидерством.
4) Смотрите на вещи проще.
Взгляд на мир должен иметь начало, середину и конец. Взгляд на идею также. Это - история, которую Вы будете подносить инвесто​рам (дающим деньги), потребителям, семье и друзьям. Гениальная идея предполагает цельность, оригинальность, лёгкость понимания и ма​гию. Гениальные идеи оживляют мечты. Хорошая идея должна удив​лять, дразнить, звать за собой. У слушателей должно забиться сердце от восторга и удивления, они должны слушать, затаив дыхание...

Без цельного видения проблемы Вы никогда не узнаете, движе​тесь ли Вы к своей цели - или от неё удаляетесь.

5) Проверьте мотивы.
Мотивация- это плод убеждённости в том, что Вы делаете необходимое и правое Дело, и что этим Вы измените мир к лучшему. Главное, чтобы Вы поверили: мир нуждается в Вашей идее. Чистота Ваших мотивов, важность благородных мотивов и правильных поступ​ков - основа успеха.

Толпа - банкиры, производители, продавцы, покупатели, средние люди - все должны быть убеждены, что Ваша идея значительна. Если Вы не убедите их - Вам не видать успеха.
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Когда Ваша цель чиста. Вам не придётся искать деньги и славу. Они сами найдут Вас.

Перед тем, как пуститься в путь. Вам нужно знать, как убедить, как управлять и как продавать.

Имейте же мужество повернуться лицом навстречу Возможности.

«Необходимость никогда не даёт перспектив.»

(Бен Франклин)

6) Продавайте и ещё раз продавайте.
«Если хочешь поймать рыбку, рискни наживкой.»

(Бен Франклин)

Людям нужно знать, какой интерес заключён для них в Вашей идее. Они должны пожелать купить её. Они должны быть убеждены, что этот продукт или услуга - лучше, чем то, что они уже имеют. Ваша роль при этом - дать им это понять, убедить и уверить.

Людям нравится, когда в них нуждаются, когда за ними «ухажива​ют», как внимательный любовник, - и это самое главное, что нужно держать в уме, когда убеждаешь купить.

Ключ к успеху - дружелюбие, дружелюбие, идущее от сердца, бес​корыстное дружелюбие, дружелюбие на основе заповедей Господних.

7) Будьте настойчивы.
«Если Вы трудолюбивы. Вы не будете голодать, потому что в дом трудолюбивого голод заглядывает, но не решается войти.» (Бен Франклин)

Продавайте легко, весело и настойчиво. Пытайтесь вновь и вновь, пока не «прорвётесь». Если Ваш взгляд на идею удачен, и если Вы «напали» на нужных людей. Вам всё удастся.

В большинстве случаев успех продажи зависит от количества обой​дённых Вами (буквально по домам) клиентов и Вашей способности убеждать. Эта работа требует веры и мужества.

«Это правда, что очень много труда придётся приложить, и иногда опускаются руки, - но стойко продолжайте свой труд и Вы увидите результат, вода камень точит, - и небольшой топор может свалить дуб, которому сотни лет.»

(Бен Франклин)

8) Воодушевляйте свою команду на великие свершения.
Гениальные лидеры умеют воодушевлять своих коллег так, чтобы те сделали невозможное, сделали то, что «и не снилось».

Докажите своей команде, что она сможет всё. Если они поверят Вам - они и смогут всё. Утвердите в команде чувство единого коллек​тива, взаимоподдержки. Дайте Вашим людям ту силу, которая позво-
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лит игнорировать мнение скептиков, постоянно твердящих, что все усилия напрасны, тщетны.

Запомните: лидер - не диктатор. Лидер больше должен быть вни​мательным слушателем. Ведите людей за собой не просто примером, но и вниманием к их мыслям.

Доверяйте людям, верьте их уму: им это будет лестно, а Вам награ​дой будут знания и понимание. Прислушивайтесь к возражениям: ведь Вы наняли сотрудников не для того, чтобы они соглашались с Вами.

Истинные лидеры работают вместе с людьми, а не люди работают на них. Как говорится, успех - это 10% везения и 90 процентов -труда. Трудиться придётся. Из этого следует, что Ваш успех зависит от удачного подбора команды. Лучше, если в команде будут раз​ные специалисты с чертами характера, отличными от Вас. Тео​ретики разрабатывают идеи, пропагандисты привлекают идея​ми, организаторы претворяют идеи в жизнь. Но окно должно быть схожим: система ценностей!!!
«Я подыскиваю людей, отмеченных нетерпимостью к бюрокра​тизму и желанием изменить мир, и не уважаю тех, кто желает просто денег. Я желаю доверия среди сотрудников. Опять-таки, я ищу людей, кто разделяет мою систему ценностей.»

(ДагХолл[32])
9) Продумывайте детали.
Ваша способность отыскать выгодных покупателей зависит от Вашего внимания к деталям.

В современном мире абсолютной величиной является высокий уровень сервиса. Истинный босс - потребитель. Он всегда прав.

«Трюки и обман - это инструмент дураков, которые не имеют хит​рости быть честными.»

(Бен Франклин)

Когда покупатель обманут и оскорблён, уже не важно, кто прав, а кто - виноват. Но проигрываете Вы. Издержки по поиску нового по​купателя больше, чем цена поддержания доверия прежнего. Сосредо​точьтесь на Вашем продукте: если его себестоимость стала обесцени​вать продажную цену, усовершенствуйте модель. Но вместо того, что​бы скатываться к посредственности, - держите планку качества высо​ко. Спрашивайте с себя строго: держите качество в любой области.

Хорошо продуманные детали обеспечат Вам длительный ус​пех. В противном случае Вам не быть лучшим.
То значение, что Вы придаёте деталям - это зачастую и есть пере​вес в пользу либо успеха, либо провала.
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10) Будьте проворны.
Какова бы ни была рыночная скорость оборота - удвойте её. Тот факт, что многие Ваши конкуренты - это неповоротливые, медлитель​ные гиганты - работает на Вас.

Рассмотрите компоненты кинетической энергии: в физике эта энер​гия равняется произведению массы на скорость. И неважно, сколь огромен и всесилен Ваш конкурент. Если Вы - быстрее. Вы получите львиную долю рынка. Если Вы и Ваша команда — проворны, вы успе​ете потерпеть неудачу и выиграть, и вновь потерпеть неудачу и выиг​рать при следующей попытке, пока Ваш конкурент лишь разворачи​вается, чтобы сделать первую попытку.

Руководить - значит предвидеть!!! Гений руководства - это теоретик, организатор и пропагандист одновременно.
Хорошее руководство - это процесс планирования, организации, управления, мотивации и контроля работы и работников предприя​тия, обеспечивающий достижение поставленных целей [34].
1) Планирование - кто-то должен решить: что (цель, идея), как (средства), когда (график) и кем (специалисты) будет выполнено.

2) Организация - подготовить и обеспечить его выполнение (под​бор, приобретение, доставка, расстановка средств и кадров).

3) Управление - спланировав и организовав процесс работы, на​правляет действия подчинённых на выполнение плана (графика).

4) Мотивация - регулирование побудительных стимулов человека (моральных и материальных), при котором у него возникает желание работать так, чтобы содействовать достижению целей организации.

5) Контроль - соизмерение фактических результатов работы с зап​ланированными (управление по отклонениям от цели, идеи).

Руководитель верхнего уровня уделяет больше времени планиро​ванию и организации.

Руководитель среднего звена уделяет управлению и контролю боль​ше времени.

Руководитель нижнего уровня расходует большую часть своего времени на мотивацию и контроль подчинённых.

Но у всех есть шесть функций:

- Постановка проблемы (изложить письменно - если не можем, то не понимаем проблемы). Главное, - это знание реальной основной проблемы, а не симптомов. Например. Убытки. Как сократить поте​ри? - симптом. Надо выяснить, что именно приводит к убыткам. Пер​вое объяснение считать симптомом. Задать себе вопрос. Чем вызван этот симптом. Надо помнить: осторожность - мать мудрости.
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- Определение исходных условий.

- Выявление альтернатив (путей достижения цели - проектов, пла​нов) в зависимости от имеющихся и необходимых средств.

- Выбор лучшей альтернативы. Постарайтесь иметь запасной план, которым при необходимости можно было бы воспользоваться на ста​дии проверки результата в пути достижения цели.

- Внедрение решения в практику. Для сохранения здоровой пси​хики полезно выработать привычку: выбрали лучшую альтернативу -перестать о ней думать. Надо испытать её делом!

- Проверка результата. Метод управления по отклонениям даёт в Вашем графике много свободного времени.

Средний человек добьётся максимума, если поставит себе (или ему поставят) конкретную задачу, а именно - выполнить определённый объём работы в определённый срок!

Эти руководства и заповеди можно и нужно использовать при реа​лизации идеи (цели, мечты) в любой области человеческой деятель​ности: от государственного деятеля, политика до руководителя фирм, предприятий, творческих групп и личностей.

Во-вторых. Здравый смысл. Создать творческую созидатель​ную организацию. Тщательно выработать здравые идеалы, что​бы затем твердо проводить их в жизнь. Постоянно рассматри​вать каждый новый процесс не с ближайшей, а с высшей точки зрения Дела. Искать специальных знаний и компетентного сове​та повсюду, где только можно их найти. Поддерживать в органи​зации сверху донизу высокую дисциплину. Строить всякое Дело на твёрдой скале справедливости — вот основные проблемы, к немедленному разрешению которых призван здравый смысл высшего порядка [30].
Если при специализации типичным является авторитарный тип руководства, то при интеграции (восстановлении целого), когда руко​водитель обладает широтой знаний и понимания Дела, - демократи​ческий, координационный. Руководитель должен направлять усилия работников на выполнение Дела, помогать раскрытию их способнос​тей, формировать вокруг себя единомышленников.

Теперь уже ясно, что путь к чрезмерной специализации является тупиковым, нужна ротация работников каждые 3-5 лет.

Мы часто упоминаем слово «Дело», пришло время дать его опре​деление: Дело - это результат труда человека, за который истин​ные потребители готовы платить. Дело - это то, что нужно и об​ществу, и конкретным людям одновременно.
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Для того, чтобы управлять работниками, руководитель должен знать законы поведения людей [35].
Большинство из вас их знают, тем не менее мы их приведём:

Первый закон: Человек действует так, чтобы в результате получить максимально необходимое ему поощрение и минималь​ное наказание.
Закон второй: Человек стремится достичь результата своей деятельности (Дела) с минимальными затратами для себя.
Закон третий: Человек делает только то, что указывает ему инстанция, которая поощряет или наказывает его. Человек этой инстанции подчиняется, она имеет над ним власть (инстанция -не обязательно люди).
Учёные исследовали крыс на интеллект (понимание).

Выяснилось в ходе многочисленных опытов, что самые умные кры​сы никогда не лезли в вожаки. Они постоянно рядом с вожаком (замес​титель), даже когда те болели или умирали. Они и при новых вожаках оставались «заместителями», казалось, что они сами выбирали себе начальников (вспомним Л.М. Кагановича). Какие качества присущи вожакам? Два качества присущи непременно - агрессивность и сдер​жанность (в отличие от американских боевиков). Злобные психи, не умеющие себя сдерживать, погибали от инфаркта, но не становились вожаками даже при избытке агрессивности. Не хватало выдержки.

Собрали крыс (это же проделывали с «паханами» и уголовниками в лагерях - эксперимент в СССР длился около 20 лет) в одном волье​ре одного уровня по уму и силе - результат плачевный. Вожака они «не избрали», дрались, кусались, порядка не было.

«Формула успеха» человека-лидера:
Обладай видением. Люди хотят идти за теми, кто знает, куда идти. Они хотят знать, почему их ведут именно туда, а не в дру​гую сторону. И они не переносят, когда цель постоянно меняется.
Доверяй своим подчинённым. Ответственность должна рас​пределяться по всем ступенькам служебной лестницы.
Будь хладнокровен. Демонстрируй хладнокровие в кризисных ситуациях. Это побуждает окружающих хранить спокойствие и действовать продуманно.
Не бойся рисковать. Лидеры побуждают своих подчинённых не только идти на риск, но и открыто признавать ошибки, допус​каемые в поисках нового. Ничто другое не демобилизует лнвдей так, как осознание того, что малейшая их оплошность может оз​начать крах всей карьеры.
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Будь экспертом. Каждый на всех ступенях служебной лестни​цы должен быть убеждён: лидер знает по меньшей мере столько же, сколько он сам.
Стимулируй появление разных точек зрения. Если ты окру​жён людьми, которые говорят тебе только «да», значит, или ты сам, либо они занимают не своё место.
Лидеры обладают способностью находить элегантные, про​стые решения сложных проблем [36].
Смысл работы командиров, начальников, руководителей заключён в разделении полученного Дела на Дела своих подчинённых.

Системы управления:
- Дав власть начальникам (право поощрять и наказывать ис​полнителен Дела), получили бюрократическую систему управления.
— Делократическая система управления — Дело, которому ты служишь, поощряет и наказывает тебя (исполнителя), оно обла​дает властью.
Для ведения бюрократической системы управления нужны два принципа. Первый. Поощрение и наказание любого члена бюрокра​тической системы исходит только от начальника. Второй. Начальник подробно указывает подчинённому, как выполнять Дело. Ликвидация этих принципов ликвидирует и саму систему.

Для передачи власти Делу необходимо выполнять два принципа делократической системы управления. Первый. Поощрение и наказа​ние всем членам системы поступает от Дела и не может быть измене​но по желанию или капризу управляющих инстанций. Без этого прин​ципа делократическую систему создать невозможно. Второй. Управ​ляющая инстанция обязана указать подчинённым только Дело, без указания как его выполнять.

Система не отрицает наличия инструкций, суммирующих опреде​лённый опыт, но она запрещает обязательно выполнять их во всех случаях. Действовать по инструкции или вопреки - определит тот, кому поручено Дело [91].
Первыми делократическую систему управления поняли и приня​ли военные (цена наказания и поощрения - жизнь), они нашли блес​тящее решение: не давать указания по Делу вообще, не указывать под​чинённому, как именно делать Дело, и ввели принцип единоначалия.

На первый взгляд, это несовместимо с обычными представления​ми об армии. Делократическая система предполагает независимость подчинённого от начальника, а наш повседневный опыт говорит о том, что нигде так не преклоняются перед погонами, как в армии. Затем,
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делократическая система предусматривает прямое поощрение и на​казание от Дела, а в России и в СССР военная служба никогда не была ремеслом, т.е. не могла служить источником обогащения или резкого поднятия материального состояния. Здесь, казалось бы, физически невозможно внедрить ни первый, ни второй принципы делократичес-кого управления. Но давайте посмотрим внимательно. Раньше защит​ник Родины, особенно побывавший в боях, а тем более награждён​ный, отмечался в обществе особой честью (не льготами, а честью), и это было немало. Затем, и это главное, плохо управляемые войска гиб​нут, их наказывает не «бюро» (начальник), а непосредственно Дело.

Можно сказать, что льготами и орденами награждает начальство. Это так, но лишь в мирное время, когда нет Дела. Но вот война взяла Дело в свои руки, и в статусе учреждённого тогда ордена Отечественной войны предписывалось - он даётся за два подбитых танка. И не дать солдату орден теперь оказывалось для начальства нарушением закона.

Что касается второго принципа, то он в армейских уставах хорошо проработан. В боевом приказе подчинённому ставится только задача -Дело, как её решать - Дело исполнителя. Дисциплина требует строгого выполнения уставов, а они дают полную свободу и поощряют самосто​ятельность при решении боевой задачи. Принцип единоначалия, мно​гих пугающий, означает, что все, от главнокомандующего до рядового, являются единоначальниками в своём Деле. Дело определяет началь​ник, но дальше полная свобода, вернее - полное подчинение Делу. Да и что толку запрашивать у начальника инструкции, как делать Дело, если, действуя по ним, и Дела не сделаешь, и сам погибнешь.

Отсюда, следствием внедрения делократических принципов явля​ется то, что в системе за каждое Дело отвечает один человек, а в бю​рократической системе - никто. И как видно из примеров, эта безот​ветственность основывается на приказе. Потому в боевом приказе указывается лишь Дело - ближайшая и дальнейшая задачи, пути их решения оставляются тому, кто получил приказ. Приказ должен быть выполнен, и поэтому ответственность за обеспечение приказа лежит только на том делократе, который его дал.

Мировоззрение бюрократа - никогда не отвечать за последствия своих действий. Впрочем, бюрократическая система к этому приспо​соблена, можно сказать, она для этого и создаётся.

Главная страховка бюрократа - приём ухода от ответственности -утвердить своё действие у начальника. Тогда за последствия понесёт ответственность начальник, автор же документа остаётся в тени. Но не всегда начальник подписывает любые бумаги, а подписав, всегда мо-
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жег отыскать автора глупости, внесённой в бумагу. Тогда надо найти другого, кто бы взял на себя ответственность - это, как правило, кол​лектив. То есть действие необходимо согласовать у как можно больше​го числа людей. Но такое не всегда возможно. Тогда находят способ выяснить мнение начальника по данному вопросу. Делается это, напри​мер, пробой. Скажем, аппарат прессы даёт намёк на новую тему. На​чальство молчит. Тогда все вместе тему развивают. Допустим: «Разбить собачью голову Бухарина!» или «Защитить честное имя Бухарина!».

Бюрократ избегает необходимости обеспечивать свой приказ тем, что даёт его через голову подчинённого. Указывая подчинённому, что делать, он фактически назначает Дела подчинённым своего подчи​нённого, а те за обеспечением обратятся к непосредственному началь​нику, и именно он окажется виноват, что не обеспечил. То есть ответ​ственность за обеспечение приказа в бюрократической системе уп​равления лежит на том, кто его получил.

Существует ошибочное мнение, что бюрократы скрывают истину от народа и, если их взять под контроль народа, все вопросы решатся.

Ни в коей мере! Народа бюрократ опасается меньше всего. Не на​род его назначает, наказывает или поощряет. Более того, бюрократ обрадовался бы, если бы его начальником стал народ - много людей, не разбирающихся в его делах. Их-то обмануть легче, чем специалис​та. И кстати, когда такой начальник появился в виде Съездов Советов, для бюрократов настали «золотые» времена.

Так что бюрократы скрывают ин4юрмацию от народа не потому, что его боятся, - они боятся специалистов, которые получат вместе с народом информацию, переработают её и подадут начальнику этих бюрократов, представив аппарат в опасном для него свете.

Информация - это монополия бюрократического аппарата. Лишившись монополии, он становится беззащитным. И аппарат, выдавая начальнику информацию для оценки обстановки, препарирует её нужным для себя образом. Врать всегда опасно, поэтому информа​ция, как правило, усекается. Например - собран огромный урожай, но о том, что он сгнил на токах, - молчание. Но и этого мало. Аппарат, заставляет сеять кукурузу там, где она не растёт, арестовывает и рас​стреливает невиновных. Как это объяснить людям, которые об этом знают, как заставить их молчать и бездействовать? Во-первых, надо убедить их, что так решил сам начальник. Но тогда люди потребуют убрать начальника, а это страшно - аппарат останется без того, кто не​сёт ответственность за его действия. Путь один - возвеличить началь​ника, сделать его неприкасаемым, гениальным. Даже не зная подвод-
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ных течений в истории нашей страны, а просто умозрительно оцени​вая, какими должны быть начальники в нашей бюрократической систе​ме управления, приходим к неизбежному: при жизни - идеал, после смерти - мерзавец; на посту - гений, в отставке - дурак. Аппарат же всегда невиновен, и принципы его работы безукоризненны.

Руководители меняются, аппарат остаётся. Руководитель бю​рократической системы фактически передаёт власть аппарату, и никакие репрессии в аппарате, никакое его сокращение ничего не изменит.
Менять нужно принципы руководства.
Не понимая бюрократических принципов, не поймешь: почему оригинальные, выдающиеся (по конечным результатам) учителя не избраны коллективами на свой съезд? Почему хирург Илизаров не избран коллегами в Академию медицинских наук?

Бюрократизм- это мировоззрение, образ мыслей, уверен​ность, что можно безбедно прожить, не отвечая за свои действия.
Проблема бюрократизации интернациональна.

Мы - русские, как и японцы, рассматриваем Отечество, как се​мью. Член семьи обязан сделать всё во имя семьи - это первая поло​вина девиза социализма и коммунизма: «От каждого по способнос​тям... Вторую половину девизов «...каждому по труду» японцы, как и мы, не способны организовать, а «...каждому по потребностям» пока не способны обеспечить. Японцы оканчивают девиз так «...каждому столько, сколько фирма в состоянии дать». Заметьте — фирма, а не президент, начальник цеха или мастер.

Доход работника не зависит от начальника.
Оклад работника регулярно повышается в зависимости от стажа (так было при Сталине в СССР). Он может сделать карьеру или всю жизнь стоять у конвейера - повышение оклада будет зависеть только от стажа. Начальник к этому не имеет никакого отношения и не в со​стоянии изменить оклад подчинённому. Каждому работнику к окладу делаются отчисления от прибыли фирмы — бонусы (премия - допол​нительное вознаграждение - может быть свыше 50%). И каждый ра​ботник знает, будет бонус или нет, зависит от процветания фирмы. Плюс дивиденды тем, у кого акции, плюс премии тем, кто улучшает качество, технологию, управление, уменьшает себестоимость продук​ции. Они уравняли, по крайней мере, начальника и Дело. Начальник уже не имеет полноты власти.

Для того, чтобы человек служил Делу, а не Делу пяти или десяти тысяч человек, нужно дать власть над ним его собственному Делу.
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Поэтому японцы позаимствовали у нас изобретения Сталина, от лозунга «Кадры решают всё» до принципов социалистического со​ревнования (в Японии - капиталистического).

Сталин был понимающим человеком, т.е. мудрым, и людей вокруг себя держал таких же. Главным в вопросе управления он считал пра​вильную расстановку кадров, «кадры решают всё», не в том смысле, как у бюрократов, а в том, что каждый человек, если он на своём ме​сте, решает данный вопрос лучше других. Он непрерывно ставил и смещал руководящих лиц, полководцев, директоров, руководителей и находил для каждого своё место [25].
Победителям соревнования - максимальная премия 5 - 7% окла​да, т.е. у японцев стимулы служить собственно Делу чисто моральные (в соревновании).

Итак, пытаясь ослабить бюрократизм в системе управления Де​лом, японцы пошли не путём создания делократов - хозяев на малых предприятиях, не путём экономических потерь (увеличивая управлен​ческий аппарат), а попытались ослабить власть начальников над под​чинёнными и славой привязать подчинённого к Делу.

Вообще видовой признак бюрократических систем управления Делом: чем дальше вверх от Дела, тем меньше людей, зависящих от него, а не от начальника.

Единоначалие - это официальный приказ, запрещающий при​знавать власть начальника в своём Деле, приказ, запрещающий узнавать у начальника, как своё Дело делать, и не исполнять указаний начальника по своему Делу, если они последуют.
Уставы требуют обсуждать приказ начальника с подчинёнными (до его исполнения) в плане его лучшего исполнения. В делократической системе управления в обсуждении приказа в первую очередь заинте​ресован тот, кто его даёт (каждый знает своё Дело лучше).

Делократы заинтересованы в обсуждении своего приказа, но в армии - это ещё и их уставная обязанность!
А в бюрократической системе управления обсуждать приказ недо​пустимо, невозможно. В этой системе управления приказ начальника, по своей сути, или спущен сверху, или задан инструкцией. Обсуждать

- это значит, взять на себя ответственность. Его поощряет или нака​зывает не Дело, а начальник. Поэтому у них «Приказы не обсуждают

- приказы исполняют», «Закон суров, но закон есть закон». Это их лозунги, их принципы.

В армии действует принцип: «Приказы обсуждаются в сторону их наилучшего исполнения». Для этого в боевом приказе командир обя-
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зательно объясняет подчинённым свою собственную задачу и то, как он её собирается решить. Скажем, если бы райагропром объяснял председателям, сколько ему нужно получить мяса, зерна и овощей, и как он эти объёмы между председателями распределит. Председатели дали бы ему свои предложения, сообразуясь с условиями. Один, пользуясь близостью к городу, взялся бы за овощи, другой, исходя из наличия лугов, - за мясо и т.д. Но если каждому приказать, сколько гектаров и чем засеять, сколько голов скота держать, то обсуждать будет нечего. Если же это ещё и приказ из Москвы, то местный райаг​ропром не допустит обсуждений и вовсе - «приказ не обсуждается...»

При капитализме хозяин средств производства — дслократ, и этим объясняется успех стран капитала в сравнении с социалис​тическими во многих областях деятельности. Преимущество за​ложено не в частной собственности, а в большем числе людей, служащих непосредственно Делу.
Для народовластия (демократии) необходимо, чтобы все ин​станции и организации, подавляющее большинство населения страны подчинялись не собственным интересам, а общенарод​ным. Это делократический взгляд на демократию.
Вывод. Никакая власть не сможет служить Делу, не сможет выполнить задачи, поставленные перед ней народом, не будет выполнять законы парламента, пока реальная власть находит​ся у бюрократического аппарата.
Суд у нас бюрократичен и независим от правосудия, прокуратура независима от законов, они независимы от своего Дела. Председате​ли судов, прокуроры поощряются и наказываются своими начальни​ками и служат исключительно им (подчинить их прессе или обще​ственному мнению - тоже не выход). Поэтому они делают только то, что заслуживает одобрение тех, перед кем они отчитываются, кто может их наказать. Они всегда исполняют (одни охотно, другие вы​нужденно) не социальный, а административный заказ.

Нельзя обижаться на законы, по духу и букве они делократн-ческие. Но управление правосудием бюрократично. Не изменив его, бессмысленно менять законы.
На страже законности (государственной, а не бюрократического аппарата), по идее, обязана стоять прокуратура. Вершить правосудие государственное, а не бюрократическое обязан суд. Поэтому прежде всего, прежде промышленности и медицины, сельского хозяйства и педагогики, необходимо делократизировать правосудие. Без него всё бессмысленно, без него население страны не сможет подчиняться
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законам и решать свои задачи. Человек должен быть уверен: если он работает на благо РОДИНЫ, ему ничего не грозит. Без правосудия нет власти у народа.
Первый принцип - наказание и поощрение работников этих орга​низаций должно исходить не от их руководящих инстанций, а прямо от Дела. Например, наказание.

Статья 177, предусматривающая до 8 лет лишения свободы за вы​несение заведомо неправосудного приговора, находится в главе Уго​ловного кодекса «Преступление против правосудия». А здесь ли её место? Если свидетель дал ложное показание, если кто-то сделал лож​ный донос, если эксперт дал ложное заключение - да, это преступле​ние против суда, против правосудия. Оно лишает суд возможности вынести справедливый приговор. Но если сам суд не вызывает всех свидетелей, не обращается к экспертам, сознательно нарушает Уго-ловно-процессуальный кодекс, подтасовывает статьи - делает всё, чтобы вынести неправосудный приговор? Разве это преступление против правосудия? Нет! Это преступление против государства! И находиться эта статья должна в главе «Государственные преступле​ния». Тогда, если возникло предположение о вынесении судом заве​домо неправосудного приговора, следствие по этому делу будет вести не следователь прокуратуры, как сейчас, а следователь ФСБ. Хотя и под контролем прокурора, но независимо от него.

Второй принцип делократического управления - поставить перед прокуратурой и судом задачу, дав им возможность и свободу выпол​нить, трудностей не вызывает. Такая задача стоит перед ними во всех законах, а в тех, где отсутствует, её надо сформулировать.

Общество формирует делократическую систему управления, когда оказывается под угрозой гибели. У нас это время пришло.
Делократический путь ведёт к мощному обществу, способно​му выжить при различных условиях, сохранить свободу при уг​розе порабощения.
Бюрократическая и делократическая системы формируют у лю​дей совершенно разное мировоззрение. Для делокрага правильно лишь то, что даёт народу нужный результат. Для бюрократа - то, что счита​ет правильным его начальство. Начальством, кстати, могут выступать различные слои населения, подчиняться которым бюрократ считает выгодным. Отсюда - парадоксы в оценке действительности.

Например, свобода.
С бюрократической точки зрения, и Россия, и СССР - страна ра​бов, а Франция - безусловно, свободных людей. Действительно, во
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Франции население контролирует действия правительства и каждый человек имеет право указать ему (а собравшись в группы, и настаи​вать), что делать, независимо от того, понимает он что-нибудь или нет. В России такого никогда не было.

Бюрократический вывод: французы не боятся правительства, они свободны от него. А русские боятся, они его рабы.
Рассмотрим это же с точки зрения делократии. За последние двес​ти лет иностранные войска трижды ставили Францию на колени. С Россией этого никогда и никто не смог сделать. А, между прочим, в начале XVII века русских было втрое меньше, чем французов, вдвое -чем поляков. Но ни немецкие рыцари, ни французы, ни Речь Поспо-литая, ни турки не поставили её на колени. Это стоило ей дорого, но при делократическом управлении в войнах - монарх (царь) даёт са​мые общие приказы, и так - до солдата. Рекруты (из крестьянских, казацких общин), наученные с младенчества самостоятельно мыслить, выполнять Дело, были непобедимы.

В 1940 году немцы, дав Франции восемь месяцев на подготовку, победили её. Цена сопротивления французов - один убитый на тыся​чу, повысить её они не решились, смирились с рабством своим и буду​щих поколений. И если бы не победоносная армия СССР, освободив​шая половину Европы, то ещё неизвестно, чем бы оккупация немца​ми для Франции окончилась. Советский Союз в той войне потерял каждого десятого, но рабом не стал и детей своих в рабство не отдал.

Делократический вывод: французам до свободолюбия русских далеко.
Бюрократическая система, создаваемая, по идее, для Дела, авто​матически превращается в систему, обслуживающую аппарат. Управ​ление становится самоцелью, и, как писал Маркс, любая государствен​ная задача превращается аппаратом в канцелярскую - поток бумаг, совещаний, проверок, отчётов, а любая канцелярская- в государствен​ную. Государство тратит силы и средства на то, чтобы бюрократы от​читывались, писали документы, проверяли - занимались безответ​ственной управленческой деятельностью. Чтобы обеспечить деятель​ность (бездумную и безответственную) своего аппарата, вся система несёт колоссальные убытки.

В своё время аппарат, контролируя всё распределение в стране, обнаружил: товарно-материальные ценности на предприятиях пере​продаются ими самостоятельно, то есть вышли из-под его контроля. Последовал запрещающий приказ. На предприятиях начали накапли​ваться сверхнормативные запасы, омертвлялись огромные ценности.
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Во избежание этого аппарат даёт ещё один приказ, запрещающий при​обретать новое имущество, пока на складах есть старое. Старое не нужно, продать, кому нужно, его нельзя, сделать Дело без нового тоже нельзя. Путь остался один - списать и уничтожить. Приказы внешне безобидные, но ущерб от них сравним разве что с войной. Война эта продолжается и сегодня, об этом речь пойдёт во второй главе.

Поставив цель - заменить бюрократизм делократизмом, нельзя тешить себя иллюзиями.

Бюрократизм - это не выдумка начальников, это их ошибка, а заинтересованы в бюрократизме в первую очередь те, кого мы называем подчинёнными. Это не парадокс, не игра слов - это дей​ствительно так!!!
Не принимать решений по своему Делу - главный способ из​бежать ответственности (наказания) в бюрократической систе​ме управления.
Дело наказать не в состоянии, а начальник не вправе, если делу нанесён ущерб чужими действиями. То есть если собственных реше​ний не принимать по своему Делу, а действовать только так, как ска​зал начальник, или как написано в инструкциях, то и начальник будет обезоружен - не сможет наказать.

Чтобы «привязать» крестьянина к совхозному полю, нужно не толь​ко запретить директору его поощрять и наказывать, но крайне необхо​димо, чтобы совхозное поле, так же, как и своё, поощряло (наказыва​ло) за его труд всей стоимостью выращенного, собранного и продан​ного потребителю урожая.

Нельзя ставить перед исполнителем задач, нельзя поручать ему Дело, которое он не способен выполнить. Поэтому исполнителя нужно учить Делу, а начальнику нужно знать, кто на что способен.
Делократ физически не может быть безответственным, у него нет способа не принять решение и уйти от ответственности, которую на​кладывает на него Дело.

План- перечень действий, составляющих решение. Отказ от плана - это отказ правительства принимать решения в облас​ти экономики, отказ отвечать за неё. В любой системе управле​ния это означает, что из правительства должны исчезнуть все, кто связан с экономикой. Действительно, если они отказались вы​полнять свою работу, своё Дело - делить Дело между подчинёнными, то зачем народу их кормить?

Взяв себе право поощрять и наказывать подчинённых, руководи​тель сначала перестаёт заниматься своим собственным Делом (вни-
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кая в Дела подчинённых), потом перестаёт его видеть, затем пере​стаёт понимать, зачем он нужен вообще. Если в бюрократической системе человек хочет подчиниться Делу, то он должен иметь очень крепкий характер, а это редкость. «Таланты формируются в тиши, характер - лишь в потоке бурной жизни», - писал Гёте. Этот закон даёт понимание, как снять многие социально-экономические конфликты.

В делократической системе управления человек крепко «привя​зан» к Делу. Нужно иметь либо высокий профессионализм (понима​ние Дела, вспомним чувство «полёта» - внутренней мотивации в ра​боте), либо мужество, чтобы начать его делать тогда, когда оно ещё мало знакомо, когда команды Дела плохо различимы. И тогда, в ос​новном, перетерпев от Дела наказание, человек его изучает, осваива​ет и потом достаточно свободно делает.

В бюрократической системе всё иначе: подчинённому в принципе не обязателен профессионализм или знание Дела - нужно знать на​чальство и знать, что делать, чтобы ему понравиться.

В делократической системе быть подлецом накладно.
Подлость- это составная часть бюрократизма, его мо​ральная основа. Бюрократы считают моральным закрыть глаза на суть Дела, считают моральным губить его при наличии указания. А наиболее подлая часть в бюрократической системе государства - это пресса (СМИ) и юристы (к сожалению).

В делократической системе управления аппарат играет именно ту роль, которую и нужно: он помогает руководителю найти решение - и ничего больше, он не командует вместо командира. Руководителю нужна была информация, чтобы дать собственную оценку обстанов​ки перед принятием собственного решения, аппарат даёт.

Аппарат обслуживает только своего начальника, разрабатывает решения только на своём уровне, не готовит решений за его подчи​нённых (обслуживает не более 5-7 подчинённых инстанций). В фун​кциях делократического аппарата не заложено «приседать» на уро​вень подчинённых, и их нагрузка такова, что нет возможности это делать. Шеф отвечает за Дело, а у аппарата только о Деле шефа «голо​ва и болит».

Иное дело в бюрократической системе управления. Здесь началь​ник, не доверяя своим подчинённым (с полным основанием для это​го), вынужден вникать в их Дела и принимать за них решения, кото​рых ждут подчинённые. В народе об этом способе управления гово​рят: «Я начальник - ты дурак, ты начальник - я дурак».
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Итак. Каждый человек должен быть занят Делом - созданием товаров и услуг, за которые потребители согласны добровольно платить. Пребывание в обществе людей, не занятых Делом (па​разитов), недопустимо ввиду ограниченности жизненных ресур​сов на Земле.
Человек действует так, чтобы в результате действий получить мак​симальное поощрение и минимальное наказание.

Ответственность - это всегда наказание. Если за действия челове​ка, неправильные по отношению к Делу, нет наказания, то этот чело​век безответственный. Действия человека состоят из трёх компонен​тов: оценки обстановки, принятия решения и собственно действия.

Ответственность возникает только в случае неправильного реше​ния. Это вынуждает человека всегда узнавать решение по своим дей​ствиям у того, кто может его поощрить или наказать.

В условиях разделения человеческого труда для получения Дела требуется руководство человеком. Управленец (руководитель бюро) делит Дело своей организации на составляющие Дела для своих под​чинённых. Это главный смысл его существования - процесс деления Дела (планирование). В условиях разделения труда у каждого испол​нителя Дела две инстанции - бюро и собственное Дело.

Всё вышесказанное приводит к следующему. Когда мы создаём управление Делом, то можно пойти двумя путями. Мы можем пере​дать право поощрять исполнителя бюро и получим бюрократическую систему управления, ту, которая сейчас властвует в мире. Но мы мо​жем оставить для бюро только планирование, а право поощрять и на​казывать исполнителя передать Делу. Тогда мы получим делокраги-ческую систему управления, ту, что есть Дело. В бюрократической системе управления исполнитель Дела (бюрократ) все свои решения узнаёт у бюро, в делократической системе управления исполнитель Дела (делократ) все свои решения узнаёт у Дела.

В связи с этим:

- В делократической системе управления Дело делается мно​гократно эффективнее, чем в бюрократической.
- Делократ становится творцом, и вся организация состоит из творцов.
- Бюрократ становится тупым исполнителем инструкций и чужих решений, превращаясь в подлеца с хорошей памятью вме​сто интеллекта.
Практический вывод из данных теоретических посылок: что​бы делократизировать систему управления, надо точно опреде-
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лить исполнителю его Дело и создать условия, при которых Дело сможет поощрять и наказывать исполнителя.
В экономике приём делократизапии исполнителя сводится к на​значению ему Дела в виде полного удовлетворения покупателя. Про​пуском всей стоимости Дела через счёт исполнителя. Введением стан​дартных товаров и услуг (ассортимента качественных товаров и ус​луг— простых в исполнении, с доступной ценой любому потребителю и минимально устраивающей потребителя форме) со стандартной ценой на них - базой для свободного договора о цене высококачествен​ных товаров и услуг по заказу покупателя, базой конкуренции.
Делократизация государства имеет целью создание демократи​ческого государства, у которого цель - Дело - непрерывное улуч​шение жизни Народа как результат его эффективной организации для собственной самозащиты во всех областях - военной, крими​нальной, экономической, научной, демографической и пр.
Практический приём — подчинение народу единственного ис​полнителя: Законодателя, коллективного органа власти в госу​дарстве, и регулярный вызов этого исполнителя на суд избирате​лей для поощрения и наказания. Наказания или поощрения в зависимости от главного критерия - цели, поставленной во имя и для блага всего общества — страны. Наказания сурового — соот​ветствующего их роли в жизни страны. Какого именно - должен выб​рать на референдуме народ.

Мы живём во время необъявленной, невидимой «холодной мировой войны». И, в соответствии с законами военного време​ни, нам нужно срочно, как в армии во время войны, брать на «вооружение» делократическую систему управления!
Выводы:
- Надо ясно себе представить, что является Вашим Делом, ни в коем случае не путать его ни с чем другим и не браться ни за что дополнительно. (Вспоминайте, что такое Дело. Это услуга, нужная людям, за которую люди согласны платить).
- Смотрите на людей проще и не приписывайте им несуще​ствующие черты. Они подчиняются тому, кто имеет возможность их поощрять и наказывать. (И если вдруг они начинают действо​вать вопреки этому правилу, значит, Вы плохо осмотрелись и не видите кого-то или чего-то. Вы не видите инстанцию, которая поощряет и наказывает их более сильно).
Итак, Вы получили Дело, поняли его, оценили обстановку и при​няли решение, как его разделить. Нашли подходящих специалистов и
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приняли их на работу или заключили с ними договоры. Здесь насту​пил момеиг ошибки. (До Вас многие ошибались в этом месте, кроме армии, да и то она не ошибается только после того, как война научит).

Перед Вами выбор - кому отдать власть над Вашими подчи​нёнными: себе или Делу? Возьмёте себе, и у Вас бюрократичес​кая система управления, отдадите Делу - делократическая. , Вы пошли путём делократической системы управления Делом.

Потребители Дел Ваших подчинённых в подавляющем большин​стве будут находиться внутри Вашей организации, разве что органы сбыта будут прямо зависеть от внешних потребителей. Вы сначала разработаете технологию того, как исполнять Дело, - выстроите тех​нологическую цепочку, и в этой цепочке Ваши подчинённые будут потреблять Дела друг друга. До этого момента внешне Ваша система руководства ничем не будет отличаться от бюрократической, разве что Вы лично тщательно отнесётесь к постановке задач своим непосред​ственным подчинённым, будете ставить эти задачи очень общие, все​объемлющие, оставляя максимум свободы.

Но дальше Вам необходимо разработать и внедрить такую систе​му поощрений и наказаний от Дела для каждого, чтобы человек в этом смысле зависел только от него, но не от Вас. В идеале каждый подчи​нённый, непосредственно участвующий в исполнении Вашего Дела, должен стать единоличным хозяином, как хозяин минизавода на За​паде, но в лучших условиях, так как Вы будете страховать его от воз​можных неудач мощью своей организации, как любой армейский ко​мандир страхует резервом свои сражающиеся войска.

Вы должны осознанно дать Делу власть, только ему и никому дру​гому, даже себе.

Вам потребуется здоровая психика, чтобы спокойно смотреть на то, что Ваши подчинённые начнут работать за десятерых и зарабаты​вать за десятерых. А такое будет обязательно. Не урезайте их доходы, получаемые в соответствии с выполнением Дела. Если Ваш подчи​нённый не способен делать своё Дело либо делает его так плохо, что мешает и Вам, и другим. Вы можете снять его с должности, забрать у него Дело и передать другому. Вы - начальник, для этого Вы и нужны. Но нельзя вставать между подчинённым и Делом, когда оно поощря​ет и наказывает подчинённого.

Чего Вы добьетесь?

Ваша организация станет делать Дело неизмеримо результатив​нее, и благодарность Вам со стороны Дела также неизмеримо возрас​тёт. При этом каждый работающий у Вас будет делать Дело в боль-
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шем объёме, более ценно и качественно, затрачивая при этом гораздо меньше материальных ресурсов. Не сомневайтесь в этом. Это много​кратно проверено сотнями тысяч руководителей нашей экономики, когда у них были случаи воспользоваться свободной сдельщиной или аккордом, это многократно проверено всеми армиями мира в войнах.

В делократической системе управления эффективно работать нач​нут абсолютно все: врачи и педагоги, милиционеры и продавшей, конечно, всё в экономике.

Но и это ещё не всё. Неизмерим будет моральный эффект. Ведь в бюрократической системе управления подчинённый - это животное (дрессированное). И, как полагается скотине, он и туп, и ленив.

Вы из своих подчинённых сделаете Людей.

Дав им свободу от себя. Вы сделаете их «рабами» Дела, их работа станет им интересной, творческой для них самих. Они начнут учиться и совершенствовать своё Дело, их успехи принесут им большую че​ловеческую радость!

Ведь половина человеческой жизни проходит на работе. Вы суме​ете эту половину сделать для своих подчинённых лучшей!

Читатели, бюрократы по образу мыслей, сразу задают вопрос: «А как его - это Дело - практически делать? Ответ простой: «Делай так, как уцобнее, как лучше Делу. Делу, которому ты служишь».

От того, какому Делу служат правители, зависит судьба стра​ны. Ведь в мире между цивилизациями, государствами идёт мировая война за передел собственности. Война эта беспощадна, так как мир стоит на грани катастрофы из-за недостатка сырьевых, энергетичес​ких ресурсов, из-за демографического и экологического кризиса и т.д.

Около 400 лет назад Ф. Бэкон в сочинении «О достоинстве и при​умножении наук» [37] в учении об управлении государством писал:

«Искусство власти складывается из трёх политических задач, а именно: сохранить державу, сделать её счастливой и процветаю​щей, и наконец, расширить её территорию и как можно дальше раздвинуть её границы».
Расширять, например, - экономически, как это делает Япония и др.

Главный конфликт цивилизаций идёт между Западом и всем остальным миром. Место России в этом конфликте - на стороне всего мира против Запада. Непобедимость в войне цивилизаций - цель России. Этой цели должна быть подчинена её долговре​менная стратегия [28]. Мы сегодня живём в оккупации России «пятой колонной», выполняющей волю зарубежного капитала через средства массовой информации (СМИ).
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Жить в условиях войны и не замечать её - смерти подобно.
Война ведётся скрыть™ от сознания населения управлением так называемым концептуальным оружием. Это оружие пострашнее наше​ствия Наполеона и Гитлера вместе взятых. Оно уничтожает незаметно, в отличие от танков, самолетов и т.д. в обычной («горячей») войне.

Для понимания, что нам делать и как выжить в этой войне, рас​смотрим концептуальное оружие, которому более 5000 лет, разрабо​танное и используемое жрецами древности в целях управления наро​дами Мира. Это оружие всегда скрывалось от народов, даже многие монархи не знали его в полном объёме. Назовём это концептуальное оружие в порядке убывания его силы во временном интервале.

1) Методологическое оружие. Используется на основе мировоз​зренческих знаний о мироздании, его закономерностях и законах, может использоваться для управления и манипулирования всем в мире. Например, знание о том, что всё - «фатум» (лат.) - рок, судьба, неиз​бежность, т.е. что бы я не делал, всё равно будет так, как дано мне судьбой. Поэтому жду. Всё придёт само собой (что нам навязывают). И противоположное мировоззрение, что судьба человека- в его ру​ках, будет осуществлять великое - будут и великие свершения (Аристотель).

Методологическое оружие не покупается, не нанимается, не заби​рается силой (всё своё ношу с собой - разум), т.к. чужим умом не проживёшь, если самому думать лень или своего ума нет.

Итальянский философ Макиавелли утверждал, что есть правило без исключения - государь без мудрости не сможет завершить ни одного доброго начинания. Почему? Потому, что если он будет слу​шать одного советника, то этот советник сам станет государем, а если многих, то будет метаться между их интересами и не сможет достичь своего (Горбачёв, Ельцин) [38].
Методологическое оружие отчасти даётся при получении высше​го образования.

2) Хронологическое (фактологическое) оружие. На основе ми​ровоззренческих знаний и знаний об отдельных событиях, явлениях, фактах можно предвидеть будущее или, наоборот, убрав или исказив отдельные события, явления, факты, повести народ по ложному пути.

Пример 1. Закрыв доступ к корням истории народа, можно навя​зать свою точку зрения на его прошлую и тем самым будущую жизнь (На Руси 988 г. - христианство, 1917 г. - Октябрьская революция, унич​тожение всей литературы с упоминанием предыдущего вождя, памят​ников, культовых сооружений).
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Пример 2. Утопическая идея коммунизма. Доказательство: Основ​ной принцип (девиз) коммунизма - «.От каждого - по способностям, каждому - по потребностям». Потребности у человека, по мере их достижения, бесконечны. Психологи утверждают, что человек без цели, мотивации и потребности деградирует и в некоторых случаях умира​ет. Действительно, если нет желания есть (бывает такая болезнь), то человек может умереть от дистрофии. Таким образом идея (как цель) построения рая на Земле неосуществима, т.к. и недостижима идея (цель) прийти к горизонту (по мере приближения он удаляется).

Цель должна быть достижима! Иначе первое поколение - фана​тики, второе - сомневающиеся, третье - неверующие. От 1917 года прошло три поколения и вот результат российского эксперимента...

3) Идеологическое оружие. Идеология - это мировоззрение, ре​лигия, нравы, обычаи, культура в доступной и желательной большин​ству форме. Оторвав от национальных корней в морали, традициях, нравах, культуре, религии и т.д., извне навязывается управление наро​дами. Например, обычаи на Руси запрещают создание семьи между родственниками до седьмого колена (Все записи о браках были в цер​квах, их, в основном, уничтожили, мало кто сегодня знает свою ро​дословную до 4 - 5 колена). Кто этот запрет соблюдает? А несоблюде​ние этого приводит к вырождению нации.

Запрет идеологии в конституции, силовых структурах и образова​нии - это безумие, уничтожение России.

4) Экономическое оружие. Ростовщичество - паразитическое за​нятие ростовщиков, которые дают деньги в рост (в долг под проценты при возврате долга). Ссудный процент за кредит или заём денежных средств в рост под 20% (т.е. взял 100 рублей - отдай 120 рублей).

Рассмотрим, как экономическое оружие разрушает Россию.

Пример 1. При кредитах в 6% годовых (те. через год нужно отдать денег на 6% больше, чем занимал), на основе математических расчётов пятого класса кризис неплатежей в мире происходит раз в 12 лет, т.к. ростовщик, не производя товар, увеличивает свой капитал и тем самьм уменьшает капитал берущего кредит. Мировой банковский кризис был в 1987 году. Потери вкладчиков во всём мире за три дня составили 1,5 триллиона долларов США [21,52]. А при кредитах в 150 - 300% годо​вых кризис неплатежей, перераспределение капиталов (денег) проис​ходит раз в 0,2 -1,5 года в зависимости от количества «пирамид» типа Мавроди и других, включая государственные.

Следующий мировой банковский крах при тех же 6% годовых был в 1997 -1998 годах (за счёт России и других стран мира он был растя-
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нут на несколько лет). У России при этих 50 - 250% уничтожение экономики и вкладов населения идёт непрерывно и повсеместно.

В материалах Национального разведывательного Совета США от 1997 года «Глобальные тенденции до 2010 года» не предвидели гло​бального финансового кризиса 1997 - 1999 годов, а который автор указывал ещё в 1994 году [ИЗ].

Пример 2. Рассмотрим экономическое оружие с нашей, обыватель​ской точки зрения, с точки зрения обыкновенного покупателя. При кредите в 6% годовых себестоимость товара повседневного спроса (хлеб, сахар, молоко и т.д.) оценивается так: 50% приходится на при​быль банков, 50% собственно себестоимость затрат товаропроизво​дителей. При кредите 50% годовых оценка другая: 98% забирают себе банки (наживаясь на недостатке денежных оборотных средств у това​ропроизводителей - дефляции), 2% остаётся у товаропроизводителей на все затраты по себестоимости товара.

Таким образом, в булке хлеба себестоимостью в 2000 рублей зат​раты на то, чтобы вспахать, посеять, убрать, перемолоть, испечь, то​варопроизводитель получает 40 рублей, а банки (банковские работ​ники), ничего не производя, за дефицит денежных оборотных средств получили от товаропроизводителей 1960 рублей! То есть идёт ог​рабление товаропроизводителей - нас с вами, так как мы, товаро​производители и покупатели, сами платим банкам. Товаропроизво​дители разоряются. В товарах сложной техники ограбление идёт ещё в большем проценте!

Но и это ещё не всё. Если бы эти украденные банком деньги оста​вались в России, в виде налогов, то они бы перераспределились нам в виде социально-экономической помощи государства, а так как банки эти деньги превращают в сырьё, доллары и увозят за рубеж, то Россия нищает и вымирает!

5) Наркологический геноцид. Массовое поражение и уничтоже​ние сегодняшнего населения России, а также будущих поколений на основе алкоголизма (четвёртое поколение алкоголиков не способно к деторождению), наркомании, токсикомании ещё быстрее. С помощью психотропных средств, генной инженерии, например: биостимуляторы роста мышечной ткани, попадая через животное мясо в организм муж​чины, делают его импотентом в первом поколении. Биостимуляторы роста мышечной ткани во многих странах запрещены законом уже 15 -20 лет. Например: куриные окорочка - «ножки Буша». Попытки убрать их с рынков России в 1989 году Верховным Советом, в 1996 году Гос​думой России и в 2001 году при В.В. Путине пока безрезультатны.
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Психотронные средства - СМИ, особенно телевидение. Реклама вставок в 25 - 30 кадр в видеоролики, фазовая модуляция, которые не воспринимаются сознанием, но в подсознании откладывается у смот​рящего установка на определённые действия - зомбирование. Секс, насилие, ужасы и т.д. телесериалов разрушают психику людей.

6) Военное оружие. Уничтожение людей и материальных ценнос​тей с использованием военной техники типа химического, бактерио​логического, геофизического, обычного вооружения вплоть до такти​ческого ядерного оружия. Первые три (методологическое, хроноло​гическое, идеологическое) являются информационным оружием, у них система управления людьми бесструкгурна. Вторая тройка концепту​ального оружия материальна и, как правило, распространяется через структурную систему управления. Их взаимодействие идёт через пси​хотронное оружие - средства массовой информации (СМИ).

Поэтому, кто владеет СМИ - тот сегодня обладает властью.
Выигрыш противоборства на низших приоритетах концептуаль​ного оружия (например, в 6-м или 4-м и т.д.) не гарантирует от пора​жения на высших (1-м или 2-м и т.д.), опирающихся на более продол​жительные низкочастотные процессы. Сокрушительный удар в выс​ших приоритетах может достичь цели спустя очень большой срок после того, как нанёсший его, возможно, уже исчезнет с лица Земли в результате своего поражения на низших приоритетах [1,40].
Итак, используя концептуальное оружие, различные цивили​зации стараются выжить за счёт других.
Рассмотрим эти цивилизации и покажем на наиболее сильном про​тивнике, как он использует концептуальное оружие.

Из стенограммы выступления Председателя фракции ЛДПР В.В. Жи​риновского на пресс-конференции в Госдуме России 16 февраля 1995 г. в 14.00:
«Мировой процесс развития человечества вылился в создание пяти цивилизаций:

1. Западно-христианская, во главе с США. В неё входит Запад​ная Европа, ЮАР, Австралия, т.е. самая богатая, культурная часть на​шего общества.

2. Восточно-православная. Это - в основном Россия, Балканы, может быть, Эфиопия.

3. Исламская цивилизация. На юге. Это - почти миллиард насе​ления - арабский Восток, Иран, Турция, Афганистан, Пакистан.

4. Буддистско-конфуцианская цивилизация - это в основном Китай и Япония.
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5. Есть кое-какие очаги языческой цивилизации, но это - отдель​ные страны, окаймляющие, может быть, те и другие цивилизации (это индуистская цивилизация - Индия. - Прим. автора).

6. И наконец, закулисная цивилизация, шестая, которая в основ​ном представлена государством Израиль и отдельно находится во всех цивилизациях. И речь не идёт обязательно о евреях, это и русские, и англосаксы, и ирландцы, все те, кто оторвались от этнической Роди​ны и проживают за пределами, но имеют мощные инфраструктуры и воздействуют на мировой процесс.

Так вот, последние 200 лет, независимо от того, какие знамена выдвигались: боролись ли с феодализмом, боролись ли с империями в Европе, говорили ли о коммунизме или фашизме, - речь шла об одном: какая из этих цивилизаций выживет. И для выживания, есте​ственно, нужны материальные основы. Всякая идеология - это всё вторичное и нужное лишь для прикрытия истинных целей» [41].
Миром управляют идеи цивилизаций. Теряются идеи - угаса​ют и теряются цивилизации.
Одна из самых древних идей (цель) и в тоже время современных (злободневных) - идея мирового господства иудейства (около 3000 лет). Рассмотрим эту закулисную цивилизацию ещё и потому, что За​падно-христианская цивилизация во главе с США на 80% зависит от финансово-промышленного капитала иудейского происхождения [42].
Для тех, кто набожен, в качестве отступной, приведу цитату англий​ского филосо4)а Френсиса Бэкона: «Атеизм - это тонкий лёд, по кото​рому один человек может пройти, а целый народ ухнет в бездну» [37].
Историческая справка:

История иудеев подразделяется условно на пять периодов (эпох) -левитов, фарисеев, талмудистов, промежуточный период «эмансипа​ции» и эпоху сионистов.

Первая - эпоха левитов включала в себя историю изолированной Иудеи, Вавилонского «плена» и «возвращения», а также создания Моисеева Закона, навязанного иудеям силой.

Вторая - фарисейским рассеянием последних иудеев (около 50 лет).

Трепья - эпоха талмуоистов (с 70 г. до н. э. по 1800 г.). В этот период талмудисты, укрепляя обособленность иуцеев от других народов, были на острие борьбы за «эмансипацию» человечества, смысл которой - обрете​ние свободы всеми людьми, вне зависимости от расы, класса или веры, а у иудеев-талмудистов «эмансипация» была только началом, средством для непрерывного вмешательства революционных сил в жизнь народов, раз​рушения национальных правительств и приход к власти ставленниюв тал-
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мудистов, которые бы действовали по иудейским указаниям и под их кон​тролем. <</14/ Когда придёшь ты в страну, которую Бог, всесильный твой, даёт тебе, и овладеешь ею, и поселишься в ней, и скажешь - поставлю я над собою царя, подобно всем народам, что вокруг меня, /15/ то поставь над собою царя, которого изберёт Бог, всесильный твой; из среды братьев твоих поставь над собой царя, не можешь поставить над собою чужезем​ца, который не брат тебе». (Тора. Дварим 17 шофтим. стр. 1039) [43].
Тем самьм должен был быть осуществлён Моисеев Закон, а всем покорённым народам конец Вавилона.

Четвёртая - эпоха «эмансипация» (с 1800 по 1900 год) принесла иудеям опасность ассимиляции с другими народами (плод, выросший из третьей эпохи, см. выше), лишь «сионистская» идеология спасла иудеев от ассимиляции - растворения в других народах. Смысл «сио​нистской» идеологии раскрывается в следующей эпохе.

Пятая - эпоха сионистов (с 1900 г. по наши дни). Объединившись под призывом переселения всех евреев мира в Палестину и создания там своего государства (Всемирная сионистская организация, г. Ба​зель, Швейцария. 1897 г.), правящей иудейской элите (мировой заку-лисе) удалось достичь власти (поощрения и наказания) над многими нееврейскими правительствами и добиться второго «возвращения» на «обетованную землю». Этим был восстановлен, отчасти, Моисеев За​кон 458 г. до Рождества Христова (до н. э.) с его миссией разрушения государств других народов и господства над ними [44].
Итак, создав около трёх тысяч лет назад основы иудейской рели​гии (Тора и Талмуд) в целях мирового господства, «слуги господни» были представлены там «царями» при жизни. А «рабы господни» сфор​мировались ими (иудеями) через 500 лет созданием христианской ре​лигии (Библия). В ней описывались моральные нормы «рабов» при жизни: работай в поте лица своего, будь послушным, те. в случае уда​ра в правую щеку подставляй левую и т.д. За эту покорность судьбе, моральный образ жизни христиане заслуживают «царство небесное» в загробной жизни. Точно так же ещё через 600 лет иудеями создается мусульманская религия (Коран), повторяющая христианскую почти дословно. Идеология господ и рабов создана. А как её реализовать?

Механизм прост. По Талмуду, эта цель достигается посредством воздействия концептуального оружия на другие народы.
Захватить страны снаружи?

Поймут - это война. Необходимо изнутри. Как? Развеяны по миру иудеи и... В книге Дугласа Рида «Спор о Сионе» [45] дано сравнение текстов Торы и Библии (Нового завета).
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В Торе пишется следующее: «И сказал мне Господь, говоря... Вся​кое место, куда ступит нога твоя, будет твоим... даже до самых даль​них морей будут твои берега... А из городов сих народов, которые Господь, Бог твой, даст тебе в наследие, не оставь в живых ниче​го, что дышит... И будешь давать взаймы многим народам, но сам брать взаймы не будешь... Истребите все места, где народы, кото​рыми вы владеете, служили богам своим...» (Второзаконие).
Внедрена чужому народу методология (пассивность, вера в судьбу ит.д.), затем хронология (искажение истории народа), лишь после этого идеология (навязывание религии рабов, уничтожение национальной культуры, обычаев и т.д.), и на этой основе начинается экономическое порабощение: «/20/ Не бери с брата твоего проценты: ни с сереб​ра, ни с съестного, ни с чего-либо, что можно брать в рост. /21/ С чужеземца можешь брать проценты, но с брата своего не бери, чтобы благословил тебя бог, всесильный твой, во всяком начи​нании рук твоих в стране, в которую ты входишь, чтобы овла​деть ею». Тора. Дварим 23 Тецэ. стр. 1067. [43].
В Библии (Исход, 22:25, стр. 82) [46] и Коране (Корова, гл. 2, стих 276, стр. 85) [47] давать в рост грех. Того, кто даст в рост, бог (аллах) накажет: «Те будут страдальцами в огне, в нём они останутся вечно».

Началось покорение иудеями стран и народов, исповедующих хри​стианскую и мусульманскую религию (или магометанство, или ислам - это разное название одной и той же религии) через финансовый механизм кредита под ссудный процент (давая в рост). То есть зани​мая деньги в рост, закабаляются все, включая правителей. У тех, кто даёт деньги в рост, появляется возможность косвенного руководства чужой экономикой и политикой.

«Пока займы были внутренние, гои (все не евреи. — Прим. ав​тора) перемещали деньги из карманов бедняков в карманы бога​чей, но когда мы подкупили, кого следовало, чтобы перевести займы на внешнюю почву, то все государственные богатства по​текли в наши кассы, и все гои стали платить дань подданства» (Протоколы собраний сионских мудрецов. Протокол № 20) [48].
Таким образом, Тора, Талмуд и «Протоколы собраний сионс​ких мудрецов» - это идея (цель), программа и технология дости​жения цели.
Наркотический геноцид - через психотронное оружие (СМИ), механизм закабаления мозгов (зомбирование), наиболее полно показан в «Пражских речах» (I860 г.) на иудейском съезде: «Если золото - первая сила в мире, то пресса - вторая (а нам говорят:
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четвёртая. — Прим. автора). Мы достигнем цели только тогда, когда пресса будет в наших руках. Наши люди должны руково​дить ежедневными изданиями. Нам нужны большие политичес​кие газеты, которые образуют общественное мнение, критика, уличная литература и сцена».
Каков результат в России?

В книге Григория Климова «Красные протоколью [49] приводятся списки фамилий и национальности членов Советского правительства сразу после революции 1917 - 1921 годов. Из 545 членов 447 - евреи, т.е. 82% (стр.156). Наименьшее количество евреев в военном комис​сариате - из 43 общего числа 33 евреи, т.е. 76,7%. В наркомате соцо-беспечения - 100%, журналисты -100%. У большинства псевдонимы

- русские фамилии. И в тоже время евреи составляли только 1,1% населения страны. В общем получилось похуже «татарского» наше​ствия.

Прочтите перечень фамилий и национальностей сегодняшних глав​ных редакторов газет и журналов России (в журнале «Кубань», 11-12 номера за 1993 год, а также в книге «Власть в лицах», М., 1993). Практически все - евреи и большинство из них с русскими фамилия​ми. Теперь становятся понятными вопли о правах человека средств массовой информации (СМИ) России, а также Гайдара, Явлинского, Фёдорова Бориса, Ковалёва Сергея Адамовича и иже с ними при ра​зоружении бандформирований в Чечне.

Где они были раньше? Не они ли это всё создали? Они! Им не позволили решить одним ударом три задачи: экономическую - лишить Россию прибыли при перекачке нефти из Баку в Новороссийск через Грозный; геополитическую - создать конфедерацию народов Север​ного Кавказа, лишив Россию южных территорий, и, наконец, главную

- «разделяй и властвуй», идеологическую - столкнуть родственные христианскую и мусульманскую религии в пользу иудейской.

Мы сегодня живём при оккупации России «пятой колонной», вы​полняющей волю зарубежного капитала (золота, вывезенного Горба​чёвым) через средства массовой информации (СМИ). Убийство Лис-тьева обнажило до голой истины, кто правит в России. Правит не пре​зидент, не правительство, не местная мафия, а правят СМИ. Вспом​ните телеэпизод, как перед сидящим Яковлевым стоящий Ельцин клял​ся найти и наказать виновных!

История порабощения стран иудеями такова: около 500 лет до н.э.

- Греция, незадолго до Рождества Христова - Римская империя. Про​чтите эти строки:
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«Хищный отсюда процент,

Беспощадные сроки уплаты.

И поколеблен кредит,

И война стала выгодна многим.» (Римский поэт Лукан. «О гражданской войне». 49 г. до н.э.)

XVI век - Испания, XVII век - Польша, около 1700 года - Франция, с 1814 года-Англия, с 1871 года-Германия, с 1881 года Россия, затем Турция (1908). Это ожидает и США после развала России, так как туда идёт приток евреев (6 из 14 миллионов), а мировая история показыва​ет: где их собирается большинство (из общемирового количества евре​ев), там начинается развал экономики и геноцид той страны.

Победить любой народ можно, лишь выиграв вначале идео​логическую битву за идеалы и веру людей, а затем уничтожив их историю, и тогда предстаёт непомнящая себя масса, способная принять любую «историю», идеологию, государственное переус​тройство, продажу земель и т.д. Нет преступления, на которое не был бы способен такой беспамятный народ, когда сын и внук втаптывают в грязь идеалы и веру отцов и дедов.
...В 1169 году сын князя Юрия Долгорукого Андрей Ботолюбский, по​лучив благословение христианских идеологов враждебной Византии, уда​рил в сердце Русской империи с тем, чтобы навсегда уничтожить Ведичес-кую культуру и идеологию предков и утвердить христианскую. Андрей дал приказ стереть двухмиллионный Киев с лица Земли, всё сжечь и разру​шить, чтобы навсегда покончить с древней историей руссов. Три дня сжи​гались библиотеки с древнейшими манускриптами, разрушались краси​вейшие здания, убивали, насиловали и сжигали живьём мирное население древней столицы. Христолюбец Андрей уничтожал историю русского на​рода - всё, что хоть немного напоминало о русских до христианизации. За этот «подвип> христианская церковь объявила Андрея святым, а новые идеологи русскую историю стали исчислять с момента христианизации империи Владимиром в 988 году, пытаясь навсегда стереть из памяти лю​дей историю предков [50]. Ими забыт принцип: рукописи не горят!

Иудеи - не все, конечно, а только исповедующие сионизм - ныне применяют против нас (прежде всего русских) геноцид, разрушая Рос​сию. Геноцид этот:

- методологический (платное высшее образование);

- хронологический (глумление над русской историей);

- идеологический (разрушение национальной культуры, пропа​ганда стяжательства, секса, насилия);
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- экономический (купля-продажа земли, безумный ссудный процент, непомерные налоги).А ведь мудрость жизни говорит: «Хо​чешь жить безбедно - из дохода на свои нужды трать половину, хо​чешь жить богато - одну треть, остальное пускай в оборот» [37]);
- наркотический (алкоголь, наркотики, применение психотроп-ного и психотронного оружия);

- обычные локальные войны (Чечня).

Моисеев Закон навязан Западно-христианской, отчасти Исламс​кой и Восточно-православной цивилизациям. Они фактически живут под контролем этого закона, правит он, а не их собственные законы.

Механизм воздействия концептуального оружия в законах двой​ственности, а также «разделяй и властвуй!» реализован ими в США, Германии и России. С одной стороны, в начале XX века финансы иудеев разваливают экономику США и других стран для захвата Рос​сией всего Мира силой русских в лице иудейской мировой коммуни​стической перманентной революции. С другой, когда Сталин сооб​разил и начал с 1929 года перемалывать перманентных революцио​неров в СССР, ему противопоставили Рузвельта в США и Гитлера в Германии [55].
Политическим и военным операциям двух мировых войн (1914 г. и 1939 г.) было придано направление, служившее сионистским амби​циям (миллионы погибших, в том числе своих шабезгоев и отверг​нувших иудаизм), а большая часть богатства этих стран (в том числе и СССР) перешла иудеям [62].
В этом сила идеи мирового господства. Но, как и в русской сказке со счастливым концом, мы заканчиваем главу о руководстве следую​щим: человечество стремительно движется к знаниям, новьм техно​логиям и на их основе - к улучшению качества жизни. Технология, меняясь раз в 2 - 7 лет, заставляет, чтобы не отстать в мировой конку​ренции (сейчас - это уже право на собственную жизнь), учиться мето​дологии всё большим и большим слоям населения развитых стран и ...где это осуществляется полнее и быстрее, там страны богаче (Япо​ния имеет 10 самых крупных банков Мира), там мировой закулисе управлять всё труднее и труднее в целях разрушения цивилизаций, национальных стран и уничтожения наций на основе концептуально​го оружия. То есть время, знания, понимание и умение работают про​тив иудеев и жидов, они уже не являются носителями созидательных идей. Всё большее количество людей в Мире - национальных элит, становится на уровень жрецов. Знание и активное противодействие -слабость идеи мирового господства.
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Выводы:
1. Закулисная цивилизация проникает в тело человека (госу​дарство) незаметно, как вирус, преобразуя здоровые клетки орга​низма в себе подобные (концептуальным оружием — первыми пятью - «холодная война»), в отличие от бактерий, которые орга​низм сразу распознаёт и начинает сопротивляться повышением температуры (концептуальное оружие — шестое — «горячая вой​на», в которой русские непобедимы).
2. Идеи управляют миром — меч, золото и СМИ (средства мас​совой информации) являются средствами достижения господства идеи (цели).
3. Идея - инстинкт сохранения Рода! Идея - выжить! Эта идея сегодняшнего дня! Идея Ближайших Бесконечных Лет. Именно идея ВЫЖИТЬ РОССИИ - ВЫЖИТЬ В ОККУПАЦИИ РУССКИМ И РОССИИ должна объединить граждан против оккупации.
4. России нужна власть (поощрение и наказание) русских и для русских. А также, народам, у которых нет государственных образований за пределами территорий сегодняшней России в иде​ологии (политике, праве, культуре, религии, морали, нравах и обычаях), экономике, государственной службе, силовых структу​рах, средствах массовой информации (СМИ) и науке. В осталь​ном все имеют равные права по Конституции и законам России. Власть нам нужна для благосостояния, процветания русских и коренных народов России.
Вернёмся к параметрам производительности труда.

Д. Улучшение качества продукции.
В 80-х годах в США изданы две книги Э. Деминга «Качество, про​изводительность и конкурентоспособность» и «Выход из кризиса». В них приведены знаменитые 14 пунктов философии качества Деминга:

1) сделайте так, чтобы стремление к совершенствованию товара или услуги стало постоянным;

2) применяйте новую философию качества (предпринимательства), чтобы добиться стабильности предприятия;

3) поймите, что для достижения качества нет необходимости в сплошном контроле;

4) прекратите попытки строить долговременную стратегию биз​неса на основе демпинговых цен;

5) постоянно совершенствуйте систему производства и обслужива​ния, чтобы повышать качество и производительность, снижать затраты;
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6) создайте систему подготовки кадров на рабочих местах;

7) создайте систему эффективного руководства, а не надзора;

8) используйте эффективные методы общения между людьми, ис​ключив страх и недоверие;

9) ликвидируйте разобщённость подразделений предприятия друг от друга по научно-производственному циклу;

10) прекратите практику лозунгов, проповедей и «мобилизации масс»;

11) прекратите практику выделения производственных мощнос​тей на основе жёстких норм;

12) устраняйте все препятствия, которые лишают работника права гордиться своей работой;

13) разработайте всеобщую программу повышения квалификации и создайте для каждого работника условия для самосовершенствова​ния;

14) ясно определите обязанности высшего звена руководства по постоянному улучшения качества продукции и услуг. Рекомендации Э. Деминга в области оплаты труда:

1) награждать перспективные решения, а не сиюминутные;

2) награждать тех, кто берёт на себя риск, а не тех, кто его избегает;

3) награждать творческую работу, а не слепое подчинение;

4) награждать за результат работы, а не за объём;

5) награждать упрощения, а не бесполезные осложнения;

6) награждать качество, а не быструю работу;

7) награждать тех, кто работает друг с другом, а не друг против друга.

Улучшение качества продукции, в том числе оптимизация качества руководства заводом, фирмой, отраслью, министер​ством, государством, снижает издержки производства и способ​ствует росту производительности труда. Контроль за качеством не только у конечного изделия (Дела), а на каждой стадии его проектирования и изготовления позволяет добиваться качествен​ного изделия (Дела) [51].
На основе мотивации пооперационный самоконтроль за отклоне​ниями от программы (плана, проекта) и устранение отклонений со​здаёт качественную продукцию. За счёт чего? Показатели качества определены международным стандартом ИСО 8402-86. В нём пре​дусмотрено десять групп показателей: назначение, надёжность, тех​нологичность, унификация, безопасность, экологичность, патентно-правовой, эргономичность, эстетичность, транспортабельность.
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Различные инструменты качества в своих наборах позволяют све​сти брак к минимуму. Примеры: метод расслоения информации по группам факторов, влияющих на качество процессов; графики; диаг​раммы Парето; причинно-следственные диаграммы (диаграммы Иси-кавы); гистограммы; диаграммы разброса; контрольные карты и кон​трольные листки и т.д.[52, 53].
Движение «контроля за качеством», «за бездефектное производство» использует пять принципов кодекса рабочего места: порядок, оп​рятность, чистота, справедливость, вежливость. Кружки качества повсюду позволяют обучать статистическим методам контроля за каче​ством и применять их на практике, что, в конечном итоге, даёт мировой уровень конкурентоспособности товаров, услуг (Дела) [54].
Е. Наукограды (технополисы).
Науюграды необходимы для быстрейшего внедрения фундаменталь​ных открытий, изобретений и патентов в товары и услуги серийного производства. Создание технополисов началось с американской «Си​ликон вэлли» - Силиконовая долина. Сегодня краеугольным камнем микроэлектроники является микропроцессор, или, как его называют по-английски, чип. Его основа - кремниевый или германиевый кристалл. В настоящее время примерно одна треть всех применяемых в мире чи​пов выпускается фирмами, расположенными в Кремниевой долине. В этой долине имеется около 2000 фирм, которые работают в области электронной промышленности. В этих фирмах трудятся порядка 250 тысяч человек. Рабочие, как правило, здесь имеют высшее образова​ние. Кремниевая долина превращена в Научно-исследовательский центр с высокотехнологичным производством, где сокращается до предела срок от идеи до запуска серийной продукции. Относительно простые технологические процессы выносятся в менее развитые районы, вплоть до стран «третьего мира». Компания «Merck» семь лет подряд возглав​ляла ежегодно публикуемый журналом «Fortune» список наиболее дос​тойных восхищения компаний. Доктор П. Рой Вейджлос, возглавляв​ший компанию того периода, заметил: «Ширпотреб может выпускать кто угодно и где угодно. Но если вы располагаете знаниями, недоступ​ными для других, это - динамит! Мы охраняем тайну наших научных исследований строже, чем сведения о финансах».

Страны, стремящиеся к лидерству в экономике, строят у себя тех​нополисы. Компьютерный технополис в Зеленограде Московской об​ласти выпускает большинство 8-битовых микросхем мира для наруч​ных часов. Сегодня в России имеется около 60 наукоградов.
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2.3.5. Добыча и использование сырья, материалов, энергии и информации.
«Дикарь разрушает природные богатства, Варвар их расхищает, но Цивилизованный человек оберегает» [56].
Основными критериями развития цивилизации являются добыча и потребление сырья, материалов, энергии, а с середины XX века приба​вился новый - получение и использование информации. По этим крите​риям СССР был один из первых, правда, в основном по их получению.

Промышленное производство в мире ограничено мощностью всех первичных энергетических установок, вследствие чего рост произ​водства продукции конечного потребления последние 150 лет следо​вал за ростом добычи первичных энергоносителей [57].
Среднегодовые темпы роста энергопотенциала техносферы за это время составили не более 5% в год, объёмы потребления росли не более 3% в год, так как часть энергопотенциала использовалась для возобновления материально-технической базы производства. Это оз​начает, что на основе всех серьёзных экономических расчётов может лежать только стандарт энергообеспеченности (как биологической, так и технической). При таком подходе к оценке развития экономики хо​рошо видно, что в основе высоких курсов конвертируемых валют «раз​витых» стран находятся сырьевые и энергоресурсы «неразвитых».

России неоткуда и не от кого ждать помощи. Мы можем рас​считывать только на свою нацию. В государстве необходимо вве​сти четыре подкласса собственников: 1) на основные средства производства - пенсионеры; 2) на территории и акватории - об​щегосударственная собственность, кроме приусадебных участков и дач; 3) на жильё и предметы обихода находящихся в частной собственности; 4) на труд - личная частная собственность.
Собственник труда (наряду с собственником средств произ​водства) должен быть собственником изготовленной им продук​ции в долевом эквиваленте. Доход каждого из собственников оп​ределяется доходом от продажи его доли. Часть этого дохода идёт на восстановление собственности, остальная составляет при​быль. Собственник своего труда - один из важнейших аспектов физической экономики, позволяющий объединить все компонен​ты в гармоничную систему.
Чтобы не возникло перекосов в экономике, необходимо соблюдать принцип соизмеримости (композиции): цены должны быть сбаланси​рованы согласно энергетическим затратам. Для этого могут быть по-
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лезны рекомендации Сергея Андреевича Подолинского (1850 - 1891), американских учёных Говарда и Элизабет Одум, чьи методики исполь​зуются при определении стоимости товара. Они предложили опреде​лять цену предмета в единицах энергии, расходуемой на его произ​водство, транспортировку и продажу. А все, что выше этой цены -спекуляция и раскрутка инфляции. Этот подход позволяет точно оп​ределять не только стоимость произведённых изделий, но и цену твор​ческого труда и даже вывести точный процент инициатив рантье и ростовщиков, чья деятельность постоянно подвергалась критике как справа, так и слева. Такой подход остановил бы рост цен, который есть не что иное, как обман людей в масштабах всей страны [106].

Продолжая развивать в России сельское хозяйство с учётом дос​тижений стран, сумевших провести у себя «зелёную революцию», и возрождая русскую Общину, постепенно мы сможем не только вос​становить сельское хозяйство, но и благоденствие нации.

Будущее за Общинами (артелями), впитавшими в себя древ​ние традиции, новую технику и технологии. Именно они поднимут сельское хозяйство, помогут обрести благосостояние для всех.

Предлагаемые меры, основанные на этических принципах, не возвращают общество назад к тоталитарной системе, но позво​ляют обеспечить процветание общества и сделать власть силь​ной, понимающей, что, почему и для кого она делает [107].
Основная тенденция общественного развития состоит в ин​теллектуализации труда. Закон С.А. Подолинского гласит: Коэф​фициент полезного действия (КПД) труда исчисляется как отно​шение выходной стоимости к входной, и это отношение должно быть больше единицы.
Стоимость удобнее всего выражать в энергетических единицах. Закон Подолинского применим как к индивиду, так и к социуму.
В современном сообществе наметилась тенденция к повышению КПД производящей части социума и стабилизации среднего КПД. Значение среднего КПД социума и КПД производящего соотносятся:

2,6 и 12,1 для развигих стран; 1,2 и 3,2 для развивающихся стран; 1,9 и 6,3 для России. Выводы С.А. Подолинского из закона: 1) общее ко​личество энергии, получаемое поверхностью Земли от Солнца и из её внутренности, постепенно уменьшается; в то же время общее количе​ство энергии, накопленное на поверхности Земли и находящееся в распоряжении человечества, постепенно увеличивается; 2) увеличе​ние это происходит под влиянием труда человека (физического и ин​теллектуального), увеличивающего бюджет превращёной энергии
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посредством управления потоками мощности; 3) человек (социум) обладает определённым экономическим эквивалентом, который уменьшается по мере возрастания потребностей человека; 4) про​изводительность труда повышается по мере уменьшения экономичес​кого эквивалента при производстве продукта благодаря расходованию труда на преобразование энергии низкого качества (тепловой, неструк-туризованной энергии атмосферных и гидросферных потоков) в энер​гию высокого качества (электрическую, биологическую); 5) границей действия закона является абсолютное количество энергии, получае​мой от Солнца и неорганических материалов Земли; 6) главная цель труда - увеличение энергетического бюджета, так как при постоян​ном его размере возможность повышения качества энергии достигает предела.

Нам жизненно необходимо использовать энергоресурсы для собственного производства. Ведь по производству их мы на вто​ром месте в мире!
Сегодня получение, переработка, хранение, передача и исполь​зование информации - главный показатель развития государства. В том числе и экономического. Информация удваивается каждые 4
- 7 лет и на её основе каждые 10 лет удваивается количество новых (оригинальных) видов товара, яркое доказательство тому - Япония, Южная Корея и т.д. Не имея в достатке сырья, материалов и энергии, они используют информацию как товар, и приобретая за неё сырьё, материалы и энергию, становятся экономическими лидерами.

Получение и использование информации без применения инфор​матики, связи, компьютеров, электроники невозможно в полном объёме из-за её постоянно растущих объёмов.Информационный кризис при отсутствии современных ин4юрмационных технологий привёл бы к тому, что в 2000 году обработкой знаний занимались более 70% жите​лей промышленно развитых стран, но кто тогда бы производил това​ры и услуги? [58].
«Цивилизация - это прежде всего информация, информация делает народы человечеством» (С. Залыгин. К вопросу о бессмер​тии).

Только по химии выходит столько научных журналов в мире, что специалист (даже зная все языки, на которых эти журналы написаны), сидя целыми рабочими днями, не смог бы прочесть и одной десятой.

Как же быть? Сегодня в мире существуют компьютерные системы

- базы знаний. В которых через космическую компьютерную связь в течение 3-5 минут можно получить всё, что касается специалиста по
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химии, проявившего интерес по поводу достижений, изобретений, технологий, справочников, материалов и т.д., внесённых в базу зна​ний не позже предыдущего месяца, тогда как наши специалисты (да и всего мира 40 - 25 лет назад) должны были годами искать нужный материал для описания состояния дел в той области, где они хотели бы иметь звание доктора или кандидата наук, или применить те новые технологии, что есть в мире. И всё равно изобретения, открытия очень часто делались заново. В 50 - 60-х годах нашего века всё, что давало эффект стоимостью менее 25 тысяч долларов, было дешевле заново изобрести, чем найти среди зарегистрированных изобретений в мире. Поэтому будущее экономики зависит от электроники, информатиза​ции общества. Ведь сегодня в мире формируется около 5000 страниц текста новой информации в час, а средний человек за этот час усваи​вает не более одной четвёртой страницы! Лишь информационно-ком​пьютерные технологии дают человеку возможность успевать по не​обходимым ему ключевым словам найти в глобальной сети и изучить мировую информацию, быть высококлассным специалистом.

Почему мы в этих приоритетных направлениях отстаём?

Причин много, но одна из главных - некомпетентность лиц, при​нимающих решения на уровне государства и ниже.

В космической и авиационной промышленности мы выдерживаем пока конкуренцию потому, что используем информацию в полном объё​ме на основе баз данных мирового уровня по всему, что хоть как-то относится к этим отраслям. Пример. Композиционные материалы были . заложены в расчётах при конструировании крыльев самолёта в СССР за 15 лет до серийного выпуска «Мрия», а сами композиционные мате​риалы появились лишь через 8 лет! Да и сегодня головной ЦНИИ МО РФ разрабатывает авиационные комплексы будущего - пятого поколе​ния (Аэрокосмическое обозрение ВВФ. Январь - февраль 2001 года).

По данным Всемирной организации интеллектуальной собствен​ности, СССР опережал более чем в двое США и Японию по количе​ству изобретений. Число решений о выдаче авторских свидетельств в 1986 г. составило 87 тысяч. Их рекомендации: «СССР сможет разви​вать свою технику и технологию так же стремительно, как это делают фирмы на Западе, если существенно снизит сроки внедрения в произ​водство наиболее важных изобретений» (нужны технополисы).

Нам необходимы технополисы!
В течение 500 лет после опубликования учебника по бухучёту (1494 г.) в бухгалтерской практике фактически не произошло принципиальных из​менений. Правил стало больше, но система учёта осталась прежней. Тре-
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тья волна - информационно-компьютерная - эпоха вынуждает всех, кго стремится быть на гребне волны, учитывать нематериальные активы -интеллектуальную собственность (исследования, разработки, изобретения, открытия). Старая система учёта, фиксирующая стоимость материалов, труда и накладных расходов, сегодня уже не приемлема. Можно по-разно​му отражать интеллектуальный капитал в бухгалтерских книгах, но нельзя сегодня его игнорировать.

Компании, начавшие разрабатывать свои интеллектуальные богат​ства, обнаружили, что напали на золотую жилу. Например, в 1993 году корпорация «Dow Chemical» ввела новую должность - директора по интеллектуальным ресурсам. Идея была в том, чтобы пассивное цен​трализованное хранилище на 29 тысяч изобретений, запатентованных сотрудниками, очистить при помощи активного менеджмента (управ​ления) и одновременно попробовать заработать на лицензировании.

Ими был разработан простой, но действенный метод управления интеллектуальной собственностью из шести этапов:

1. Разработка стратегии (необходимо определить роль знаний на каждом предприятии, в каждом отделе).

2. Сбор разведданных о стратегиях и портфелях патентов сопер​ников и союзников.

3. Сортировка. Что у нас есть? Что активно используется? И, глав​ное, кто несёт за всё это ответственность?

4. Определение ценности. Классифицировать и решить: что сохра​нить? Что использовать? Что продать? Что выбрость?

5. Инвестиции. На основании полученной картины попытались выяснить «пробелы», которые необходимо заполнить, чтобы на пол​ную мощность использовать свои знания. Или заполнить «дыры», ку​пив это у конкурентов.

6. Формирование нового портфеля знаний. Начиная вновь и вновь с первого до шестого пункта.

Результаты ошеломили! До этого компания теряла на поддержа​нии всех патентов в силе около 250 тысяч долларов в год (юридичес​кие счета, регистрационные платежи, налоги и т.д.). Теперь же корпо​рация повысила ежегодный доход от продажи лицензий с 25 милли​онов в 1994 году до 125 миллионов долларов к 2000 году. Подсчита​но, что для большинства передовых организаций отношение интел​лектуального капитала к совокупной стоимости материальных средст производства и финансового капитала соотносится от 5:1до 16:1 [99].
В начале шестидесятых с научно-технической революцией увеличи​вается количество работников обслуживающего и умственного труда,
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возникает противоречие большинства с государственно-монополистичес​кой структурой руководства производством, которая позволяла до этого времени быстро развиваться социалистической системе (с 1951 по 1979 год в СССР среднегодовая производительность труда в промышленнос​ти увеличивалась на 5,8% ежегодно, в Китае тоже самое), но на данном этапе уже не удовлетворяла своей безликостью и монотонностью това​ров и услуг. То есть создав стандартный товар и услуги в достаточ​ной мере, необходимо было выйти на качественно новый уровень, уровень конкуренции качества и разнообразия товаров и услуг, что социализм (т.е. конкуренцию) в принципе отвергал.

В семидесятых годах стало ясно, что пора вводить антимонополь​ный закон, т. к. народ уже хочет товары мирового уровня и индивиду​ального потребления, а мы создавали по инерции самые большие в мире заводы, фабрики, плодя на них безликую и монотонную продук​цию. К этому времени СССР (1978 - 1979 годы) вышел на первое место в мире по объёму добычи нефти, газа, угля, производства чугу​на, минеральных удобрений, продукции машиностроения, тракторов, цемента, пиломатериалов, по производству шерстяных тканей, кожа​ной обуви, холодильников, сахарного песка, животного масла и т.д.

Именно в это время наше государство столкнулось с «болезнью развитых стран» - изменением системы ценностей, потерей духа жертвенности, стремления к жизни во имя будущего своих детей, близких, народа и государства. Появился дух потребительства.
Чтобы развиваться, в экономике нужна здоровая конкурен​ция.
Конкуренция позволяет оперативно учитывать всплески спроса потребителей, т.к. имеются пусть небольшие, но излишки производ​ственных мощностей в производстве данного товара и услуг, а также в случае переналадки производства без снижения удовлетворения спро​са. При монополизме это сделать гораздо труднее.

Именно отсутствие конкуренции в политике, экономике привело социалистическую систему к застою и, в конечном счёте, к развалу. Отсутствие выборности во все эшелоны власти (когда на одно место «выбирается» один кандидат) привело к номенклатурным должнос​тям и т.д. Отсюда дилетантство во всём: начиная с государственных деятелей, кончая пожизненными докторами наук.

В капстранах при конкурентной борьбе выживают «сильные», что​бы выжить, они вынуждены всегда держать «руку на пульсе» потре​бителя. У нас госмонополии были совершенно не заинтересованы в обратной связи, они и так получали свою прибыль, у них не было
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конкурентов внутри соцстран (интеграция на весь соцлагерь). Яркий пример - наш «Автоваэ», гордятся, что выпускают по 30 лет одну и ту же модель практически без изменений...

А ведь именно социалистическая плановая экономика могла пер​вой использовать в полной мере ЭВМ (компьютеры) на основе кибер​нетики (науке об управлении). Применение ЭВМ в локальных сетях, связанных с кассовыми аппаратами, базами торговли, банками и про​изводителями могли бы в общегосударственном масштабе через гло​бальные сети решить проблему обратной связи, т.к. покупатель сам автоматически влиял бы на производство товаров и услуг посредством связи через ЭВМ, телевизоры и теле4юны.

Нам необходимо принять принцип планирования во имя конкурен​ции на основе выявленных узких мест, постановки достижимых целей в экономике. Великобритания в семидесятых годах государственными указами ввела у себя системы связи «Видеотекст» и «Телетекст» [59].
Телевизоры и телефоны с приставкой (состоящей из клавиатуры и устройства для работы с магнитной карточкой по оплате безналич​ных счётов), позволяют человеку, не выходя из дома, заказывать что угодно и тут же оплачивать счёт. Эта система получила распростране​ние по всему миру. «Видеотекстные», «Телетекстные» и компьютер​ные сети соединяют потребителей - торговлю - производителей, по​требителей - производителей, потребителей - сферу услуг во многих странах мира через электрическую, теле4)онную, телевизионную, кос​мическую связи. Тем самым сбывается мечта общества - потреби​тель сам указывает производителю товаров и услуг то, что ему нужно, вплоть до референдума по важнейшим вопросам страны. Эти меры исключают, как правило, взяточничество, удешевляют стоимость то​варов и услуг, позволяют планировать производство и услуги (торгов​ля по образцам, каталогам и т.д.), ускоряют товарооборот и экономят время потребителей товаров и услуг.

Эпоха господства индустрии на исходе.

Впереди новая, информационно-компьютерная эпоха.
Сегодня лидер тот, кто производит и внедряет в производство то​варов новые технологии, продаёт технологии потребителям во всём мире. Отстающие вынуждены производить товары. Аутсайдеры (пос​ледние) поставляют сырьё и энергоресурсы для производства и по​этому берут на себя издержки этого производства.

В преддверии всемирного ресурсного, энергетического, демогра​фического и экологического кризисов вопрос об издержках решается возрастанием эксплуатации странами лидерами аутсайдеров. Это раз-
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мещение и радиоактивных захоронений, и высокотоксичных произ​водств, и варварская эксплуатация ресурсов (людей, сырья и энергии). Отдавая за бесценок своё здоровье и здоровье своего потомства, стра​ны-аутсайдеры (индустриальные рабы) получают от стран-лидеров в качестве нового культурного «наркотика» худшее из массовой культу​ры и морали - попку льтуру (для уничтожения потенциальных конку​рентов), внедряемую в их подсознание достигнувшими колоссальной мощности СМИ (особенно телевидением) [56].
Человечество ведёт мировую войну. В этой войне нельзя со​хранить нейтралитет, отсидеться, спрятаться. И чем скорее мы это поймём, тем быстрее нам необходимо решить - будем ли мы в ней участвовать как субъект, отстаивающий свои интересы и имеющий свои цели, или мы (Россия) окажемся объектом реали​зации чужих целей и интересов, противоречащих интересам и целям России.
В XXI веке дефицитной становится сама наша жизнь.
2.3.6. Кредитно-финансовын и бюджетный регуляторы эконо​мики.
«Экономический контроль неотделим от контроля над всей жизнью людей, ибо, контролируя средства, нельзя не контролировать и цели.»

(Нобелевский лауреат Ф.А. Хайек[60])

Любая реалистическая экономическая политика должна включать в себя кредитно-денежную и бюджетную политику государства. Тор​говые и банковские ниши заняты в мире. Россия - государство, добы​вающее сырьё и энергию, производящее товары [61].
Все страны, где экономика зависит, в основном, от деятельности базовых отраслей промышленности (производящая товары), регули​рует их деловую активность кредитно-финансовыми экономически​ми рычагами - учётными ставками, взимаемыми за ссуды (процента​ми, взимаемыми за кредит), бюджетными рычагами - налогами.

Повышение учётной ставки происходит, когда возникает необхо​димость сдержать перепроизводство, чреватое затовариванием, рез​ким падением уровня оптовых и розничных цен. В России правитель​ство это делает для удушения собственных товаропроизводителей. Как надо ненавидеть Россию, чтобы позволить себе такое?! Мир регулирует ставки процентов за кредит государством, уста​навливая жёсткую систему (от 1%до 10% годовых). В послевоенной
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Японии при Либерально-демократической партии Японии 45 лет эта внутренняя ставка была не более... 1,4% годовых! Затем государство опустило ставку до... 0,5% годовых!!!
Сегодня из 25 крупнейших банков в мире-12 (10 первых) япон​ских и ни одного американского! Стабильная, здоровая экономи​ка невозможна при высоких процентных ставках.
Высокие процентные ставки - это рукотворные катастрофы.
В 1979 году монетаристы США провозгласили: «Единствен​ным способом затормозить инфляцию является осуществление контроля за денежной массой и, чёрт с ними, с процентными став​ками». Как известно, принятое 6 октября 1979 года Советом Фе​деральной резервной системы (частная, а не государственная) это решение является днём позора для США. Оно породило в США гигантскую волну экономических катастроф, первый удар обрушился на Детройт. Автомобилестроители пережили самый длительный за 50 лет кризис сбыта автомобилей. Затем настал черёд жилищного строи​тельства, после этого удары посыпались почти на все другие отрасли:

С 6 октября 1979 года по октябрь 1982 года ставки повышались или снижались 86 раз, т.е. в среднем один раз в 13,8 дня. Как при этом можно планировать? До объявления «прайм-рейт» (учётная ставка) плавающей, она достигала уровня 12% годовых лишь однажды за всю историю США, и произошло это в период Граж​данской войны в США в XIX веке. Теперь же был момент, когда он составил 22%. Это - легализованное ростовщичество. Неко​торые штаты приняли законы, запрещающие превышение опре​делённого уровня процентных ставок, усматривая здесь крими​нальные намерения. Даже мафия США сочла такие законы ра​зумными [13].
То, что творится с учётной ставкой в России, не сравнить с США. Мы опять, теперь по крнминалнзации страны, впереди планеты всей.
Для бурного развития экономики России внутренние процентные ставки за кредит должны быть порядка 1 - 1,5%, тогда товаропроизво​дители смогут не бояться за оборотные средства и будут расширять производство. Мы перебрали с интернационализмом в СССР, пора ду​мать о собственной стране - о Матушке России. Внешние процентные ставки за кредит необходимо ставить в зависимость от количества сво​бодного капитала в России, от нужд мирового рынка и риска возврата.

Коща процентная ставка высока, потребители помещают значитель​ные суммы в краткосрочные товарно-денежные обороты (купля-прода-

110
жа, рубли - доллары - товар - рубли, рубли - доллары - рубли). Именно поэтому инвестиции в производство нерентабельны, и из-за этого их никто и не даёт. Но наживать деньги на деньгах - дело непроизводи​тельное. Оно не создает рабочие места. А те, кто действительно созда​ёт рабочие места, кто вкладывает капитал в оборудование, технологию, повышающую производительность, кто расширяет производство и го​тов вносить справедливую долю налогов, обивает пороги в ожидании нескольких крох кредита, чтобы кое-как удержаться на плаву и полу​чить возможность вернуть на работу ещё несколько человек.

По сути. Ли Янокка, описывая жизнь при монетариотах в США, тем самым писал о России. Если бы мы понизили % ставки в России (а они доходят до 250% годовых), прекратили эксперимент монетари-стов России - «шоковую терапию» действительно, а не на словах и в декларациях, то можно было бы изгнать менял из нашей экономики.

Фактически процент за кредит - это рак мировой экономики.
Почему? В длительной перспективе выплата процента как мате​матически, так и практически - невозможна. Например, при вложе​нии капитала в размере 1 копейки в 0 году нашей эры с 4% годовых в 1750 году на вырученные деньги можно было бы купить золота по современным ценам весом с ...Землю!!! Поэтому, при 6% годовых раз в 12 лет происходит кризис неплатежей, а при 200% неплатежи возни​кают раз в 0,2 - 0,5 года.

Итак, если бы мы устранили ставки процентов за кредит и заменили их на более совершенный механизм (такой есть [21,39]), то теоретически большинство из нас стало бы как минимум вдвое богаче, или же нам нужно было бы работать для поддержания нашего уровня жизни только половину рабочего времени (умень​шив ставку с 6% до 0,5%).
Современная денежная система кредита позволяет богатым становиться всё богаче, а бедных делает ещё беднее, так как пе​рераспределение денег идёт не на основе трудового участия, а на основе дефицита средств обмена (денег), т.е. дефляции.
В прошлом, сходный с ростом раковых клеток прирост денег и, таким образом, власти (поощрения и наказания) в руках всё меньшей группы людей «разрешался» путём бунтов, революций, войн или эко​номических катастроф. Вспомним историю России с её многомилли​ардным внешним долгом перед Первой мировой войной, который она «благодаря» Витте не могла выплатить до конца XX века.

Сегодня такие решения неприемлемы из-за экономической зави​симости стран мира и потенциала глобального разрушения (атомное,
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термоядерное оружие и т.д.), нам необходимо всем сосредоточить уси​лия по выходу из этого тупика мирным путём.

Бумажные деньги - это кредитные билеты. Доверие к кредиту (кре​дитному билету) обеспечивалось всегда разменом на золотую монету всем достоянием Российского государства. В СССР банковские биле​ты (бумажные рубли) обеспечивались золотом, драгоценными метал​лами и прочими активами Государственного банка. Сегодня эти бу​мажки-рубли ничем не обеспечены. Даже на словах.

В 1916 году лондонский Сити Банк созвал международное сове​щание, где предложил проект отмены приоритета золота с целью пе​редачи мерила стоимости в международной торговле английскому фунту стерлингов. С 1944 года банкиры США добились международ​ного решения передачи «приоритета» в мировой торговле от фунта стерлингов к доллару США.

В 1964 году французский министр финансов, принимавший участие в утверждении проекта Сити Банка в 1916 году, на старо​сти лет, чувствуя угрызение совести, рассказал президенту Фран​ции де Голлю корыстную выгоду существующей системы: «Пред​ставьте, на аукционе продаётся картина Рафаэля и идёт битва за неё между немцем, арабом, русским и янки. Каждый из них пред​лагает за картину свои товары: немеци - технику, араб - нефть, русский - золото, а янки с веселой улыбкой предложил двойную цену, вынул кошелёк с пачкой новеньких стодолларовых банкнот, отсчитал, забрал картину и ушёл». «Где же трюк?» - спросил де Голль. «Трюк в том, что янки выложил сто стодолларовок, а фак​тически заплатил 3 доллара, потому что стоимость бумаги на одну банкноту в 100 долларов — 3 цента...» — ответил министр.
Сегодня 11 центов стоит 100 долларовая купюра. Прибыль от их производства равна 90909,1%. Кому угнаться за такой прибылью?!
Всё богатство мира, всё его золото течёт им в обмен на «фан​тики»!
Узнав это, де Голль собрал 750 млн. бумажных долларов и в 1967 году во время официального визита в США со скандалом, но обменял их на золото. После этого США тут же (1968 год) отказались от золо​того обеспечения доллара США в свободном рынке, а с 1 августа 1971 года вообще прекращён обмен доллара на золото.

В 1995 году у России было около 190 миллиардов наличных дол​ларов США из 300 миллиардов всех наличных бумажек - долларов США в мире. Каково?! Вот что значит оккупационное Правительство.

Деньги - это кредит доверия народа правительству.
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Нет доверия - меняют правительство (как в Италии, иногда не​сколько раз в год). Нельзя менять правительство - меняют деньги (бу​магу) на деньги, обеспеченные товаром, золотом (так было в СССР в 1924 году, в Западной Германии после Второй мировой войны). Если не меняется ни правительство, ни деньги, обеспеченные товаром, зо​лотом, то гибнет государство! Эта азбучная истина забыта и горе учё​ными типа Гайдара и тем более... Ельциным (нет понимания или вра​ги России).

Население, не веря правительству, всю наличность и вклады пус​кает в товары (недвижимость, золото, предметы роскоши и т.д.), от​сюда хаос в экономике, т.к. товаров не хватает и деньги обесценива​ются! И начинается карусель инфляции - дефляции, дефицит бюдже​та, поднятие процентных ставок, открытая девальвация рубля, ужес​точение налогов - из этой карусели нет выхода. Кроме одного - сме​ны власти.

Именно здесь главная причина кризиса экономики России - нет правительства народного доверия!!!
Таким образом, необходима смена правительства. Причём не ме​нее половины министров, иначе - старое большинство обратит в свою веру новых или уберёт их.

«Именно с помощью законов надо сделать так, чтобы богат​ство было столь же тягостно, как и бедность», - писал Монтескье.
В основе общественных отношений лежит не экономика, а этика, которая определяет все формы и виды человеческих взаимодействий, в том числе и экономических. Законы экономики вытекают из мораль​ных или аморальных принципов, лежащих в основе всех форм чело​веческих отношений (в том числе товарно-денежных, поскольку эко​номика, как и политика, лишь часть этики).

Этика управляет обществом - она вершит судьбы людей, народов и государств. Именно этика определяет настоящую и будущую жизнь общества, его инволюцию или эволюцию, деградацию или развитие, смерть или бессмертие. Сами нравственные и моральные принци​пы могут стать источником силы государства, если они жизнен​ны, т.е. основаны на традициях предков и соответствуют зако​нам Природы.
Человеку, добывающему себе пропитание в поте лица своего, нуж​ны не деньги, а пища, восстанавливающая его силы, т.е. в данном слу​чае эквивалентом человеческого труда является энергия пищи. День​ги - лишь посредники. При промышленном производстве предметов станку нужна техническая энергия, а не деньги. Получается, что в
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сфере обращения товаров нужны два вида эквивалента: первый - че​ловеческая энергия (физическая и/или интеллектуальная), второй -техническая энергия, которая имеется в добываемом сырье. Если в производимом предмете скрыты какие-то идеи и услуги, то появляет​ся необходимость третьего вида эквивалента, охватывающего всю непроизводственную сферу. Этот эквивалент тоже энергетический, только он выражает потенциальную энергию, сэкономленную при производстве предмета благодаря применению идей.

Таким образом, цена любого предмета состоит из трёх стоимостей:

1) энергии человека; 2) энергии машин, затраченной на производство этого предмета; 3) сэкономленной энергии в результате применения идей при его изготовлении. Сэкономленная энергия закладывается в произ​водимый предмет в тех же энергетических единицах.

Трём стоимостям, которые проявляются в любом предмете и в любой услуге, должны соответствовать три вида денег, некон​вертируемых между собой, которые будут образовывать три не​зависимых круговорота. Как только произойдёт разделение всех трёх каналов на независимые круговороты энергии, можно будет говорить о возникновении многомерной экономики.
Сравнивая общество с живым организмом, мы видим, что в орга​низме существуют несколько несмешиваемых каналов, по которым происходит круговорот вещества и энергии. Первый канал - кровооб​ращение, где распределяются питательные вещества; второй канал -пищеварение, здесь пища превращается в питательные вещества кро​ви. И третий - нервный канал, по которому идёт поступление и пере​работка информации, обеспечивающей добычу организмом пищи. В обществе все эти три канала совмещены в один канал - товарно-де​нежного обращения, потому что на одни и те же деньги, ставшие все​общим эквивалентом, можно купить пищу, сырьё, товары народного потребления, природные богатства и информацию.

Невозможно представить себе организм, у которого кровообраще​ние, пищевой и нервный каналы совмещены.

Такой организм или крайне примитивен, или смертельно болен.

О первых двух круговоротах уже было сказано, к третьему круго​вороту следует отнести идеи, а также услуги (потому что всякая услу​га уже несёт в себе какую-либо идею). С другой стороны, всякое изоб​ретение - идея, приносит обществу или предприятию, где оно исполь​зуется, постоянный доход, в то время как сегодняшний изобретатель получает лишь единовременное пособие за свою разработку. Патен​ты, изоберения и открытия должны приносить их владельцам еже-
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месячный доход, пока они внедрены и используются предприятиями. И платить надо не за одну разработку (рацпредложение, изобретение, открытие и т.д.), а за все, какие человек изобрёл. Тогда изобретатели и научные работники не прятали бы свои изобретения, разработки и открытия и не пытались бы продать их в другие страны, где за них обещают высокую плату. Нельзя забывать и про авторов открытий и эпохальных изобретений. Изобретатели, использующие их в своих разработках должны отчислять 3% от полученной прибыли в пользу первооткрывателей. Наибольшую ценность для нации и цивилизации представляют социальные изобретения, так как благодаря им возможно творчество во всех областях науки и техники. Но именно этот вид изоб​ретений до сих пор не подлежит патентованию, хотя именно он даёт человеку наибольшее количество свобод для самовыражения и твор​чества, в результате чего нация процветает. Если же у народа нет та​ких свобод, культура импортируется из более развитых стран.

Непроизводственная сфера имеет ещё один независимый круговорот - круговорот прав и способностей. Кроме неотъемлемых прав - на жизнь, здоровье, труд, жильё и т.д., есть ещё приобретаемые человеком права (права по праву) на привилегии, на вознаграждение за инициативу и пр. «Права по праву» должны быть заработаны человеком путём развития своих интеллектуальных, психофизических способностей, морально-нравственных устоев или своими социально знгнимымидействиями. Этот четвёртый круговорот заставляет человека двигаться по пути эволюции. Когда развитие человека становится целью государства, его эволю​ция перестаёт быть случайной и неуправляемой.
Человек сознательно и целенаправленно будет работать над собой. И тоща духовные алмазы, с таким трудом находимые, а затем с таким легкомыслием теряемые, будут копиться и обрабатываться в общече​ловеческой библиотеке (в банке знаний) с тем, чтобы превратить их в бриллианты и использовать во благо человека и человечества.

Этот круговорот позволяет упорядочить распределение власти. До сих пор власть захватывалась, наследовалась, вручалась по назначе​нию, но она никогда не подлежала обмену на способности человека. Ещё Маркс отмечал в «Капитале», что мерилом всех богатств обще​ства является развитость индивида. Это повторяет известную восточ​ную мудрость, что все ценности лежат внутри человека, и если вы не нашли богатство в себе, то куда вы пойдёте его искать? Для человека, принявшего эту точку зрения, будет важно, какой навык он приобретёт и какую способность отшлифует при том или ином труде (см.3.16. [100]).
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Необходимо ввести четыре различных эквивалента, каждый из которых создаст свои собственный, независимый от других, круго​ворот. Первый-денежный круговорот человеческой энергии (рабо​ты) и пищи, второй - круговорот товаров (машинной энергии) и минерального сырья (а также вторсырья), третий - круговорот ус​луг и идей, и четвёртый - круговорот прав и способностей.
Четыре вида круговорота соответствуют четырём видам труда:

1) индивидуально-необходимый труд, т.е. поддерживающий жизнь индивида - это круговорот человеческой энергии и продуктов питания;

2) общественно-необходимый труд поддерживает жизнь госу​дарства и общества - это круговорот товаров и машинной энергии;

3) общественно-полезный труд - это круговорот идей и услуг;

4) индивидуально-полезный труд, заключающийся в развитии своих способностей в самосовершенствовании, учёбе - это круговорот прав и способностей.

Таким образом, мы видим, что при существовании лишь од​ного денежного эквивалента и одного круговорота товаров и энер​гии невозможно развитие общества. Для такого общества болез​ненны любые реформы и любое развитие производства.
В период социализма всякое внедрение новшества на предприя​тии вело к снижению расценок, что вызывало сопротивление рабочих и руководителей внедрению изобретений на своём предприятии. Изоб​ретение ни в коем случае не должно уменьшать расценки, а наоборот адекватно увеличивать, так, чтобы в них были заинтересованы и ра​бочие, и руководители предприятий, и покупатели, и государство. Тогда возможен научно-технический прогресс.

Всеобщая заинтересованность в производственных новшествах и повышении качества товаров создаст предпосылки для возникнове​ния интеллектуальной и творческой индустрии, а введение четырёх независимых круговоротов предохранит общество от кризисов, выз​ванных внедрением изобретений. Только после этого можно занимать​ся совершенствованием патентной службы и службы внедрения. Фи​лиалы Института патентования нужно сделать в каждом городе, свя​зав их единой информационной системой, возложив на них всю рабо​ту по оформлению и внедрению изобретений. Они будут выполнять функции банков третьего круговорота. Поскольку все четыре круго​ворота будут иметь несмешиваемые равные значения, человеку при​дётся участвовать во всех четырёх круговоротах.

Во-первых, он будет добывать себе пищу, работая у себя на участ​ке или в каком-либо хозяйстве.
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Во-вторых, он должен уметь производить товары, работая инди​видуально, как ремесленник, или устроившись на предприятии, про​изводящем какие-либо товары, или принимать участие в добыче при​родных богатств.

В-третьих, если человек пользуется услугами, предоставляемыми ему обществом, то он должен служить в государственном либо част​ном учреждении, оказывающем услуги населению или самостоятельно заниматься изобретательской деятельностью.

В-четвёртых, чтобы приобрести «право по праву», человек вынуж​ден будет постоянно работать над собой и совершенствовать свои спо​собности, учась в институте или занимаясь в клубе, кружке, секции. Все четьфе цикла могут быть организованы на одном предприятии, как это могли себе позволить до перестройки крупные организации.

Такое равномерное распределение видов труда избавит крестьян от тяжёлого отупляющего труда, рабочим придаст интеллигентности, а интеллигентам - здоровья. Человек получит реальную возможность для своего гармоничного развития. Чтобы осуществить перечислен​ные меры по созданию независимых круговоротов, необходимо: со​здать соответствующие службы, обеспечивающие эти круговороты;

достаточный запас свободных средств, чтобы платить людям дотации на обучение из средств тех круговоротов, в которых они не работают, до тех пор, пока они не начнут участвовать во всех круговоротах; вне​дрить во все отрасли промышленности замкнутые, безотходные, уни​версальные производства.

Хотим мы сегодня этого или нет, но жизнь заставляет нас перестро​ить структуру промышленности на замкнутые круговороты, которые предполагают использование замкнутых универсальных экологически чистых производств. Однако, если эти круговороты нельзя претворить в жизнь сегодня - это не значит, что их нельзя будет претворить завтра. По данным профессора Н.Н. Амшинского, 90% получаемой человече​ством энергии расходуется на добычу и переработку минерального сырья, а 90% добытого сырья снова идёт на получение энергии. То есть энерго-сырьевой комплекс цивилизации работает сам на себя и пред​ставляет собой монстра, пожирающего природные богатства нашей планеты. Поэтому переход на замкнутые безотходные универсальные производства, при которых КПД использования энергии может дости​гать 20 - 40% и более (вместо 7 - 15% в современной промышленнос​ти), удешевит производство в 3 - 4 раза и сократит добычу полезных ископаемых в десятки раз, поскольку безотходные замкнутые произ​водства работают преимущественно на собственном вторсырье. По
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подсчётам специалистов, если прекратить сжигать отходы произ​водства и использовать их во вторичных производствах, благосос​тояние народа вырастет сразу в три раза — это без каких-либо осо​бых капиталовложений и изменений в сегодняшнем производстве. Применяя биотехнологии, у которых, как известно, КПД исполь​зования энергии 70% и более, мы можем удешевить производство в 5 —10 раз, соответственно цена биотехнологических товаров тоже будет меньше в 5 -10 раз, при этом добычу полезных ископаемых удастся сократить в сотни и даже в тысячи раз.
Сегодня с помощью биотехнологий получают абсолютно всё: пишу, чистые металлы, бесконечное многообразие всевозможных веществ и утилизируют энергию. Внедрение в нашу жизнь биотехнологий и замкнутых универсальных безотходных производств снимет пробле​му вмешательства человека в биосферные циклы планеты, что пре​дотвратит эколого-климатическую катастрофу и решит многие эколо​гические и социальные проблемы и, прежде всего, проблему выжива​ния России и всего Человечества.

Осуществление всех четырёх независимых круговоротов и создание универсальных экологически чистых замкнутых про​изводств с использованием биотехнологий превратит наше госу​дарство в живой организм, преимущества которого очевидны.
Ни один вид прогресса не будет приводить к социальным кризисам, поэтому прогрессивные преобразования будут не только провозг​лашаться, но и осуществляться. Наконец, такое общество проще пе​реносит любые социально-политические изменения, что позволит безболезненно построить новую форму государства на основе этичес​ких принципов. Четыре независимых круговорота создают условия для появления совершенных людей, действительно способных создать творческую индустрию. Эти условия позволят повсеместно возродить​ся высокодуховным, творческим территориально-производственным общинам, у которых будет меньше причин для распада, так часто на​блюдаемого сегодня [107].

Четыре круговорота, позволяющие в обществе обмениваться товарами и энергией, природными ресурсами и человеческой де​ятельностью, правами и способностями, идеями и услугами, по​зволят ограничить вмешательство государства в жизнь человека, по​скольку закончится всемогущество государственного чиновника, лишённого права распределения.
Экономической свободе необходима приоритетная свобода труда во всех сферах и ограничение всех сил и возможностей ско-
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вать эту свободу. Участие максимума ресурса социума в сфере созидательного творческого труда - вот лицо истинной свободы общества и личности [108,109].
История России неотделима от нас - от всех тех, кто вырос на её земле и впитал её культуру. Отказ от коммунистической идеи светлого завтра, те. от извечной мечты о рае на Земле, для российского народа так же опасен, как в прошлом отказ от идеи Царя и Державы, как отказ от православия (во славие при Боге Ра [100]) и ещё более древних на​родных верований. Как только нарушается преемственность, о зна​чимости которой для народа мы уже говорили, кризис неизбежен. Три поколения россиян прожили бок о бок с идеей светлого коммунисти​ческого завтра. Как вы думаете, они с восторгом приняли её попрание? Разрушить не сложно. Но, при этом, мы разрушаем и себя. Ведь неза​висимо от того, верили мы в коммунистическое будущее или не верили, мы жили с теми, кто верил, и впитывали эту веру не только от средств массовой информации, но и с молоком матери. Мы - дети той эпохи, которая всё ещё продолжается. Через 50 лет идеи национального ком​мунизма будут главенствовать в политической жизни России. Пройдёт 200 - 300 лет, и человечество канонизирует К. Маркса, Ф. Энгель​са, В.И. Ленина, И.В. Сталина, Мао Дзе-дуна и т.д. Идеи нацио​нально-коммунистической (национально-общинной) религии рас​пространятся и будут значительно влиять на весь мир.
Мораль есть мера духовности — чем выше мораль, тем сильнее дух, дух разума. Именно мораль способна облагородить рыночные отношения и поднять религиозность человека. Чем больше людей при​держиваются одних норм морали, тем выше духовность общества и тем больше возможностей для духовного возрождения России.

В ситуациях, когда не срабатывают кредитно-денежные рычаги, используют методы бюджетного регулирования, в частности, облег​чением или ужесточением налогового бремени производителю това​ров и услуг. Ещё Френсис Бэкон (английский философ XVII века), собрав в своих произведениях мудрость человеческую, писал о том, что если хочешь жить безбедно, то из всех своих доходов на свои нуж​ды трать половину, хочешь жить богато - одну треть, остальное пус​кай в оборот. Траты на всё про всё, в том числе и налоги государству, и налоги местные и т.д. А пускать в оборот для воспроизводства или расширенного воспроизводства [37].
При «татаро-монголах» подать была 1/10 от дохода. При коммуни​стах 85 - 93% дохода забиралось государством у товаропроизводите​ля, но возвращалось через бесплатное: жильё, медицинское обслужи-
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вание, образование, путёвки в пионерские лагеря, санатории, дома отдыха и т.д. Сейчас забирается столько же, как и при коммунистах, и более, но при этом за всё надо платить самому!

Так кто же оккупанты?
Фашисты Второй мировой войны, которые на оккупирован​ных территориях проводили политику экономического геноци​да, вывозя 90% произведённого продукта, или Российское пра​вительство во главе с президентом, забирающее у народа столько же и больше?!
При таком налоге не только расширенное воспроизводство, но и простое воспроизводство невозможно. Именно поэтому вез​де «чёрный пал» - уклонение от налогов и, как следствие, кри​минал, рэкет, спекуляция, воровство, падение нравов и т.д.
Налоги должны быть дифференцированы в соответствии с целью государственных приоритетов развития отраслей промыш​ленности, сельского хозяйства и т.д., посильны для юридических и физических лиц, готовых отдать их на общественные и госу​дарственные нужды.
В этом и суть государственной политики в области кредитно-финансового и бюджетного регулятора экономики.
Самая эффективная финансово-кредитная (процентная ставка за кредит) и бюджетная (налогообложение) системы всегда наименее обременительны для народа.

Налогообложение должно учитывать общий дух, навыки и осо​бенности народа, а также ресурсы государства. За этим наблюдает налоговая полиция и рекомендует налоги, которые юридические и физические лица готовы отдать на общественные, государственные нужды [63].
Налоги стимулируют деньги пускать в оборот, а не в зарплату. Меньше прямых и больше косвенных, но всех не более 50% от при​были, а при стимулировании развития экономики -10% налогов госу​дарству, 20% - предпринимателю (фирме), 70% - зарплата работни​кам, что принято в развитых странах сегодня [20, 64].
Необходимо ввести прогрессивный налог на зарплату с тем, что​бы разница в доходах 10% самых богатых граждан страны и 10% са​мых бедных не была более чем в 10 раз. Это бы стимулировало вкла​дывание денег в развитие экономики, а не на личное обогащение и зависть между членами общества. Зависть характерна для всего чело​вечества, а не только русских, как нам объясняют СМИ.
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2.3.7. Инвестиционная политика.
Вторая мировая война поставила Германию и Японию на колени:

Выход из разрухи с помощью плана «Маршала» заключался в инвести​ровании этих стран США в обмен на присутствие американцев на их территориях. Возьмём в качестве примера Японию - она имеет долго​срочную систему ориентиров и приоритетов, позволяющую правитель​ству и промышленности сотрудничать в достижении своих целей. При восстановлении своего хозяйства правительство определило автомо​бильную, сталелитейную, химическую, судостроительную промышлен​ности и машиностроение в качестве приоритетных отраслей.

В результате японская промышленность была взлелеяна целым рядом стимулов:

- государственными займами;

- сокращением сроков амортизации;

- помощьюв области НИОКР (научно-исследовательскими и опыт​но-конструкторскими работами);

- протекционистскими мерами против импорта;

- запрещением иностранных инвестиций !!!
Этот запрет в Японии был нерушим в течение 45 лет. Сегодня, имея колоссально положительное сальдо, она, по законодательству, берёт зарубежные инвестиции в суммах не более У/о от валового националь​ного продукта (ВНП).

В чём же дело? Почему запрет на иностранные инвестиции?

Потому, что Африка и Южная Америка сегодня должны платить % за кредит в размере 200 млн. долларов США в день, что составляет сумму в два раза большую, чем сам кредит, предоставленный им США, т.е. они вечные рабы, гнущие спину на страну кредиторов, т.к. этот долг увеличивается на основе сложных процентов.

Всякий заём доказывает государственную немощь и непонимание государственных прав. В сущности, что же представляет собой заём, да ещё и внешний?... Заём - это выпуск правительственных векселей (дол​говых обязательств), содержащих процентное обязательство соразмер​но сумме заёмного капитала. Если заём оплачивается 5%, то через двад​цать лет государство напрасно выплачивает процентную сумму, рав​ную взятому займу. Через сорок лет оно выплачивает двойную сумму, через шестьдесят - тройную, а долг остается всё таким же непокрытым долгом. «Пока займы были внутренние, гои (все люди нееврейского происхождения) только перемещали деньги из кармана бедняка в кар​маны богачей, но, когда мы подкупили, кого следовало, чтобы перевес​ти займы на внешнюю почву, то все государственные богатства потек-
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ли в наши кассы, и все гои стали нам платить дань подданства» (Прото​колы собраний сионских мудрецов, протокол № 20) [48].
Вот в чём дело! Где найти инвестиции (займы) внутри страны?

Необходимо установить верхнюю планку цен - на сырьё, матери​алы, затем на полуфабрикаты, детали и, наконец, на товары. Появятся деньги оборотного капитала и отложенный платёжеспособный спрос населения. Вот потенциальные источники инвестиций (займов).

Способов вовлечения их честным путём с пользой для обладателя денег более 150-ти. Кстати. Инвестиции в повышение квалификации и совершенствование организации управления дают во много раз боль​ший экономический эффект, чем просто инвестиции в автоматизацию основного производства.

Инвестирование производства должно производиться инвестици​онными банками на основе конкурсных проектов производства, услуг и т.д. с последующим контролем и действенными рычагами управле​ния. Сокращение сроков прохождения платежей, иначе через суд вплоть до лишения лицензий банка.

Вот такая политика в области инвестиций (займов) должна быть у России до тех пор, пока экспорт наших товаров превысит импорт в стоимостном и качественном выражении. Только тогда можно ввести и конвертируемость рубля, и брать зарубежные инвестиции [55, 56, 57]. Необходимо брать зарубежные инвестиции только на основ​ные средства производства и передовые технологии, не имеющие аналогов в России.
2.3.8. Мировая конкурентоспособность России.
Рассмотрим мировую конкурентоспособность произведённой в Рос​сии продукции (товаров и услуг). Другими словами, проанализируем, какая излишняя российская продукция может быть продана на миро​вом рынке без ущерба для благосостояния российского населения и его будущего. А также, что можно купить с этой выручки на мировом рын​ке из того, что нам необходимо для улучшения российской жизни.

Одно дело - конкурентоспособность внутри России, где пример​но одинаковые условия у товаропроизводителей. Совсем другое дело - мировая конкурентоспособность, где начинают воздействовать на экономику не только природно-климатические факторы, но и полити​ческие, идеологические, мировоззренческие факторы сильнейших государств, цивилизаций.

Из пяти составляющих общего объёма затрат на любое произ​водство в условиях нашей страны две (сырьё и налоги) - не ниже
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среднемировых, а три (капитальные вложения, накладные рас​ходы и минимально необходимая зарплата) в несколько раз выше.
Ниже мы это докажем на фактическом материале. Поэтому в ус​ловиях свободного перемещения капиталов ни один инвестор, ни наш, ни зарубежный, на основе расчётов мировой конкурентос​пособности не будет вкладывать средства в развитие практичес​ки ни одного производства на территории России.
Нам необходимо вернуться к рациональной политике в междуна​родной торговле.

Если продукция уникальная и её можно продавать по моно​польно высокой цене, тогда можем ею торговать на мировом рын​ке. Если не уникальная - то даже при продаже сырья, когда нам легче конкурировать, мы всё равно несём убытки.
Суть правильной внешней торговли — в торговле только го​товой продукцией, в которой максимально используется труд нашего населения, а торговлю производственным капиталом прекращаем.
А. Принципы внешней торговли.
Принципов два. Во-первых, не должно происходить утечки капитала за рубеж. Во-вторых, всё купленное не должно подры​вать позиции нашего производителя.
Импортная продукция продаётся у нас в стране по ценам, которые не должны быть ниже средних издержек на производство этой же про​дукции в нашей стране.

И, наконец, для точного и разумного соблюдения этих принципов нужно не единовременное напряжение всех сил государства, а по​стоянное, безостановочное, неуклонное исполнение этих принципов.
Основой роста благоденствия стран и народов в мире за после​дние триста лет является повышение производительности труда.
Конкурентоспособность лишь часть основы экономики — про​изводительности труда.
Производительность труда состоит из пяти основных факторов:
- уровня квалификации работника;
- снижения себестоимости (издержек) единицы продукции;
- улучшения технологии производства продукции;
- оптимизация руководства производством и сбытом продукции;
- улучшения качества продукции;
- создания технополисов (наукоградов) — единого комплекса фундаментальной и прикладной науки, а также эксперименталь-
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ного и серийного производства (для сокращения времени — от идеи на основе новых фундаментальных знаний до производства се​рийной продукции).
Рассмотрим их более подробно применительно к России.

Качество и конкурентоспособность - совершенно разные вещи. Ведь и производитель «Роллс-Ройсов» как-то обанкротился, а эту ма​шину некачественной ещё никто не называл.

Итак, конкурентоспособность - это не качество продукции, это что-то другое. Вполне возможна ситуация, когда мы не сможем добиться конкурентоспособности на мировом рынке, даже если каждое рос​сийское изделие будет лучше качеством, чем у других производите​лей. Нужно что-то ещё.

Может быть, в конкуренции побеждает тот, кто первым внедряет но​вые изобретения, новые технические решения? Отчасти это так, но есть противоречащие этому подходу факты. Изобретатель персонального ком​пьютера - фирма «Эппл» - проиграла в конкурентной борьбе Ай-Би-Эм.

Так, значит, дело в масштабах? Действительно, кто может тягать​ся с «голубым гигантом» (прозвище Ай-Би-Эм)? Оказывается, тягать​ся можно. Малоизвестная у нас фирма «Компак» в 90-х годах превос​ходила Ай-Би-Эм по объёму продаж персональных компьютеров в США. У «Компак» даже были моменты, когда она не рекламировала свою продукцию! Так что, дело не в масштабах. И дело даже не в новых технологиях. Конкуренция работает и в традиционных отрас​лях, где не так уж много нововведений.

Так может быть, конкуренция ведётся путём «ценовой войны»? Достаточно предложить более низкую цену, и ты конкурентоспосо​бен? Ничего подобного.

Так каков же критерий конкурентоспособности? Что является глав​ным критерием?

Главный критерий конкуренции - превышение доходов над расходами. Если за продукцию получаешь выручки больше, чем тра​тишь на её производство и собственное существование, то ты на коне, ты конкурентоспособен. Если меньше - то приходится сначала сни​жать издержки, притом собственное потребление, потом залезать в долги, а то и избавляться от части основного капитала - это опасный путь, чреватый полным разорением.

Расходы на производство сейчас принято называть «издержками». У нас чаще используется слово «себестоимость». Вся современная конкуренция построена на сравнении между издержками и выручкой. Именно это называется «эффективностью».
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Чем больше «эффективно» (по критерию выручка/издержки) предприятие, тем оно конкурентоспособнее.
Только это имеет значение, больше ничего. Ни качество продук​ции, ни полезность не имеют прямого отношения к конкурентоспо​собности. Если производитель выпускает новую модель, с улучшен​ными качествами - она вступает в конкуренцию уже в другом классе товаров. А критерий тот же - главное, чтобы товар можно было про​дать за цену, превышающую издержки (себестоимость), и всё.

Свободное перемещение капиталов в мире способствует уси​лению «естественного отбора» среди конкурирующих предприя​тий, конкурирующих отраслей промышленности.
Этим современная мировая экономика отличается от экономики даже прошлого века.

Основным же инструментом при оценке предприятия явля​ется метод оценки производственных издержек. Это рутинная, мелочная работа, но свободные средства обычно вкладываются именно на основе такого анализа.
Если удастся оценить, каков уровень издержек при производстве единицы продукта на том ином предприятии - то мы можем досто​верно предположить, какой будет его судьба. Тот, кто меньше тратит на единицу готовой и проданной продукции - тот и выходит победи​телем в конкуренции. Такая фирма для инвестиций привлекательнее.

Кроме того, сегодня между государствами идут войны не только финансовые и экономические, но, прежде всего: мировоззренческие, идеологические и политические войны. Корпорация, государство, фирма при экспорте иногда устанавливает цену на товар ниже его се​бестоимости, для захвата рынка сбыта в других странах (Япония). Разорив конкурента или скупив предприятия, производящие этот то​вар, став монополистом, победитель начинает повышать цену на свой товар, чтобы вернуть недополученную прибыль (что делается в Рос​сии другими странами). Государство ставит эмбарго (исп. - запреще​ние), таможенные пошлины на ввоз импортных товаров для выжива​ния своих товаропроизводителей (США). Товары, облагаемые тамо​женной пошлиной, как правило, становятся неконкурентоспособны​ми из-за высокой цены пошлины. Государство помогает рекламиро​вать, продвигать товары своих товаропроизодителей за рубеж через военные, политические блоки, дипломатические каналы и так далее.

Ключевым моментом для понимания ситуации в России является вопрос о привлечении иностранных инвестиций. На инвестициях был весь расчёт «реформ - перестройки» в СССР и России. Не было толь-
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ко иностранных денег, а всё остальное было - заводы, оборудование, технологии, квалифицированные рабочие и инженеры, богатейшие ресурсы.

Годы шли, а инвестиций в нашу экономику всё не было и не было. Наоборот, инвестиции из России уходили на Запад. Во Франции и Гер​мании «новыми нерусскими» были скуплены целые отрасли хозяйства Какой-то таинственный «инженер Владимир Пономаренко» привёз во Францию 40 млрд. долларов?! А в нашу экономику вложено за всё вре​мя реформ по самым оптимистическим оценкам 7 млрд. долларов! Все​го. При нашем ежегодном экспорте на 50 - 70 млрд. долларов!

Капитал — то, что может использоваться в процессе производ​ства.
Капитализм - это человеческая деятельность, постоянно на​правленная к увеличению капитала. Нынешний общественный строй России - капитализм. Высшей целью капитализма явля​ется сохранение и приумножение капитала. Производственный капитал - его надо сохранять, и ныне, и присно, и во веки веков. Да будет так (Аминь)!
Поэтому вывоз капитала из России запрещён. Гражданин России не ограничен в правах человека, в том числе и на эмиграцию, но пос​ле урегулирования к нему имущественных претензий, в том числе и по его обучению.

Б. Инвестиции.
Инвестиции - не долг. Долги (кредиты) мы должны возвращать независимо от того, как и куда мы их потратили.

Инвестиции - долгосрочные вложения капитала в расшире​ние, модернизацию производства товаров и услуг. Почему долго​срочные? На эти инвестиции должно быть развёрнуто производство. Оно должно выдать продукцию. И лишь когда начнёт поступать вы​ручка за неё, только тогда инвестор начнёт получать отдачу. Сначала он возместит свои вложения. Затем - начнёт получать прибыль. Но главное отличие инвестиций от дачи денег в кредит (долг) состоит в том, что инвестор рассчитывает только на прибыль от производства. Если отдачи не будет, значит, он потерял свои деньги. Теоретически инвестиции можно застраховать, но это сути дела не меняет, просто риск перекладывается на страховую компанию. Рассмотрим в каче​стве примера о непонимании разницы между инвестициями и креди​тами статью в газете «Московский комсомолец» от 16 мая 2000 года «Ваше слово, товарищ шекель!». В ней рассказывается о том, что мэр
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Москвы поехал в Израиль проводить форум «Москва - Инвест - 2000» для привлечения израильских инвестиций. Инвестиций ли? Читаем дальше: «В 1999 году власти ухитрились насобирать под свои проек​ты 2 млрд. 700 млн. долларов... Говорят, что, если бы не Москва, Гос​дума давно уже приняла бы закон, лишающий субъекты Федерации права на внешние заимствования. Никто, кроме столицы, не спешит расплачиваться со своими кредиторами, все тяготы рано или поздно ложатся на федеральный бюджет. Зато у Лужкова есть лишний повод выделиться из толпы губернаторов. Он уже сегодня с уверенностью говорит о том, что в конце мая заплатит 188,3 млн. долларов по евро-бондам - должок, который числится с 1997 года...» Комментарии, как говорится, излишни. Журналистка Елена Егорова, как и большинство населения России, не видит разницы между инвестициями и кредита​ми, а жаль. Жаль, непонимающий разницы и потому ограбленный, народ России.

Первоначально имелось в виду, что инвестиции должны обеспе​чить развёртывание в нашей стране не просто конкурентоспособного производства, а такого, продукция которого должна была продаваться на мировом рынке и увеличивать поступление валюты в страну.

Ради этого всё и начиналось!

Почему нам требовались именно иностранные инвестиции?

В мире можно было купить то, чего у нас в стране не было. А своей, заработанной нами валюты не хватало для модернизации про​мышленности, по крайней мере, нам так объясняли.

В сталинские годы хватало, а сегодня нет.

В книге Сергея Нилуса (Великое в малом. Сергиев-Посад. 1911) и (Близъ есть, при дверях. Сергиев-Посад. 1917), в «Протоколах собра​ний сионских мудрецов» есть Протокол № 20. Там есть ответ, почему перестало хватать кредитов: «...Государственные займы. Всякий заём доказывает государственную немощь и непонимание государственных прав. Займы, как Домоклов мечь, висят над головой правителей, кото​рые, вместо того, чтобы брать у своих подданных временным налогом, идут с протянутой рукой просить милостыню у наших банкиров. Пока займы были внутренние, гои (все люди, не евреи. - Прим. авт.) только перемещали деньги из кармана бедняка в карманы богачей, но, когда мы (евреи. - Прим. авт.) подкупили, кого следовало, чтобы перевести займы на внешнюю почву, то все государственные богатства потекли в наши кассы, и все гои стали платить дань подданства».

Таким образом, в юнце XIX века Вигге со Столыпиным, как и в кон​це XX века Гайдар с Ельциным целенаправлено разрушили финансовую
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систему России. В доказательство воспроизведём по книге «Государствен​ная дума, 1906 -1917 годы. Стенографические отчёты. Том Ш» выступ​ление от 16 ноября 1907 года депутата Покровского о политике прави​тельства во главе с председателем Совета Министров России П.А. Сто​лыпиным: «...Посмотрим же, что дала эта политика в действитель​ности. В продолжение полутора лет её применения страна, безус​ловно, находится в состоянии ужасной анархии; нет ровно никаких гарантий личной и общественной неприкосновенности; банды ху​лиганов держат в осадном положении огромные города; десятки подростков наводят в маленьких городах и сёлах панику на всё на​селение и вымогают денежные суммы. И всесильная власть оказы​вается бессильной перед кучкой громил. Крестьянство... вследствие неурожаев последних лет окончательно истощено... Торгово-про​мышленный пролетариат вследствие застоя в торгово-промышлен​ном деле страдает от безработицы и непомерно вздутых цен на про​дукты первой необходимости... ...Финансовое положение страны
очень и очень неуравновешенно. 10-миллиардный долг тяготеет над истощённой обедневшей страной. Платежи по этому долгу доходят почти до 400 миллионов рублей, и 2,5-миллиардный бюджет, кото​рым бесконтрольно распоряжается правительство до сих пор, сво​дится им с дефицитом почти в 200 миллионов рублей. Таким обра​зом, состояние страны мрачно, ужасно, и над этим хаосом носится творческий дух правительственной политики. Пусть, может быть, большинство Думы верует в творчество правительственной поли​тики, но мы, представители народа, представители народных тру​дящихся масс, клеймим эту политику как разорительную, убийствен​ную и кровавую...»
Сегодня бюджет России составляет около 20 миллиардов дол​ларов США, при внешнем долге около 200 миллиардов долларов США. Бюджет России сегодня меньше внешнего долга в десять раз, а накануне революции он был меньше лишь в четыре раза! Опять мы должны работать на международные организации, давшие нашим правителям в долг. Долг, разграбленный властью, а отдавать приходится всему народу! Отдавать придётся нам, нашим детям, внукам.
Инвестиции в конечном итоге должны быть материальны - это строительство, закупка нового оборудования, смена технологий. Не​маловажно и отношение к персоналу предприятий - проходит ли он обучение, делаются ли пенсионные вклады, вообще - заботится ли новый владелец о своей репутации, надеется ли он долго присутство-
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вать на выбранном участке рынка. Если же новый владелец какого-нибудь купленного завода интенсивно использует здания и сооруже​ния, а «инвестиции» свелись к установке линии по фасовке чего-то импортного, да ещё с нормативным сроком эксплуатации 2-3 года, да ещё, самое главное, прибыль не идёт в производство, а уходит из страны, - значит, дело сомнительное.

Это обычное дело в мировой практике. Если предприятие некон​курентоспособно, то в преддверии его краха владельцы начинают эк​сплуатировать предприятие на износ. Или, купив конкурентоспособ​ное предприятие, закрывают его, чтобы убрать конкурента.

А где же мы живём?

Климатические пояса в Европе расположены парадоксально. Кли​мат становится более холодньм не с юга на север, а с запада на вос​ток, иногда, наоборот - с севера на юг, а точнее, с побережий вглубь континента. Англия, Западная Франция, Испания, Португалия, юг Италии и Греции - в январе там плюс 5-10 градусов по Цельсию.

Вся территория США, сравнима по климату с Западной Европой, географически находится южнее Кубани. Нью-Йорк - примерно на широте Сочи.

Среднегодовая температура в России - минус 5,5 градусов по Цель​сию. В Финляндии, например, - плюс 1,5 градуса по Цельсию. Шве​ция теплее Финляндии. В Бергене (далеко не самый юг Норвегии) средняя температура года плюс 7,8 градуса по Цельсию, как в Мюн​хене. Климат там мягче, чем в Калининградской области. Из россий​ских областей - Калининградская область обладает самым мягким климатом. Но средняя годовая температура - это ещё не всё.

Есть такое понятие, как суровость климата. То есть разность лет​ней и зимней температур (в Западной Европе есть места, где перепад не более 30 градусов, а в России до Урала - свыше 70 градусов, в Сибири - до 90, а Верхоянске - до 100 градусов), да и разность ноч​ной и дневной (у нас - до 25 градусов). Тут мы вне конкуренции. Ведь замерзает-то человек зимой, пусть даже летом у нас и жарко.

Мы построили своё государство там, где обычно никто не живёт.

По территории мы до сих пор самая большая страна в мире. Фран​цузский географ прошлого века Жан Элизе Реклю в своём труде «Земля и люди. Всеобщая география» назвал «эффективной» территорию, которая находится не выше 2000 метров над уровнем моря, со сред​ней годовой температурой не ниже минус двух градусов по Цельсию.

Считается, да и весь опыт человечества это подтверждает, что лишь на эффективной территории возможна относительно нормальная че-
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ловеческая деятельность. Так вот, по эффективной площади мы на пятом месте в мире, а не на первом! Лишь треть нашей земли «эффек​тивная». Но и наша эффективная площадь - самая холодная в мире. Мы не Индия, не Китай и даже не Канада.

Мы просто не замечаем той ситуации, в которой живём. Оленьих пастбищ в нашей стране (19% площади) существенно больше, чем при​годных для сельского хозяйства земель (13%), а нашей пашни (около 100 млн. га) едва хватает для самообеспечения России хлебом. Даже Аляска по сравнению с Чукоткой - курорт. Обитаемая часть Канады -значительно более благоприятная страна, чем центральная Россия. Сред​няя годовая температура в Москве плюс 3,8 градуса по Цельсию, в С.​Петербурге плюс 4,3 градуса. В Ванкувере, например, плюс 9,8 (как в Вене, Одессе, Софии), в Монреале плюс 6,7 (как в Варшаве). Обитае​мая Канада - это вполне Западная Европа, а не Московская область, и хотя лето там прохладнее, зима в Монреале мягче, чем в Польше. Кли​мат обитаемой, индустриально развитой части Канады примерно соот​ветствует климату Ростовской области и Краснодарского края, но он более влажный. Этой обитаемой части вполне достаточно для населе​ния Канады - примерно 24 млн. человек. Остальная территория - толь​ко добыча сырья и туризм. Собственно, именно такой страной и хотело бы видеть Россию «мировое сообщество». Кстати, ещё Геродот в пятом веке до нашей эры заметил, что по воле богов природно-климатичес-кие границы зачастую совпадают с границами народов и государств.

Если посмотреть на карту, на которой отмечены страны - члены НАТО и «соцстраны» на момент развала Варшавского Договора, и карту зимних изотерм, то легко видеть, что все столицы стран НАТО лежат в «плюсовом» климатическом поясе, а столицы соцстран и «ней​тралов», кроме Албании - в «минусовом». Причины не мистические, а вполне материальные у капитализма и социализма в этих странах.

В. Влияние климата на издержки производства.
Есть эмпирические данные для оценки стоимости обустройства рабочего места в зависимости от зимних температур. Так вот, для от​рицательных температур с каждым градусом эта стоимость растёт на десятки процентов. Вплоть до удвоения с каждым новым градусом, при среднегодовых температурах ниже минус 2 градусов по Цельсию.

В Англии кратковременное похолодание до каких-нибудь минус 10 градусов по Цельсию (раз в 20 лет) вызывает полную дезорганиза​цию хозяйственной жизни. А в центре России минус 10 градусов сред​няя температура января, т.е. совершенно обычное явление.
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Климат России суровей, чем в любой индустриальной стране мира. Это влияет на эффективность производства, если определять эффек​тивность по критерию издержки/доходы. Например, в сельском хо​зяйстве России, если летом жарко, то нехватает влаги, если дождей много, то нет тепла. И в том, и в другом случаях урожаи невысоки. В царской России - около 7 центнеров с гектара, в советские времена -до 20 ц/га за счёт агротехники и удобрений, в России 1992 - 1997 годов - около 14 ц/га. В Канаде собирают 20 центнеров с гектара, а в Англии, Голландии и Швеции - 70 - 80 ц/ra.
С развалом СССР мы потеряли половину пахотных земель (при​чём лучшую половину) и большую часть минеральных ресурсов.

Фальсификация столыпинской реформы в сегодняшних СМИ потрясающая. Да, Россия увеличила экспорт продовольствия. А дети крестьян умирали от голода. Средний размер мужской одежды был 44-й! Средняя урожайность зерновых была 6-7 центнеров с гектара.
Такой продовольственный экспорт можно организовать хоть сейчас. Что и делается в России, с последующими закупками зерна из-за рубежа. Перекупщики наживаются, а крестьяне разоряются. «Благодаря» столы​пинской реформе было повешено 6000 человек по приговорам военно-полевых судов. Потери от массовых расстрелов и артиллерийского огня по восставшим деревням против этой реформы никак не учитывались...

Цена строительства. Первое, с чем сталкивается потенциальный инвестор, это поразительная дороговизна капитального строительства по сравнению с любой страной мира.

Согласно данных промерзания грунтов СНиП - «Строительных норм и правил» у нас необходим фундамент, подошва которого расположена глуб​же границы промерзания. Цена фундамента растет по мере его углубле​ния. Вдвое более глубокий 4)увДамент дороже минимум втрое - четверо. У нас на юго-западной границе России глубина промерзания 110см.,аближе к Поволжью - уже 170 см. (Если здание не отапливается несколько зим, то, как правило, начинается просадка здания и его разрушение. - Прим. авт.). Стоимость даже простого фундамента под легкий садовый домик состав​ляет у нас 30% от общей стоимости строигельства-

В Ирландии или Малайзии, достаточно заасфальтировать площадку и поставить каркасную конструкцию типа выставочного павильона для заводского корпуса в отличие от наших заводов, фабрик и т.д.

А сколько стоят инженерные коммуникации?

В Англии водопровод и канализация идут практически по поверх​ности земли. А у нас? По тем же СНиП, трубы должны идти не мельче глубины промерзания, даже газовые, чтобы не выперло на поверхность.
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Асфальтовые дороги. В Домодедово трассу строили немцы - по​лучилась, как стол. Едешь, как на месте стоишь. Но через пару лет дорожное покрытие «обрусело» полностью, так что дело не в немец​кой аккуратности. Колебания температуры вокруг нуля, с таянием и замерзанием воды в трещинах асфальта, как раз и добавляют впечат​лений водителям и хлопот дорожникам.

То же самое касается плоских крыш - из-за снеговой нагрузки. Из-за тонкости стен уходит тепло сквозь стены. Сколько денег выле​тело в «трубу» из-за идиотского пристрастия Хрущёва к субтропичес​кой архитектуре! В Англии достаточна толщина стены в один кирпич (английский кирпич - 20 см.). А вот в средней полосе России нужно минимум 3,5 кирпича (90 см). На Кубани - 2 кирпича (50 см) не рос​кошь. В Малайзии и Таиланде, при средней температуре января и июля +28 градусов по Цельсию, стены нужны только для защиты от ветра и делаются они из металлического, шиферного или пластикового лис​та.

Остекление. В Финляндии, хотя она гораздо теплее России, дела​ют и тройные рамы. Всё это дороже, но позволяет существенно эко​номить на сохранении тепла в здании.

Инженерное оборудование - водопровод, канализация, дороги, ото​пление, электроснабжение - всё это в России обходится дороже. Даже морозоустойчивые краски и конструктивные материалы стоят доро​же обычных. Это касается и других видов капитального и временного строительства. Оборудование скважин, инфраструктура нефтяных и других сооружений в Сибири и на Севере - это громадные, по миро​вым критериям, деньги. Всё это построено в советские времена. Сей​час нет охотников повторять наши подвиги.

Подведём итоги. В зависимости от вида строительства его сто​имость выше, чем в Западной Европе, в 2 - 3 раза. По сравнению с субтропиками - ещё выше. Соответственно выше и амортиза​ционные выплаты, а здания - менее долговечны.
Г. Ресурсы.
Ресурсы - это сырьё, комплектующие, технологии. Может быть, в России российское сырьё дешевле хотя бы потому, что ближе? Беда в том, что сухопутный транспорт на порядок дороже морского. Отвес​ти морем норильский никель в Лондон не дороже, а дешевле, чем в Москву, из-за перевалки и длинного железнодорожного плеча.

Морские транспортные тарифы в мире на порядок ниже любых сухопутных.
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Если построить условную карту мира, на которой расстояния от источников сьфья до потребителей будут заменены на стоимость пе​ревозок, то все океаны «стянутся» в небольшое пятно. Все приморс​кие страны окажутся рядом друг с другом. Именно поэтому Пётр I «прорубил окно» в Европу! Центр же России будет значительно уда​лён от всех стран мира. Даже доставка тюменской нефти в центр Рос​сии обходится в принципе ненамного дешевле, чем в Западную Евро​пу. Правда, сейчас значительная часть затрат на транспортировку при​ходится на оплату транзита через маленькие участки территории СНГ. Фактически, мы кормим за счёт транзита некоторые пограничные с нами страны, но тут причины не экономические.

Таким образом, «свои» ресурсы для каждого конкретного пользо​вателя не будут более дешёвыми, чем для других, иностранных, по​требителей.

Говорят, что у нас много сырья. Это очередной миф, а говоря по-чес​тному, враньё. У нас не так много природных ресурсов, как утверждают экспортёры и их продажные и невежественные СМИ. Если мы попыта​емся жить за счёт продажи ресурсов, то даже при разумной эксплуатации их хватит лишь на сверхнищенское существование 150-миллионного на​селения и всего-то на несколько лет. В книге «Путь в XXI век» (под ре​дакцией акад. Д.С. Львова. М., Экономика, 1999) приводятся ориентиро​вочные сведения об основных видах запасов полезных ископаемых в России. Расчет проведён, исходя из уровня добычи 1991 года.

Ну, и что мы будем делать через 35 лет, когда нефть кончится? Попросим обратно ту, что за границу прокачали? Чем платить будем?

Данные в разных источниках, и даже в одном источнике, как здесь, довольно противоречивы. В популярной же прессе встречается оцен​ка наших ресурсов даже в 400 триллионов долларов США. Такой раз​нобой оценок - очень грозный признак.

Где рассказы об этих «циклопических» богатствах мелькают? В СМИ. А кому они принадлежат? Случайно, не сырьевым экспортё​рам? Им. Не наглое ли враньё, - эти оптимистические оценки?

Например, урановые руды рассматриваются в качестве промыш​ленных только в том случае, если себестоимость полученного их них урана не дороже 80 долларов за килограмм. Поэтому доступные запа​сы урана у нас близки к исчерпанию. Те, кто продаёт за бесценок в США оружейный уран, совершают государственную измену, не​зависимо от того, понимают они это или нет.
Или себестоимость добычи кувейтской нефти - 4 доллара за бар​рель, нашей - 14 долларов (по курсу весны 1998 года). Добычи! Не

133
разведки и обустройства новых месторождений, а лишь добычи! Наше сырьё из освоенных месторождений с удовольствием берут, но, даже на поддержание их в рабочем состоянии, средств не вкладывают. Ин​фраструктура изношена, знаменитая «труба» (система нефтепроводов из Сибири в Европу) выслужила все сроки. Все трубопроводы уже нуждаются в замене! В лучшем случае, при непрерывном и дорогом ремонте они продержатся ещё 10 лет.

Таблица 5.
Природные ископаемые
Осталось на количество лет добычи

1. Нефть
35

2. Природный газ
81

3. Уголь
60-180

4. Железные руды
42

5. Ниобий
43

6. Медь, никель, молибден
40

7. Вольфрам
37

8. Цинк
18

9. Свинец
15

10. Сурьма
14

11. Золото (россыпное)
12

12.Золото(коренное)
37

13. Фосфаты
52

14. Калийные соли
112

Кстати. Если с нефтеэкспортёров брать за перекачку нефти сред-немировую плату, то вся их выручка будет уходить на эту перекачку. Газ у нас на внутреннем рынке за тысячу кубометров стоит 18 долла​ров США, Украине продаём по 80 долларов, Турции - по 114 долла​ров США. С развалом Союза наша экономика перестала быть самодостаточной. Марганец остался на Украине и в Грузии. Хром Казахстана сейчас принадлежит японской фирме, которая нам его не продаёт. Не продаёт и всё!

Мифы о «неисчерпаемости» внедряются людьми, имеющими процент от продажи нефти н урана из боеголовок.
Это, уважаемый читатель, пора уже понимать. Те, кто счи​тает, что предел падения нашей страны - это превращение страны в «сырьевой придаток» Запада - неисправимые опти​мисты.
Хватит питаться иллюзиями, товарищи патриоты.
Мы можем стать «сырьевым придатком» всего на пять - десять лет. А ведь и пенсионеры планируют прожить немного дольше!
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Д. Технологии, энергия и транспорт.
Считается, что у нас есть уникальные технологии - а это уже ре​сурс. На самом деле подавляющее большинство товаров массового потребления делается не по секретным патентам - джинсы строчить можно в любой точке мира. В принципе любую технологию можно и купить. Технологии продаются и покупаются, как любые ресурсы, хотя есть исключения.

Технологии - это первое, что у нас купили в начале «открытости». Наши НИИ и КБ продались за гроши, уже американские фрегаты не​сут на борту уникальные РЛС советской разработки...

Представте себе, что Вы - иностранный инвестор. И у Вас есть выбор - построить завод в России, заплатив за его постройку в не​сколько раз больше, чем на экваторе, и 7 - 9 месяцев в году расходо​вать деньги на его отопление, или в другом месте, где топить не надо совсем. И какие деньги! В четыре - восемь раз больше, чем затраты на энергию где-нибудь в Сирии. Так, где Вы его построите?

Пока у нас дешёвая электроэнергия - для бытовых целей. Напри​мер, в центре России - около 3 центов за кВтч (с осени 1998 года -около одного цента). На Дальнем Востоке - 5 - б (2 - 3). В Западной же Европе, в среднем, около 12-15 центов. Стоит разбить этот комп​лекс на отдельные предприятия, как электроэнергия пойдёт целиком за рубеж. Кстати, приведение наших внутренних цен на энергию и энергоносители к уровню мировых цен - одно из основных требова​ний наших кредиторов!!! Догадываетесь, для чего?

Теперь рассмотрим транспорт. Плотность населения напрямую влияет на транспортные расходы. Например, если равномерно раз​местить население каждой страны на её территории, то англичане, немцы, японцы окажутся на расстоянии около 60 метров друг от дру​га, китайцы и французы - в 100 метрах, мы окажемся на расстоянии 570 метров. Даже на эффективной территории - 200 метров (вытяну​той вдоль широты Земли на многие тысячи километров). Отсюда наши тарифы на дорожное строительство и транспортные услуги.

Иногда всплывают отдельные заводы с высоким энергопотребле​нием, вроде бы процветающие и в России.

Но почему они процветают? Например, алюминиевая промышлен​ность, принадлежащая израильтянам братьям Чёрным, более или ме​нее работает и сейчас по принципу «толлинга». Это означает, что к нам везут импортные бокситы из Туниса. У нас выплавляется из них алюминий, который затем вывозится. Странная схема (что, трудно в Тунисе завод поставить?), если не знать, что у нас киловаттчас стоит
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1-2 цента, а во всём мире 12 - 15. Братья Чёрные просто вывозят дармовую электроэнергию, вложенную в алюминий! Они действуют, как и должны действовать капиталисты, не они, так кто-то другой (Бе​резовский или Абрамович, например) этим воспользуется. Но «тол-линг», как и вообще экспорт алюминия, фактически грабёж нашей экономики. То же происходит с электросталью и аммиаком (третья доходная статья в экспорте).

Е. Налоги и зарплата.
При чётко налаженной государственной системе контроля за коммерческой деятельностью у мафии нет экономического базиса.
Там, где возможны приписки и сокрытие денежных потоков, не​зависимо от общественного строя, там есть и почва для бандитов.
Конечно, для инвестора более привлекательны страны, в которых нет профсоюзов и левых партий, и трудящиеся не требуют лишнего, вроде оплачиваемых отпусков и социального страхования, и о сохра​нении природы никто не беспокоится, но какие-то налоги всё равно неизбежны. Ведь если не хочешь платить лишнего рабочим, то при​дётся оплатить военную диктатуру и «эскадроны смерти», которые только и могут обеспечить райский инвестиционный климат. Напри​мер, в период подготовки Аргентины к управлению Международным Валютным Фондом (80-е годы) там бесследно исчезло несколько ты​сяч человек - профсоюзных лидеров, врачей, учителей, адвокатов.

Бесплатно такие вещи не делаются.

Если нет армии - нет и «неисчерпаемых» природных ресур​сов. Почему московские интеллигенты считают, что рыба Охотского моря, или золото Колымы, или нефть Южного Сахалина, или леса Карелии принадлежат им? Чем обосновывается эта уверенность? В мире есть люди (в Японии, например), готовые задать такой вопрос и решить его в свою пользу. Этот мир довольно жесток к... слабым.

Говорят, что наша рабочая сила дешёвая и квалифицированная, и вот тут-то наша козырная карта. За счёт рабочего и инженера, соглас​ного работать за гроши, и вырастет новая Россия!

У нас рабочая сила квалифицированная? Будем считать, что да.

А как насчёт - дешёвая?

Во многих странах - производителях «товаров народного потреб​ления» - в Юго-Восточной и Южной Азии, в Латинской Америке впол​не приличной считается зарплата около 40 долларов в месяц (около 20 центов в час). Мало? Почему же? Ведь это три наши «минималки» (до 1998 года). К началу «аргентинского чуда» зарплата строительно-
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го рабочего в Буэнос-Айресе упала до 20 долларов, и в ходе реформы Кавальо она не индексировалась. Вот к такой зарплате и инвесторы потянулись! Надо только учитывать, что, по азиатским традициям, работники главных сборочных конвейеров известных фирм могут получать на порядок выше рабочих фирм-субподрядчиков, но такой «рабочей аристократии» немного даже в Японии, а именно их зарпла​той пятнадцать лет назад и козыряли.

У нас последнее «докризисное» значение средней зарплаты за май 1998 года - 160 долларов. За май 1999 года зарплата упала до 70 дол​ларов США. Впереди нам маячат рублёвые цены на ликвидные това​ры по мировым ценам. Литр бензина, батон хлеба и 7 киловатт-часов электроэнергии должны стоить доллар (доллар сегодня равен 32 руб​лям). То, что получает (пока) европейский и североамериканс​кий рабочий - это не экономическая категория, не плата за его рабочую силу, это нечто другое. И когда «социальная база реформ» пускает слюни и сопли по поводу «зарплаты в Америке» - это груст​ное и смешное подобие осла перед морковкой.

Огромная разница зарплаты в Москве и на периферии - это плата за спокойствие слуг, живущих рядом с хозяевами. Плата в США- за счёт обмана и эксплуатации остального мира, в Моск​ве — за счёт ограбления остальной территории России. Чтобы победить жителя «третьего мира» в конкурентной борьбе за ра​бочее место, наш рабочий должен согласиться на месячную зарп​лату, эквивалентную одной заправке бензобака высокооктано​вым бензином!
Так что, наш рабочий в конкурентной борьбе за рабочее место, конечно, проигрывает рабочему из Юго-Восточной Азии и Латинс​кой Америки. Мало того, рабочий в Западной Европе и США уже давно проиграл в этом соревновании. Но так как он «свой», то ему нашли другое занятие, не связанное с производством (более 70% в сфере обслуживания. - Прим. авт.). А нашему рабочему но​вого занятия никто и не собирался искать. Но и это не всё. Разрушив СССР, «мировое правительство» в 1995 году решало, как избавиться от лишних ртов, оно решило уничтожить около 5 млрд. человек во всём мире. Они нашли способ, как избавиться от среднего класса, в том числе, в Западной Европе и в США (см. 4.6.2. [100]).
Итак, закончим доказательство выводом из этой, чрезвычай​но горькой для России, теоремы.
Из пяти составляющих общего объёма затрат на любое произ​водство в условиях нашей страны две (сырьё и налоги) - не ниже
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среднемировых, а три (капитальные вложения, накладные рас​ходы и минимально необходимая зарплата) в несколько раз выше.
Поэтому в условиях свободного перемещения капиталов инве​сторы (наши или зарубежные) не будут вкладывать средства в раз​витие практически любого производства на территории России.
Какие же следствия из этой теоремы?
1. Утверждение о том, что «инвесторы уже стоят в очереди», -либо свидетельство о профнепригодности, либо наглое враньё.
2. Обещания «создать благоприятный инвестиционный кли​мат» в условиях свободного мирового рынка реальной почвы не имеют, если только обещающий не собирается направить Голь-фстрим по Севморпути.
3. Жизнь из нашей экономики и общества будет уходить по мере износа инфраструктуры и основных фондов, донашивания и проедания запасов. А каждый появившийся у нас доллар не​медленно побежит туда, где он сможет получить максимум при​были. Уцелеют только сырьевые предприятия, и то далеко не все.
Если говорить без скидок, то данное доказательство, не явля​ясь абсолютно точным, в принципе отражает реальность.
Конечно, свободного мирового рынка нет, это пропагандистский миф, реальный мировой рынок не свободен, отрегулирован, но не нами. Нам-то с того какая польза?

Те, кто его регулирует, делают это в своих интересах. Как проверить этот интерес? На чьё мнение опереться? На мнение лкздей, по какому-то недоразумению именуемых «нашими ведущими экономистами»? Да это просто опасно. С зарубежными тоже не всё ладно, у них тоже свой инте​рес. Однако подтверждения нашим опасениям есть. Во время визига к Горбачёву М. Тэтчер обронила фразу, которую перевели примерно так:

«Британские бизнесмены хотели бы инвестировать в российскую горно​добывающую и лесообрабатывающую отрасли промышленности». Если бы переводчик озаботился смыслом этого высказывания, то непременно бы добавил: «А о вложениях в другие отрасли они думать не собирают​ся». И действительно, стоит понаблюдать за ситуацией, и слова полнос​тью оправдываются. Общий объём западных инвестиций в производство за весь период «плюрализма» - от 5 до 7 млрд. долларов США. Да хотя бы и 10! Для нашей экономики это ничтожно мало.

Правда, некоторые вложения есть. Но, чтобы не затуманивать ре​альной картины, с ними надо разобраться.

Во-первых, создаются предприятия, даются деньги с целью унич​тожения ракет, боеголовок, бронетехники, сокращения нашего воен-
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ного потенциала и создания системы контроля за ними, в частности, под видом «конверсии» происходит выведение из строя объектов во​енной промышленности.

Во-вторых, под видом «инвестиций» идёт скупка сырьевых ресур​сов из уже созданных горнодобывающих предприятий. Как правило, сразу видно, что инвестиции эти рассчитаны не на десятки лет, а на два - три года - так, снятие «сливок».

В-третьих, имеются вложения (крайне небольшие), внешне похо​жие на инвестиции для развития производства. Но они ориентирова​ны на вывоз ранее созданных материальных ценностей, на прекраще​ние деятельности конкурирующих предприятий и на эксплуатацию пока ещё действующих основных фондов.

Так вот, если убрать и без того малые объёмы вложений «инвести​ций» в эти три вида, то останется тот самый шиш, который и должен был остаться.

Об инвестициях в табачной и алкогольной промышленности.
Табачная промышленность скуплена тремя гигантскими концер​нами - Ротманс, Филип-Морис и БАТ. Эти фирмы собирают «налог с порока» людей в свою пользу. Во всём мире «налог с порока» соби​рался государством для социальных и других нужд населения.

Что реально получили мы? Рак легких?

То же самое с пивом. Для России делают алкогольные напитки, а не пиво. Об алкоголе и говорить не хочется. Сами всё видите, слыши​те и чувствуете. Неспроста в последние годы мы практически изоли​рованы от источников информации из-за рубежа. А оценки там до​вольно трезвые.

Какова же перспектива нашего рыночного хозяйства, «интегриро​ванного в мировую экономическую систему»?

Временные рыночные структуры, созданные для вывоза стра​тегических запасов, уже практически отмерли, горнодобывающая (конкурентоспособная), тоже не вечна, ей осталось с десяток лет.
Судьба же нерыночного населения не обязательно трагична. Кто сможет вернуться к натуральному хозяйству - выживут. Это не малая часть населения. Так что вымрут, быстро или постепенно, только крупные и средние промышленные и политические цент​ры, что с рыночной точки зрения, совершеннейшие пустяки. Да, они, как правило, за <фынок» и голосовали. Этого мы хотели?
Причём - обратите внимание - такая судьба ждёт нашу стра​ну в мировом рынке независимо от нашего желания. Войдём ли мы в него сами, или нас туда втащат «культурные» завоеватели.
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Так что, если мы хотим выжить — то придётся восстановить экономическую границу России. Иначе развязка не за горами.
Ведь как только Россия открывалась мировой экономике, тут же кризис. Когда закрывалась экономическими барьерами (по​шлинами) — подъём и порой для всего мира рекордный подъём (в СССР 1928 - 1957 годы). В 1881 - 1895 годах - подъём. С 1896 по 1914 год - три кризиса. В 1928 -1957 годах - подъём, потом, прав​да, «застой», но с постоянным ростом экономики. Когда откры​лись совсем - вообще крах.
В общем, если посмотреть на русскую историю, то хорошо видны чёткие периоды. Когда русская валюта, так или иначе, конвертиро​валась (даже в виде золотых монет), а торговые отношения с За​падной Европой были облегчены - дело кончалось кризисом, дол​говой ямой и революционной ситуацией. Если же валюта была неконвертируемой, а таможенно-пограничная политика жёсткой — то, и без всяких иностранных инвестиций промышленность рос​ла, русский народ начинал жить лучше и государство усиливалось.
Сейчас и должно решиться - мы в мировом рынке или выхо​дим из него. МВФ агитирует за первое.

Очередная победа «науки» над здравым смыслом. Самая береж​но хранимая тайна последних лет - тайна об истоках кризиса России. Тайна о коренной несовместимости нашей экономики с мировой.
Кто сказал, что Запад хорошо живёт за счёт собственного про​изводства? США потребляет 40% мировых ресурсов и произво​дит 50% мирового мусора. Они что, там делают половину миро​вой работы?
Разница между экспортом и импортом США достигает сотен мил​лиардов долларов ежегодно. В пользу импорта. Причём, значитель​ная часть экспорта нематериальна - Голливуд (постепенно скупается японцами, китайцами), Майкрософт (программное обеспечение). Эк​спортируются и доллары США - наличные (производство 100-долла​ровой бумажки стоит 11 центов - прибыль составляет более 90000%) и даже безналичные, не подкреплённые ничем. Мы хотим жить так же, как американцы. Но ведь потреблённые для этого ресурсы пришлось бы отнять у американцев - а отдадут ли они? При на​личии минимальной сообразительности можно было с самого начала «реформ» понять, что уровня благосостояния США мы можем достичь, лишь повторив опыт США - покорив и ограбив весь остальной мир.
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Ё. Производительность труда.
По стандартной методике исчисления ВВП (внутреннего валового продукта), разница между Россией и США в выработке на одного за​нятого была в 9,3 раза. Не в нашу пользу. Но по более сложной и бо​лее объективной методике, разработанной Статистической комисси​ей ООН, разница уже в 5,1 раза, в США - 51000 долларов, в России -10000. Но это ещё не всё. Надо бы учесть, что в структуре нашего ВВП услуги занимают 20%, в ВВП США - 75%. По реальному, мате​риальному сектору мы производили даже в 1993 году всего в полтора раза меньше, чем американцы! И так далее...

Частенько в прессе можно встретить замечания «знающего чело​века», что две трети наших заводов не рентабельны, и дешевле купить соответствующую продукцию за рубежом. Это действительно так, с одним уточнением - достаточно ли рентабелен сам «знающий чело​век»? Это бы надо иметь в виду и выдающемуся экономисту, и уважа​емому профессору. Да, наши рабочие и крестьяне малоэффективны, по мировым меркам. Пусть так. А насколько эф4)екгивны выдающие​ся экономисты и уважаемые профессора?

А те отставания по производительности труда в десятки раз, ко​торыми козыряли в своё время «экономисты» и идеологи (обратите внимание-свою идеологию они в Конституции России не афиширу​ют и нам свою не дают проводить) реформ, как были фальшивками, так фальшивками и остались. ТО, ЧТО НАШИ ПРОИЗВОДСТВА НЕКОНКУРЕНТОСПОСОБНЫ, СЕКРЕТОМ НЕ ЯВЛЯЕТСЯ.
В учебнике В.Д. Андрианова «Россия в мировой экономике». М. 1998. даются данные о том, что в середине 90-х годов издержки про​изводства промышленной продукции в России были выше, чем в Япо​нии, в 2,8 раза; в США - в 2,7 раза; Франции, Германии, Италии - в 2,3 раза; в Великобритании - в 2 раза. СЕКРЕТОМ ЯВЛЯЕТСЯ ТО, ЧТО ФАКТОРЫ, ВЫЗЫВАЮЩИЕ ЕЁ, НЕУСТРАНИМЫ.

Суть «реформ» в СССР состояла не в построении каких-то там мифических «рыночных механизмов». Суть была в простой и гру​бой экспроприации основных средств производств, недвижимости и доходов государства в пользу кучки частных лиц, без всяких по​пыток построить частно-предпринимательский капитализм, как таковой. Все крики о «продолжении курса реформ» и «цивилизо​ванном рынке» - лишь дымовая завеса, погремушка для кретинов.
Реформа - это не для дураков.

Люди на Западе платят налоги не потому, что это им нравится, а потому, что если они их не заплатят, то их обязательно посадят в тюрь-
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му (в США - до 30 лет). Тот самып известный налог - с прибыли -наиболее труден для сбора. Повторить американскую систему даже в Западной Европе не удалось, поэтому там действуют другие способы.
Главный налог - налог с продажи.
В Англии, например, он составляет 28%, т.е. при каждом обороте более одной четвёртой возвращается государству.

Покупка без чека-правонарушение. В Италии, например, штрафу​ются и продавец, и покупатель, если покупатель не берет чек за кружку пива. Естественно, в этих условиях «чёрному налу», взяться неотку​да. Работодатель не может давать зарплату в конвертиках, поэтому и налог с зарплаты можно собрать. Побочный результат - уменьшение посредников. При налоге с продаж в 28% с каждой продажи лишний посредник автоматически удорожает товар настолько, что его уже не продать. Это и уход от рэкета. Вообще в мире при сборе налогов дей​ствует простой принцип - нельзя допускать, чтобы граждане (пред​приниматели) богатели быстрее, чем экономика в целом. Если наци​ональное богатство за год выросло на 3%, то и предприниматели дол​жны разбогатеть максимум — на столько же! А излишек отбирается в виде налогов. Конечно, «4)лагманам прогресса» позволяют заработать и больше - но, этот излишек вдет за счет остальных.

Господа-товарищи российские капиталисты! Если ваш биз​нес - здесь, если вы хотите жить при строе, где у вас, ваших детей и вашего бизнеса будет будущее — отвернитесь с презрением от той шайки-лейки, которая занимается вывозом из страны сы​рья и стратегических ресурсов. Их халява скоро кончится, а на их наворованные капиталы найдётся много претендентов за ру​бежом, и российское государство не будет им защитником. Про​читайте программные манифесты «рыночников» разных уров​ней за последние годы. Да, они говорят о «продолжении реформ» — это для дураков. (Например, упомянутая выше книга «Путь в XXI век» под редакцией академика Д.С. Львова. Хотя там много интерес​ных и нужных моментов, вплоть до того, что продолжение радикаль​ных реформ - уничтожение России и большинства её населения). А потом обязательно — об «открытости Западу».
Вот это уже торжественная клятва - для посвящённых.
Политик, признающий «интеграцию России в мировую экономи​ку», может рассчитывать на поддержку. Он «свой», даже если фор​мально принадлежит к оппозиции.

Мы не можем победить в экономическом соревновании с За​падом. Но, даже не участвуя в этом соревновании, мы можем жить,
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развиваться и благоденствовать как государство, как народ, как нация и как цивилизация. Разве этого мало?
А всего-то навсего надо — изолироваться от мировой экономики.
С нашим-то опытом. Мер этих три: госмонополия на внешнюю тор​говлю; прекращение вывоза капитала; отмена конвертации рубля.
Западом будут тут же предприняты экономические, политические и военные санкции. Это неизбежно. С их точки зрения, мы должны быть открыты для мировой экономики - открыты и всё.

Мадлен Олбрайт, выступая на Российско-американском совете делового сотрудничества в городе Чикаго (США) 02.10.98., заявила:

«Моя работа как госсекретаря состоит не в том, чтобы формулиро​вать наихудший сценарий для России или другой страны. Она состоит в том, чтобы формулировать политику, способную защитить амери​канские интересы и содействовать наилучшему результату... Главное - интересы США. Первый принцип состоит в том, что самым глав​ным приоритетом в отношениях с Россией является обеспечение бе​зопасности американского народа. Мы будем всегда заинтересованы в этом вне зависимости от того, кого снимают или назначают в Крем​ле, или от того, в каком направлении движется Россия...»
Экспорт'по Магроскину Кот Матроскин Э. Успенского - величай​ший экономист всех времён и народов! Итак, вот оно, это изречение кота Матроскина: «Чтобы купить что-либо нужное, надо продать что-то ненужное...» У нас любят говорить, что мы - неограниченный рынок сбыта. Не надо путать свой аппетит со своей платёжеспособ​ностью. Вопрос в том, сколько мы можем оплатить! После нашей оценки получается, что экспортировать без ущерба для себя мы мо​жем лес и пиломатериалы, рыбу и лосиные шкуры. Увы, как на грех, к настоящему времени, в основном, производство бумаги у нас скуп​лено иностранцами, рыболовный флот приватизирован, лучший лес вырублен, а большинство лосей перебили голодные браконьеры.
Передел. Высокие технологии на нашей территории ещё бо​лее уязвимы в мировой конкуренции, чем простейшие производ​ства. Чем больше переделов - тем больше себестоимость. Поку​пать новые технологии и внедрять их в производство имеет смысл только для себя.

Кстати, может быть. Вы думаете, что мы являемся владель​цами наших природных богатств?
Нет. Владелец ресурсов тот, кто ими распоряжается и их по​требляет. А у нас - всё на продажу! Прибыль же остаётся в чужих карманах.
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Удержать цену существенно выше себестоимости могут только монополисты, и против сырьевого монополизма Запад борется всеми силами. Западные страны пока эффективно разрушают все союзы эк​спортёров сырья типа ОПЕК (России необходимо там участвовать), не давая производителям удерживать цены на высоком уровне.

Химера золотого рубля. Любая возможность ввести свободный, неконтролируемый обмен реальными ценностями с заграницей, будь то золотом, серебром, бронзой или нефтью, приводит к одно​му и тому же: во все времена - реальные ценности вытекают из страны, наш рынок разрушается. При этом совершенно всё рав​но, кто правит в России: царь, генсек или президент.
Ж. Кредит.
Давать кредиты Западные страны и их МВФ, ВБР и т.д. на самом деле любят. Хотя порой кажется, что их приходится уламывать (это делается в СМИ для непосвящённых).

Международные банкиры давно отработали простую схему: в страну вбрасывали кредит, он разворовывался... и спустя корот​кое время эти средства уже поделены. Основная доля кредита ле​жит на личных счетах местных правителей... в тех же банках, которые давали кредит.
В своё время для такой прокрутки через Нигерию хватило одного года. Деньги исчезли, долг же висит по сию пору. Для оплаты процен​тов по долгу уже работают нигерийцы, которые в момент выдачи кре​дита ещё не родились.

В России такой номер у Витте не прошёл. Революция 1917 года «списала» долг царской России. Россия слишком сильна... оказалась. Банкирам и Антанта не помогла. Интересно, история повторяется?

Парадокс Леонтьева. Леонтьев (русский американец), исследуя ре​альные экономики стран мира, построил единственно верную модель экономики, посчитав, сколько продукции каждой отрасли использу​ется при производстве в других отраслях (межотраслевой баланс). При этом он наткнулся на странное явление. Оказалось, что в структуре стоимости американского экспорта превалирует... стоимость труда! Американское производство - самое капиталоёмкое из экономик мира. В собственно американской продукции доля стоимости израсходован​ного капитала очень велика. А экспортируется голый труд. Это от​крытие получило название «парадокса Леонтьева».

Вывод. Если продукция уникальная, и её можно продавать по монопольно высокой цене, тогда можем ею торговать на миро-
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вом рынке. Если не уникальная — то даже при продаже сырья, когда нам легче конкурировать, мы всё равно несём убытки.
Суть правильной внешней торговли — торговля только гото​вой продукцией, в которой максимально используется труд на​шего населения, а торговлю производственным капиталом пре​кращаем.
Мы одной крови. «Новые русские», точнее, «новые нерусские» - сырьевики, объективно заинтересованы, чтобы население Рос​сии, не участвующее в их «деле», вымерло. Вымерло поскорее и, по возможности, без скандала. Потому, что население России кон​курирует с ними, потребляя сырьё, теплоносители и выручку от их продажи в виде продовольствия. Но база существования «новых нерусских» временна. Ресурсы ограничены. Необходимо всем ос​тальным объединяться для защиты нашего будущего, будущего наших потомков в России.

2.4. ТЕНДЕНЦИИ РАЗВИТИЯ ЭКОНОМИКИ МИРА
Мировая конкуренция - основа экономического развития стран мира. Мировое развитие экономики, на основе конкуренции, характе​ризуется следующими тенденциями:

1. «Человеческий капитал» - наиболее ценный ресурс, гораздо более важный, чем природные ресурсы или накопленное богатство. Государство заботится о том, чтобы человеческое «могу» соответство​вало нуждам общества, обучая и воспитывая всю его жизнь (Делу).

2. Глобальное производство: товары производятся практически по​всюду в мире на заводах, «кочующих» по миру в зависимости от изме​нений условий (налогообложения, ресурсов и т.д.) в экономике и тех​нологиях - на основе конкуренции (в целях снижения себестоимости, высшей эффективности и качества).

3. Технология: передовая технология перестаёт быть монополией развитых стран, новшества распространяются повсюду в кратчайшее время, их копирование, улучшение и использование становятся не менее важным, чем изобретения.

4. Новая модель — новая трактовка «капитализма» в Азии (коллек​тивизм) оказывается успешней Западной (индивидуализм) [I]. Мир переходит от бюрократической системы управления к делократичес-кой системе управления, и там, где она внедряется быстрее, там наи​высший прирост производительности труда.

5. Качество - становится ещё более важным, особенно в хозяй​ствах, ориентированных на информацию и услуги.
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6. Товары - на рынке - произойдёт снижение значения традицион​ных товаров, быстрое превращение технических новшеств в стандар​тные массовые товары на основе технополисов (наукоградов).

7. Тихоокеанский бассейн - экономический центр мира в XXI веке.

8. Гибкость - преимущество будущего мира, которое даёт способ​ность к быстрой адаптации к изменяющимся внешним условиям. Об​ладание только узкими специализированными знаниями тормозит развитие человека. Гибкость дается обучением, воспитанием и рота​цией работников.

9. Эпоха господства индустрии на исходе, в XXI веке главенствую​щую роль будет играть эпоха информационно-компьютерная.

Конференция ООН по охране окружающей среды и развитию Зем​ной цивилизации, проходившая в Рио-де-Жанейро в июне 1992 года, результаты которой так упорно замалчиваются, показала, что в усло​виях глобального исчерпания ресурсов существующий мировой по​рядок, при котором небольшая группа развитых стран обеспечивает себе высокий уровень жизни за счёт энергетических и сырьевых ре​сурсов других стран, является безнравственным и изжил себя.

Современные корпорации занимаются ковбойской экономикой в мире, который стал космическим кораблём. Жизнь на космическом корабле с привычками ковбоев имеет трагические последствия. На нашем нынешнем пути мы одновременно грабим нашу планету и раз​рываем нити нерыночных общественных отношений, образующих основу человеческой цивилизации. Это прямое следствие неправиль​ного понимания связи человека с природными системами [114].

Мировому сообществу предстоит переориентация на новую стра​тегию развития цивилизации, основанную на осознании мировым сообществом ограниченности природных ресурсов, необходимости ограничения потребностей в богатых капиталистических странах и перехода в экологическую эпоху непротиворечивого существования человека и биосферы (природы) [68].
3. ЭКОНОМИКА РОССИИ В НАСТОЯЩИЙ МОМЕНТ. ПРИЧИНЫ И СЛЕДСТВИЯ ЭТОГО ПОЛОЖЕНИЯ
3.1. ПРИЧИНЫ И ПОСЛЕДСТВИЯ РАСПАДА СССР
3.1.1. Данные ООН.
По данным ФАО (организация при ООН по продовольствию), СССР в 1985 - 1990 годах занимал третье место в мире по производству с/х продукции (после США и Китая), способен обеспечить 14,5% населения
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Земли питанием по научно обоснованным нормам, но не может прокор​мить себя с населением 5,4% от общего количества людей на Земле.

По одним данным, в СССР большинство продуктов портится -идёт на свалку, по другим — успешно продаётся в другие страны [69].
По точным сведениям ЮНИДО (организация при ООН по про​мышленности), СССР в последнее десятилетие прочно занимал пер​вое место по добыче нефти, угля, руд, выработке стали, проката чугу​на, стройматериалов и т.д. Но предприятия стонали от скудных фон​дов, кооперация была на скудном пайке и т.д.

В России, по данным ООН, сосредоточено 60 - 70% всех сырье​вых и стратегических ресурсов Земли [20].
В мировой практике все государства мира характеризуются общепри​нятыми критическими показателями, выход за которые грозит неустойчи​востью, а возможно, и гибелью государства. Рассмотрим некоторые из них:

1. Обобщающим показателем развития экономики страны являет​ся динамика валового внутреннего продукта (ВВП).

В качестве критического показателя падения ВВП в мирное время предлагается 30-процентный уровень, зафиксированный в США во время Великой депрессии 1929 - 1933 годов.

Справка: по существующим официальным оценкам, нынешнее па​дение производства в России беспрецедентно. Например, за период с 1990 по 1994 год выпуск продукции в машиностроении опустился на 60%, в лёгкой промышленности - на 70%, а в целом ВВП снизился более чем в 2 раза!!!
На самом деле максимальный ВВП России был в 1989 году и со​ставлял 1970 млрд. долларов США. Это было 36,5% от ВВП США (от 5392 млрд. долларов США). ВВП СССР составлял 63% от ВВП США.

ВВП России составлял 65% ВВП Японии, превышая Германию, Великобританию, Францию и Канаду, Италию, Китай.

В 1993 г. ВВП России был равен 800 млрд. долларов США.

В 1995 г. ВВП России составил 360 млрд. долларов США, то есть ВВП России упал более чем в 5 раз. Мы сравнялись по ВВП с Турци​ей, Ираном, отдельно взятым.

2. Критический уровень потребления импортных продуктов пита​ния-30%.
После преодоления этого порога возникает стратегическая зави​симость от импортёров (больше 30%).
Справка: производство основных продуктов питания за период с 1990 по 1994 год уменьшилось в России на 30 - 40%, в том числе мяса - на 37%, молочной продукции - на 63%.
147
Россия закупает сейчас около 40% потребляемых продуктов пита​ния, а крупнейшие города зависят от зарубежных поставок в ещё боль​шей мере (Москва - на 70%).
3. Экспорт продукции обрабатывающей промышленности (в струк​туре всего экспорта) для страны, претендующей на статус экономически самостоятельной индустриальной державы, должен быть не менее 40%.
Экспорт высокотехнологической наукоёмкой продукции должен составлять не менее 10%.
Справка: сейчас в структуре российского экспорта доля топливно-сьфьевой продукции составляет около 80%.
4. Доля инвестиций в ВВП страны должна обеспечивать, по край​ней мере, простое воспроизводство.

Справка: в настоящее время темпы снижения капиталовложений в России опережают падение ВВП, и их объём составляет лишь 32% от уровня 1990 года, причём, в машиностроении, лёгкой промыш​ленности, строительстве и сельском хозяйстве этот показатель дос​тигает 10 - 15%.
Учитывая то обстоятельство, что, по оценкам экспертов, инвести​ционный спрос иностранных компаний на покупку акций российских предприятий упал в начале 1995 года в 15 - 20 раз, можно констати​ровать, что в экономике страны сейчас отсутствуют условия даже для простого воспроизводства.

5. Доля ассигнования на науку для индустриально-технологичес​ки развитых стран не должна быть ниже 2% ВВП.

Справка: в России этот показатель составляет около 0,3%. Страна утрачивает потенциал для желательного технологического

рывка.

6. Уровень безработицы не должен превышать 10% от общей чис​ленности трудоспособного населения.

Справка: по официальным данным, на конец 1994 года уровень безработицы в России составлял 6%. Однако эти данные не учитыва​ют колоссальную по масштабам скрытую безработицу. С её учётом реальный уровень безработицы специалисты оценивают в 13%.
7. Разница в доходах самых богатых и самых бедных слоев населе​ния не должна превышать десятикратный уровень.

Справка: в России 10% наиболее обеспеченных слоев населения имеют доходы, в 14 раз превышающие доходы 10% наименее обеспе​ченных [НО]. Разрыв в уровнях зарплаты 10% наименее оплачивае​мых и 10% наиболее оплачиваемых работников достиг 27 раз.

8. На пороге бедности могут проживать не более 10% населения.
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Справка: в России, по различным оценкам, на пороге бедности жи​вет от 20 до 40% населения, в 2001 году 27% населения живёт за поро​гом бедности. Они обречены на уничтожение (вымирание)!!! [ПО].

9. Соотношение средней и минимальной заработной платы не дол​жно быть ниже 30%.
Справка: в России минимальная зарплата составляет около 9% от средней зарплаты [92]. В 2001 году разница в - 22 раза (150 рублей и 3282 рубля [110]).
Эти данные показывают реальное положение России в мире, и имя этому положению - катастрофа! Мы на грани распада государства. Необходимы срочные меры по спасению России. Эти меры мы даём в третьей главе данной книги.

3.1.2. Причины распада СССР.
«Дикарь разрушает природные богатства, Варвар их расхищает, но Цивилизованный Человек оберегает» [29].
Возникает вопрос: почему СССР (1/6 часть суши Земли), облада​ющий самыми богатыми ресурсами сырья и энергии, оказался в по​ложении сырьевой колонии?

За ответом обратимся в 1884 год, когда ведущие страны мира, в том числе и Россия, подписали «Акт Берлинской конференции», сущ​ность которого заключалась в том, что страны с богатыми ресурсами должны добывать сырьё у себя и пускать его на внешний рынок, если же они не могли добывать в необходимом количестве, то должны до​пускать к добыче другие страны мира.

Таким образом, Россия стала объектом эксплуатации международ​ных концернов. К концу девятнадцатого века Россия превратилась в банкрота. Таможенная война, объявленная ею, к 1905 году вывела её из тупика. Стабилизировалась обстановка.

Первая мировая война явилась попыткой поставить Россию на колени и заставить выполнять договорённость 1884 года. Не полу​чилось.

Революции 1905 и 1917 годов, навязав России иудейскую идею мирового господства - идею коммунистической перманентной миро​вой революции, бросили Россию в пламя гражданской войны [64].
В результате братоубийственной гражданской войны Россия стала сырьевым придатком мира. Декрет СНК от 23 ноября 1920 года, одоб​ренный Х съездом РКП/б/, предоставил западным картелям на 70 лет всё сырьё и энергию. Вывозилось до 90%. К 1929 году всё, что можно
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было продать, было продано. Частный бизнес сам выдохся из-за от​сутствия сырья.

С 1929 по 1939 годы Сталин, проводя государственную политику, в основном, перемолол в междуусобицах пламенных перманентных революционеров.

За десять послевоенных лет с 1945 по 1955 годы СССР, получив право использовать своё сырьё на собственные нужды, полностью восстановил хозяйство страны и вышел на передовые рубежи мира.

Но уже в 50-х годах начал проводиться в жизнь план «Закона США от 10 октября 1951 года о взаимном обеспечении безопасности» за​падного блока и входящих в него стран. В разделе №514 намечалось:

«Сократить истощение ресурсов США и обеспечить соответствую​щие поступления важного сырья в страны блока»... за счёт стран сы-рьёдобывающих, те. СССР, Китая, ЮАР, Индии и т.д.

Доклад ЮНИДО от 1985 года №339 «Перестройка мирового промыш​ленного производства и перемещение промышленных мощностей в стра​ны Восточной Европы» открыл новый путь эксплуатации СССР. Докумен​тов на этот счёт много, но главные их идеи сводятся к следующему:

1. Возросло загрязнение окружающей среды в развитых странах, вывоз сырья себя не оправдывает - малая окупаемость.

2. Необходимость вывода за пределы стран с развитой рыночной эко​номикой не только добывающих, но и многих перерабатывающих пред​приятий. Научно-информационные общества, такие, как США, Япония, Западная Европа, ввиду завершения своей структурной перестройки, на​чавшейся с 1973 года, отказываются от традиционной политики «консер​вирования» СССР и ряда других стран в качестве аграрно-сырьевых коло​ний и переводят их в разряд промышленных колоний, так называемый «ниж​ний этаж» мировой цивилизации, вынося на территорию этих стран все материалоёмкие, трудоёмкие, экологически грязные производства. Наме​чается с 1995 года полностью вывозить к ним сырьё и там перерабатывать.

3. Ввиду нестабильности ситуации в странах Азии и Африки пред​почтение отдать территории СССР.

Джон Скиннер, президент транснациональной корпорации (ТНК) «Бизнес интернэшнл», сказал: «Наша задача - проникнуть на советс​кий рынок, овладеть дешёвьм сырьём и там же его перерабатывать в условиях самой дешёвой рабочей силы».

Именно поэтому мы ввозим сырьё для производства энергоёмко​го, экологически вредного алюминия из Австралии, Северной Афри​ки и т.д., переплавляем бокситы в алюминий в Иркутске, чтобы потом продавать его в слитках по демпинговым ценам за рубеж [70].
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Существенной ошибкой, если вообще это ошибка, команды Ель​цина - Гайдара является их предположение, что переход к рынку есть переход к частной собственности отдельных лиц как в промышленно​сти, так и в с/х-ве, как это было в XIX веке [71].
Как при НЭПе заглохли частники из-за сырья, так и теперь сырьё предназначается для мировых корпораций, а не для них.

Сейчас очевидны два подхода к организации экономики (хозяйства).

Один из них основывается на соотношении затрат на какое-то дело, выражаемых в деньгах, и его результатов. Главным здесь является рен​табельность предприятий, то есть определённый уровень прибыли.

Этот подход основан на принципе «Купи подешевле и продай по​дороже». На этом принципе работает, практически, вся экономика (хре-матистика) мира.

Второй подход основывается на соотношении деятельности отдель​ных предприятий и интересов некоторого целого на основе роста про​изводительности труда и, в конечном итоге, - целого общества. Глав​ным здесь является то, в какой мере отдельные предприятия или их объединения служат интересам целого (СССР, а сегодня Китай).

Общество не может выгадать во всех отношениях. Выгадывая в одном отношении, оно теряет что-то в другом. В принципе невозмож​но сохранить высокую степень социальной эффективности, подни​мая хозяйство коммунистической страны на уровень передовых капи​талистических стран. Хотя стремиться к этому надо, не понижая уровня социальной эффективности населения страны!

Из воспоминаний А. Зиновьева: «Я ещё в 1978 году, когда оказал​ся на Западе, сказал, что там боятся не столько советского оружия или идеологической агрессии, сколько культурного потенциала России. Он так велик, что, выплеснувшись в мировую культуру, просто проглотит все остальные. Поэтому западная интеллигенция в течение несколь​ких десятилетий работала над тем, чтобы этого не произошло.

На Западе меня потрясло то, что я увидел там то же самое, что и дома. Та же самая государственная бюрократия, власть, идеология, идеологическое оболванивание, то же самое насилие над личностью. Только всё во много раз сильнее.

А проиграл коммунизм потому, что его идеология является идеа​листической, в то время как идеология, выработанная западным пос​левоенным обществом - реалистическая, чисто практическая, рассчи​танная на низкий интеллектуальный уровень и низменные страсти. Поэтому она и работает. Западная идеология исходит из того, что че​ловек есть гнусная тварь. Каковой он, правду сказать, на самом деле и
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является. Поэтому западное общество и правовое по своему характе​ру: оно исходит из предпосылки, что от людей надо защищаться. А коммунизм всё хотел втолковать людям: будьте хорошими, и полагал, что от этого они хорошими и станут. Не стали. Наше поколение реша​ло дилемму «иметь или быть?». Причём всегда в пользу «быть». Мы ни хрена не имели, и в этом была наша сила. А теперь эту проблему решают в пользу «иметь». Современная западная идеология вовсе из​менила эту формулу, изъяв из неё противопоставление, и сказала: «Быть - это значит иметь». Вот на этом они нас и одолели» [94].
На Западе, кстати, своих замыслов особо и не скрывали. Почитайте доклады тех лет «Хэртвдж фаундэйшн», статьи Бжезинсиого. Там всё от​кровенно написано: от стратегии до тактики уничтожения великой страны.

Сейчас самое главное для нас, для России - прозреть и понять, что происходит с нами, с Россией, с окружающим миром. Мы должны честно ответить на вопрос: хотим ли мы выжить или не хотим, быть ли России великой мировой державой или прозябать на задворках мировой цивилизации в виде бесформенного конгломерата враждую​щих между собой удельных княжеств?

Первопричиной к образованию всех человеческих общностей яв​ляется инстинкт сохранения Рода. Именно поэтому государство явля​ется народным, а не хозяйственным организмом. Это громадная раз​ница, остающаяся совершенно непонятной современным государ​ственным «деятелям». Наши государственные мужи полагают, что они могут построить государство исключительно на хозяйстве, в действи​тельности же государство искони было и будет только продуктом той деятельности и тех свойств, которые заложены в первую оче​редь в воле к сохранению рода, народа, вида и расы.
Еврейское государство никогда не было территориально ограниче​но, оно всегда было универсально с точки зрения территории, но очень ограничено с точки зрения собственного расового состава. Вот почему эта нация всегда и составляла государство в государстве. Одним из ге​ниальнейших трюков, изобретенных евреями, является то, что они су​мели контрабандно выдать своё государство за «религию» и этим обес​печили себе терпимое отношение со стороны гоев, которым религиоз​ная веротерпимость всегда была особенно свойственна. На деле рели​гия Моисея (иудаизм) есть не что иное, как учение о сохранении еврей​ской расы. Вот почему она охватывает все необходимые для этого от​расли знания, в том числе социологию, политику и экономику.

Государство является совокупностью духовно примерно рав​ных людей, ставящих своей задачей как можно лучше продол-
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жить свой род и достигнуть целей, предназначенных ему прови​дением. В этом смысл и цель существования государства [72].
Эти последние свойства присущи не торгашескому эгоизму, а ге​роической добродетели, ибо сохранение существования вида непре​менно предполагает готовность к самопожертвованию со стороны индивидуума. Готовность принести себя в жертву - погибнуть одно​му ради сохранения семьи, семьи ради рода, рода ради народа.

Готовность пожертвовать личным существованием необходи​ма, чтобы обеспечить сохранение вида. Отсюда ясно, что важ​нейшей предпосылкой образования и сохранения государства является прежде всего наличие определённого чувства общнос​ти, основанное на принадлежности к одинаковому роду и виду, наличие готовности всеми средствами бороться за сохранение этой общности. У народов, располагающих своей территорией, это приводит к процветанию добродетели и героизма, а у наро​дов без неё — к лицемерию и коварной жестокости.
Способность к самопожертвованию, воля к самопожертвова​нию со стороны отдельного индивидуума во имя общего блага яв​ляются главнейшими для образования и укрепления государства.
Материальные интересы людей всегда процветают только под покровом героических добродетелей в государстве. Но стоит толь​ко материальным интересам выйти на первый план, как они тем самым подрывают собственные предпосылки своего бытия.
Человек умирает за свои идеалы, но не склонен умирать за свои «дела», т.е. за кусок хлеба с маслом.

Забота о спасении своего ребёнка делает героиней даже самую слабую из матерей. Так и в общественной жизни. Только борьба за сохранение вида, за сохранение очага и Родины, за сохранение своего государства - только такая борьба во все времена давала людям силу идти прямо на штыки неприятеля.

Вечной истиной остаётся следующее:
Никогда ещё в истории ни одно государство не было создано мирной хозяйственной деятельностью. Государства всегда созда​вались только благодаря инстинкту сохранения вида, независи​мо от того, определялся ли этот инстинкт героической доброде​телью или хитрым коварством. В первом случае получались го​сударства труда и культуры. Во втором случае - жидовские пара​зитарные колонии. Как только у того или другого народа или государства берут верх чисто хозяйственные мотивы, результат получается только тот, что само хозяйство становится причиной
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подчинения и подавления этого народа, а в конечном итоге при​водит к гибели данного государства.
Дирижеры и исполнители развала СССР. «Дирижёры» - это откро​венные и явные враги России. Такие как: Мировое тайное правитель​ство, Комитет 300, МВФ, Римский клуб. Трёхсторонняя комиссия, Биль-дербергский клуб, США, Израиль, масонские ложи, ТНК и т.д. [98].
Но были и есть внутренние исполнители воли дирижёров по уничто​жению СССР и России. Это «пятая колонна», которая получила беспре​пятственный доступ во все структуры власти, в финансы и все органы информации. Они спешат этим воспользоваться, делают всё возможное, чтобы усилить хаос в стране. Они подталкивают правящие структуры на ошибочные действия и вредную для страны деятельность. Подогревают столкновения малых народов с русским и друг с другом. Они организуют вывоз из России сырьевых и энергетических ресурсов, товаров и «моз​гов». Через СМИ, ТНК и МВФ уничтожают Россию и её население. Эта группа беспрепятственно снабжается спецслужбами и частными лицами враждебных государств и организаций неограниченными средствами. Они открыто имеют свои резиденции в форме «благотворительных» фондов, «совместных предприятий», АО, 000, МП и пр. в каждом крупном го​роде России. Эта группа озабочена лишь тем, чтобы не обнаруживать себя слишком явно и не вызвать открытый протест.

Особо важной для этой группы является работа по созданию в России видимой угрозы антисемитизма. Почему? Для чего?

Сегодня, когда стало ясно для рядовых членов еврейской российс​кой и мировой общины, что их бессовестно надули, и никакого еврей​ского рая на Земле в XXI веке не будет, а будет вселенский катаклизм с непредсказуемыми для них последствиями, многие отшатнулись от общины и образовали целую группу евреев-шатунов - одиночек, по​рвавших как с общиной, так и с иудаизмом.

Для евреев с русскими фамилиями, внешностью, паспортными данными переход из общины в шатуны очень прост: ограничил свои контакты с общиною под предлогом невыплаты зарплаты, перестал платить за второе гражданство налог - шекель, ушёл в семью.

Для евреев с нерусскими фамилиями и характерной внешностью уход в индивидуальное шатунство очень труден: они попадают под двойной удар - как еврейской общины, так и русских патриотов. Та​ким евреям для собственной безопасности приходится присоединять​ся к кому-то сильному: ЛДПР, КПРФ, КРО и даже к казакам.

Предотвратить усиливающийся распад еврейской общины, вернуть своё влияние на евреев-шатунов, прикрыться ими - вот почему верхушка
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иудаизма, включая центральное российское телевидение, стремится обо​стрить проблему антисемитизма. Пытается разжечь неприязнь народов друг к другу, напугать евреев мифическим ростом антисемитских настро​ений с угрозой погромов. Вот почему правящий иудейский центр не жа​леет средств для показа фильмов и издания книг о еврейских погромах или о русских алкоголиках, о других ужасах «ужасного народа» и создан​ной им «империи зла». Стремясь сильнее упарить по национальным чув​ствам русских людей и подогреть их радикализм, лидеры развала позво​ляют отдавать телеэкраны людям с характерной нерусской внешностью и картавым выговором. Именно этот центр финансирует «патриотов», которые огульно отрицают всё еврейство, отрицают православную цер​ковь, якобы навязанную евреями русскому народу, навязывают неприя​тие к Ленину как еврею и недругу русского народа и прочее, и прочее.

Распадется окончательно еврейская община, и враждебное народам России иудейство (особенно хасидизм) предстанет перед всеми в от​крытом неприглядном виде - вот чего опасается иудейский мировой центр. Поэтому он стремится разжечь антисемитизм и русофобию.Но усилия эти тщетны. Ибо нет ничего тайного, что со временем не ста​ло бы явным. Разваливается еврейская община, раскалывается и сам иудаизм, и фанатично настроенный выученик раввинов убивает не гоя-палестинца, а радикального главу еврейского государства. Умные ев​реи понимают ситуацию, ищут другую, твёрдую опору под ногами.

Время работает против иудаизма, приближая его конец. И вся ум​ная, наиболее дальновидная часть в еврейском народе не может этого не понимать.

Коммунисты. Служение трудовому народу во имя прекрасного будущего. Служение Отечеству - благородный вековечный принцип, который характерен для всех форм народоправства, включая русско-православное патриаршество. В последние годы беспрецедентной гласности обнажились идеологические корни коммунизма. И для всех мыслящих людей стало ясно, что основные теоретические установки «всесильного пролетарского учения» почерпнуты из арсенала идей мирового масонства.

Общество иллюминатов, родоначальников коммунистической идеи, было одним из отрядов западноевропейского масонства:
1. Масоны выступали против авторитаризма деспотической влас​ти аристократии - марксисты выступали против всесилия деспоти​ческой власти буржуазии, сросшейся с этой аристократией.

2. Масоны проповедовали единое справедливое просвещённое мировое общество будущего - марксисты то же самое.
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3. Масоны выдвинули лозунг «свобода, равенство и братство» -марксисты эксплуатировали его же.

4. Масоны были радикальными оппозиционерами королевской власти во Франции - марксисты - царской власти в России.

5. Масоны отрицали Бога на небе, но поклонялись земным куми​рам - марксисты то же самое.

Подлинная герметизированная, скрываемая от рабочих суть гени​альной стратегии Маркса (не афишировавшего свои связи с Ротшиль-дом-младшим), и до конца прояснённая лишь в наше время, заключа​лась в том, чтобы руками невежественных, одураченных рабочих сбро​сить власть национальной буржуазии и аристократии и установить под флагом единого коммунистического правительства мировое господ​ство интернациональной буржуазии, которую олицетворял Ротшильд и подчинённые его дому транснациональные корпорации (ТИК).

С благословения Брежнева в 1970 году на XXIV съезде масонство в КПСС было нелегально узаконено, связав партноменклатуру неви​димыми узами ритуального братства [97]. Сама природа интернацио​нального атеистического коммунизма носит на себе печать масонства.

Демократы. Те, кто по простоте душевной воспринимает значение этого термина дословно, никак не могут понять, почему при практи​ческой реализации демократического равноправия и «власти народа» эта власть мгновенно превращается в антинародную и неравноправ​ную. Но здесь всё просто. Гарантируя «свободу прав человека», кон​ституции демократических государств не гарантируют экономичес​кое равенство людей. А, наоборот, поощряют предпринимательскую инициативу, личное богатство и экономическое неравенство.

Из уроков элементарной политграмоты, которые нам преподали идеологи рыночной экономики, мы уже прочно усвоили, что соци​альный, политический и всякий иной вес человека прямо пропорцио​нален его частной собственности. То есть человек, не имеющий ка​кой-либо собственности - нищий, бомж и т.д., этот человек - никто. Его возможности влиять на социальную жизнь общества равны нулю.

Человек с небольшой собственностью, имеющий, скажем, жили​ще, участок земли и т. п., - это уже кое-что. Но и его вес по сравнению с крупным собственником, владельцем «заводов, газет, пароходов», -это тоже почти ничто.

Значит, пунктуально осуществлённая демократия западного образца есть не что иное, как власть (диктатура) узкого круга крупных собственников и несвобода для всех других экономичес​ки зависящих от них социальных групп населения.
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Свободу получили лишь те, кто успел накопить, получить или наво​ровать много частной собственности. А народ, в силу экономической зависимости от прихоти этих воров, лишился многих элементарных, формально гарантированных Конституцией России прав и свобод.

Националисты. В брежневское время в национальных республи​ках СССР сложилась собственная элита, грабившая, в первую оче​редь, собственный народ. Народ начинал волноваться и жаловаться. Из Москвы ехали следователи по особо важным делам. Это для мест​ной организованной преступности неприятно и опасно. И тогда эта элита, владеющая местными средствами информации и богатствами, вспоминает о своей национальности, об обидах, учинённых в про​шлом местному начальству со стороны центральной московской вла​сти. Она разворачивает кампанию по сваливанию всех местных бед на «русских оккупантов».

Русский национализм. Когда в годы перестройки и гласности ино​родность верхушки по отношению к русскому народу в России стала очевидной, у низов возник законный вопрос: кто нами правит?

Русская интеллигенция немедленно откликнулась на глас народа, проанализировала национальный состав партноменклатурной элиты и дала чёткий аргументированный ответ: русскими правят в основном евреи. В подтверждение этому выводу сомневающиеся русские нашли в книгах Дж. Рида, Г. Климова, Адольфа Гитлера «Моя борьба», в «Про​токолах сионских мудрецов», или в «Катехизисе еврея в СССР», кото​рые наша супердемократия сделала доступными для каждого русского. Казалось бы, рецепт найден: «Бей жидов - спасай Россию!»

Но мудрый русский народ не клюнул на эту приманку: слишком малая часть еврейского народа вошла в состав привилегированной элиты, а большинство (сухие ветви) жило той же несладкой жизнью, что и русские. Ещё один ответ простой дали русские мудрецы на всё тот же вопрос: нами правят предатели и изменники Родины. И здесь рецепт очевиден: сметай предателей народным восстанием, устанав​ливай праведную русскую власть. Но и этот лозунг не нашёл поддер​жки у широких масс, побудив у части патриотически настроенной русской интеллигенции разочарование в самом русском народе и лич​ную апатию.

И снова радикалы нашли простой ответ на причину этого: винова​та Русская Православная Церковь и христианство вообще, которые придуманы коварными евреями на нашу погибель. Появились очень активные и энергичные российские (а больше всего еврейские) языч​ники, отрицающие современные русско-православные течения.
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Но и последние не остаются в долгу. С русско-православных пози​ций В. Шумский написал целую книгу с разбором русского движения в современной России («Трупные пятна ожидовления». М., 1994). Он считает, что в стране установлена жёсткая сионистская диктатура, направленная остриём против русского народа и русского правосла​вия. Но сущность этой диктатуры массы русского народа не сознают, так же, как и лидеры русского движения. Ибо за десятилетия советс​кого атеизма произошло смещение русского национального сознания, которое Шумский называет «ожидовлением». Он обвиняет Алексия II в том, что тот тоже впал в ересь жидовствующих и ведёт русскую на​циональную церковь не по праведному пути. Шумский не считает, что Россия погибла. Наоборот, она несёт свой тяжкий крест, искупая греховность мира. Этот вариант, кстати, наиболее близок к истине.

Таким образом, русский национализм крайне неоднороден, пред​ставлен широкой палитрой различных течений - от сторонников еди​нения с евреями до поборников крайнего радикализма.

Последние радуют дирижёров развала, поднимающих шум об уг​розе русского фашизма в России. Но угроза эта - не более чем оче​редной миф. Потому что русский национализм в целом не мыслит русский народ оторванным от других народов России, не претендует на расовую исключительность и национальную государственность. А лишь стремится уравнять русских в правах с другими народами и преж​де всего с евреями в собственной стране.

Методы ведения информационной войны против России мы уже показали: враги формулируют миф - ложное утверждение, похожее на правду, а потом подключают к пропаганде этого мифа чуть ли не всю мировую прессу, вражеские радиоголоса, мировое телевидение, день и ночь последовательно внедряя в сознание людей ложные установки.

Таких установочных мифов не так уж много:

1. Россия - это Российская Федерация.

2. Россия - дикая, отсталая страна по сравнению с Западом.

3. Главные враги русских - евреи и сами русские.

4. Только Запад нам поможет, только его инвестиции нас спасут.

5. Займы МВФ - это не кабала, а великое благо.

6. Во всём виновато государство - машина насилия.

7. СССР (а теперь и Россия) - это тоталитаризм, рабство и тюрьма народов.

И другие мифы. Эти мифы ссорят нацию, создают условия, при которых Россия разрушается руками граждан. Вспомним Евангелие:

«Всякое царство, разделившееся само в себе, опустеет; и всякий
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град или дом, разделившийся сам в себе, не устоит. И если сатана сатану изгоняет, то он разделился сам с собой: как же устоит цар​ство его?» (Мтф. 12: 25 - 26).
Однако мифы - это палка о двух концах.

Такая методика может быть направлена и против разрушителей. Действительно: «И если сатана сатану изгоняет, то он разделился сам с собой: как же устоит царство его?»

Если даже лживые мифы обладают такой сокрушительной силой, то какой же силой обладает правда об империи банкиров?

Эту правду можно сформулировать в виде ряда неопровержимых контрмифов:

1. Все богатства, которыми владеют банкиры МВФ, украде​ны у народов, а значит, долги государств олигархам недействи​тельны.
2. Империя банкиров ничего не производит, но только спеку​лирует валютой и потребляет ресурсы. Это раковая опухоль на теле человечества, ликвидация которой лишь оздоровит мир.
3. МВФ и стоящие за ним банкиры - это абсолютный полюс зла, не имеющий права на существование на достигнутом уровне энергетической мощи человечества.
4. Олигархи - абсолютные интернационалисты, замаскиро​вавшиеся под евреев. Еврейская нация для них - не более чем средство достижения мирового господства.
5. Олигархи - это царство бездуховности и лжи; любая инфор​мация, идущая от императоров-банкиров, - это всегда ядовитая, разрушающая жизнь на Земле информация.
6. Олигархи МВФ не руководят миром, а управляют лишь процессами разрушения в нём.
7. Империя МВФ будет разрушаться руками самих императо​ров-банкиров и их пока ещё верных слуг. Слуги империи МВФ -это миллионы и миллионы людей, подчинённых олигархам и убеждённых, что они работают на мировой прогресс. Это десят​ки мировых еврейских организаций, боготворящих главу олигар​хии Ротшильда и добровольно укрепляющих его власть.
И эта империя уже начала трещать по швам. Разрушив «железный занавес» и расчленив Советскую Россию, империя вошла в непосред​ственное соприкосновение с духовным русским народом, в недрах которого уже в основном сформулированы перечисленные разруши​тельные для олигархов контрмифы. И вот уже правящие в Израиле партии раскололись на «русские» и «еврейские». Руками самих евре-
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ев убит глава еврейского государства. Глава олигархии Ротшильд убит в смертельной схватке с другим богатейшим еврейским финансистом Джорджем Соросом (Дьёрдем Шорошем). Еврейский народ начинает понимать, что обещанное ему мировое господство в XXI веке - это ложь. И он ищет выходы из тупика, в который он попал.

3.1.3. Механизм развала СССР.
После окончания Второй мировой войны в США был принят план А. Даллеса (1945 г.), в котором говорилось: «Посеяв в России хаос, мы незаметно подменим их ценности на фальшивые и заставим их в эти фальшивые ценности верить. Как? Мы найдём своих помощни​ков и союзников в самой России. Эпизод за эпизодом будет разыгры​ваться грандиозная по своему масштабу трагедия гибели самого не​покорного на Земле народа, окончательного, необратимого угасания его самосознания... В управлении государством мы создадим хаос, неразбериху.... И лишь немногие, очень немногие будут догадываться или понимать, что происходит. Но таких людей мы поставим в беспо​мощное положение, превратив в посмешище. Найдём способ их обо​лгать и объявить отбросами общества» [93].
Процитируем Директиву Совета национальной безопасности США от 18 августа 1948 года №20/1: «Речь прежде всего идёт о том, чтобы сделать и держать Советский Союз слабым в политическом, военном и психологическом отношениях по сравнению с внешними силами, находящимися вне пределов его контроля (...) не следует надеяться достичь полного осуществления нашей воли на русской территории, как мы пытались это сделать в Германии и Японии. Мы должны по​нять, что конечное урегулирование должно быть политическим...» [42].
Руководители западной политической стратегии и соответствую​щие службы имели целью выиграть «холодную войну» с СССР и его блоком, разрушить его до основания, низвести до уровня отсталых стран «третьего мира». Они эту цель не скрывали. И надо признать, что «холодную войну» с СССР они выиграли.

Главньм оружием в этой войне пока являются идеологические, политические, экономические, пропагандистские и психологические средства, а также западная агентура и «пятая колонна» Запада в Со​ветском Союзе, захватившая все ключевые позиции в стране.

Фактически «холодная война» вышла далеко за рамки послевоен​ного конфликта между США и СССР. По своему размаху она охвати​ла всю планету и все сферы жизни человечества - экономику, полити​ку, дипломатию, идеологию, пропаганду, культуру, спорт, туризм. Ис-
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пользовались все средства воздействия на людей - радио, телевиде​ние, секретные службы, конгрессы, дискуссии, культурный обмен, подкуп, реклама. Использовались любые поводы, любые уязвимые точки противника, любые человеческие слабости - национальные разногласия, религиозные предрассудки, любопытство, тщеславие, корысть, зависть, критические умонастроения, страх, склонность к приключениям, эгоизм, любовь и т. п.

Одним словом, это есть, пожалуй, первая в истории человечества глобальная и всеобъемлющая война нового типа.

В качестве средства использовалась мощная агитация и пропаган​да, переключавшая внимание людей с социальных проблем на секс, интимную сферу кинозвёзд и гангстеров, на преступность, извращён​ные формы удовольствия. Провоцировались и раздувались нацио​нальные и религиозные чувства, создавались и навязывались ложные мифы и кумиры.

Работа велась с учётом опыта прошлого, особенно геббельсовс-кой пропагандистской машины, а также достижений психологии и медицины, особенно психоанализа.

Можно сказать, что в «холодной войне» победил не капита​лизм, а лучшие средства оболванивапия людей, действовавшие от его имени.
Опыт «холодной войны» разрушил целый ряд предрассудков, сто​летиями владевших умами людей. Считалось, что народ надолго об​мануть невозможно. С современными средствами идеологической обработки людей и манипулирования массами народ легче обмануть, чем отдельного человека. Причём, обмануть надолго, на любое вре​мя, пока есть смысл и средства для этого.

«Холодная война» была войной конкретных народов и стран, а не абстрактных социальных систем.

Запад нуждается в среде существования помимо занимаемой тер​ритории и требует для своего бытия всей остальной планеты. Была разработана тактика западнизации. В неё вошли такие меры:

1. Дискредитировать все основные атрибуты общественного уст​ройства страны.

2. Дестабилизировать её.

3. Способствовать кризису экономики, государственного аппарата и идеологии.

4. Раскалывать население страны на враждующие группы, атоми-зировать его, поддерживать любые оппозиционные движения, подку​пать интеллектуальную элиту и привилегированные слои общества.
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5. Одновременно вести пропаганду достоинств западного образа жизни.

6. Возбуждать у населения западнизируемой страны зависть к за​падному изобилию.

7. Создавать иллюзию, будто это изобилие достижимо и для него в кратчайшие сроки, если его страна встанет на путь преобразований по западным образцам.

8. Заражать его пороками западного общества, изображая пороки как проявление подлинной свободы личности.

9. Оказывать экономическую помощь западнизируемой стране лишь в той мере, в какой это способствует разрушению её экономики и делает её зависимой от Запада, а Западу создаёт репутацию беско​рыстного спасителя западнизируемой страны от зол её прежнего об​раза жизни.

10. Стране навязываются внешние атрибуты западной политичес​кой системы - многопартийность, парламент, свободные выборы, пре​зидент и т.д. Но они являются лишь прикрытием режима совсем не демократического, а, скорее, диктаторского (авторитарного). Эксплу​атация страны в интересах Запада осуществляется силами незначи​тельной части населения, наживающейся за счёт этой её функции. Эти люди имеют высокий жизненный стандарт, сопоставимый с таковым самых богатых слоев Запада.

11. Колонизируемая страна доводится до такого состояния, что становится неспособной на самостоятельное существование. В воен​ном отношении она демилитаризуется настолько, что ни о каком со​противлении и речи быть не может. Вооружённые силы сохраняются лишь для того, чтобы сдерживать протесты населения и попытки оп​позиции изменить ситуацию.

12. До жалкого уровня низводится национальная культура. Её ме​сто занимают самые примитивные образцы западной культуры, вер​нее - псевдокультуры Запада. Массам населения предоставляется сур​рогат демократии в виде распущенности, ослабления контроля со сто​роны властей, доступные развлечения, система ценностей, избавляю​щая людей от усилий над собой и от моральных ограничений.

Задача была вообще разрушить Россию, вплоть до того, что русский народ не имеет право на существование. Он должен быть уничтожен. Практически «холодная война» была реализацией программы Гитлера. И война Гитлера против СССР была вой​ной Запада против России. Это важно понять. Гитлер был на​правлен и направлен не случайно.
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Речь идёт о господстве на планете, о том, кто будет эксплуати​ровать планету в своих интересах.
Для подавляющего большинства народов, и в истории человече​ства, и сейчас, на планете этот западный тип общества был гибелен или имел результатом превращение этих стран в придаток Запада, в колонии. Вот в чём суть дела! Вот что важно осознать!

Важно понять, что происходит. А происходит разгром страны. СССР разгромлен. Теперь предстоит дезинтеграция и разгром Рос​сии. Это реальность. До тех пор, пока население России не избавится от страха перед истиной, ничего хорошего в России не произойдёт!
То, что происходит в России, - это не есть демократия западного образца, не есть рыночная экономика западного образца, это есть имитация западных образцов.

А по сути дела - стремление создать колониальный диктаторский режим, подчинённый Западу.

Это не рыночная экономика, а бандитско-грабительская эко​номика. Скажем прямо, превратить Россию в страну западного типа в принципе невозможно, абсолютно невозможно, если при​нять во внимание исторические условия, геополитические усло​вия, русский характер и международную ситуацию. Вся деятель​ность правительства сводится не столько к тому, чтобы рефор​мировать страну, сколько к тому, чтобы самим удержаться у вла​сти, изображая реформирование страны. Подавляющее большин​ство населения ввергается в ужасающее состояние, но люди бо​ятся себе признаться в том, что они в своё время совершили ве​ликую историческую глупость, поддержав горбачёвцев, затем поддерживая ельцинцев, по существу, людей, которые способны только разрушить страну [94].
И не дай нам Бог поддержать тех, у кого нет "царя" в голове, нет знаний, понимания, чести и воли русского народа [62,64,96].
В середине 80-х годов мир стал переживать глубочайший кризис, обусловленный нехваткой сырья и энергии, стремительным ростом населения «третьего мира» - потенциальных конкурентов в потребле​нии ресурсов. Появился план переустройства мира, предложенный ТНК. Суть его заключается в следующем:

1) географических границ отдельных государств быть не должно, а вместо них вводятся функциональные границы ТНК;

2) а так как вследствие этого разделение человечества на нации устраняется, то создаётся единый конгломерат общечеловеческого состояния, типа американского народа;

163
3) старый лимит человечества на выживаемость, около 2-х милли​ардов, сохраняется в условиях новых технологий на сырьё и энергоре​сурсы, но распределяется не по странам, как сейчас, а в масштабе всей Земли, т.е. происходит естественный процесс борьбы за выживание индивидов, а не государств. Из них и составляется «Золотой фонд» на​селения из разных наций. Концепция получила название «планетарно​го гуманизма» (вспомните любимое выражение у М.С. Горбачёва).

Развернулась борьба между ТНК и государствами. Эта борьба за власть над миром, над народами. Так как основную массу ТНК составляют американские, японские и ЕЭС корпорации, то тер​ритория СССР становится объектом раздора трёх основных сил нового мира, этим необходимо воспользоваться России.
В мае - июне 1990 года I съезд «народных» депутатов РСФСР при​нял декларацию о суверенитете РФ, которая закрепила приоритет рес​публиканских законов над законами СССР.

Это было началом развала СССР, так как Декларация позволила РФ бороться с центром за переподчинение всей системы руководства на большей части страны. Именно с тех пор началось разрушение СССР в политическом, экономическом и военном отношении. В отча​янной борьбе за личную власть между президентами СССР и РСФСР забылись интересы народов, судьба великой мировой державы - СССР, вольно или невольно помогая планам ТНК [79].
Началась война законов РФ и СССР. Вслед за Россией на тропу войны вышли и остальные республики.

Из воспоминаний последнего руководителя КГБ СССР Вадима Бакатина [73]. На заседании президентов (23 августа 1991 г.) М.С. Горбачёв предложил ему возглавить КГБ СССР. Бакатин ответил, что, на его взгляд, эту организацию вообще надо расформировать. «Так вот, мы Вам это и поручим», - отозвался президент России Борис Ель​цин и предложил включить данное предложение вторым пунктом в напечатанный Указ о назначении Бакатина, что М.С. Горбачёв от руки тут же дописал (стр. 22). К декабрю Бакатин задание президентов выполнил. «Михаил Сергеевич удивлялся метаморфозе Бориса Нико​лаевича, возмущался его госсоветником Сергеем Шахраем, который «за унитарную Россию, но за развал Союза» (стр. 219). «Очевидно, что российские политики приняли решение... как убрать Центр, то есть Союз. Но они пока боятся открыто сказать об этом народу. Поми​мо прямой ликвидации Союза предполагается тактика постепенного перерезания всех «кровеносных сосудов» союзного руководства. Пред​седатель Госбанка Геращенко уже требует от Президента «письмен-
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ных указаний», но и их не исполняет... К экономическим реформам Россия не готова. Программы нет... Бюрократизма, неразберихи и при​вилегий стало больше. Суета. Коррупция. Никто ничего не решает, ни до кого не дозвонишься, но каждый требует телефон и автомашину» (стр. 220).
Когда корреспондент «Литературной газеты» спросил у автора «500 дней» Г. Явлинского, почему Ельцин выбрал Гайдара, а не его, тот ответил: «У нас были принципиально различные взгляды на то, как надо вести реформу.. У Бориса Николаевича и его ближайшего окру​жения были чёткие политические установки,.. не только политичес​кий, но и экономический развал Союза, ликвидация всех мыслимых координирующих экономических органов, включая финансовую, кре​дитную и денежную сферу... Таков был политический заказ» [74].
В результате соглашения МВФ (Международный валютный фонд) с СССР о девальвации рубля (снижения курса рубля относительно курса доллара США) произошло удорожание импорта и экспорта в национальной валюте.

Указ президента СССР от 26 октября 1990 года о девальвации руб​ля и в результате:

- сократился импорт, но расширился экспорт - началось «вымы-вание» сьфья, энергетических ресурсов и товаров;

- произошло относительное повышение стоимости основных средств в девальвированном рубле (земля, здания, сооружения, пред​приятия) и снижение цены живого труда (зарплаты);

- увеличение расходов в рублёвом исчислении на обслуживание внешнего долга, обесценивание активов страны по отношению к заг​ранице.

Банкротство СССР в международных финансовых кругах - меха​низм к переводу национального достояния в руки иностранных кре​диторов-инвесторов.

В 1989 году было дополнительно отпечатано на станках 19 млрд. рублей, что привело к росту неотоваренных рублей в СССР и, как след​ствие, к инфляции.

В СССР все резервы в свободно конвертируемой валюте размеща​лись в банках за границей (см. Расчетный баланс СССР в разделе «Средства в банке и за границей». Госбанк СССР. М. 1990).
Механизм прост. Зарубежные депозиты давали прибыль на капитал 10 - 15% годовых, а в краткосрочных ссудах до 20%, в то же время рентабельность предприятий машинной индустрии в СССР (в расчетах Запада) не более чем 8 - 10%. И при этом никаких забот. В этом секрет
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того, почему амортизационные фонды не вкладывались в модерниза​цию, новые технологии и т.д., а уходили за рубеж, развивая эти страны, но не нашу страну. И ещё. В условиях монополии валютных активов СССР Госбанк и Внешэкономбанк не заинтересованы вкладывать ин​валютные средства у себя дома. Не будут же они сами себе платить проценты. Вот почему нашими деньгами «кормился» Запад.

Информационная революция Запада и повышение объёмов потре​бительского спроса их населения - это и наш труд, наши технологии, наше сырьё, энергетические ресурсы. И сейчас наш труд, накоплен​ный десятилетиями, перекачивается в банки Запада и служит основой модернизации и благосостояния экономики Запада.

Таким образом, используя печатный станок с целью наводнения страны новыми массами бумажных денег, не имеющих товарного покрытия, мы пришли к развалу экономики и, как следствие, к развалу СССР. Действительно, цены катастрофически растут, а деньги теряют свой смысл: за них уже ничего не купишь, если нет в кармане миллионов. Люди теряют заинтересованность в труде, а как следствие -сокращение производства, скрытая безработица, уменьшение потреби​тельского спроса. Статьи бюджета, касающиеся социальных программ:

пенсии, пособия, здравоохранение, образование, наука, культура, жильё, спорт и т.д. катятся по нулям к современным ценам, т.е. исчезают основы нормального существования общества в целом и человека в отдельнос​ти. И как «крысы с тонущего корабля». Союз нерушимый разбежался по национальным «комнатам», надеясь выкарабкаться из экономического хаоса за счёт других, за счёт соседей по «коммунальной квартире» - СССР.

Корень наших «бешеных» цен и нищенской зарплаты кроется не только в разнице цен между Россией и внешним миром, уровнем зар​платы (у нас 5 - 7%, у них 70% от чистой прибыли), но и в политике внешнеторгового оборота. Когда разница в ценах на товар у нас и у них составляет до 1000%, то никто и ничто не удержит экспортёров от сделки. Т.е. сначала необходимо было выровнять цены на товары у себя в соответствии с мировыми, а потом лишь переходить от моно​полии внешней торговли к таможенным законам.

Открыв границы для торговли, отменив монополию на внешнюю торговлю, не подготовившись, мы создали условия для нашего разва​ла, разбалансированности рынка, роста теневой экономики, сращива​ния советских и зарубежных «спрутов».

Постановлением Совмина СССР от 16 августа 1986 года №992 и последующими постановлениями была отменена монополия внешней торговли, и начала развиваться спекуляция повсеместно. Начались бар-
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терные сделки по обмену сырья и энергоресурсов на западный шир​потреб, приносящий прибыль до 1000% и более для «избранных».

События, происходящие в нашей стране, заставляют нас привести полностью строки, написанные во времена экономического застоя в США (1920 год) гениальным слесарем-самоучкой, величайшим про​мышленником и миллиардером Генри Фордом:

«Моя руководящая идея в том, что СЧАСТЬЕ И БЛАГОСОСТО​ЯНИЕ ДОБЫВАЮТСЯ ТОЛЬКО ЧЕСТНОЙ РАБОТОЙ Челове​ческие несчастия являются в значительной мере следствием попытки свернуть с этого пути. СПЕКУЛЯЦИЯ ГОТОВЫМИ ПРОДУКТА​МИ означает не меньше и не больше, как более пристойный ВИД ВО​РОВСТВА, не поддающийся искоренению путём законодательства...

До тех пор, пока мы ждём от законодательства, что оно уврачует бедность и устранит из мира привилегии, нам суждено созерцать, как растёт бедность и умножаются привилегии... Соединённые Штаты со​зданы не в силу деловых соображений. Объявление независимости не есть коммерческий документ, а конституция Соединённых Штатов - не каталог товаров. Соединённые Штаты - страна, правительство и хо​зяйственная жизнь- только средства, чтобы дать ценность жизни народа. Правительство - только слуга его, и всегда должно тако​вым оставаться. Как только народ становится придатком к пра​вительству, вступает в силу закон возмездия, ибо такое соотноше​ние неестественно, безнравственно и противочеловечно.
Без деловой жизни и без правительства обойтись нельзя. То и другое, играя служебную роль, столь необходимы, как вода и хлеб;
но, начиная властвовать, они идут вразрез с природным укла​дом. Заботиться о благополучии страны - долг каждого из нас... А между тем работа и только работа в состоянии созидать ценно​сти. В глубине души это знает каждый» [75].
Всё, что выше сказано Генри Фордом о США, слово в слово нуж​но сказать о СССР, о России, но ...увы, за нас решили президенты, у которых не мнение народа на уме, а свои цели (разделяй и властвуй!). Не благополучие, благосостояние народа, а лишения поколений (эко​номическая реформа против абсолютного большинства граждан го​сударства) ради собственного благополучия и личных амбиций.

Референдумы должны определять коренные изменения в госу​дарственном устройстве, а не три президента в Беловежской пуще!
В «Интернэшнл геральдтрибюн» в июне 1996 года появилась ста​тья Томаса Л. Фридмана. Он пишет, что США не должны стесняться поддерживать Ельцина открыто. И вот почему: «Россия проиграла
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«холодную войну», а господа Горбачёв и Ельцин управляли этим по​ражением!» Он приводит цифры, которые показывают, что выиграли США в результате этого управляемого изнутри разгрома России. Толь​ко на обороне США экономят более 80 млрд. долларов в год. Так что, подарок МВФ Ельцину в размере кредита 10,5 млрд. долларов - не такая уж большая плата за «управление» разгромом России.

Заметьте, что об этом они говорят уже открыто, не стесняясь [94].
3.1.4. Последствия распада СССР.
Итоги 1993 года в демографической области просто ошеломляют. РОССИЯ ВЫМИРАЕТ! [76].
За весь 1993 год в стране превышение уровня смертности над уров​нем рождаемости превысило более 800 тысяч человек, (см.таблицу 6). Таблица 6.
Россия
Рождаемость (тыс. чел.)
Умерло (тыс. чел.)
Прирост населения (тыс. чел.)

1980
2203
1526
677

1985
2375
1625
750

1990
1989
1656
333

1992
1596
1805
-209

1993
1400
2160
-760

1994
1421
2324
-902

1995
1367
2205
-838

1996
1294
2102
-808






2000
1260
2230
-970

2001
1310
2246
-936

Это - прямой результат «шоковой терапии» в экономике.

Политическая и экономическая нестабильность, разгул преступ​ности, межнациональные конфликты, массовые потоки беженцев, кри​зис морали и веры, неуверенность в завтрашнем дне, вызывают осо​бую тревогу за жизнь будущего поколения.

Развал медицинской сети, нехватка лекарств, и особенно недоста​ток питания отражается на здоровье граждан страны.

Дети у нас поставлены в тяжелейшие условия. Массовое недоеда​ние, нехватка белка вызвала распространение педикулёза (вшивости).
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Пенсионеры, особенно одинокие, обречены на вымирание. Ста​рые, немощные люди оказались выброшенными, по существу, на про​извол судьбы.

Естественная убыль - депопуляция не новое явление.

Термин «депопуляция» - буквально с французского - под влияни​ем войн, голода число жителей на определённой территории умень​шается. То есть у нас это результат поражения в Третьей мировой эко​номической войне и геноцида президентов и их правительств в отно​шении народов.

В отдельных регионах страны депопуляция была и раньше.

В 1987 году таких регионов было 3, а в 1988 году - 5, но уже в 1992 году-44.
В 1993 году проще перечислить те регионы, где ещё нет депопуля​ции - это Калмыкия, Дагестан, Кабардино-Балкарская, Карачаево-черкесская, Северо-Осетинская республики, а также Алтай, Тува, Саха (Якутия).

Посмотрим теперь бюджет на 1994 год, утверждённый парламен​том, статью 21.
«Утвердить перечисленные в 1-м квартале 1994 года из Федераль​ного бюджета в бюджета субъектов Российской Федерации для вы​равнивания уровня социальной обеспеченности населения дотации в следующих суммах» (см. табл. 7).
Посмотрите на таблицу 7 и станет ясно, почти все регионы с пре​обладанием русского населения находятся в состоянии демографичес​кой депрессии.

То есть основной удар демографического кризиса был нанесён по русскому народу.

И при этом малым народам русские помогают выжить.

По всей России средняя продолжительность жизни сократилась среди мужчин с 64 до 59 лет, а среди женщин с 70 до 66 лет. А ещё говорят о том, что пора, мол, пенсионный возраст мужчин поднять, как в «цивилизованных» странах, с 60 до 65 лет.

Куда идут деньги пенсионного фонда, перечисляемые нами нало​ги с юридических и физических лиц?

Население сокращается не только из-за естественной реакции людей на экономический бандитизм и социальный садизм властей, но и от роста смертности за 1988 - 1992 годы на 15%, гибель россиян от неестественных причин возросла почти на 79%, в том числе от убийств и отравления алкоголем более чем в 2 раза, от самоубийств - на 30%.
В 1993 году число умерших возросло на 20%.
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Таблица 7.
Регион (выборочно)
Выделено в 1995 году всего (в млн. рублей)
Количество населения (в тыс. чел.)
Выделено на 1 человека в квартал (в рублях)

Республика Адыгея
15370,9
125
122967

Белгородская область
849,9
1401
607

Волгоградская область
123,9
2632
47

Республика Дагестан
146417,5
1854
78974

Ингушская республика
24949,1
340
73380

Кабардино-Балкарская республика
49299,5
780
63204

Республика Калмыкия
38487,0
330
116627

Карачаево-черкесская республика
22969,6
208
110430

Краснодарский край
54322,4
5175
10497

Красноярский край
302,4
3625
83

Липецкая область
77,3
1234
63

Оренбургская область
4222,4
2194
1925

Ростовская область
12222,2
4348
2811

Республика Северная Осетия
38986,6
640
60917

Свердловская область
508,4
4730
123

Смоленская область
4279,8
1166
3670

Ставропольский край
71778,2
2926
24531

Челябинская область
6357,3
3640
1746

Чеченская республика
30206,5
957
31564

Такое может быть только в войну!

В России на каждых 10 родившихся сегодня умирает 16 человек. В целом ряде районов Центральной России смертность в 3 - 4 раза превышает рождаемость [79].
Демографические итоги 2001 года (в скобках - данные за 2000 год) свидетельствуют о геноциде русского народа. Итак, в стране в прошлом году умерло 2252 тысячи человек (2225 тыс.), а родилось 1309 тыс. человек (1267 тыс.), что в результате дало естественную убыль населения в 943,2 тысячи человек (958,5 тыс). В Центральном федеративном округе, где находятся земли коренного русского насе​ления и куда идёт активная миграция иноземцев, убыль населения даже возросла, достигнув 367,2 тысячи человек (364,3тыс.).

Численность населения с денежными доходами ниже прожиточ​ного минимума в 1998 году составляла 34,2 млн. человек, в 1999 году - 41,2 млн., в 2000 году - 42,3 млн., в 2001 году - 39,9 млн. [НО].

Показательна смертность населения России от туберкулёза. Если в 1980 году на 100 тысяч человек она составляла 11,7 человека, а в 1990 году даже 7,9 человека, то в 2001 году составила 19,6 (20,6) че​ловека. Ещё более дикие цифры по больным сифилисом (все формы):
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на 100 тысяч населения в 1980 году смертность составила 23,0 чело​века, а в 1990 году - 5,3. В 1997 году она достигла 277,6 человека.

Выросло число самоубийств (на 171 человека) и убийств (на 1461 человека). Численность людей, состоящих на учёте в лечебно-профи​лактических учреждениях с диагнозом «алкоголизм» и «алкогольные психозы» в расчёте на 100 тысяч населения возросло более чем вдвое:

с 662,7 человека в 1990 году до 1524,4 человека в 2001 году

Ещё более возросло число людей, страдающих от наркотической зависимости, - более чем в 10 раз! С 22,0 человек на 100 тысяч насе​ления в 1990 году до 221,1 в 2001 году По уровню заболеваемости СПИДом Россия в 2001 году оказалась на первом месте в Европе [105].

Россия увязла в демографической катастрофе. Странно, что пре​зидент и правительство предпочитают скрывать эту проблему.

Русский народ - это не их народ, и «эта страна» - Россия - не их страна, каково бы ни было их национальное происхождение.

3.2. АНАЛИЗ ЭКОНОМИКИ РОССИИ В НАСТОЯЩИЙ МОМЕНТ
3.2.1. Взгляд на прошлое - экономику СССР.
Немного истории. Система производительных сил экономики СССР создавалась во времена индустриализации и коллективизации для функционирования в условиях построения социализма, в услови​ях плановой экономики. Поэтому наша экономика является глубоко монополизированной. Но определение экономики СССР как глубоко монополизированной не сводится только к исключительному праву государства на владение средствами производства. Оно включает в себя и тот факт, что какое бы предприятие мы не взяли, оно оказыва​ется единственным по выпуску какого-либо товара в отрасли - это мы определяем как локальный монополизм. Но даже если в отрасли или на определённой территории есть не одно предприятие, выпускаю​щее определённую продукцию, а несколько, то как правило, для этих предприятий выполняется условие, при котором суммарная мощность этих предприятий меньше спроса на этот товар - это мы определяем как технический монополизм.

Так как свойство быть локальным (отраслевым) и (или) техничес​ким монополистом относится ко всем предприятиям, составляющим структуру производителных сил в экономике России, то это даёт нам основание структуру производительных сил определить как монотип​ную. И получилась она монотипной вследствие того, что конкурен​ция ей просто не нужна.
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Структура производительных сил экономических систем рыночно​го типа представляет собой явление с совершенно другими свойства​ми. В таких системах в отрасли или на определённой территории есть как минимум два предприятия по выпуску определённого вида товара, и суммарная производственная мощность этих предприятий по выпус​ку этого товара больше спроса на этот товар. Это доказывается доволь​но просто - только при таких условиях и возможна конкуренция, т.к. при таких условиях предприятия «мешают» друг другу своими произ​водственными мощностями, что, собственно, и есть конкуренция. По​этому у нас есть основания структуру производительных сил рыноч​ных экономических систем определить как политипную.

Сейчас Президент и Правительство реализуют программу ради​кальных реформ, так называемую «шоковую терапию», хотя на сло​вах, в декларациях, в последнее время отказываются от неё. Смысл этой программы, да и остальных типа программы Явлинского «500 дней», программы Народно-трудового союза солидаристов (НТС) «Семь реформ» и т.д., в том, «как реформировать?»

Мы хотим отметить, что основной проблемой является, по наше​му мнению, не то, как реформировать, а.. .реформировать ли вообще?

Основная идея этих программ - в различных изменениях государ​ственного сектора. Такими изменениями являются, как правило, раз​государствление, приватизация, акционирование предприятий госу​дарственного сектора и т.д., и сводятся к изменениям системы произ​водственных отношений. И только некоторые программы, если и пре​дусматривают какие-либо изменения системы производительных сил, то сводят их лишь к децентрализации управления производительны​ми силами, но не затрагивают сами производительные силы и не из​меняют ни типа, ни характера системы производительных сил, кото​рые как мы все знаем, являются основой экономических систем.

Хотя Президент и Правительство России утверждают, что альтер​нативного варианта не существует, на самом деле он есть и, мало того, в ряде стран он уже реализуется и приносит хорошие результаты. На​пример, в Китае.

Система производительных сил в России какой была в СССР, та​кой и осталась. Что получится, если мы либерализуем цены, привати​зируем предприятия государственного сектора, децентрализуем уп​равление экономикой, сделаем экономику многоукладной?

Правильно, мы получим экономическую систему, очень похожую на рыночную экономическую систему. Но! Но работать в режиме рын​ка она не будет! Почему?
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Основной движущей силой рыночной экономической системы, создающей к тому же высокую э4)фективность её функционирования, является конкуренция. А так как конкуренция между предприятиями, составляющими структуру производительных сил экономики России, в принципе невозможна, вследствие её монотипности, то как ни при​ватизируй предприятия, являющиеся элементами структуры, как их ни акционируй - рынка мы не получим.

Мы предлагаем, если хотим иметь сильную и высокоэф4>ектив-ную экономику рыночного типа, следующее:

В первую очередь необходимо изменить свойство структуры про​изводительных сил быть монотипной. И любая программа должна на первом этапе ставить и давать решения задачи превращения моно​типной структуры в политипную, т.е. она должна содержать перечень мероприятий по формированию конкурентной среды.

На втором этапе, после того, как будет начато формирование кон​курентной среды, можно будет переходить к постепенным изменени​ям системы производственных отношений, в том числе постепенно «отпускать» цены, которые до начала второго этапа должны быть «за​морожены», дабы не разбалансировать систему товарно-денежного обращения, что мы и наблюдаем в России и странах СНГ.

3.2.2. Анализ экономики России.
«Вы захотели капитализма?! - сказала обществу номенклату​ра. - Пожалуйста! Но капиталистами над вами будем мы!»
Такое криминальное, по существу, присвоение собственности не могло происходить иначе, как в режиме круговой поруки, когда руководящие чиновники министерств и главков, директора предприятий коллективно завладели акциями подконтрольных им предприятий и учреждений.

В результате происходила не приватизация, а номенклатурная кол​лективизация предприятий, что привело к подавлению конкуренции. При этом номенклатуру интересуют главным образом банки и добы​вающие отрасли, дающие наибольший валютный доход на внешнем рынке. Сельское хозяйство, обрабатывающая и наукоёмкая промыш​ленность брошены ею на произвол судьбы. Брошены под нож чудо​вищных налогов, кредитов и мафиозного рэкета (В России сегодня более 70 официальных контролирующих организаций).

Российский капитализм, таким образом, приобретает антикапита​листический характер. Синтезируются худшие качества социализма и капитализма. Всевластие чиновников, отсутствие конкретного хозяи​на у предприятий, здоровой конкуренции и свободного рынка - это от
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социализма. А от капитализма - необузданная погоня за деньгами любыми средствами (вплоть до физического уничтожения конкурен​тов), жестокая эксплуатация людей и ресурсов, разрушение культуры и нравственных устоев общества. Такое развитие было, как видим, неизбежным при сохранении номенклатуры у власти.

Сейчас уже выросла критика: надо было идти к капитализму дру​гим путём. Не через «шоковую терапию» и не по «гарвардской про​грамме» Гайдара - Чубайса, а по программе - Явлинского.

Но это всё, увы, самообман!

Во-первых, между этими программами нет принципиальной разницы. А главное, «Гарвардская программа» была принята номенклатурой именно потому, что она наилучшим образом от​вечала её интересам.
Знаменитый финансист и рыночный игрок Джордж Сорос назы​вает радикальных либералов «рыночными фундаменталистами», а их идеологию характеризует как «глубоко и безнадёжно ошибочную». Он пишет: «Рыночные силы, если им предоставить полную власть даже в чисто экономических и финансовых вопросах, вызывают хаос и в ко​нечном итоге могут привести к падению мировой системы капита​лизма» [111].
«Рыночным фундаментализмом» Сорос называет сумму взгля​дов, согласно которым рыночная система, освобождённая от ог​раничивающих и корректирующих действий государства, способ​на привести к решению всех важнейших проблем общества и экономики, в частности, к стабильному и равновесному состоя​нию последней. Победу такого подхода Сорос связывает с приходом к власти Р. Рейгана в США, М. Тэтчер в Великобритании и крахом социализма в СССР. Среди ведущих теоретиков рыночного фун-даментализма Сорос называет Фридриха Хайека и Милтона Фридмана. Их последователями в России являются реформато​ры-либералы, такие, как Е. Гайдар и А. Чубайс, Г. Греф и А. Ил​ларионов. Эти взгляды Сорос характеризует как порочные на основании того, что они не учитывают зависимости экономики от поведения людей и изменения их взглядов. Поэтому Сорос во​обще отказывает этой экономике в статусе естественной науки.
Нынешние сторонники капитализма в России кричат о том, что традиция коллективизма в русском народе - следствие отсталости России, и с этой традицией необходимо бороться не на жизнь, а на смерть. Эти люди не хотят или не способны понять, что упомянутая традиция не от отсталости, а от человеческой природы, как не пони-
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мают этого и многие наши патриоты, представляя коллективизм как сугубо русское качество.

В России к общинному труду и жизни понуждали бескрайние просторы по охране границ и суровая природа. В Сибири, напри​мер, в начале XX века кооперативные хозяйства почти полностью вытеснили капиталистические фирмы из сферы производства и пере​работки сельскохозяйственных продуктов. Тамошние кооперативные объединения сумели обзавестись даже своими пароходами, чтобы без посредников доставлять свою продукцию в Англию. И добились коо​перативы этой победы с помощью созданной ими широкой сети кре​дитных товариществ, по числу которых Россия в 1913 году вышла на первое место в мире. С помощью этих товариществ учреждавшие их кооперативы избавились от гнёта коммерческих банков. Ссуды, полу​чаемые кооперативами от кредитных товариществ, были практичес​ки беспроцентными.

«Радикальная» экономическая реформа Президента и Правитель​ства России в виде «шоковой терапии», есть не что иное, как скрытая денежная реформа конфискационного типа.

Целью её является «изъятие», с помощью монетарного фокуса, денежной массы из товарно-денежного обращения. Предприятия, до​ведённые до состояния банкротства действиями Президента и Прави​тельства, поставлены перед выбором - или прекращать выпуск про​дукции, или переориентировать свою деятельность на работу с теми партнёрами, у которых есть деньги. А так как денег (оборотных де​нежных средств) нет ни у кого внутри России - партнёрами могут быть только... иностранные фирмы. К этому и подталкивают отече​ственные предприятия «наши реформаторы».

Давайте вместе проанализируем, как это происходит.

Нам ежедневно твердят о том, что в России инфляция достигает уг​рожающих размеров, но посмотрите вокруг себя, возьмите книгу «Сло​варь иностранных слов». М. ГИИС. 1954. Прочтите понятия: «деваль​вация», «дефляция», «инфляция» и «кредитная рестрикция», и Вам, чи​татель, станет понятна та ложь, что ежедневно льётся на наши головы. Опасаясь, и не без основания, что этой книги Вам не достать, мы реши​лись привести их объяснения полностью, так как в современных слова​рях и литературе смысл понятий изменён до неузнаваемости.

Итак: «девальвация (нем.) - метод стабилизации валюты после бумажноденежной инфляции:

а) Д. проводится путём изъятия из обращения и обмена обесце​нившихся бумажных денег на устойчивые кредитные деньги, в той
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или иной мере сохраняющие связь с золотом по курсу, соответствую​щему фактическому обесцениванию бумажных денег (открытая Д.);

В России это не обеспеченный золотом доллар США.

б) Д. проводится путём снижения государством реального золото​го содержания денежной единицы в соответствии с происшедшим обесцениванием бумажных денег. При этом прежние бумажные день​ги остаются в обращении (скрытая Д.).

Этот метод особенно выгоден капиталистам, т.к. исключает возмож​ность сочетания девальвации с изъятием их денежных накоплений.

Дефляция (лат. сдувать) - уменьшение путём различных меропри​ятий финансового, экономического характера количества находящих​ся в обращении бумажных денег и неразменных банкнот (противопо​ложное — инфляция), дефляция осуществляется в капиталистических странах путём усиления налогового обложения трудящихся и сокра​щения объёма кредита (кредитной рестрикции).

Инфляция (лат. вздувание) - обесценивание бумажных денег вслед​ствие выпуска их в обращение в размерах, превышающих потребнос​ти товарооборота, сопровождается ростом цен на товары и падением реальной заработной платы, капиталисты используют инфляцию для своего обогащения за счёт трудящихся, в период общего кризиса ка​питализма инфляция стала постоянным явлением, инфляция кредит​ная - чрезмерное расширение кредита банками.

Рестрикция (лат. ограничение) - одна из форм капиталистическо​го объединения в капиталистических странах, имеющая целью согла​шения об ограничении производства или экспорта» [69].
Инфляция - это переполнение каналов товарно-денежного обра​щения денежной массой.

Чувствуют ли это переполнение рабочие, месяцами не получаю​щие зарплату?

Может, это чувствуют крестьяне, бесплатно сдавшие и сдающие свой урожай?

А что по поводу «избытка денег» может сказать промышленность, сельское хозяйство, обанкроченные неплатежами?

Лишь монополисты товара - денег - банкиры чувствуют себя бо​лее или менее уверенно, пользуясь дефицитом денег, подняли ставки за кредит до астрономических процентов в год (от 40 до 250%).
С 1992 года мы живём при дефляции, так как товарная масса в денежном выражении (при абсолютном уменьшении количества то​варов у монополистов) растёт быстрее, чем эмиссия денег.

В результате тщательного изучения этих понятий нам становится
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понятным, что мы имеем прогрессирующую дефляцию, вызванную Президентом и Правительством России. Так, профессор И. Нит (ру​ководитель группы экспертов по экономике при Президенте России),. в своей статье «Станем богаче - реформа заработает» (см. «Российс​кую газету» за 1992 год) совершенно правильно подметил, что мы имеем дело с.. .«продолжением дефляционной политики, которая унич​тожает производственный потенциал России». Одной фразой он рас​крыл весь смысл «радикальной экономической реформы». И тут же погиб. А улыбающийся А. Лифшиц и прочие «новые не русские» нам с утра до вечера доказывают, что мы живём при инфляции.

Кризис экономики России - кризис недопроизводства, с началом реформ резко обострился. Но после начала реформ он был уже выз​ван не теми причинами, которые имели место в дореформенный пе​риод, а стал следствием прямого спада производства. Из-за «изъятия» Правительством России денежной массы, в результате либерализа​ции цен на товары и услуги образовался острый дефицит наличной и безналичной денежной массы.

Таким образом, в СССР при Горбачёве в 1990 году была про​ведена скрытая девальвация рубля при продолжающейся инф​ляции, а от Ельцина с 1992 года идёт открытая девальвация руб​ля и дефляционный процесс разрушения экономики России!
Здесь налицо или полное непонимание экономических законов, или явные и неявные враги Отечества, в зависимости от понимания читателя.

В результате открытой девальвации рубля происходит структур​ный перекос в пользу иностранной валюты - это попрание суверени​тета России. Валовый Внутренний Продукт (ВВП) 1995 года сравним с суммой совокупного денежного обращения: 550 трлн. рублей - не​платежи в обороте; 200 трлн. рублей - наличка в обороте; 190 млрд. долларов США (это равно 840 трлн. рублей) - обращающиеся на внут​реннем рынке [95].
Проведём анализ системы товарно-денежного обращения в доре​форменный период и в период после начала реформ на основе срав​нения динамики изменения товарной и денежной массы. Такое срав​нение возможно лишь тоща, когда обе стороны формулы измеряются в одних и тех же величинах. Поэтому товарную массу (ТМ) выпуска​емых всеми предприятиями России представим в стоимостном виде, т.е. в виде:

ТМ=КхЦ                                    (1),
где К - количество всех товаров в натуральном выражении, вы​пускаемых всеми предприятиями России; Ц - усреднённая цена по
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всем видам товаров (с учётом их количества), выпускаемых всеми предприятиями России.

Для наглядности покажем динамику изменения товарной и денеж​ной массы в виде графика (см. рис. 3).
По оси ОХ мы покажем величину товарной и денежной массы, а также количество всех видов товаров, а по оси OY - время в годах.

Где ТМ - товарная масса в денежном выражении, ДМ - денежная масса, К - количество всех товаров в натуральном выражении, выпус​каемых всеми предприятиями России (см. уравнение 1), отрезок АВ -2-3 года до реформы, отрезок ВС - реформа 1992 - 1995 годов.
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Рис. 3.
Так как нас интересует не абсолютное значение этих величин, а соотношение товарной и денежной массы, то такой график является достаточно условным.

В дореформенный период кризис экономики СССР возникал из-за того, что величина денежной массы увеличивалась быстрее, чем про​исходило увеличение товарной массы. Это привело к тому, что дефи​цит товаров всё больше и больше увеличивался и в конце «перестрой​ки» перешёл в кризис, чему немало поспособствовал Рыжков Н.И., за-
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явив по центральному телевидению о том, что через два месяца товары подорожают на 30%. Естественно, все кинулись в банки и в магазины, сметая остатки товаров с прилавков и на складах. Если был бы жив Сталин (представим это на полчаса), то через пятнадцать минут он бы выступил с заявлением от имени партии, где сказал бы, что Рыжков только что расстрелян как враг народа. Поэтому не волнуйтесь, цены повышаться не будут. Паника бы угасла в СССР до того, как народ ску​пил калоши, произведенью до Второй мировой войны. А за неимением товарища Сталина кризис недопроизводства стал проявляться в отсут​ствии товаров на прилавках магазинов и в переходе на карточную сис​тему распределения товаров народного потребления.

К концу 1990 года соотношение между величинами товарной и денежной массами было [81],
ТМ/ДМ = 1/1,4                           (2)
или

ТМ < ДМ                                      (3).
Именно в этот период, когда была огромная положительная раз​ность между денежной и товарной массой, которую мы все знаем как отложенный платёжеспособный спрос, её можно и нужно было при​влечь для инвестиций новых производственных мощностей по произ​водству товаров народного потребления, как это делалось в Японии после войны и делается сейчас в Китае.

Что же произошло в процессе реформ (с введением либерализа​ции цен, приватизации, акционирования, децентрализации управле​ния предприятиями) в России с системой товарно-денежного обра​щения?

К концу 1992 года денежная масса увеличилась в 2,2 раза. Цены уве​личились в 30 раз (см. речь управляющего Центральным банком г-на Геращенко на VIII съезде народных депутатов РФ). Если мы умножим левую часть соотношения (2) на эти цифры, то получим, что знак в соот​ношении (3) сменится на противоположный:

ТМ>ДМ                                     (4).
Это значит, что к концу 1992 года величина товарной массы в сто​имостном выражении превысила величину денежной массы. Система финансов перестала выполнять свою основную функцию, а значит, экономика России осталась практически без системы финансов, что и показывает соотношение (4) и участок ВС на график. 3.
Предприятия продолжали по инерции производить товары и от​гружать их потребителям. Выходя со своей продукцией на «рынок», предприятия столкнулись с тем, что части их товара не противостоит
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соответствующая ей денежная масса, необходимая для вовлечения этой части товаров в товарно-денежный оборот. Образовалось состояние взаимной задолженности и взаимной неплатёжеспособности между предприятиями. Произведённые товары, не обеспеченные денежной массой, стали скапливаться мёртвым грузом на складах предприятий-изготовителей и на прилавках магазинов, создав видимость состоя​ния изобилия, чем так гордится Гайдар.

Предприятия-изготовители, выходя со своей продукцией на «ры​нок» и столкнувшись с отсутствием на нём денежной массы, вынуж​дены сокращать объёмы выпуска товаров в натуральном выражении или полностью останавливаться. Начался спад производства (см. оп​ределение дефляции и рестрикции). Но чтобы компенсировать спад объёмов выпуска товаров в натуральном выражении, предприятия вынуждены увеличивать цены на свою продукцию. А увеличение цен - это новое «изъятие» денежной массы. Таким образом, цикл замыка​ется. Начался неуправляемый процесс развала экономики России.

«Ре4юрма» привела к тому, что для предпринимателей стало невы​годным развитие, а то и продолжение производственной деятельности.

Посреднические виды деятельности стали вытеснять производ​ственные. Деньги при капитализме тоже товар, хотя и весьма своеоб​разный. Де4>ицитом денежной массы тут же воспользовались «произ​водители» и продавцы этого товара - банки. Пользуясь своим моно​польным положением (в данном случае мы имеем дело с ярко выра​женным техническим монополизмом), они резко повысили «цену» за «свой» товар - ставки платежей за кредиты. Далеко не каждый пред​приниматель в состоянии платить такие цены, когда ставки платежей за кредиты достигают 300% годовых. Это привело к тому, что замед​лилась скорость оборота денежной массы. Но это ещё больше умень​шает денежную массу, т.к. общий объём денежной массы исчисляется умножением номинального значения денежной массы на скорость её оборота. Замедление роста денежной массы, вызванное уменьшени​ем скорости её оборота, ещё больше увеличивает её дефицит и усу​губляет кризис, созданный действиями Правительства России.

Значит, мы имеем дело не с инфляцией, а с процессом, ей обрат​ным, - дефляцией (изъятие денежной массы из товарно-денежного оборота).

Меры, которые сейчас предпринимает Правительство по уменьшению инфляции - ограничение выдачи кредитов, повы​шение ставок платежей за кредиты, сокращение эмиссии денеж​ных знаков рост цен не остановят, а только приведут к ухудше-
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нию состояния экономики России, т.к. они противоположны не​обходимым мерам!
Деньги - кредит доверия народа правительству. Нет доверия -меняют правительство. Это наиболее лёгкий путь, поэтому его чаще всего применяют во всём мире. В Италии это происходит до 3-х раз в год. Нельзя менять правительство - меняют деньги, обеспеченные золотом, товаром (СССР в 1924 году). Если кредит доверия исчерпан, а не меняются ни деньги, ни правительство - гибнет государство.
Нам нужно правительство народного доверия. Это правительство, правительство народного доверия России, должно проводить анти​дефляционные меры - «инвестиционный выброс», т.е. увеличить вы​дачу кредитов, осуществить снижение ставок платежей за кредиты, увеличение эмиссии денежных знаков. Об этом также шла речь в вы​шеуказанной статье И. Нита. Но эти меры - меры прямого «инвести​ционного выброса» весьма трудоёмки и займут много времени.

Существует ещё один способ. Это способ опосредованного «инве​стиционного выброса». Его можно осуществить, не печатая новые деньги, а остановив рост цен путём их «замораживания» и (или) умень​шив цены в определённое количество раз, что может быть определе​но расчётным путём, начиная с сырья, материалов, затем полуфабри​катов и, наконец, - товаров. Эффект мы получим тот же - остановку спада производства, а при правильном выборе коэффициентов умень​шения цен - и к стимуляции увеличения объёмов выпуска товаров.

В соотношении (3) мы видим экономическое явление как отложен​ный платёжеспособный спрос, остаётся выяснить, какому экономи​ческому явлению соответствует соотношение (4). Не найдя в эконо​мической литературе соответствующего термина, мы определяем это новое для нашей экономики явление как «дефляционная дыра». Эта дефляционная дыра имеет очень интересное свойство: т.к. она посто​янно увеличивается вследствие постоянного увеличения цен, то в неё может «провалиться» бесследно вся экономика России.

Факт остается фактом - инфляции у нас нет, но кому-то очень нуж​но, чтобы мы поверили, что она есть. Заканчиваем этот анализ выска​зыванием бывшего министра финансов России г-на Фёдорова (см. «Ком​сомольская правда» от 02.12.93.), очень подходящим ктеме: «Каждый день вас обманывают с инфляцией, вас попросту грабят!»

Процесс разрушения экономики России держится на подмене понятий «инфляция - дефляция»!
Деньги - кровь экономики, а России попросту вскрыли вены. Обескровленной отсутствием денежных средств экономике ставят
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диагноз - «инфляция», т.е. избыток крови, и начинают лечить кро​вопусканием - жёсткой кредитной, финансовой и бюджетной поли​тикой. Итоги лечения - отсутствие оборотных средств и денег на зарплату, спад производства, остановка предприятий, агония про​мышленности и сельского хозяйства, развал экономики России.
В Федеральном бюджете РФ на 1995 год этот процесс подтверж​дается жесточайшей кредитной политикой Правительства РФ. Эмис​сия в процентах к денежным доходам- отчет за 1993 год = 9,3%; оценка за 1994 год = 5,8%; прогноз на 1995 год = 3,8%/ [82].
Сегодня наши крупнейшие промышленные работодатели сосре​доточены в машиностроительной, сталелитейной, автоиндустрии, авиастроительной, электронной промышленности. Если мы хотим спасти миллионы рабочих мест, нам следовало бы поддержать эти отрасли. Именно они создают рынки как для сферы услуг, так и для отраслей высокой технологии. Они также решающим образом обес​печивают национальные интересы.

Без прочной индустриальной базы мы можем распрощаться с на​шей национальной безопасностью. Мы можем также послать прощаль​ный привет большинству рабочих мест, приносящих высокую добав​ленную стоимость. Отняв у России её промышленные рабочие места в результате неуправляемой либерализации цен, непомерных налогов и чудовищных процентных ставок за кредиты, правительство Гайда​ра подорвало всю нашу экономику. Не прошло и полгода, как средне-обеспеченный гражданин России исчез!

Без мощной, жизнеспособной индустриальной инфраструктуры мы будем страной, ощетинившейся ракетами, которые окружают землю с бездействующими заводами, лишёнными занятости рабочими и при​шедшими в упадок городами, страну, полыхающую социальными по​жарами и войнами.

Почти все в мире восхищаются японцами, их ясным видением бу​дущего, налаженным сотрудничеством между правительством, бан​ками и профсоюзами, их способностью использовать свои преиму​щества для неуклонного движения вперёд. Но как только кто-нибудь предлагает следовать их примеру, в воображении внезапно возникает образ СССР с его пятилетними планами.

Между тем государственное планирование отнюдь не должно оз​начать социализм. Оно означает лишь согласование всех аспектов эко​номической политики вместо разрозненного их выдвижения по час​тям, негласной их разработки людьми, преследующими лишь свои, узкогрупповые интересы.
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В России не будет прогресса, если мы не откажемся от нелепой идеи, будто всякое планирование в масштабе страны представляет собой наступление на капиталистическую систему и возрождение со​циализма. Наконец, в какой-то момент в нашем недалёком прошлом Россия (СССР) упустила из виду подлинный источник своего могу​щества и величия. Из страны, чья мощь проистекала из инвестиций в производство и потребление товаров, мы как-то превращаемся в стра​ну, увлечённую инвестированием в ценные бумаги. Каждый месяц рождается какой-то новый вид финансового инструмента с явной це​лью урезать покупательскую способность потребителя и обогатить брокерские фирмы. Оглядываясь на этот период массового обесцени​вания одних бумаг и отмены процентных платежей по другим, мы не можем избавиться от мысли, что никогда прежде в истории так много капитала не производило столь мало долговременных ценностей [13].
Так что же мы предлагаем?

4. ПРОГРАММА ВЫВОДА ЭКОНОМИКИ РОССИИ ИЗ КРИЗИСНОГО СОСТОЯНИЯ И ЕЁ РАЗВИТИЕ (ПЛАТФОРМА)
Человечество ведёт мировую экономическую войну. В этой борьбе (войне) нельзя сохранить нейтралитет, и чем скорее мы это поймём, тем быстрее нам необходимо решить: будем ли мы в ней участвовать как субъект - Россия, отстаивающий свои интересы и имеющий свои цели, или мы окажемся объектом реализации чужих целей и интересов, противоречащим нашим собственным. Внутри России мы должны объе​диниться в сотрудничестве всех слоев населения для благоденствия общества и государства. Вне России - на войне, как на войне.

4.1. ИЗБРАНИЕ ПРАВИТЕЛЬСТВА НАРОДНОГО ДОВЕРИЯ
Исходя из того, что главной причиной кризиса экономики России является отсутствие Правительства народного доверия, мы предлага​ем, прежде чем начинать реализацию программы экономической ста​билизации и затем развития экономики России, привести действую​щее законодательство в соответствие со следующим:

1) уточнить в Конституции Российской Федерации принцип раз​деления функций государственной власти России и её субъектов -областей, краёв и т.д. между законодательной, исполнительной и си​ловой (судебной как части силовой) властями. Принцип разделения функций властей заключён в том, чтобы соблюдать независимость
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функций и равную ответственность перед законом всех ветвей госу​дарственной власти: законодательной, исполнительной и судебной. Никто не может одновременно находиться в более чем одной из вет​вей власти, т.к. никому не дано судить о своих делах, ведь личный интерес, несомненно, сделает суждение необъективным и, возможно, развратит субъект. Так и группа людей не способна одновременно быть судьями и стороной в споре;

2) партия, победившая на выборах в законодательные органы вла​сти России (Госдуму), формирует Правительство и выдвигает своего Президента России;

3) если Президент России избирается прямым тайным голосова​нием всего народа, а не партией, победившей на выборах в Госдуму России, то он имеет чисто представительскую власть - приёмы зару​бежных официальных лиц и т.д. Иначе опять, как в басне И. Крылова «Лебедь, щука и рак»: «Когда в товарищах согласья нет, на лад их дело не пойдёт...»;

4) Народ (собрав необходимое количество подписей) через рефе​рендум, Госдума большинством голосов может менять Правительство, объявлять о недоверии Президенту России и менять его, в т. ч. за не​выполнение программы победившей партии, отзывать те или иные властные структуры и лиц, ведущих целенаправленную деятельность против интересов народа, государства;

5) партии и движения, выбранные в Госдуму России, получают от государства из бюджета определённые средства в соответствии с ко​личеством проголосовавших за них избирателей (чтобы избежать под​купа партий и движений со стороны мафии, зарубежных капиталов).

4.2. ПРЕВРАЩЕНИЕ СУБЪЕКТОВ ФЕДЕРАЦИИ В ГУБЕР​НИИ НА ТЕРРИТОРИИ РОССИИ
Россия - унитарное государство, без национально-территориаль​ного деления, только территориальное (губернии).

Для того, чтобы раз и навсегда покончить с национализмом и се​паратизмом, мы выступаем за отмену национально-территориально​го деления государства (республики, национальные округа и т.д.) и замену на чисто территориальное (губернии). Национально-террито​риальное деление, по своей природе, возвышает один народ над дру​гим, проживающим на той же территории. Национальное равнопра​вие состоит в равенстве представителей всех национальностей перед законом, свободе исповедовать традиционную религию, развивать культуру, науку, образование на родном языке.
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Механизм реализации - агитация и Российский референдум. Призывы к разрушению государства должны рассматриваться как тяжкое государственное преступление [83].
4.3. МЕРЫ ПО СТАБИЛИЗАЦИИ ЭКОНОМИКИ РОССИИ
Политическая и экономическая нестабильность, разгул преступ​ности, межнациональные конфликты, массовые потоки беженцев, кри​зис морали и веры, неуверенность в завтрашнем дне вызывают у нас особую тревогу за жизнь русских, россиян в России и русских в ближ​нем зарубежье, поэтому мы предлагаем следующие сферы стабилиза​ции экономики России:

- политическая;

- финансово-кредитная, бюджетная и инвестиционная;

- экономическая;

- социальная (стабильность и предсказуемость).

4.3.1. Политическая стабилизация.
1. Установить жёсткий пограничный режим^ границы России дол​жны надёжно защищать нас от контрабанды наркотиков, вывоза стра​тегического сырья за рубеж и т.д.

2. Доступ к государственным средствам массовой информации (СМИ) в равных пропорциях всем партиям (как стоящим в оппозиции так и правящим). Убрать из СМИ антирусских идеологов и агитато​ров, зарубежных проповедников, торговую рекламу спиртного и та​бачных изделий, демонстрацию секса, эротики, насилия и ужасов.

3. Осуществлять комплексную программу борьбы с преступнос​тью. В течение 3-х месяцев полностью уничтожить все бандформи-рования.

4. Государство оказывает воздействие на экономику России в виде следующих мер:

- Непосредственное обслуживание.

Например: почтовая служба, военно-промышленный комплекс, образование, ж.-д. транспорт и т.д.

- Регулирование и контроль.

Там, где частная инициатива имеет монопольный характер, либо где конкуренция ограничена: воздушный транспорт и т.д. (на сегод​няшний день, это практически весь промышленный потенциал Рос​сии). Государственные органы ограничивают возможность завышать цены на стандартные товары и услуги (определяется контролёрами служб России), в других областях устанавливаются нормативы для
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обеспечения справедливой конкуренции без использования прямого контроля цен. Таким образом, при наличии стандартного товара и ус​луги, необходимых и доступных любому потребителю, даётся возмож​ность конкуренции товаров и услуг повышенного качества по заказу покупателя на основе свободного договора без прямого контроля цен.

- Стабилизация и развитие.

Государственные органы, включая Госдуму, Центробанк России, пытаются удерживать под контролем резкие колебания от безудерж​ного роста к спаду, от инфляции к дефляции, устанавливая налоговые ставки (в том числе ставки амортизационных отчислений), регулируя денежный запас и использование кредита, инвестиций и инноваций.

- Прямое действие.

Таможенные тарифы избавляют от иностранной конкуренции, импорт облагают таким образом, что свои товары конкурируют с им​портной продукцией. Государство поддерживает сельское хозяйство, субсидируя из бюджета его доходы от продаж на основе паритетных цен между энергоресурсами, промышленными товарами, предназна​чаемыми для нужд сельского хозяйства, и сельскохозяйственными товарами с тем, чтобы у крестьян было прибыльное производство. Через программы соцстрахования поддерживает безработных и уво​ленных, осуществляет помощь бедным и инвалидам, выплачивает гражданам пенсии по старости, из-за увечья и т.д.

5. Программа мер по созданию правового демократического (эти​ческого) государства.

- Господство закона во всех сферах жизни общества. Все, в том числе глава государства, должны действовать в рамках Конституции и законов. Не нравится - доказывай свою правоту, убеж​дай. Приняли - пользуйся.

- Незыблемость свободы личности, её прав и интересов, чести и достоинства, их охрана и гарантированность. Право и закон олицетворяют нормы свободы.

- Взаимная ответственность государства и личности. Государство должно определить правовые нормы ответственнос​ти (наказания) своих должностных лиц за действия в отношении граж​дан (личности), объединений и т.д., совершаемые от имени государ​ства и его органов (по гражданскому, торговому и уголовному праву).

В правовом государстве исполнительные органы должны быть подот​чётны (ответственны) законодательным. На то они и исполнительные!

- Государственный чиновник (служащий), начиная с должностных лиц субъектов Федерации (губерний, областей) и до главы государства,
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не имеет права вступать по совместительству в коммерческие структу​ры, акционерные общества (АО) различных типов, занимать там долж​ности, иметь акции, вступать в разовые сделки (как и прямые родствен​ники). По окончании службы в течение одного года не имеет права ра​ботать в коммерческих структурах и АО, иначе законодательство долж​но предусматривать гражданскую и уголовную ответственность [16].
- Доработать законы «О средствах массовой информации», «О глас​ности» и «О государственной, военной и коммерческой тайне».

- Государство заботится о нравственности, возрождении патрио​тического движения, воспитания любви к своей Родине - России, её истинной истории в соответствии с особенностью и сущностью чело​века - гражданина России.

Это означает, что русский человек должен видеть, знать и пони​мать Россию. Без этого как он может её любить? Ему её красоты не показывают, не дают возможности путешествовать по России, пока​зывая ежедневно заморские края! Отсюда появляется космополитизм. Мы из реклам и прочих передач типа «Клуб путешественников» зна​ем о природе, жизни в любой точке Земли больше, чем о России.

- Государство организует и гарантирует воспитание и обучение своего гражданина, проходящее через всю его жизнь.

- Государство формирует мотивации и потребности человека в со​ответствии с целью и социально-экономическим положением госу​дарства, используя все СМИ.

- Необходимо доработать эффективные формы контроля и надзо​ра за осуществлением выполнения Конституции, законов и мораль​ных норм гражданами государства России (Конституционный Суд, прокурорский надзор, арбитраж, попечительский совет при СМИ и т.д.) с действенными мерами пресечения нарушений.

6. В Конституцию и законы России необходимо внести все обще​принятые мировые критерии, выход за которые грозит неустойчивос​тью, а возможно, и разрушением государства, и предусмотреть по ним правовую норму ответственности Президента и Правительства России.

Концептуальное управление обществом на основе социальной инженерии включает в себе управление настроением, мировоззрени​ем, экономикой и государством.

Настроение - факты, информация, которые возбуждают эмоции, желания, стремления, заставляют действовать, что-то изменить (про​тив чего-то; за что-то).

П. Струве в сборнике «Из глубины» выразил это таким образом:

«...Судьбы народов движутся и решаются не рассуждениями. Они
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определяются стремлениями, в основе которых лежат чувства и страсти. Но всякие такие стремления выливаются в идеи, в них формируются. Явиться могучей, движущей и творческой силой исторического процесса страсть может, только заострившись до идеи, а идея должна, в свою очередь, воплотиться в страсть».
Именно поэтому нам - патриотам России - необходимо привлечь поэтов, литераторов, драматургов, художников и т.д. к отражению в крайних эмоциях желаний, стремлений народа в событиях сегодняш​него дня, а нашим полигикам выразить их в общенародные идеи.

Мировоззрение - четыре плоскости, через которые человек видит общественный мир: национальная, бытовая, религиозная и научная. Сейчас в России все четыре плоскости искажены и требуют коррекции. Мировоззрение - способность видеть и адекватно действовать.

Экономика - обеспечение материального уровня и духовного ка​чества жизни. Уровень должен быть не ниже, чем в высокоразвитых странах. Качество - соответствующее культуре, традициям и другим национальным особенностям.

Государство. Демократия - власть народа. В России более 80% граждан - русские. В России не может быть иной формы демократии, кроме власти русского народа! Насаждение американской, сионистс​кой и другой формы означает установление зарубежными государства​ми власти над Россией.

Власть - система управления жизнью общества, или иначе - уп​равление системой производства и потребления.

Государство Россия и государственные структуры власти в России - совершенно разные структуры.

Государственная собственность и собственность государственных структур власти - совершенно различные формы собственности с раз​личным назначением и механизмом реализации.

Государственная собственность - это общественная (общенарод​ная, общинная) собственность, оформленная в соответствии с право​выми (юридическими, законными) нормами русской демократии. Собственность государственной структуры власти необходима для удовлетворения общегражданских потребностей.

В России нормально - предоставление гражданам по праву рож​дения, по праву гражданства и в соответствии с желаниями и способ​ностями общественной собственности в частную собственность про​изводителей для реализации способностей и получения дохода.

Частная собственность производителей даёт право владеть сред​ствами производства, получить доход за реализованный (необходи-
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мый обществу) труд, но лишает возможности получить прибыль (решу, дивиденды, ссудный процент) за одно только формальное право вла​дения (это норма западной демократии или форма частной собствен​ности потребителей на средства производства).

Механизм реализации права частной собственности производите​лей (нормы русской демократии) не более сложен, чем механизм реа​лизации права частной собственности потребителей (нормы запад​ной демократии).

Различны эти механизмы в способах управления. В первом случае -управление по способностям и эффективности (доходности) производства.

Во втором случае - управление по капиталу и рентабельности (при​быльности) производства.

Общее в этих механизмах в том, что они исключают бюрократию

- власть чиновников. Бюрократия по своей сущности безнациональ​на, интернациональна, космополитична и одинакова по форме в лю​бых странах.

У И. Солоневича есть блестящая формулировка: космополитизм
— это отсутствие национального воспитания, шовинизм — дурное воспитание, а интернационализм-каторжная работа нации ради чужих целей.
Наряду с ссудным процентом, бюрократия - это второй меха​низм реализации власти иудо-сионизма.
Нам необходима делократнзация руководства в России.
Первый и второй механизмы частной собственности наделяют чинов​ников не более 10% от национального дохода для осуществления обще​гражданских потребностей (более не требуется, так как из 100 человек не более 10-ти должны получать доходы за свой труд через бюджет). И оба механизма ставят жёсткий контроль за расходом бюджетных средств.

Механизм реализации частной собственности производителей и других норм русской демократии нет необходимости придумывать, изобретать. Он опробован опытом предыдущих поколений и истори​ей России. Его необходимо только осознанно применить в современ​ных условиях. Тем более к этим нормам только сейчас приближаются в ходе эволюционного развития западные страны. Пример - амери​канская программа ЕСОП. Для этого надо иметь желание (настрое​ние) увидеть (мировоззрение) нормы системы производства и потреб​ления без ссудного процента (экономики) и, наконец, нормы русской демократии (управления) без абсолютной власти чиновников.

Нам необходимо понять, принять и использовать Третий путь раз​вития России (общества) - идею, впервые практически реализован-
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ную в России на принципах уникального уклада жизни казачества, обеспечивающих единство человека - производителя, потребителя и правителя; социальную систему совладения, самообеспечения и са​моуправления граждан на основе правового единства частной, обще​ственной и государственной форм собственности [84].
Создание устойчивой, прогрессивно развивающейся социально-экономической структуры с учётом национальных, культурных, исто​рических особенностей и идеалов народов России должны строиться на основе одновременного принятия законов, изменяющих обществен​ные отношения во всех сферах жизнедеятельности общества.

Основные Конституционные законы Третьего пути развития об​щества, обеспечивающие Первичные Права человека - производите​ля, потребителя и правителя:

1. Национальный Доход - сумма доходов граждан-товаропроиз​водителей. Доходы граждан поступают на их лицевые счета: быто​вой, социальный, производственно-профессиональный, и последняя часть в виде налога направляется на финансирование общеграждан​ских нужд.

2. Накопленный Прошлый Труд предыдущих поколений в нату​рально-вещественной форме - основа обеспечения механизма совла​дения товаропроизводителей и организации общественного производ​ства, в стоимостной форме - основа возврата государственных дол​гов и пенсионного обеспечения бывших товаропроизводителей.

3. Природные Богатства в натурально-вещественной форме - сре​да обитания и предмет трудовой деятельности человека, в стоимост​ной форме - источник финансирования научно-технических, эколо​гических и демографических (доход от них каждому, по праву рожде​ния в России) программ.

4. Система управления (реализованная через горизонтальные и вертикальные договоры) и уровни власти в обществе:

Первый уровень - человек - товаропроизводитель, потребитель и правитель с экономической основой управления и власти - частной собственностью на средства производства (через акции, кооператив​ные членские книжки и т.д.) и доходы.

Второй уровень - самоуправление трудовых и потребительских коллективбв на основе совладения и самообеспечения в условиях рыночной экономики.

Третий уровень - районная власть местного самоуправления, объе​диняющая производственные и жилые микрорайоны, решающая об​щегражданские проблемы этого уровня.
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Четвёртый уровень - региональная государственная власть губер​нии, объединяющая глав районов и решающая вопросы регионально​го природопользования, пользования овеществлённым трудом про​шлых поколений, пенсионного обеспечения, региональных научно-технических и экологических программ, а также общегражданские проблемы своего уровня. На этом уровне возможно создание Свобод​ной Социально-Экономической Зоны на казачьих принципах.

Пятый уровень - государственная власть России, обеспечивающая единство и взаимодействие регионов, решение общегражданских и государственных задач этого уровня управления и власти в российс​ком обществе.

XX век показал, что специализация, воля к могуществу «человека технологического», оперирующего безжалостно и эффективно своим окружением, играющего им, манипулирующего всем и вся, составля​ет основу той организационно-технической цивилизации, которая по​бедоносно шествует в пропасть, уничтожая человека и человечество.

Целостность, целостность и ещё раз - целостность.
На этом Россия настаивает категорически и абсолютно.
Россия сопротивляется идее атомизированной личности и вой​ны всех против всех. Коопсрационность, корпоративность, солн-даризм — всё становится идеями XXI века.
Россия никогда не сменит своего отношения к богатству как к чему-то неправедному.

Россия - не страна предпринимателей и уже никогда не станет ею.

Россия - страна воинов.
Сегодня мы имеем дело с информационными, финансовыми, коммерческими, технологическими и т.д. войнами. И воин спо​собен стать работником, предпринимателем, торговцем, учёным и т.д., не переставая быть воином - воином своего государства и своего народа.
Разве это не составляло суть процесса в Японии, где в ходе рево​люции Мэйцзы самураи становились предпринимателями лишь для того, чтобы таким образом обеспечить победу своего государства?

Разве не это же произошло в Китае?

Всегда и в любые времена ключевыми понятиями России были и будут БРАТСТВО и ПОДВИГ.
Главное противоречие, которое отделяет нас от наших поли​тических противников - вопрос о судьбе России.
Внутри этого вопроса есть одна идея, один принцип, который мы действительно готовы отстаивать любой ценой - идея развития.
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Главное для нас - это перспективы развития русского народа, нашего общества, нашего государства — Матушки России.
Действительная правда о нашей сегодняшней жизни такова.

Общество вступило в последнюю стадию системного кризиса -стадию самопоедания. Агрессивные элементы системы, которые по​чему-то называются «социально-активное меньшинство», запрограм​мированы на выживание за счёт съедания самой среды своего обита​ния. Они действительно чувствуют себя хорошо, потому что есть пища. И они поглощают эту пищу с невероятной скоростью и жадностью. Но вскоре выяснится, что съеденными оказались, образно говоря, пе​чень, сердце, лёгкие, мозг нации. Среда рухнет мгновенно и неожи​данно для большинства пожирателей. Это будет напоминать обруше​ние источённого червями старого здания. Вопль червей о том, как хорошо они живут, в недалёком будущем сменится воплем их ужаса и паническим бегством в иную среду обитания. Но убегут не все. Не надо питать иллюзий. Убегут не 10% населения, а несколько сотен наиболее продвинутых, жирных, прожорливых и знатных червей.

Вот наш прогноз и наш диагноз происходящего [85].
Отсюда и наша идея ответного действия.

Задача номер один - совместными усилиями дать отпор тем силам, которые сознательно и безжалостно реализуют програм​му уничтожения государства и общества. Ведь такие силы есть внутри и за пределами России, и такая программа тоже существует. Это программа, направленная против всех народов России, против всех слоев её общества. И если бы они могли, заглянув вперёд, уви​деть, какова их судьба - общая судьба, что ждёт завтра и тех, кто се​годня ещё наслаждается благами жизни, и тех, кто уже находится в преддверии голода и нищеты, - они бы объединились против этой программы.

Мы предлагаем в политической стабилизации исходить из куль​турно-исторического своеобразия России, в необходимости разумно​го объединения традиций и достижений мирового прогресса.

В заключение отметим, что меч концептуального оружия ми​ровой закулисы, уже унёсший жизни миллионов жителей России и разрушающий её, перехвачен российской закулисой, и при под​держке Русской нации и тех народностей, которые будут жить под её покровительством в составе единого государства - России, в комплексном применении позволит в кратчайшие сроки восста​новить могучую, процветающую, независимую политически и экономически - РОССИЙСКУЮ ДЕРЖАВУ [86].
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КТО С МЕЧОМ К НАМ ПРИШЁЛ,
ТОТ ОТ МЕЧА И ПОГИБНЕТ!
Наш РУССКИЙ НАРОД исключительно ЗАКОНОПОСЛУ​ШЕН, он ждёт только правильной команды от высшего руковод​ства и исполнит её, невзирая ни на какие сложности и жертвы, как свои, так и врагов. В этом его исключительная сила.
Народ предан властью, поэтому не у него, а у предательской влас​ти - синдромы трусости перед мировой закулисой. Ведь с обеих сто​рон не будет пощады. В «Протоколах сионских мудрецов» [48] за но​мером 15 в графе «Казни» пишется: «Так мы поступим с теми гоями из масонов, которые слишком много знают... Мы не считали жертв из числа семени скота - гоев, хотя и пожертвовали многими из своих, но зато и теперь уже дали такое положение на земле, о котором они и мечтать не могли. Сравнительно немногочисленные жертвы из числа наших оберегли нашу народность от гибели».

Могут ли нам, РУССКОМУ НАРОДУ, помешать всякие ми​ровые сообщества восстановить своё НАЦИОНАЛЬНОЕ ГОСУ​ДАРСТВО? На этот законный вопрос есть только один положи​тельный ответ: не смогут помешать при наличии у России ядер​ного потенциала, способного уничтожить любого агрессора в мире в ответном ударе.
Это пока ещё у России есть.
НАДО ПОМНИТЬ, что СПОКОЙНАЯ ЖИЗНЬ РОССИИ ВСЕГДА БЫЛА ПРИ БЕСПОКОЙСТВЕ ЕЁ СОПЕРНИКОВ.
4.3.2. Финансово-кредитная, бюджетная и инвестиционная стабилиз ация.
Финансовая устойчивость-устойчивость экономики государства. С целью введения эффективного государственного регулирования проводятся: банковская, ценовая, налоговая, бюджетная, тарифная, кредитная, денежная, инвестиционная и инновационная реформы.

Экономика с ненадёжными банками не может рассчитывать на выздоровление.
Инвестиционные банки не могут работать с «короткими деньга​ми», для этого есть коммерческие и государственные банки. Инвести​ционные кредиты выдаются только по целевому назначению на кон​курсной основе по приоритетным направлениям экономики с после​дующим контролем государства.

Необходимо Центробанку убрать минимальный уставной капитал для регистрации и ведения банковской деятельности и установить

193
максимальный размер кредитных ставок. Установить степень превы​шения уставного фонда над межбанковским кредитом (823 счётом) с тем, чтобы одни и те же кредиты не продавались по несколько раз, накручивая проценты за кредиты.

Правительство, зафиксировав верхний уровень цен или умень​шив цены в несколько раз (расчётным путём) на сырьевые и энерге​тические ресурсы, затем на полуфабрикаты и детали и, наконец, на стандартные товары и услуги, создаёт условия для появления конку​ренции и появления денег оборотного капитала, отлаженного платё​жеспособного спроса у большинства граждан России, создавая тем самым социально-экономическую устойчивость государства.
Налоги должны быть дифференцированы в соответствии с целью -государственных приоритетов развития отраслей промышленности, сельского хозяйства и т.д., посильны для юридических и физических лиц, готовых их отдать на общественные и государственные нужды. Верхний уровень всех налогов - не более 50% от дохода. Из прямых общегосударственных налогов: линейный на доходы предприятий; на недвижимость; на аренду госсобственности, прежде всего, земельных ресурсов и т.д.; линейный на физических лиц, индивидуальный подо​ходный налог, акцизные сборы. Губернские налоги: экологический;

областной собственности, лицензии, визы. Местные налоги: муници​пальной собственности, поимущественные налоги с продаж, акцизы [22]. Самые эффективные кредитная (процентная ставка за кредит) и бюджетная (налоги) системы всегда наименее обременительны.

Меньше прямых и больше косвенных, но всех не более 50% от дохода, а при стимулировании развития отраслей экономики - 10% налогов государству, 20% - предпринимателям, 70% - зарплата ра​ботникам, как принято в экономически развитых странах сегодня.

Налоги с граждан дифференцированы. Налоги стимулируют день​ги пускать в оборот, а не в зарплату. Разница в доходах 10% самых богатых граждан и 10% самых бедных не должна превышать 10-ти раз. Это бы стимулировало развитие экономики, а не зависть между людьми в России (что свойственно людям во всём мире).

Формирование бюджета государства должно быть утверждено к зиме предыдущего года, иначе правительство уходит в отставку.

Тарифные минимальные ставки должны быть не ниже прожиточ​ного минимума по данным ООН (из расчёта: один работник кормит семью из четырёх человек).

Кредитные процентные ставки устанавливаются государством под определённые цели в размере не более 1,5% годовых (на этом этапе)
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на конкурсной основе с последующим контролем его использования и наказания в случае злоупотребления.

Необходимо отделить эмиссионную службу печатания новых де​нежных знаков от вмешательства Правительства России. Деньги -новые купюры - печатаются только по представлению государствен​ного Центробанка.

Наличная иностранная валюта не должна работать на валютные страны - необходим ввод запрета на её хождение внутри страны, т.к. это дополнительный источник инфляции (добавляется количество бумаги при отсутствии товара) и субсидирование экономики той стра​ны, чью наличную валюту мы у себя в России пускаем в оборот.

Установить курсы конвертируемых валют по отношению к рублю в соответствии с их покупательской способностью (минимальной по​требительской корзины, а в дальнейшем - стандарт энергообеспечен​ности) [57]. Все валютные ресурсы должны находиться в руках госу​дарства, все валютные операции - под строгий государственный кон​троль до того, пока государство «почувствует», что оно готово при​ступить к переустройству денежно-валютного механизма на принци​пах свободной рыночной (внешней, а затем и внутренней) конверти​руемости (положительное сальдо в экспорте-импорте товаров).

Не брать зарубежных кредитов в виде денежных средств, продук​тов питания, а лишь только инвестиции на основные средства произ​водства и передовые инновационные технологии, не имеющие анало​гов в России. Когда экспорт наших товаров превысит импорт (в сто​имостном и качественном выражении), только тогда можно и ввести конвертируемость рубля, и брать зарубежные инвестиции (3 -5% от общих инвестиций в стране).

В результате этих мер произойдёт резкий взлёт экономической активности России.

4.3.3. Экономическая стабилизация.
Основой экономики России считается, социально ориентирован​ная и регулируемая рыночная экономика со всеми формами собствен​ности. Сильный государственный сектор, развитый ассоциативный и частный секторы должны стать тем стержнем, который обеспечит выполнение всех социальных программ.

Поспешность в экспериментах над экономикой преступна, эволюционный путь развития, обогащённый всем опытом миро​вого развития, в том числе японского и китайского, способен без экономических и социальных потрясений обеспечить структур-
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ное реформирование экономики, переход к рыночным методам хозяйствования.
Государство контролирует ключевые отрасли экономики и плани​рует базовые производственные показатели. Такие, как:

- Добывающие отрасли. Природные богатства, как и всё, со​здаваемое Природой, должны принадлежать всему обществу и находиться в распоряжении и пользовании государства. Специ​альные государстенные органы смогут в этом случае эффективно кон​тролировать соблюдение экологических норм при добыче ресурсов и не допускать их форсированной, хищнической добычи, не говоря уже о том, что доходы должны идти на пользу всему обществу. Особенно важно это для нашей страны, имеющей богатейшие природные ре​сурсы и нищее, вымирающее население.

У нас сейчас мало кто знает, что значительная часть добывающего сектора даже на Западе находится в государственной собственности.

- Сельское хозяйства Земля, в известном смысле, живой организм. Люди могут культивировать землю, улучшать её качества, сохранять её от эррозии, отвоёвывать у болот и даже у моря. А могут и наносить ей ущерб, порой невосполнимый. Поэтому здесь необходим, как и при добыче природных ресурсов, контроль го​сударства и общества, но плюс к тому - заинтересованность ра​ботающих на земле людей в сохранении и улучшении её качеств. Государство, являясь владельцем, сдаёт землю в аренду.
- За государством должны сохраняться те отрасли, где невоз​можна или очень затруднена конкуренция по качеству продук​ции и услуг и где централизация важнее конкуренции. Это, на​пример, энергетика, почта, связь, транспорт и т.д.
И тут нельзя согласиться с распространённым мнением, что от​расли, обслуживающие всё население, должны быть обязательно рен​табельными. Конечно, желательно, чтобы субсидирование обслужи​вающих отраслей не стало отягощающим бременем для казны, но глав​ной целью в развитии этих отраслей должно быть предоставление максимума удобств населению. Об энергетике, почте и связи - понят​но. С транспортом сложнее. Но если людям легче будет передвигать​ся по стране и связываться друг с другом, то в конечном счёте обще​ство выигрывает и экономически. Людям легче жить, общаясь между собой и имея хорошее самочувствие.

- В собственности у государства должны оставаться и те отрас​ли, где экономическая конкуренция вредна: образование, медици​на, юридическое обслуживание, искусство. Даже Дж. Сорос утвер-
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ждает: юрист, врач, учёный, педагог и работник искусств представ​ляют такие отрасли, где «рынку не должно быть места».
Приватизация школы в собственность учителей неизбежно поро​дит покрывательство плохих и ленивых учеников: ведь за них родите​ли платят! Это будет разлагать и остальных учеников, да и учителей тоже. В высшей школе - сложнее. Но равные условия старта - важ​нейший принцип образования.

- Фундаментальная наука. Должна быть на полном внутрен​нем самоуправлении и государственной дотации через внебюд​жетные фонды.
- Медицина. В государственных больницах меньше лоска, но врачи лучше! В чём тут дело? Видимо, в том, что врачи, выходя на частную практику, оказываются в одиночестве, без помощи и контро​ля старших и более опытных врачей. Без творческой, здоровой конку​ренции со стороны коллег. А в государственных - коллектив врачей, там и конкуренция идёт меж ними, и постоянный обмен информаци​ей, опытом, и контроль старших врачей. Там профессора подбирают себе команды из самых лучших молодых кадров и т.д.

- СМИ и массовое искусство (телевидение и кино). Важней​шей и нелёгкой задачей государства является избавление массо​вого искусства от спекуляции на лжи, насилии и порнографии, в то же время без ограничения свободы творчества.
- Частный и ассоциативные сектора действуют в дополнение к государственному, обеспечивая в разнообразии товаров и услуг национальные экономические интересы России. На стандартные товары и услуги цены контролируются государством через раз​витую налоговую систему, на другие товары цены устанавлива​ются на основе нормативов (нормы доходов) для обеспечения справедливой конкуренции, без использования прямого контро​ля. Деятельность посредников по установлению цен ограничи​вается (налог с продаж 25 - 30%).
До стабилизации и насыщения внутреннего рынка товарами и ус​лугами отечественного производства государство регламентирует вывоз из страны природных ресурсов и товаров народного потребле​ния, через протекционистские пошлины на импорт ограничивается внешнеторговая деятельность и защищается внутренний производи​тель, устанавливается государственная монополия на торговлю спир​тными напитками и табачными изделиями. На предметы роскоши ус​танавливаются повышенные импортные пошлины.

Приоритет отдаётся только российским предпринимателям.
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Частные инвестиции физических и юридических лиц из юж​ного ближнего, как и дальнего зарубежья должны облагаться сверхналогом, право на владение ими собственности должно быть ограничено, так же как и вывоз прибыли за пределы России.
Руководить ценами на рынках должны те территориально-производственные общины, на территории которых этот рынок находится.
Указ о свободной торговле как стимулирующий спекуляцию, т.е. торговлю без уплаты налогов, подлежит отмене [63].
Как временная мера, до исправления ценовых деформаций и со​здания сопоставимой с западными странами экономики, вводится го​сударственная монополия внешней торговли стратегическими ресур​сами и военной техникой.

Если мы хотим иметь сильную и высокоэффективную экономику рыночного типа, то необходимо следующее:

В первую очередь необходимо изменить свойство структуры про​изводительных сил быть монотипной. И любая программа должна на первом этапе ставить и давать решение задачи превращения моно​типной структуры в политипную. Значит, она должна содержать пере​чень мероприятий по формированию конкурентной среды.

На втором этапе, после того, как будет начато формирование конкурен​тной среды, можно будет переходить к постепенным изменениям системы производственных отношений, в том числе постепенно «отпускать» цены, которые до начала второго этапа должны быть «заморожены».

Каким образом можно изменить свойство структуры производи​тельных сил быть монотипной?

Это можно сделать следующим образом.

Если на определённой территории и/или в отрасли есть одно пред​приятие (а если оно не одно, но суммарная мощность их меньше спро​са), то конкурентную среду мы можем создать, только построив (бук​вально рядом) ещё одно, два, три и т.д. малые и средние предприятия того же профиля. Или, другими словами, для создания конкурентной среды, основы рыночной экономики, альтернативных государствен​ному сектору - сектора частного и ассоциативного предприниматель​ства (артели, кооперативы, малые предприятия, акционерные обще​ства и т.д.), но не за счёт государственного сектора путём его привати​зации и акционирования, а параллельно ему.

Таков, как нам представляется, единственный правильный путь создания рыночной экономики без социальных потрясений и исчез​новения среднеобеспеченных граждан России.
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Реализуя этот путь, мы сразу решаем несколько проблем.

Во-первых, и в основном, мы таким образом закладываем основу конкурентной среды.

Во-вторых, добавление к государственному сектору секторов эко​номики, ему альтернативных, сразу же делает руководство всей эко​номикой России децентрализованным, и сама экономика становится многоукладной.

В-третьих, создание альтернативных секторов экономики есть не что иное, как создание новых производственных мощностей. Основ​ным действующим лицом в нашем варианте создания рыночной эко​номики является независимый предприниматель. Подчёркиваем -независимый, а не «приватизированный». И весь процесс создания рыночной экономики должен базироваться на законодательной ини​циативе и на обеспечении контрольных функций государством - с одной стороны, и с другой - на деловом, интеллектуальном, инициа​тивном и финансовом потенциале независимого предпринимательства.

И мы уверены, что такой потенциал есть и он вполне достаточен для того, чтобы начать формирование рыночной среды - основы но​вой экономики. Действительно рыночной экономики.

Взаимодействие крупных государственных предприятий с альтер​нативными малыми предприятиями нам видится ещё и в том, что мел​кие и средние предприятия могут с прибылью для себя производить те товары и услуги, которые крупным приносят минимальную при​быль или вообще для них убыточны. Заинтересованность в высоком качестве комплектующих, полученных от малых предприятий, заста​вит крупные предприятия проводить в жизнь активные программы содействия поставщикам как в технической области, так и в области управления производством. Здесь видится активная роль государства (правительства) в обеспечении этого взаимодействия в виде кредиг-но-финансовых, налоговых льгот для этого сотрудничества.

Вы скажете - это прекрасно, но где взять финансовые средства?

Где взять это «горючее» для экономики России? Отвечаем.

Первое - правительство, зафиксировав верхний уровень цен на товары и услуги, создаст условия для появления оборотных средств и отложенного платёжеспособного спроса населения.

Второе - нам необходимо вспомнить финансовый механизм на​ших предков и учесть современный международный опыт финансо​вой технологии использования личных сбережений бережливых граж​дан России, которая может дать «горючее» экономике в виде постоян​ного потока оборотных средств.
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По каким каналам может поступать «горючее»? Их множество - более 150-ти. Например: страховые компании, государственные внутренние зай​мы, банки, операции с ценными бумагами (акции, облигации, векселя и т.д), лотереи и т. п. Используются любые формы предложения наращивать капитал сограждан на основе конкуренции, величины ставки процента, надёжности вклада, гибкости условий в пользу клиента и т.д

Финансовый бизнес - самый оборачиваемый и высокоэффектив​ный по сравнению с любыми другими областями хозяйственной дея​тельности. На основе разработанных планов-прогнозов развития эко​номики России можно и нужно создавать и развивать конкуренцию товаров и услуг с помощью этих отечественных инвестиций.

Одной из первых целей мы бы поставили: создание дополни​тельных рабочих мест в перерабатывающей и лёгкой промыш​ленности путём ввода мелких предприятий за счёт национальных инвестиций на конкурсной основе.
Они позволили бы удовлетворить спрос на товары и услуги, дос​тойно конкурируя с предприятиями в этих отраслях. И все вместе быстро подняли бы уровень жизни граждан России.

Экономический рост государства основывается на производитель​ности труда, на получении и потреблении сырьевых, энергетических ресурсов и информации, от кредитно-финансовой, бюджетной, инно​вационной и инвестиционной политики, от баланса власти, имуще​ственного права и идеологии и т.д.

Необходимо создать постоянно действующие государственные и общественные органы, собирающие информацию и на основе анали​за, синтеза рекомендующие государству, фирме направления выхода из «узких мест», «планов-прогнозов» социально-экономического ха​рактера (типа японского Центра производительности).

Приватизация должна проводиться после выполнения усло​вия превышения предложения капиталов над спросом.
Необходимы законы по экспертизе средних и крупных предприя​тий, организаций и ведомств на предмет оценки их основных фондов и целесообразности их приватизации.

Акционирование должно начинаться с наиболее конкурентоспо​собных и прибыльных компаний и предприятий для того, чтобы не дискредитировать эту идею, не повторить ошибок, как это было в се​редине XIX века в России, когда акционировали практически все пред​приятия и тридцать лет выходили из кризиса.

В совет управляющих (директоров) необходимо принимать по контрактам профессиональных управляющих (менеджеров), более
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50% акций должны принадлежать работникам акционерного обще​ства (АО).

Периодические бонусы (премии) всем работникам, зависящие от дохода предприятия, дивиденды тем, у кого акции, плюс премии тем, кто улучшает качество, технологию, управление, уменьшает себесто​имость продукции, в зависимости от улучшения своего Дела и Дела предприятия (фирмы).

Нам надо внедрять опыт «Шухты» и использовать мировой опыт артелей и испанских кооперативов типа «Мандрагона» и ЕСОПа США.

- Земля не нами создана, она от Бога.
Земля - кормилица, сама жизнь человека и все его земные блага зависят от неё. Лишь она даёт прибавочный продукт, всё остальное - лишь его перераспределение! И от того, как мы этот прибавочный продукт перераспределяем, зависит благополучие или беда страны. Отторжение от земли крестьянина закладными, куплей-продажей (спекуляцией) сельскохозяйственной земли делает его ра​бом или, в лучшем случае, наёмным работником при латифундистах, что в конечном итоге отрицательно влияет на землю.

Земля должна дышать, обрабатываться так, чтобы она не скудела свои​ми плодами. Принадлежать частному лицу с/х земля может, пока он её обрабатывает наилучшим образом. Без права купли-продажи, (кроме зем​ли при частном домовладении, садов и дачных участков). Лучшие с/х зем​ли должны сдаваться в аренду государством на конкурсной основе (а не аукционах) по конкурсу плана выращивания тех или иных с/х культур на основе научного землепользования и кадастров (паспортов) земли, с пос​ледующим контролем использования и, при необходимости, её лишения.

Под руководством государства необходимо России осуществить ряд программ:

- выделить правительственные ассигнования на научные иссле​дования по сельскому хозяйству;

- в субъектах Федерации создать учебные заведения по обуче​нию и переобучению всех работников агропредприятий и фермеров Делу (без документов об окончании таких курсов к с/х земле и т.д. не допускать);

- развернуть системы электрификации и ирригации, дорог, хра​нилищ;

- внедрить систему страхования с/х культур;

- принять программу поддержания паритетных цен (государство устанавливает базовую - паритетную цену и выплачивает разницу, если на рынке за свои товары они выручают меньше);

201
- осуществлять систему контроля за размерами посевных пло​щадей и другие мероприятия.

- В основу организации производства должна быть поставле​на не доходность, а производительность труда - как средство эф​фективного удовлетворения потребителя в товарах и услугах, только тогда организуется настоящее дело, в выгодности кото​рого не придётся сомневаться.
- Жалование платит нам продукт (Дело), а не работодатель. Руководство организует производство так, чтобы продукт был в состоянии это делать.
Понижение зарплаты в государственном масштабе есть дур​ная финансовая политика, ибо одновременно с этим понижается покупательская способность населения.
- Для экономии и сокращения нагрузки транспорта там, где это возможно, местность, производящая сырой продукт, долж​на производить и готовые изделия. Зерно должно перемалывать​ся там, где оно произрастает. Область, где распространено сви​новодство, не должна экспортировать свиней, а исключительно свинину, ветчину и шпик. Области должны иметь замкнутый цикл производства до конечного продукта и не ставить себя в ненужную зависимость от транспорта; они экспортируют толь​ко излишки.
«Капитал, который не создаёт постоянно новой и лучшей работы, бесполезнее, чем песок» [87].
Связь с банкирами является бедой для промышленности: произ​водитель является для них объектом для спекуляции, учреждением для производства денег, а не товаров.

Производство не должно быть смешиваемо со спекуляцией, капи​тал должен течь из производства товаров и услуг, а не из банка. Доход от производственной деятельности извлекается из цены не промежу​точного, как сейчас, а конечного продукта (товар народного потребле​ния). Цена на промежуточный продукт - по уровню себестоимости [88].
4.3.4. Социальная сфера - стабильность и предсказуемость.
Социальную защищенность населения России мы видим в необ​ходимости сохранения всего положительного, достигнутого преды​дущим развитием страны: право на бесплатное образование, меди​цинское обслуживание, индексацию доходов малообеспеченных сло​ев населения, право на обеспеченную старость, охрана материнства и детства, пенсии по инвалидности и т.д.

Национальный доход - сумма доходов граждан.
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Каждый работающий должен из своих доходов платить налог 10% в госбюджет. Остальные 90% через систему лицевых счетов (у всех граждан России) на: бытовые нужды; социальные нужды; производ​ственные нужды по обеспечению амортизации, расширенного или простого воспроизводства, улучшение условий труда и др.[107].

Расчёты на капитал, принятые в потребительском западном обще​стве, не приемлемы для общества производителей. Убыточно то пред​приятие, которое берёт предметы труда (сырьё), орудия труда и про​изводит товар, который никому или мало кому нужен. В результате выручка предприятия может оказаться равной или меньше затрачен​ных средств производства. Такой труд - бесполезный труд. Он не при​носит дохода, тогда пенсионеры вправе нанять туда новый персонал, работающий лучше прежнего.

Распределение 100% Национального Дохода между 100% по​требителей полностью исключает паразитирование, т.е. перекры​вает каналы скрытного изъятия средств у честных тружеников. Ведь известно, сколько процентов тружеников занято тем или иным видом общественно-полезной деятельности: служит в армии, занято в обра​зовании, в здравоохранении, в жилищно-коммунальном хозяйстве, в сельском хозяйстве и т.д. Распределение доходов граждан по их лице​вым счетам - это одно из мероприятий всеобщего учёта и контроля.

Пенсия - это плата за прошлый труд, который овеществлён в при​ватизированных и неприватизированных предприятиях. Платить пен​сионерам должны те, кто сейчас владеет этим имуществом, не важно, работает или не работает это предприятие. Сейчас много предприя​тий не работает, или не платят зарплату, или нет отчислений в пенси​онный фонд. Но прошлый труд пенсионеров есть. Он есть в виде ос​новных фондов и т.д., его не вывезли за рубеж. И не вина пенсионе​ров, что владельцы и пользователи не хотят или не могут наладить руководство производством. Если убрать эту ложь и восстановить правду оплаты за прошлый труд, то владельцы и пользователи быстро найдут виновного в политических и экономических просчётах, не да​ющих предприятиям нормально действовать.

ПРИРОДНЫЕ БОГАТСТВА- ИСТОЧНИК ФИНАНСИРОВА​НИЯ НАУКИ И ЭКОЛОГИИ
Научно-технические и экологические программы будут целенап​равленно финансироваться из платы за владение и пользование при​родными богатствами России. Размеры платы за сырьевые, земель​ные и другие природные ресурсы должны быть доступны отечествен​ным производителям со средней производительностью труда. Лю-

203
бой, кто вывозит сырьё за рубеж, должен возмещать разницу между внешними и внутренними ценами до пересечения границы России. Стоимость природопользования- это не просто Деньги - это оплата труда тех производителей, которые: 1) добывают, обрабатывают сырьё; 2) обеспечивают исследования и учёт природных ресурсов;

3) занимаются охраной среды обитания. Например, средства опла​ты труда защитников (армии, милиции, пожарников, санэпиднадзо-ра и т.д.) исключаются из бюджета и включаются в состав средств оплаты природопользования и пользования прошлым трудом. В этом есть своя логика. Например, Армия защищает не только людей, но и природные богатства, и накопленный труд прошлых поколений. Не слишком ли большая нагрузка будет на природопользование? Не приведёт ли это к значительному повышению цен на природные ре​сурсы? Да, в стоимость природных ресурсов будет входить оплата труда добывающих отраслей, оплата труда научно-технических слу​жащих, экологов и ещё военнослужащих. Но обществу, так или ина​че, необходимо нести эти затраты. Для производителей внутреннего рынка эта стоимость будет включена в стоимость товаров. Тот, кто наиболее рационально и эффективно использует сырьё, то только выиграет за счёт снижения налогов. Но эта мера скажется на вывозе сьфья за пределы границ России. Экспортёрам придётся оплачивать ещё труд и защитников России, а в конечном итоге эта оплата ляжет на плечи иностранцев. К этому можно только добавить, что стоимость одной тонны сьфья примерно равна стоимости одного килограмма самолета, изготовленного из этого сьфья. Это говорит о том, сколь малая нагрузка лежит на сырье в наукоёмком, энергоёмком, трудо​ёмком конечном товаре. По расчётам учёных, стоимость только на​циональных разведанных богатств России составляет 340 - 380 трлн. долларов. На душу населения у нас приходится национального бо​гатства в два раза больше, чем в США; в шесть раз - чем в ФРГ; в 22 раза - чем в Японии; 4) создают технологии, научные разработки взамен потреблённых ресурсов, т.е. создают условия для труда в бу​дущем, когда иссякнут те или иные природные ресурсы и (или) ока​жутся не нужны в новых научно-технологических условиях. Напри​мер, по научным разработкам и технологиям. На стыке XIX - XX столетий купец первой гильдии Х.С. Леденцов содействовал наи​большей пользе наибольшему количеству людей при наимень​ших расходах капитала [24].
Он создал систему ломбардов для активизации экономической де​ятельности неимущих, минуя ростовщическую удавку на их шеях.
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Создал музей изобретателей, рационализаторов и общество содействия науки при нём, с 4>ондом для практического применения науки. Этот фонд предназначался для:

1. Системы индивидуальных инновационных проектов (фондов с субсидиями на основе конкурсов - лучшим).

2. Системы институционных исследовательских программ (фон​ды, которыми распоряжаются сами учёные - для выявления и освое​ния путей подхода к решению наиболее актуальных научно-техничес​ких, промышленно-технологических, экологических, социально-эко​номических и прочих сложных, комплексных проблем).

3. Системы кооперативных внедренческих программ (внедрение в производство наиболее ценных результатов предыдущих систем, опи​раясь на их фонды, фонды крупных предприятий, корпораций и госу​дарственных ведомств).

4. Системы программно-целевых проекций (информационно-тех​нологические проекции новых производств, создающихся информа​ционными технологами, у которых заказчиками выступают корпора​ции, ведомства и др.).

5. Системы стратегических инициатив глобального значения (на основании заказов корпораций и ведомств у информационных техно​логов появляется системная информационная технология и методо​логия, они являются ещё более ценным знанием, их применение при​водит к грандиозным социально-экономическим эффектам).

В мире только подошли к его пятой форме оптимизации обще​ственного развития (управленческих систем).

Смысл благоденствия и социально-экономического развития Рос​сии не только в снижении налогов, повышении частной инициативы, привлечении иностранных производителей с их технологиями, но и бережном отношении к народным богатствам.

Всё это сразу решает массу проблем:

- собственность по власти ликвидируется введением 10% налога на доходы;

- собственность по капиталу пресекается лицевыми счетами на​коплений граждан и платностью владения природными ресурсами, а также арендной платой пенсионерам за использование основных средств (накопленным трудом прошлых поколений);

- частная собственность в России - по способностям создаёт нор​мальный моральный климат в стране;

- повышает доходы, раскрывает условия для частной инициативы и занятости;
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- резко уменьшает злоупотребление властью бюрократией;

- создаёт двух - трёх миллионную армию, на содержание которой тратится лишь 2-3% доходов каждого гражданина и прекращает ги​бель молодых ребят при всеобщей воинской обязанности в России;

- создаёт условия Гражданского мира среди потребителей. Ком​мунисты могут из своих лицевых счетов создать общественные фон​ды, демократы могут найти себе частных хозяев и заключить с ними договор пожизненного найма, а не навязывать насильно свои нормы большинству граждан;

- решает проблему межнациональных отношений - каждый пред​ставитель нации решает культурные вопросы своего народа за счёт своих доходов, и никто не сможет сталкивать один народ с другим на том основании, что одни существуют за счёт других;

- решает социальные проблемы граждан и специалистов, занятых в системе здравоохранения, образования и жилищной сфере. Финан​сирование деятельности социальных структур будет производиться, через страховые учреждения, непосредственно с лицевых счетов граж​дан по их желанию.

На социальном плане строительство государства зависит от пре​дыдущих уровней. Сегодня парламент в системе государственной вла​сти, с одной стороны - представитель населения страны, а с другой -он не может создать целостное построение законов из-за многих партийных и индивидуальных программ в парламенте, а также отсут​ствия механизма их претворения в жизнь.

В ближайшее время необходимо поднять планку доверия избира​телей с пяти до десяти процентов для прохождения в парламент. В результате, в парламент России пройдет одна, максимум, три партии и (или) движения, объединения. Партия, объединение, набравшее мак​симум доверия, избирателей выдвигает Президента России и форми​рует Правительство России для осуществления программы, одобрен​ной избирателями России. Тогда парламент несёт полную ответствен​ность за деятельность власти России. В дальнейшем (за 5 - 7 лет) необходимо перейти к построению государства справедливости - эти​ческого государства на основе территориально-производственных общин, перейдя от главенства денег в обществе как меры благополу​чия к главенству ветеранов, пенсионеров в обществе. Пенсионеров, владельцев основных средств производства, думающих о внуках и последующих поколениях ради выживаемости и благополучия наро​да, нации, цивилизации, а не о потребностях «здесь и сейчас» - духов​но не окрепшей молодёжи.
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4.4. ПРИОРИТЕТЫ В РАЗВИТИИ ЭКОНОМИКИ РОССИИ
Долгосрочная экономическая стратегия развития России должна быть основана на современных тенденциях развития общества, которые ха​рактеризуются кризисом традиционной модели индустриального обще​ства потребления, ориентированного на постоянный экономический рост. Человечество уже не может функционировать в прежнем режиме. Миро​вая экономика пришла в состояние крайней неустойчивости в результате быстрого истощения ресурсов планеты, разрушительного воздействия технического прогресса на среду обитания человечества.

Мировому сообществу предстоит переориентация на новую стра​тегию развития цивилизации, основанную на осознании обществом ограниченности природных ресурсов, необходимости ограничения потребностей в богатых странах и перехода в экологическую эпоху непротиворечивого существования человека и биосферы.

Объективный ход исторического развития, особенности националь​ного характера и культурной традиции России, даже нынешний эко​номический кризис в стране создают предпосылки для того, чтобы именно Россия первой вступила в этот эволюционный процесс.

Экологически безопасное развитие - это новая ориентация, новая цель развития путём осознания обществом неизбежности перехода к новому качеству жизни.

Бессмысленно повышение жизненного уровня, увеличение ко​личества материальных благ, если среда обитания непригодна для жизни. Для изменения природоразрушительной структуры националь​ного хозяйства, социального гарантирования экологической безопас​ности необходима организация системы экологических ограничений и регламентации, встроенных в механизм рыночного регулирования.

При этом предусматривается, что природоохранная деятельность - это особого вида деятельность, где анархия недопустима, а хозяй​ственная самостоятельность регионов и предприятий должна допус​каться только в рамках определённых экологических ограничений государством (в виде законов и контролёров России) [68].
Основу нового экономического курса составляет переход к фор​мам и методам хозяйствования, обеспечивающим создание конку​рентоспособной экономики и социально стабильного общества.
Эта цель достигается созданием государственно-корпоратив​ной системы производства, стимулирующей использование и разработку передовых наукоёмких, ресурсосберегающих, энерго​сберегающих и экологически безопасных технологий производ​ства стандартных товаров и услуг, доступных для большинства
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населения России и общинно-артельного производства мелкосе​рийных и индивидуальных товаров и услуг мирового качества и индивидуального потребления.
Новый экономический курс целиком базируется на национальных производительных силах, на отечественной материально-технической базе, собственном кадровом составе и рассчитан на использование имеющихся сырьевых, энергетических, информационных, инвести​ционных, инновационных и других ресурсов. Этот курс даёт возмож​ность выйти в мировое хозяйство качественно новым способом.

Причём требуется не помощь экономически развитых стран, а вза​имовыгодное сотрудничество.

Новый курс ведёт к созданию конкурентоспособной экономи​ки со следующими характеристиками:
1) подчинение экономической системы не извлечению макси​мальной прибыли, а расширенному воспроизводству конечного национального продукта, который включает товары и услуги народного потребления, фонды общественного потребления и экспорт излишков товаров;
2) организация эффективной системы мер для достижения среднегодового темпа роста конечного национального продукта на уровне в 7 - 10% в год и ограничения инфляции на уровне не более 1%;
3) поддержание высокой занятости населения (уровень безра​ботицы не выше 2%);
4) использование в промышленности и сельском хозяйстве сырьёсберегающнх, энергосберегающих, наукоёмких и экологи​чески безопасных технологий;
5) эффективная интеграция в мировое хозяйство на равноправ​ных условиях.
Новый экономический курс позволит развивать социально стабильное общество. Для этого предусматривается:
1) обеспечить населению долевое владение собственностью, прибавочным продуктом и доходом;
2) создать возможность участия всех социальных слоев обще​ства в распределении конечного национального продукта и в формировании экономической политики, используя для этого структуры государственной власти (введение законов поличным счетам каждого гражданина России: бытовой, социальный, про​изводственно-профессиональный и в госбюджет) и государствен​ного руководства (делократизацией системы управления).
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После выхода из фазы кризиса новая политика должна дос​тичь следующих целей:
1. Сформировать наукоёмкий и конкурентоспособный способ производства.
2. В кратчайшие сроки, за 7-8 лет, вывести страну в группу лидеров и восстановить её ключевое геополитическое значение.
3. Обеспечить внедрение достижений мирового уровня в эф​фективности общественного труда и качества жизни населения.
Практическое проведение новой социальной микро- и макро​экономической политики даёт возможность перейти от разруше​ния производительных сил к динамическому развитию промыш​ленности и сельского хозяйства.
Эти меры создают необходимые условия для построения по​литически и экономически сильного государства с социально стабильным обществом.
Переходной период к новому экономическому курсу считает​ся завершённым, когда произойдёт фактическая замена непро​изводительной экономической модели, принцип работы которой выражается формулой «рост цен — рост доходов», на производи​тельную экономику, действующую по закону «стабильность по​требительских цен - рост доходов в меру роста производительно​сти труда».
Для перехода экономики в режим расширенного воспроизводства в вопросах собственности принимаются следующие решения:

1. Развивается многообразие производительных форм собствен​ности. При этом поощряется их конкуренция друг с другом и эконо​мическими методами исключается возможность функционирования спекулятивного капитала.

2. Законодательно устанавливается, что производительная частная собственность имеет равное право на развитие с государственной, корпоративной (узкогрупповой), ассоциированной (объединённой, коллективной, кооперативной и т.д.) собственностью.

Создание частной собственности допускается путём или органи​зации новых производств, конкурирующих с действующими, или инвестиционного объединения действующих производств, при ко​тором создаётся дополнительный промышленный капитал.

3. Государственная промышленность не приватизируется, а преоб​разуется в корпорации на основе общегосударственных программ, пре​дусматривающих прогрессивную систему взаимодействия крупных корпораций с малыми и средними предприятиями.
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Для эффективного управления экономикой России принима​ются следующие решения:

1. Вводится принципиально новая - противозатратная - го​сударственно-корпоративная модель макроэкономического ре​гулирования (делократизация общества, где главное - Дело. Дело - которому ты служишь).

2. Макроэкономическое регулирование производится с помо​щью банковской системы и государственных органов управле​ния промышленностью и сельским хозяйством. Управление на​родным хозяйством предусматривает контроль над созданием и использованием фондов накопления, инновационных, инвестици​онных фондов таким образом, чтобы стимулировать разработку и (или) использование в производстве наукоёмких и экологичес​ки безопасных технологий и обеспечить противозатратный ме​ханизм функционирования экономики. Данный вид регулирова​ния является единым для предприятий государственной, корпо​ративной, ассоциативной и частной форм собственности.

3. Устанавливается, что макроэкономические противозатрат-ные регуляторы являются индикативными (рекомендательны​ми) для всех предприятий и организаций вне зависимости от форм собственности. В то же время определяется, что эти регуляторы являются директивными (обязательными) для органов государ​ственного управления экономикой и предприятий оборонного комплекса.

4. Определяется, что одной из главных целей макроэкономичес​кого регулирования народного хозяйства является стимулирование выпуска товаров и услуг, соответствующих потребностям на потре​бительском рынке как внутри государства, так и за рубежом.

5. Для всех предприятий и организаций, вне зависимости от форм собственности, обеспечивается концентрация фонда накоп​ления и кредитно-инвестиционных ресурсов на приоритетных направлениях структурной перестройки народного хозяйства и научно-технического прогресса. Контроль за расходами из фонда накопления и эффективностью его использования ведётся через банковскую систему и через систему органов государственного управления экономикой.

6. Готовится сводный пятилетний план полномасштабной реорганизации и реиндустризации народного хозяйства, а так​же необходимый для его успешной реализации комплекс эконо​мических, организационных, финансовых и прочих мер.
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Для организации расширенного воспроизводства предусматрива​ется следующая система мер:

1) создаётся трёхуровневая система расширенного воспроизводства:

- государство как экономический субъект;

- 250 - 300 общенациональных межотраслевых корпораций;

- все средние и мелкие предприятия;

2) приводится в соответствие с новой организационной структу​рой расширенного воспроизводства система государственного регу​лирования экономики.

Структурно-инвестиционная полигика подчиняется следующим целям:

1) осуществляется крупномасштабная модернизация народного хозяйства. Придаётся новое качество рабочим местам (учёт рабо​чих мест и на его основе: планирование, организация, управление, мотивация и контроль), производственному аппарату (обучение и ротация работников), производительным силам (целенаправленный прорыв к информатизации общества и создание технополисов);

2) готовится и осуществляется переход к сырьёсберегающе-му, энергосберегающему, наукоёмкому и экологически безопас​ному способу производства.

Для достижения целей экономической политики механизм реализации единой структурно-инвестиционной политики пре​дусматривает:

1) мощные формы, методы и стимулы концентрации капита​ловложений на ведущих направлениях структурной перестрой​ки и научно-технического прогресса;

2) оценку эффективности инвестиций с помощью противозат-ратных критериев макроэкономического регулирования;

3) систему предоставления централизованных капиталовло​жений экономическим субъектам (по конкурсу) при условии, что в период навёрстывания проводится политика низкого, не выше 1,5%, ссудного годового кредита;

4) элементы планово-регулирующей системы распределения инвестиций, обеспечивающей сбалансированность процесса рас​ширения производственных мощностей;

5) банковскую и налоговую системы контроля за фактической эффективностью как инвестиций, так и инвестиционной деятель​ности (с привлечением государственных органов контроля);

6) комплекс специальных мер, пресекающих инфляцию и деф​ляцию, обесценивания капиталовложений, заработной платы,
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сбережений населения, рубля, доходов предприятий, колхозов и других форм собственности;
7) в составе кредптно-инвсстнцнонпых ресурсов выделяется специальный инновационный фонд, для финансовой поддержки новых направлений «продукт - технология»;
8) финансирование фундаментальной и прикладной науки, высших и средних учебных заведений производится из бюджетных поступлений. В то же время научным учреждениям и организаци​ям даётся возможность использовать инвестиционные и иннова​ционные кредиты на общих основаниях, существующих в данной отрасли (на конкурсной основе «идея - товар» и т.д.) [89].
Создание правового демократического (этического) государ​ства с мощной, политически и экономически самостоятельной экономикой невозможно без создания в России информационно-компьютерного общества.
В связи с этим главное направление развития экономики го​сударства - информатизация - осуществляется за счёт развития кибернетики, информатики, связи, электроники, компьютерной, телевизионной, космической техники.
Будущее экономики зависит от ЭЛЕКТРОНИКИ и ИНФОР​МАТИЗАЦИИ России.
Так как они позволяют ввести доступный учёт и контроль за про​изводством, потреблением, маркетингом товаров и услуг для абсолют​ного большинства населения страны.

Необходимо ввести спутниковое телевидение повсеместно и через него - связь. Резко увеличить производство телефонов, телевизоров с клавиатурной приставкой и устройством для работы с магнитной кар​точкой, позволяющими человеку, не выходя из дома, заказывать, что ему угодно и мгновенно оплачивать счёт («Телетекст» и «Видеотекст» соответственно), компьютеров с модемами, телефаксов и т.д.

Соединить компьютерной, телетекстной, видеотекстной сетями:

потребитель - торговля - производитель, потребитель - производи​тель, потребитель - сфера услуг через электросети, телефонную, те​левизионную, компьютерную, космическую связи.

Эти меры исключают, как правило, взяточничество, удешевляют сто​имость товаров и услуг, ускоряют товарооборот и экономят время потреби​телей товаров и услуг, позволяют планировать производство товаров н услуг (торговля по образцам, рекламе, каталогам и т.д), проводить референдумы, учитывать, контролировать и планировать финансы, бюджет страны, нало​гообложение юридических и физических лиц Российского государства.
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Для достижения в России высокоразвитого, цивилизованного общества необходимо:
1) возродить к жизни нравственные, патриотические движе​ния, привязанные к сущности и особенностям человеческой на​туры русского человека;
2) сформулировать длительные гарантии и подтверждения на государственном уровне в виде всеобъемлющего плана развития России (с разбивкой по этапам);
3) обучение и воспитание, проходящие через всю человечес​кую жизнь;
4) формировать мотивации и потребности человека в соответ​ствии с целью (всеобъемлющим проектом, планом) и социально-экономическим развитием России.
Нам - русским, необходимо решать комплексно проблемы созда​ния правового демократического государства, этического, социально-экономического и экологического характера, привлекая для их реше​ния все народы России и лучший мировой опыт.

Решать совместно, имея в виду человека как цель, а не средство для достижения чьих-то личных, корыстных целей.

5. ЗАКЛЮЧЕНИЕ
Мы предложили Вам наш вариант экономической программы воз​рождения России. Этот вариант рассмотрен с позиции простого чело​века, со стороны психологии, социологии, политолог™, философии.

СВОБОДА, ВЛАСТЬ И СОБСТВЕННОСТЬ - сжатая формула тре​тьего пути, «Золотого пути» между коммунизмом и капитализмом.

Свобода - регулируемая законом и моралью. Власть - как право решающего голоса во всех делах, касающихся данного человека. Соб​ственность - на свою продукцию и средства производства. И всё это за каждым членом общества. Строй, созданный на этом «базисе», по​зволит всем гражданам начать движение к своим идеалам, к нравствен​ному совершенствованию и гармоничному развитию. Приведёт к сня​тию противоречий между стремлением к самоутверждению и едине​нию. Позволит, наконец, творчески трудиться на общество и на себя одновременно. Оплата за использование невосполнимых ресурсов на личные счета каждому по праву рождения в России позволит матери​ально укрепить семью и дать достаток многодетным.

Мы показали экономическую жизнь общества и государства на основе делократической системы управления, где любая партия, прий-
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да к власти через выборы в парламент России, выдвигает и утвержда​ет Президента, формирует правительство России. Это будет не «ле​бедь, рак да щука», как сейчас, а тройка лошадей, запряжённых в та​чанку государственности, скачущих к цели по дороге (программе), направляемой кучером (избирателями). Президент, правительство и парламент ежегодно отчитываются за выполнение программы, под​держанной большинством избирателей России, являясь на суд изби​рателей для поощрения или наказания в соответствии с главным кри​терием их Дела - во имя и блага всего общества - Матушки России. Ежегодный суд избирателей (через референдум) заставит высшую власть России быть ответственной за порученное ей Дело.

Мы дали эскиз информационно-компьютерной эпохи - третьей волны человечества и её социально-экономических институтов, ос​нову которых составят территориально-производственные общины. Общины (артели), живущие в гармонии с Природой и производящие продукцию мирового качества и индивидуального потребления. Они дополнят спектр доступных по цене и качеству стандартных товаров и услуг крупных предприятий сельскохозяйственной и индустриаль​ной эпох. Показали общинный механизм выборов как наиболее со​вершенную систему выборов и назначений государственной власти. Власти ответственной и справедливой. Власти свободного и эконо​мически независимого человека творческого, созидательного труда в процветающей России.

С нами Бог! Да будет так!
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В 1999 - 2002 годах в журнале
"Национальная безопасность и геополитика России" освещались материалы в следующих рубриках:
• Нормативные документы по вопросам национальной безопасности России

• Система обеспечения национальной безопасности России

• Стратегия национальной безопасности России

• Органы системы обеспечения национальной безопасности России

• Координация и функционирование структур системы обеспечения национальной безопасности России

• Механизм обеспечения национальной безопасности России

• Правовое обеспечение национальной безопасности России

• Национальные интересы России

• Национальные цели России

• Угрозы национальной безопасности России

• Национальная безопасность России

• Биологическая безопасность России

• Духовная безопасность России

• Демографическая безопасность России

• Генетическая безопасность России

• Внутренняя безопасность России

• Военная безопасность России

• Инвестиционная безопасность России

• Информационная безопасность России

• Информационно-психологическая безопасность России

• Интеллектуальная безопасность России

• Историческая безопасность России

• Конституционная безопасность России

• Концептуальная безопасность России

• Криптологическая безопасность России

• Международная безопасность России

• Морская безопасность России

• Научно-техническая безопасность России

• Научно-технологическая бемпасность России

• Общественная безопасность России

• Пограничная безопасность России

• Политическая безопасность России

• Правоохранительная безопасность России

• Продовольственная безопасность России

• Производственная безопасность России

• Психофизическая безопасность России

• Радиационная бемпасность России

• Региональная безопасность России


• Социальная безопасность России

• Социокультурная безопасность России

• Технологическая безопасность России

• Финансовая безопасность России

• Экологическая безопасность России

• Экономическая безопасность России

• Энергетическая безопасность России

• Энергоинформационная безопасность России

• Ядерная безопасность России

• Наука управления - механизм обеспечения национальной безопасности России

• Информационно-аналитические аспекты национальной безопасности России

• Информационно-управленческие аспекты национальной безопасности России

• Управленческие кадры и национальная безопасность России

• Государственное управление и национальная безопасность России

• Безопасность личности

• Безопасность общества

• Безопасность государства

• Стратегия России

• Стратегические программы России

• Стратегия развития России

• Стратегические направления развития России

• Информационная война и экономическая безопасность России

• Концепции национального развития России

• Общественно-национальная доктрина России

• Здоровье Народа - основа национальной безопасности России

• Образование и воспитание - составные части национальной безопасности России

• Идеология в системе национальной безопасности России

• Обороноспособность России

• Военно-промышленный комплекс России

• Стратегия обороны России

• Национальное достояние России

• Ресурс России

• Выборы и национальная безопасность России

• Безопасность городов

• Анализ техногенных и природных катастроф

• Борьба против терроризма в аспекте обеспечения национальной безопасности России

• Национальная политика и национальная безопасность России

• Этнография и национальная безопасность России

• Профилактика и борьба с наркоманией

• Борьба с коррупцией

• Своеобразие и величие России

• Социально-экономическое развитие России

• Новости Совета Безопасности России

• Перспективные и прорывные технологии России и Белоруссии

• Новые технологии и национальная безопасность России

• Стратегия лидерства России в науке

• Методология науки и национальная безопасность России

• Безопасность специальных объектов

• Великая Победа Великого Народа

• Теоретические основы национальной безопасности России

• Духовный Путь и Предназначение Святой Руси-России

• Национальная гордость

• Духовно-нравственное и патриотическое воспитание в России

• Нравственное воспитание детей

• Дети и молодёжь - Будущее России

• Защита детей - Будущего России

• Гармоничное общество - Будущее России в XXI веке .
• Защита и поддержка соотечественников

• Защита и поддержка национальных производителей России

• Рейтинг национальных производителей России

•Духовно-Интеллектуально-Материальный Баланс России

• Народное просвещение России

• С гордостью делаем в России

• Русская идея

• Животворящий Русский Язык

• Славянский Мир

• Арийские традиции славянства

• Славянское единство

• Русский Образ Жизни

• Родострой Русской Цивилизации

• Русский Родострой


• Народные традиции Святой Руси

• Традиции Русского Народа

• Культура Народа и национальная безопасность России

• Вечный Светлый Русский Дух

• Вечный Светлый Славянский Род

• Возрождение Русского Образа Мышления

• Народные идеи и мысли

• Слава Святой Руси!

• Родная Многотысячелетняя История Святой Руси-России

• Русский Воин - защитник Святой Руси-России

• Казачество и национальная безопасность России

• Казачество - Рать Духовно-Родовой державы Русь

• Великий Русский Собор

• Русский Путь

• Русская всеобщая энциклопедия

• Святая Русская Земля

• Русское Ведическое Мировоззрение

• Любовь к Родине - превыше всего!

• Святая Божественная Русь

• Великое Предназначение России

• Русское Ведическое Православие

• Мировоззрение России нового тысячелетия

• Аркаим - духовная столица Святой Руси-России

• Русский Заказ - Духовное исцеление

• Святые места России

• Благовестие Руси Ведической

• Родомыслы - сословие возрождения России

• Ведаешь - защищён!

• Обладающий знаниями владеет защищающим богатством

• С мыслью о России

• Вечная память Героям Отечества

• Великие Сыны Русской Цивилизации

• Святая Русь-Россия - спасительница Человечества

• Государственная символика России

• Основы безопасности жизнедеятельности

• Национальное пространство

• Здоровая Жизнь

• Геополитика России

• Геополитика Арийской Русско-тюркской Славянской Ведической Цивилизации

• Стратегия русской геополитики

• Русскость и современная геополитика

• Геополитика Будущего

• Глобализация и национальная безопасность России

• Антиглобализм и национальная безопасность России

• Международная безопасность и геополитика

• Мировая геополитика

• Безопасность мирового сообщества

• Мировой опыт

• Будущее Планеты Земля

• Основы Жизни и Мироздания

• Символы и сокровенные законы Мироздания

• Будущее Человечества

• Живая Земля

• Родная Вселенная

• Время Духовных Преобразований на Планете Земля

• Мать - Счастье Земли


• Откровение Высшего Космического Разума

• Духовное совершенствование Человека и Человечества

• Идеи Нового Духовного Мира

• Концептуальные идеи

• Резервы Человеческого Разума

• Экология человека

• Наука и религия

• Новые знания

• Ноосфера и национальная безопасность России

• Открытие Ноосферы

• Ноосфера и личность

• Гражданские инициативы

• Информационные новости

• Мнения, обсуждение, комментарии, предложения

Центр правового обеспечения национальной безопасности России

Центр правового обеспечения национальной безопасности России создан с целью содействовать в правовом регулировании сис​темы национальной безопасности и развития России.

Центр в своей деятельности:

- обобщает и анализирует законодательство по вопросам нацио​нальной безопасности России;

- разрабатывает проекты законов, концепций, доктрин, постанов​лений, программ и других документов по всем основам националь​ной безопасности России;

- разрабатывает предложения по дополнению и внесению измене​ний в положение об органах системы обеспечения национальной бе​зопасности России;

- анализирует законодательство зарубежных стран по вопросам национальной безопасности;

- осуществляет правовую экспертизу нормативных документов по вопросам национальной безопасности;

- организует конференции, семинары, круглые столы по всем ас​пектам правового регулирования системы обеспечения национальной безопасности России;

- разрабатывает правовую и социальную поддержку сотрудников и работников системы обеспечения национальной безопасности России;

- представляет интересы государственных органов, структур и пред​приятий в судах и арбитражах.

Центр приглашает всех к всестороннему взаимодействию. 129301, г. Москва, ул. Космонавтов, д.18, корп. 1. Тел.: 282-6182;
факс: 282-0401.
Центр экономической безопасности России
Центр экономической безопасности России при журнале «Национальная безопасность и геополитика России» создан для содействия в обеспечении экономической безопасности России - защищенности Народного хозяйства, создания основополагающих условий и механизмов нахождения всего богат​ства, достояния и ресурсов у Народа России, ведения Народного хозяйства на основе многотысячелетних Родных традиций и особенностей, с учётом передовых мировых экономических знаний для обеспечения достатка и Бла​госостояния Народа России.
В настоящее время Центр системно формирует и разрабатывает:
- закон «О государственной стратегии обеспечения экономической безо​пасности Российской Федерации»;
- закон «Об основах ценообразования в Российской Федерации», поскольку ценообразование является основополагающим для правильного ведения На​родного хозяйства с учётом всевозможных факторов, экономических зако​нов, особенностей, самобытности и самодостаточности России;
- закон «О фондосопряженном методе хозяйствования в Российской Фе​дерации», что позволит ввести лучшие традиции и взаимодействие во всех сферах и отраслях, проявить качество, интерес и взаимодополняемость в про​цессе Народного хозяйствования;
- закон « Об управленцах Народно-государственных предприятий Россий​ской Федерации», в котором будут предусмотрены механизмы назначения, деятельности И смещения управленцев, формы и методы хозяйствования, вознаграждения, ответственности и т.д.;
- закон «О Народно-государственном Центральном банке России», что позволит проводить денежную и финансовую политику в интересах Народа России;
- закон «О Русском Деле», который позволит установить идею реализа​ции каждым Человеком смысла Жизни, заниматься Творческим, Созидаю​щим Русским Делом.
Центр реализует следующие направления:
- подготавливает предложения по выработке и реализации стратегичес​ких направлений государственной политики в области обеспечения экономи​ческой безопасности России;
- анализирует и прогнозирует социально-экономическое развитие России с точки зрения обеспечения экономической безопасности России;
- разрабатывает и определяет национальные интересы России при веде​нии Народного хозяйства и выявляет внутренние и внешние угрозы этим
интересам;
- осуществляет защиту и поддержку национальных производителей России;
- осуществляет оценку и составляет рейтинг национальных производителей.
Центр приглашает всех для всестороннего взаимодействия в обеспечении Могущества Народного хозяйства России, Достатка в каждом Русском Даме. 129301, г. Москва, ул. Космонавтов, д 18, корп. 1. Тел.: 282-6182: факс: 282-0401.
/10ЛОДЁЖНЫЙ СОЮЗ ЭКОНОМИСТОВ И ФИНАНСИСТОВ Российской Федерации
_________ПРЕДНАЗНАЧЕНИЕ (МИССИЯ):__________
ормирование молодёжного делового сообщества в соответствии с )ебованиями, предъявляемыми интересами народного хозяйства России с юрой на национально-исторические особенности России, на основе новейших ютижений науки и практики в сфере экономики, управления и финансов.
ЕЛИ МСЭФ РФ:
'ъединение молодых экономистов и финансистов. 'учение (передача практических, процессуальных >ыков) молодых экономистов и финансистов. удоустройство молодых экономистов и финансистов. сведение исследований в области экономических )инансовых отношений.
рмирование и развитие новых (современных) зъектов   экономики и финансов - финансово-комических систем, а также изменение и улучшение цествующих.
рмирование экономической культуры в России, ажающей её интересы и национально-исторические Юенности.
ковно-философское и культурное обогащение тодых экономистов и финансистов.
ПРИНЦИПЫ МСЭФ
РФ:
а СИСТЕМНОСТЬ
а КОРПОРАТИВНОСТЬ
а ОТВЕТСТВЕННОСТЬ
а ПОСЛЕДОВАТЕЛЬНОСТЬ
И ПРЕЕМСТВЕННОСТЬ а ИНФОРМАЦИОННАЯ
ПРОЗРАЧНОСТЬ а ИННОВАЦИОННОСТЬ
ЕХАНИЗМ ДОСТИЖЕНИЯ ЦЕЛЕЙ МСЭФ: ПРОГРАММЫ И ПРОЕКТЫ.
тем участия в них члены Молодёжного Союза Экономистов и Финансистов Российской •дерации получают практические навыки работы и перспективные связи, реальное едставление о своей будущей деятельности, расширяют мировоззрение, становятся стоящими молодыми специалистами-профессионалами.
МСЭФ РФ - это наши
СТРАТЕГИЧЕСКИЕ Законопроектная работа. Молодёжь и экономика России. Корпорация      экономистов      и 4)инансистов России. Информация и экономика России. Экономисты и финансисты - за международное сотрудничество. Новое экономическое образование. Трудоустройство молодых экономистов и финансистов.
Молодёжь и выборы: "Выбираем будущее".
МСЭФ и государственная молодёжная политика.

программы и проекты.
ПРОГРАММЫ МСЭФ РФ:
10. МСЭФ и земское самоуправление.
11. МСЭФ и государственная налоговая политика.
12. МСЭФ и промышленная политика.
13. МСЭФ и сельское хозяйство.
14. МСЭФ и финансовая система России.
15. МСЭФ и инвестиционная политика.
16. МСЭФ   и   научно-техническая   i инновационная политика.
17. МСЭФ и национальная безопасность.
18. МСЭФ и малое предпринимательство.
19. МСЭФ и средний бизнес.
20. МСЭФ и финансово-промышленные] группы.
1,РЕС Центрального Аппарата МСЭФ РФ :
129301, г. Москва, ул. Космонавтов, дом 18, корп. 1. Тел.: (095) 282-0065, 282-6182. Факс: (095) 282-0401. p://msaf.narod.ru                              e-mail: msaf@mailni.com msaf@online.rij
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Г60ПОЛИТИКД РОССИИ»

читали, читают и будут читать ВСЕ, кто: ^
-любит Народ Святой Руси-России и делает всё для сохранения, сбе​режения и приумножения Народа Святой Руси-России и его Цивилизации;
- отстаивает национальные интересы Народа Святой Руси-России;
- предотвращает угрозы национальной безопасности России;
- стоит на страже нашей Родины.- Святой Руси-России как в мирное, так и в военное время - это Родная Народная Русская Армия: Вооружённые Силы, Военно-Морской Флот и Федеральная пограничная служба, находясь в постоянной боевой готовности;
- формирует Единую службу национальной безопасности России, кото​рая будет состоять из: Федеральной службы безопасности, Службы внеш​ней разведки, Главного разведывательного управления, Федерального аген​тства правительственной связи и информации, Федеральной службы ох​раны и других органов, по согласованию;
- обеспечивает Духовную, демографическую, генетическую, военную, информационную, интеллектуальную, конституционную, международную, научно-технологическую, общественную, пограничную, политическую, пра​воохранительную, продовольственную, производственную, психофизичес​кую, социальную, экономическую, энергетическую безопасность России;
- реализует Светлую Жизненную Святорусскую геополитику;
- осуществляет координацию и функционирование структур системы обеспечения национальной безопасности россии;
- сохраняет, защищает и развивает национальное достояние, нацио​нальные ценности, Русский Язык, Духовные святыни, национальный Дух и самосознание, Духовно-интеллектуальный потенциал, Природные богат​ства и ресурсы;
-содействует обеспечению национальной безопасности, осознавая себя по Духу Русским Воинством, - это офицеры запаса Министерства оборо​ны, специальных служб и подразделений, правоохранительных органов и Казачества, составляющие надёжную Рать Духовно-Родовой державы Свя​той Руси-России;
- защищает, сохраняет и развивает Родной национальный образ Жиз​ни, традиции, самобытность, своеобразие и величие, культурное и Духов​ное наследие РОДА - Народа Святой Руси-России;
-восстанавливает, изучает и сохраняет Многотысячелетнюю историю Святой Руси-России;
- Живёт по Божественным законам Мироздания, выполняет предназ​начение и смысл Жизни, созидает с Добрыми мыслями, Добрыми слова​ми, Добрыми делами Жизнь на Родной Святой Руси - Планете Земля -Вселенной!
СЛАВА Всевышнему БОГУ - Создателю и Творцу Жизни! СЛАВА Вечному РОДУ - Народу Святой Руси-России! СЛАВА Божественной Святой Руси-России!
